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RESUMO

O objetivo deste trabalho é examinar a teoria econdmica da repugnancia e analisar
algumas aplicacdes. Entende-se como repugnancia, o sentimento que algumas
pessoas sentem em relacdo a pratica de determinadas atividades que acreditam que
ndo deve ser realizadas nem por elas e nem por outras pessoas. Através da analise
dos mercados considerados repugnantes, verifica-se se o fator repugnancia age ou
j& agiu na estruturacao e surgimento de novos mercados e quais as consequéncias
geradas por ela. Para isto foi realizada uma andlise das principais ideias e autores
gue estudam a repugnancia na teoria econémica. Também foi examinado alguns
exemplos de mercados repugnantes, tais como o mercado de érgaos, taxa de juros,
mercado de sangue, consumo de carne de cavalo e arremesso de andes, e analisar
como o fator repugnancia age nestes mercados. O que foi observado ao longo do
trabalho é que a repugnéancia age sobre a forma de como os mercados surgem e se
estruturam, e também coibindo a existéncia deles, no qual foi percebido que o fator
repugnancia pode ser alterado ao longo do tempo, pois 0 mesmo responde a custos
e beneficios. Quando os custos de manter o mercado limitado sao altos, tal como a
venda de bebidas alcodlicas, ocorre a liberalizacdo do mercado, em caso contrario, 0
mesmo permanece limitado ou simplesmente permanece na ilegalidade. Em
consequéncia disto os preceitos morais contra estes mercados atuam neles e séo
modificados no decorrer do tempo, pois o custo de manté-lo € alto demais dado o
beneficio do mercado.

Palavras-chave: Mercados Repugnantes. Mercado Nocivo. Economia da doacgéo de

orgaos.



ABSTRACT

The aim of this work is to examine the economic theory of repugnance and analyze
some applications. We understand as repugnance, the feeling that some people
have about the practice of certain activities, that they believe should not be carried
out, neither by them nor by others. Through the analysis of the markets considered
disgusting, it can be verified if the disgust factor is acting, or has already acted, in the
structuring and development of new markets and the consequences generated by it.
For this purpose, an analysis of the main ideas and authors, who study disgust in the
economic theory, was performed. Some examples of repugnant markets were also
examined, such as the organ market, interest rates, blood market, consumption of
horse meat and hurling of dwarves, and analyze how the disgust factor acted in
these markets. What was observed, throughout the work was, that repugnance acts
on the way how some markets arise and become structured but also curbing their
existence and, it was noticed that the repugnance factor can be altered throughout
time, since it responds to costs and benefits. When the costs of maintaining the
market limited are high, such as the sale of alcoholic beverages, a liberalization of
the market occurs; otherwise, it remains limited or simply remains underground. As a
result, the moral precepts against these markets operate against them and are
modified over time, since the maintaining cost, are too high given the benefit of the
market.

Key words: Repugnant markets. Noxious markets. Economics of organ donations.
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1 INTRODUCAO

O objetivo deste trabalho é analisar como o fator repugnancia age sobre
0 surgimento e a estrutura dos mercados.

Friedman (1984) afirma que toda a transagdo econdmica realizada de
forma voluntéria, no qual as partes envolvidas estao informadas sobre o objeto
da transacao, esta transacédo tera como resultado um beneficio matuo para as
partes envolvidas. Segundo ele, através das trocas € possivel uma
coordenacdo sem a presenca de coercdo, pois 0 consumidor acaba sendo
protegido por causa da competicdo entre os demais vendedores no mercado.

Segundo McMillan (2004), para a existéncia de alguns mercados, ha o
pressuposto que existem pessoas que queiram comprar e vender tal coisa.
Para o autor, o que caracterizaria uma transacdo de mercado e a autonomia
dos agentes econdmicos na tomada de decisdo. Desta forma, ele afirma que
uma definicdo para a transagéo de mercado € uma troca voluntaria, na qual
qualquer parte possui 0 poder de veta-la, e que as partes concordam com 0s
termos.

Segundo Roth (2007a) as transacfes repugnantes sao transacfes que
algumas pessoas nao querem que outras pessoas pratiguem, e essa
repugnancia pode ser diferente em diferente lugares e periodos. Elias (2012)
pondera que a repugnancia depende de circunstancias especificas, com
relacdo aos custos e beneficios, e esta fortemente associada com custos
sociais e econbmicos gerados pelo banimento, ou pela regulacdo das
transacdes econdmicas, ou seja, a repugnancia ndo € algo imutavel, mas que
pode se modificar ao longo do tempo, dependendo dos custos e beneficios
ocasionados pela escassez de determinados bens e servicos.

Deste modo, percebe-se que a repugnancia possui uma relagcdo com 0s
custos e beneficios sociais gerados, onde, se a maioria da sociedade possui a
percepcdo que a existéncia de uma transacdo € repugnante, esse tipo de
transacdo nao deve ocorrer. Em alguns casos, este sentimento pode virar lei e
banir o mercado, como no caso recente da proibicdo do consumo de carne de
cavalo no estado da Califérnia, nos Estados Unidos, pela lei de 1998, mesmo
sem comprovacles cientificas dos maleficios causados por este consumo
(ROTH, 20074a).
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Contudo, Elias (2011) afirma que, ao longo do tempo, os efeitos do
banimento comegam a surtir efeitos na sociedade, de tal forma que o0s custos
de suprimir este mercado sejam tao altos que o fator repugnéncia perde seu
efeito, e a sociedade passa a analisar esta questdao como qualquer outra
pratica de mercado. O exemplo citado por Roth (2007a), no qual nos Estados
Unidos, devido ao alto preco da carne bovina na época da Il Guerra Mundial,
havendo uma escassez deste bem, promove-se a legalizacdo do consumo da
carne de cavalo.

Neste sentido, a teoria econémica da repugnancia diz respeito a andlise
de certas transagcbes e de como ela afeta a organizacdo e a existéncia de
determinados mercados e que consequéncias ela pode gerar para o
surgimento e estruturacdo dos mesmos (ELIAS, 2011). Em muitos casos, ela
pode torna-los ilegais ou simplesmente bani-los. Esse pressuposto leva em
conta a preferéncia de determinada sociedade em um periodo de tempo
especifico referente a certa acao (transacéo) (ROTH, 2007a).

A teoria econdmica da repugnancia surge dentro de um contexto, no
gual se analisam e estudam o funcionamento de mercados e alocacdes de
bens e servicos. Roth (2007a) explica que, ao estudar market design®
juntamente com alguns colegas, eles perceberam que o “desgostar” de certos
tipos de transacdes pode se constituir numa barreira real para o surgimento de
mercados, e como eles s&o organizados?.

Para Roth (2007a), as transacdes repugnantes afetam todo o mercado,
assim como influenciam nas decisbes tomadas pelos agentes econdmicos.
Para ele, ha diversos motivos que geram a repugnancia nas pessoas, Como as
externalidades negativas, questdes morais, culturais, a introdu¢do do dinheiro

no mercado e a precificacdo para determinados bens e servicos.

! Market design analisa as razdes pelas quais as instituigdes mercados falham e considera as
propriedades de mecanismos alternativos, em termos de eficiéncia, imparcialidade, incentivos e
complexidade. Pesquisa sobre Market Design é influenciado por ideias de organizagéo
industrial e da teoria microecondmica. Reune tedrico, métodos empiricos, e experimental, com
0 objetivo de estudar compensacdes relevantes para a politica com consequéncias préticas.
SATHEY, 2013).

Esta teoria se insere na teoria econdmica na area de microeconomia, no estudo de desenhos
e estruturagbes de mercados, pelo JEL CODE, classifiquei-o como D02 (Institui¢cdes, design,
formacéo e operagfes) e D47 (Desenho de mercado).
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Elias (2011) a que o fator repugnéancia depende das circunstancias
econbmicas, sociaisrgumenta e historicas, que fazem com que as transacgdes
ocorram e que o mercado surja ou desapareca, e isto esta fortemente
associado ao custo social gerado pela proibicdo ou regulacdo de um
determinado mercado.

Ja& Satz (2010) argumenta que alguns mercados devem ser banidos, ou
fortemente regulados. Estes tipos de mercados, ela os denominou como
mercados nocivos, pois estes mercados surgem da vulnerabilidade de uma das
partes envolvidas diretamente, ou ainda devido a uma assimetria de
informacdes entre as partes participantes. Estes mercados, usualmente, obtém
resultados onde ao menos uma das partes acaba saindo prejudicada, ou entédo
a sociedade sai prejudicada, quando ndo ambos. Segue abaixo um quadro
explicando sobre os fatores do surgimento e o0s resultados obtidos pelos

mercados nocivos:

Quadro 1 — Mercados nocivos

‘ Fonte Resultados

Agéncia Fraca

Danoso para o individuo

Assimetria de informacdo entre uma das partes
participantes; ou porque estes mercados um Sseério
efeito em pessoas indiretamente envolvidas no

mercado de troca (externalidade negativa).

Produz miséria; produz danos
em interesses de bem-estar e /
ou interesses de agéncia do

individuo.

Vulnerabilidade

Danosos para a sociedade

Mercados em que um bem possui uma desesperada
necessidade, com ndmero limitado de fornecedores;
mercados com origem na pobreza e na miséria;
mercados cujos participantes tém necessidades
muito desiguais para os bens que estdo sendo

trocadas.

Promove servidao e

dependéncia; prejudica a
governabilidade democratica;
prejudica outras motivagdes

relativas.

Fonte: Satz (2010, p. 98)

Complementando a discussao Elias (2011) argumenta que muitos dos

mercados considerados repugnhantes que sao ou que ja foram proibidos,
possuem certas caracteristicas parecidas, como os exemplos do Quadro 2, no
gual ele afirma que podem se tratar de mercados pequenos, ou que boa parte

da populacdo nao pensa em participar diretamente, ou entdo, a grande maioria
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da populagédo possui uma aversao muito forte a estes mercados. Desta forma,
com a combinacdo destes elementos, a maioria destes casos acaba sendo
imposto, ou em algum momento é imposta uma proibicéo.

Para exemplificar, no Quadro 2 sdo apresentados alguns exemplos de
mercados considerados repugnantes. Conforme quadro abaixo, segue alguns
casos de mercados repugnantes, no qual foi realizada uma classificacéo
segundo a teoria dos mercados nocivos de Satz (2010), classificando-os em: 1-
Agéncia fraca; 2 — Vulnerabilidade; 3 — Prejudicial ao préprio agente; e 4 —

Prejudicial a sociedade.

Quadro 2 - Mecardos e algumas transagfes que séo, ou ja foram repugnantes

Mercado 1 2 3 4
Partes do Corpo Humano

Cadaveres para estudo de anatomia, doacdo de 6rgdos, 0ssos e tecidos X X
Doagéo de 6rgdos de doadores vivos (figado e rins) X X X
Trabalho

Trabalho escravo X X
Discriminacdo baseada na raca, género, renda e estado civil X X
Reproducédo e Sexo

Méaes de aluguel, 6vulos e espermatozoides para doacgéo, aborto X X X
Prostituicdo, pornografia X X X X
Risco

Seguros de vida para adultos, criancas, e estranhos X X
Financas

Venda a descoberto, especulacdo de cambio X X
Empréstimo a juros X X X
Mercados de poluicdo

Direitos de emissdo poluentes negociaveis X X X
Industrias poluentes em paises subdesenvolvidos X X X
Aumento de Precos

Depois de desastres naturais X X X
Cambista X X
Comida, Bebida e Drogas

Carne de cavalo e cachorro

Maconha e narcoticos e alcool (proibigéo) X X X
Venda de votos e suborno X X X X
Arremesso de andes X X

Fonte: Roth (2007a) e classificacdo efetuada pela autora a partir da teoria de Satz (2010)

No quadro acima, Roth (2007a) indica exemplos de mercados que sao
ou que algum dia ja foram repugnantes.
Conforme o quadro acima, pela teoria de Satz (2010), € possivel verificar

gue boa parte dos mercados considerados repugnantes, ou nocivos, surge da
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vulnerabilidade de um dos agentes que € diretamente afetado pelo mercado.
Também verifica-se que ha alguns casos onde o resultado obtido atraves
destes mercados muitas vezes é prejudicial a uma das partes da transacao e,
também, a sociedade. Contudo, foi possivel verificar que h4 mercados que sao
considerados repugnantes, apesar de nao se encaixarem nos itens de origem e
resultados dos mercados nocivos, mas que, todavia, ndo sao praticados,
guando nao muito, sdo ilegais em certas regides do mundo, como por exemplo,
0 consumo da carne de cavalo ou de cachorro.

Considerando os diferentes argumentos e pontos de vista relacionados
aos bens e servicos que podem ou ndo seguir a l6gica de mercado, é possivel
verificar que, além dos estudos tedricos relacionados ao fator repugnéancia,
deve-se levar em conta as caracteristicas temporais e especificas da
sociedade em estudo. Portanto, o estudo de mercados repugnantes se faz
necessario para um maior entendimento dos mercados que nos vemos (Roth,
2007a).

A justificativa deste trabalho reside na importdncia em analisar a
influéncia do fator repugnancia sobre as estruturas de mercados e seu poder
de restringir ou impossibilitar a existéncia ou o surgimento de determinados
mercados. Deste modo, torna-se importante o estudo desta teoria porque a
repugnancia atua ou ja atuou na estrutura e no surgimento ou supressao de
diversos mercados. Também, através deste fator é possivel compreender
melhor como algumas escolhas séo realizadas pelos individuos, pois, como é
verificado neste trabalho, algumas escolhas sdo tomadas n&o pelo maior
payoff, mas sim determinadas por uma questdo moral que a maioria dos
individuos de uma sociedade levam consigo.

Assim, a contribuicdo que este trabalho busca dar, é o de realizar uma
revisdo dos principais autores, argumentos, hipoteses e evidéncias desta
teoria, mostrando o quanto ela tem a contribuir com a compreensdo do
funcionamento dos mercados. Atualmente, o assunto tem ganhado destaque
na literatura econdmica, no que muito se deve ao fato de Alvin Roth ter
ganhado o prémio Nobel de Economia em 2012, devido a seus estudos na
area.

O estudo da repugnancia, do ponto de vista econbmico, ajuda a

by

visualizarmos novas estruturas de mercados, que permitam a sociedade a
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obter maiores beneficios, como exemplo, o mercado de érgaos, onde ha uma
grande diferenca entre demanda e oferta, no qual o sistema atual, utilizado na
maioria dos paises ocidentais, ndo estd conseguindo ser eficiente, porém, o
uso do mercado ndo é bem visto por alguns fildsofos e médicos, por diversas
razdes, sendo que a exploracdo dos pobres e a objetificagcdo de produto
produzido pelo corpo humano s&o algumas delas. Desta forma, as discussdes
entre os diferentes grupos em torno da legalizacdo ou ndo do mercado de
orgdos sao analisadas por diferentes pontos de vista que estao fortemente
relacionados a custos e beneficios da existéncia do mercado.

Exemplificando algumas transacdes repugnantes, Roth (2007a, p. 37)
explica que a repugnancia pode atuar na estrutura de mercados, dando como
exemplo o consumo de carne de cavalo na Califérnia, onde “[...] Muitos
californianos ndo somente ndo gostam de comer cavalos ou cachorros, mas
acham isso tdo repugnante que ninguém mais pode fazé-lo, e eles
promulgaram esta repugnancia numa lei por um referendo em 1998. [..]"%. Ou
seja, para Roth (2007a), ha certas transacfes que se tornam ilegais ou
limitadas porque um numero suficiente de pessoas acha aquilo tdo repugnante
gue ninguém pode fazé-lo, o que é diferente do chamado disgusting, que
significa que as pessoas sentem um nojo por certa transa¢ao ou acao, porém,
nao se opdem que outros individuos as fagcam.

Diante de todo este quadro, dado o objetivo do trabalho, busca-se
responder as seguintes questdes basicas:

a) 0 que é o fator repugnancia e quais as implicacbes deste para a
estruturacéo e surgimento de mercados?

b) a repugnancia de uma sociedade com relacdo a determinados
mercados se alteram ao longo do periodo, e assim provocar o
surgimento de um novo mercado?

c) o fator repugnancia é influenciado pela razdo de
custos/beneficios?

d) quais fatores influenciam a repugnéancia?

® A vers3o original em ingles “[...] many Californians not only don’t wish to eat horses or dogs
themselves, but find it repugnant that anyone else should do so, and they enacted this
repugnance into California law by referendum in 1998. [...]"
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O trabalho esta dividido em mais trés capitulos, além desta introducéo.
O primeiro capitulo apresenta a teoria econ6mica da repugnéncia e seus
principais autores, no qual sera apresentado o modelo de fungcédo de bem-estar
apresentado por Elias (2012), considerando o fator repugnéncia para cada
individuo. Este modelo busca analisar, do ponto de vista teérico, quanto é
necessario aumentar o consumo ou quanto deve ser dado de dinheiro para que
um individuo torne-se indiferente a dois sistemas (com mercado para rins, sem
mercado para rins), aqui também é apresentado e discutido a teoria dos
mercados nocivos de Satz (2010), onde afirma que alguns mercados nao
devem ocorrer, pelo fato de os mesmos surgem de uma vulnerabilidade
extrema de um dos participantes, ou entdo, ha uma assimetria de informacdes
no mercado e, a partir disto, pode-se gerar resultados nocivos para o individuo
ou entao para a sociedade como um todo.

No segundo capitulo, sdo analisados alguns exemplos de mercados
onde o fator repugnancia atua ou ja atuou fortemente. Ha diversos exemplos
gue poderiam ser comentados, porém sdo comentados alguns casos de
mercados de troca de partes do corpo por dinheiro, como o caso da compra de
sangue nos Estados Unidos para abastecer os bancos de sangue, assim como
sera verificado o mercado de transplantes, do qual este trabalho concentrou o
seu maior foco, devido ser um dos temas mais abordados pelos autores desta
teoria. Foi avaliado o mercado de servicos, que foi utilizado como exemplo o
mercado do entretenimento como o arremesso de andes. Também s&o
analisados exemplos, como o consumo da carne de cavalo e a utilizacdo de
empréstimo a juros.

No ultimo capitulo sdo expostas as conclusdes do trabalho, com base no
gue foi visto nos capitulos anteriores, desta forma, busca-se proporcionar uma
visdo ampla, atualizada e coerente de como a teoria econbmica da
repugnancia tem evoluido tanto do ponto de vista tedrico, como empirico,
assim como, as implicacbes da teoria econdmica dela derivada. Isto podera
nos proporcionar um melhor entendimento dos mercados, sua estruturacdo,

surgimento e proibicdo de sua existéncia.
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2 TEORIA ECONOMICA DA REPUGNANCIA

A teoria econdmica da repugnancia estuda como as questbes morais de
uma sociedade podem modificar a estrutura de mercados, assim como
provocar o surgimento ou desaparecimento deles. Neste sentido, a teoria
busca analisar como estes fatores agem sobre certos tipos de transacdes.

Para uma melhor compreensédo da teoria econdmica da repugnancia,
torna-se necessario analisarmos como surgiu a teoria e apresentarmos seus
principais autores, pressupostos, hipéteses e implicacdes.

A teoria econOmica da repugnéncia tem como um dos seus principais
autores Roth (2007a), ele comecou a estudar a questdo da repugnancia
guando trabalhava na estruturacdo de mercados (Market Design), e teve a
percepcdo que certas transacfes apenas ndo ocorriam porque as pessoas
possuiam uma restricdo a elas. Assim, ele afirma que mercados inteiros podem
ser moldados pelo fator repugnancia. Tal fator acaba agindo como uma barreira
real para certos tipos de mercados economicamente possiveis, funcionando de
uma forma parecida como a tecnologia, podendo ocasionar um atraso no
surgimento e estruturacdo de mercados. Complementando, Elias (2010) afirma
gue, é possivel argumentar que o que é repugnante depende de circunstancias
econbmicas relacionadas aos custos e beneficios da existéncia de um
mercado, e estd fortemente associado aos custos sociais impostos pela
regulacéo ou pela proibicdo do consumo de certo bem ou servico.

Exemplificando os argumentos utilizados por Roth (2007a) e por Elias
(2012), podemos apresentar exemplos em que certas atitudes que ndo eram
aceitaveis num determinado momento, acabaram se tornando aceitaveis em
um periodo posterior, ou também, mercados que eram considerados legais
num determinado periodo e atualmente sao considerados ilegais e vice versa.
Pode-se citar como o caso do alcool, que ja foi considerado ilegal nos Estados
Unidos durante o periodo de 1920 a 1933, mas que, apds este periodo, a sua
comercializacdo tornou-se novamente legal (ROTH, 2007a).

Outro exemplo onde o mercado foi banido por questdes morais da
proibicdo por lei do consumo da carne de cavalo no estado da Califérnia. Roth
(2007a) chama a atencdo que a lei ndo tem a intencdo de regular quanto ao

abate ou o preparo da carne, mas sim apenas 0 consumo da carne por
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humanos, mas o motivo deste comportamento ser considerado repugnante
resulta apenas a repulsa por parte da populacéo.

Assim pode-se perceber que certas transagbes apenas ndao ocorrem
porgue naquele determinado periodo a sociedade considera tal atitude como
algo errado, desrespeitando o costume. Porém, conforme as necessidades,
custos e beneficios da sociedade se modificam, a percepc¢do por certas acdes
também mudam, e o que era inaceitavel se transforma em algo aceitavel,
passando de intoleravel a indispensavel.

Para seguirmos adiante com esta andlise, se faz importante salientar
gue as opinides sobre as transacdes e acdes apresentadas neste trabalho sao
diferentes entre os ramos da economia e filosofia.

Por exemplo, Sandel* (2012) acredita que h& algo errado quando as leis
do mercado comecam imperar sobre muitas coisas, parecendo que tudo se
pode comprar ou vender. Como veremos ao longo deste capitulo, que né&o
somente fildsofos se opdem as leis do mercado e a certos tipos de transacoes,
mas também chefes de Estado, organizacdes como o Conselho dos Direitos
Humanos das Nacfes Unidas, e etc.

No dultimo ramo de analise, muitos dos seus principais autores,
convergem para uma de opinido que certas transa¢fes ndo devem ocorrer por
uma questao moral ou ética.

Ja os economistas analisam os custos e os beneficios das trocas, se
dois agentes realizam uma troca de forma voluntaria no qual ambos saem
satisfeitos, logo, houve um aumento de utilidade® para ambos os agentes. Roth
(2007a) analisa como a repugnancia afeta as escolhas das pessoas, de modo
gue as mesmas tomam decisdes ndo levando em consideracdo os beneficios
gue a existéncia de tal mercado pode causar, mas sim 0S seus preceitos éticos,
morais e culturais, criando uma barreira imposta para aquele mercado. Elias
(2011) explica esta questdo ao deixar claro que as pessoas tomam suas
decisdes através de seus sentimentos, ndo levando em consideracéo a analise
dos custos e beneficios que aquele mercado ou transacdo pode gerar e, por

este motivo, os economistas tém estudado este fator como sendo um market

* No seu artigo de 2013, Sandel (2013a), aborda as questdes morais dos mercados, no qual cita a teoria da
Repunéncia, através do artigo de Roth (2007a).
® Utilidade é uma medida de felicidade ou satisfacdo. (MANKIW, 2005)
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design, para que seja encontrada a estrutura mais aceitavel pela maioria da
populacéo, objetivando um aumento do bem-estar social da sociedade.

Podemos considerar, também, que a repugnancia muitas vezes pode ser
combinada com outros fatores, tal como a externalidade negativa® que tal
mercado pode gerar (ROTH, 2007a). Um exemplo disto pode ser a venda de
cotas de poluicdo de empresas, onde uma empresa que nao polua 0 maximo
permitido por sua cota legal pode vender esta diferenca para outra que polua
mais que o permitido. Esse tipo de transagdo ndo somente afeta as duas
empresas, como também a comunidade em seu entorno, onde a poluicdo é
alocada de um lugar para outro. Desta forma, a regra para a alocagao de cotas
de poluicdo ndo melhora a utilidade da populacdo que vive ao redor da
empresa mais poluidora, pois caso o mercado ndo existisse, a empresa seria
obrigada a adotar medidas para diminuir a emissdo de gases poluentes e,
assim, geraria beneficios a comunidade a sua volta.

Outro exemplo que podemos citar é a prostituicdo, pois esta também
pode gerar externalidades negativas para a comunidade que mora em torno de
locais onde ocorre este tipo de atividade. Algo que pode ser relacionado,
também a isto, € a censura de certos comerciais, por serem obsceno ou por
conter certas palavras que geram uma preocupagao com criangas por julgarem
tais atos como inadequados para elas (ROTH,2007a).

Também podemaos citar o vicio, que € visto como um problema que além
de gerar externalidades, como roubo, faléncia, maior quantidade de moradores
de ruas; a voluntariedade do demandante pode ser questionavel nessas
transacdes, por causa de seu vicio pelo bem, a acdo de comprar tal bem a tal
valor nem sempre é racional (ROTH, 2007a).

Outros casos de repugnancia estdo relacionados com incentivos para
um mau comportamento, como por exemplo o caso de uma creche em Israel
passou a cobrar uma taxa dos pais que se atrasarem para pegar seus filhos. A
escola ao impor a taxa tinha a expectativa que tal ato diminuisse ou cessasse,
porém foi percebido um aumento de atrasos, porque 0s pais deixaram de sentir

culpa por fazer o professor ficar apés o horario para tomar conta das criancas,

® Externalidade é a acdo de um produtor ou consumidor que afeta outros produtores ou
consumidores. A externalidade pode ser positiva ou negativa, a positiva ocorre quando a agao
de uma das partes beneficia a outra, j& a negativa, acontece quando a acdo de uma das partes
impdem custos a outra. (PINDYCK; RUBINFELD, 2012)
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para terem a percepcdo de que a permanéncia do professor apds o horario
apenas faz parte de seu trabalho (SANDEL, 2012).

Também se percebe que algumas transacfes que ndo sdo repugnantes
guando se trata de um presente ou doacdo, muitas vezes acaba por se tornar
repugnante quando o dinheiro é adicionado a troca. Como exemplos disto,
pode-se citar 0 mercado pra sangue e pagamento as maes que colocam seus
filhos para adogcdo. H& certas atitudes humanas, como o amor e a adocao
(ROTH, 2007a), que sdo consideradas como ndo precificaveis pelos ditames
morais da sociedade.

Ja Ariely (2008) afirma que o pagamento direto por determinadas
situacdes ndo sao aceitas devido que vivemos em dois mundos distintos, um
determinado pelas normas sociais, e outro, pelas normas de mercado. As
normas sociais sao pedidos amistosos que fazemos para alguém, ja o mundo
regido pelas normas de mercado néo possui cordialidade e afeto, mas, nem por
isso, podemos dizer que estas normas sejam perversas € Cruéis, poréem,
significam beneficios e pagamentos, pois quando se estd nas normas de
mercado, recebemos aquilo por qual pagamos, porque esta € a lei de mercado.

O que muitas vezes ocorre é que estes mundos se colidem,
ocasionando surgimento de problemas, devido que acabamos nos perdendo
entre os mundos e aplicando leis que talvez ndo sejam adequadas para aquela
situacdo, como por exemplo, um rapaz que leva uma moca para jantar fora e
paga todas as despesas. Saem novamente e, mais uma vez 0 rapaz se
comporta de mesma forma, no terceiro encontro, se comporta exatamente igual
como as duas vezes anteriores, porém O rapaz ja comeca criar algumas
expectativas quanto ao andamento do relacionamento, que quando chega no
guarto encontro, ele passa a confundir a norma social (cortejo), com a norma
de mercado (sexo por dinheiro), quando ja vé que sua carteira esta ficando
magra, o0 mesmo faz um peqgueno comentario com a garota do custo que ja
teve, neste momento, o rapaz ultrapassa os limites, a garota briga e o xinga. O
rapaz deveria saber que ndo se pode misturar as normas sociais com as de
mercado (ARIELY, 2008).

Chamando a atencdo para a implicacdo da insercdo do dinheiro em
determinadas transacfes, pode haver situacdes onde o nivel de precos se

torne repugnante, como no caso de aumento de precos de alguns produtos de
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necessidade basica apdés um desastre natural (ROTH, 2007a). A sociedade
tem a percepcdo de que ndo é correto aumentar o pregco de certos produtos
apos um desastre, pois 0 vendedor estaria se aproveitando de uma situacao
fragil da comunidade atingida para ter um lucro extra.

Outra questéo é que algumas leis focam nas transac¢des monetarias por
serem mais faceis de proibir do que as transacdes ndo monetarias. Ele cita
como exemplo, a proibicao da carne de cavalo no estado da Califérnia, no qual
a lei ndo procura proibir o churrasco familiar, mas fiscalizar e regulamentar
restaurantes é muito mais facil que uma aprovacdo de uma lei dizendo o que
pode ou n&o ser cozinhado em casa.

Neste sentido, verifica-se que o fator repugnancia nem sempre age
sozinho nas regulacdes, para que certas transacdes ou mercados possam
ocorrer, sendo que 0os mesmos dependem de varios outros fatores como preco,
externalidade, presenca de dinheiro, questdes morais e éticas, e etc. (ELIAS,
2011).

Procurando entender melhor este fator, Elias (2012) analisa o fator
repugnancia numa funcdo de bem estar social’ para verificar em que momento
este fator age para o caso especifico do incentivo monetario para o transplante
de rins, o caso mais utilizado pelos autores da teoria, no qual o mesmo
argumenta que o grau de repugnéancia que uma pessoa pode sentir, pode ser
em funcdo da expectativa de preco pelo 6rgdo. Isto deve-se porque se 0 prego
for considerado muito baixo, muitas pessoas irdo ver isto como uma forma de
coercao.

Outro fator a ser considerado € o nivel de renda dos possiveis
vendedores, pois se a renda deles for muito baixa, muitas pessoas irdo pensar
gue é uma forma de coercdo aos pobres. Além disto, alguns médicos podem
achar repugnante tratar o doador pago em vez do doador altruista (ELIAS,
2012). Ele também aponta que ha outros fatores que possam atuar de maneira

favoravel ao incentivo monetario para doacdo de 6rgdos, afetando

" Estado de bem-estar social, Estado-providéncia ou Estado social & um tipo de

organizagéo politica eecondmica que coloca o Estado como agente da promocédo (protetor e
defensor) social e organizador da economia. Nesta orientacdo, o Estado é o agente
regulamentador de toda vida e saude social, politica e econbémica do pais em parceria com
sindicatos e empresas privadas, em niveis diferentes, de acordo com o pais em questdo. Cabe
ao Estado do bem-estar social garantir servigos publicos e prote¢do a populagdo. (ESTADO,
2013)


http://pt.wikipedia.org/wiki/Pol%C3%ADtica
http://pt.wikipedia.org/wiki/Economia
http://pt.wikipedia.org/wiki/Estado
http://pt.wikipedia.org/wiki/Bem-estar_social
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negativamente o fator repugnancia. O autor cita o exemplo de que algumas
pessoas acham repugnante a grande quantidade de pessoas na fila de espera
(ELIAS, 2011).

Segundo Elias (2011) um questionamento importante a ser feito para a
analise econdmica sobre como a repugnancia € determinada e se a mesma
pode modificar ao passar do tempo, é: “Como podemos incorporar a
repugnancia na teoria econémica e qual é o preco e o custo da mesma?”.

Ele responde estas questbes utilizando o exemplo do mercado de
orgaos, para assim formalizar a ideia da repugnéncia como um fator que pode
afetar a regulacéo e os costumes, com as seguintes respostas (ELIAS, 2011):

a) o grau de relutancia de uma pessoa pode ser uma fungédo do
valor esperado de um 6rgdo. Se o preco € extremamente
baixo, as pessoas podem sentir que isto representa uma
forma de exploracéo;

b) a repugnancia também pode depender do nivel de renda dos
potenciais vendedores de rins, que se for muito baixo, as
pessoas podem sentir que € uma forma de coercdo para 0s
setores de baixa renda e isso desperta repulsa;

C) aléem disso, alguns médicos envolvidos no processo do
transplante podem achar nojento ter que lidar com
fornecedores pagos em vez de doadores altruistas;

d) por outro lado, pode haver alguns fatores que operam no
sentido oposto, 0 que afeta negativamente a repulsa. Por
exemplo, algumas pessoas podem achar nojento que ha
muitas pessoas na lista de espera, e que alguns destes
pacientes morram durante a espera.

Portanto, podemos analisar que, para o exemplo do mercado de 6rgaos,
um dos principais fatores para a existéncia de repugnancia é a introducao do
dinheiro. Entretanto, ha pessoas que podem sentir repulsa pelo quadro atual da
fila de espera por 6rgéos e o tempo de espera por transplante.

A seguir, temos uma subsecdo na qual é apresentado o modelo
desenvolvido por Elias (2012) para entender como o fator repugnancia
restringe certos mercados e as consequéncias geradas pelo banimento do

mesmo.
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2.1. MODELO DE ELIAS (2012)

Elias (2012) desenvolve um modelo onde a repugnancia que certa

pessoa (i) sente possa estar representada por diversos fatores:
Repugnéncia;= R;(Fatores) (1)

Esta relacdo pode ser muito diferente de pessoa para pessoa. Ele faz
uso de fungbes com uma estrutura simples para analisar como o fator
repugnancia afeta a decisao das pessoas para a possibilidade de venda ou nao
de 6rgéos (ELIAS, 2012).

Desta forma, o autor considerou que o bem-estar dos individuos serdo
afetados de modo diverso, dependendo do regime em que ele estiver. Um
regime € para quando o0 incentivo monetario, ou qualquer outra forma de
incentivo para os vendedores de rins ndo é aceitavel, e o outro € para quando
este tipo de transacéo é permitido (ELIAS, 2012).

Neste sentido, ele aponta que o bem-estar de um individuo pode ser
determinado através de uma funcdo que leva em conta trés fatores: Consumo
(C;), Saude (S;) e Repugnancia (R;), ou seja, 0 bem-estar de um determinado

individuo em um determinado regime é dado pela funcéo abaixo (ELIAS, 2012):
Bem — estar do individuo;; = U(C;;;S;j; R;;j) j = Sem mercado, Mercado (2)

Considerando que a funcdo leva em consideracdo o0 estado de um
individuo, percebe-se que os fatores irdo variar para pessoas (i) diferentes e
entre os regimes (j). Ou seja, diferentes pessoas terdo diferentes niveis de
bem-estar no mesmo e entre os regimes. Porém, para um indicviduo que nao
participa do mercado, o autor considerou que os fatores consumo e saude
serdo de mesmo valor nos dois regimes. Isto ocorre porque, por exemplo, se a
pessoa ndo necessitasse de um transplante de rim, ou se a pessoa nhao
pretende oferecer um rim para transplante. Desta forma o bem-estar de um
individuo (i) sob os dois regimes diferentes é dada pelas expressoées (3) e (4)
abaixo (ELIAS, 2012):
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Bem — estar do individuOsem mercado,i =

U(CSem mercado,i; SSem mercado,i; RSem mercado,i) (3)
Bem — estar do indivldquercado,i =U (CMercado,i; SMercado,i; RMercado,i) (4)

Partindo do sistema de equagbOes acima, 0 autor pressupde que nao ter
mercado de rins para alguns individuos representa um custo em termos de bem-

estar, (ou seja, oS individuos para 0s quais

U(CSem mercado,i; SSem mercado,i; RSem mercado,i) <
U (Crercado,is Swercado.i; Ruercado,i)), €NQuanto que para outras pessoas, N&o

existir um mercado €& um beneficio (ou seja, para estas pessoas O

U (Cwercado,is Swercado,s Ruercado,i) < U(Csem mercado,is Ssem mercado,is Rsem mercado,i))-
Elias (2012) utilizou a ideia de Adam Smith sobre a equalizagcdo da
diferenca para quantificar o gostar e o desgostar do sistema de alocacéo de
mercado, verificando quanto de consumo, ou dinheiro, que sera necessario dar
a uma pessoa para que ela seja indiferente entre os dois regimes ou sistemas.
O autor nominou esta quantidade de &, assim ele calculou § utilizando a fungéo

de bem-estar do individuo:

U(CSem mercado,i’ SSem mercado,i’ RSem mercado,i) =

U(CMercado,i + 6;5Mercado,i; RMercado,i) (5)

Conforme a equacao (5), o valor de § pode variar de pessoa para pessoa,
pois ndo somente o nivel de repugnancia é diferente para o individuo nos dois
regimes, mas também devido ao fato de que a sua saude e consumo podem
variar entre os regimes. Portanto, ha uma distribuicdo de § na populacdo. A
distribuicdo depende do consumo, saude e também de fatores basicos que

determinam a repugnancia (ELIAS, 2012):

6(CSem mercado,i’ Ssem mercado,i’ Rsem mercado,i’ CMercado,i; SMercado,i; RMercado,i) =

&; (6)
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Por exemplo, para uma pessoa que precisa de um érgao, & é provavel que
seja negativo, isso ndo ocorre devido que seu nivel de repugnancia para o
mercado seja baixa, mas sim porque seu fator saude ira aumentar, ou espera-
se que melhore com o sistema de mercado. A partir destas inferéncias, €
possivel assumir que a opinido das pessoas pode ser deduzida conforme
abaixo (ELIAS, 2012):

Se §; <0 — Apessoa gostada ideia de um mercado para rins;
Se §; >0 - Apessoando gostada ideia de um mercado pararins;

Se 6; =0 - Apessoa éindiferente a ideia de um mercado para rins.

O autor salienta que, para a grande maioria da populagéo, o nivel de
consumo e estado de saude sao independentes da existéncia ou ndo de um
mercado de rins. Deste modo, para este grupo, § representa completamente o
valor monetario ou o preco implicito da repugnancia (ELIAS, 2012).

Apos Elias (2012) ter analisado qual seria a compensagdo monetaria
para a introducdo de uma compensacdao no mercado de acordo com cada
individuo, a questdo de como o tipo de regime ou sistema escolhido é
determinado. Foram considerados dois tipos de critério de escolha; (i) principio
da compensacao (ou seja, analise de custo e beneficio), e o (ii) voto majoritario
(ou seja, um referendo).

Para determinar se é desejavel, ou ndo, a existéncia de um mercado,
sdo analisados primeiramente 0s custos e beneficios de ambas as alternativas.
Apos tentar-se-a determinar os ganhos da implementacdo ou da remocao de
uma regulamentacdo (tentando ver se 0os vencedores conseguem compensar
os perdedores) (ELIAS, 2012).

Na formulacdo acima, é possivel verificar as possibilidades de ganhos
da remocéao da proibicdo da venda de 6rgaos, por exemplo, somando os deltas
dos diferentes individuos da populacdo. Se a soma € negativa (lembrando que
delta negativo significa que as pessoas estdo dispostas a pagar para permitir a
compensacao) e os “vencedores” da mudanca para um sistema baseado no
mercado conseguem compensar os “perdedores”, e o contrario também é
verdadeiro se a soma dos deltas é positiva. Logo, 0s critérios para o principio

da compensacéo funcionardo: (ELIAS, 2012):
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Se z 6; <0 => Os vencedores conseguem compensar os perdedores =

> Legaliza o mercado;

Se Z 6; > 0 => Os vencedores ndo conseguem compensar os perdedores =

> Bane o mercado

Entretanto, Elias (2012) argumenta através do exemplo do referendo da
carne de cavalo no estado da Califérnia que, na prética, o fato de a soma dos
deltas ser negativa ou positiva ndo € o suficiente para determinar a estrutura do
resultado. Elias (2012) destaca que, no caso de referendo, uma pessoa com §
negativo ira votar a favor da compensacao monetaria para doadores de 6rgaos,
por outro lado, uma pessoa com § positivo ira votar contra a compensacao.
Para isto, ele calcula um resultado para o referendo conforme abaixo (ELIAS,
2012):

Supondo que V; =1 se a pessoa vota contra a proibicdo da
compensacao (ou seja, §; <0) e V; =—1 se a pessoa votar a favor da

proibicdo da compensacao monetaria ao doador de érgéos (ou seja, §; > 0).

Se Z V; >0 => Legaliza o mercado

Se Z V; <0 => Bane o mercado

Elias (2012) neste exemplo divide a populacdo em trés grupos, dois
peqguenos e um grande grupo para a distribuicdo do delta na populacdo. Para
isto ele assume que exista uma distribuicdo de eleitores conforme a Figura 1,
no qual o canto direito do gréafico, havera um grupo pequeno de pessoas que
sdo extremamente contra a ideia de um mercado para transplante de rins. Por
outro lado, no canto esquerdo da figura, ha um pequeno grupo, talvez os
mesmos que possuem a necessidade de um rim, ou possuem uma pessoa da

gual gostam muito, que necessita de um rim para transplante, e devido a isto
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séo favoraveis a existéncia do mercado. No meio temos um grande grupo de
pessoas. Estas Ultimas podem chegar a sentir certa repulsa na existéncia de

um mercado de rins, mas seus sentimentos nao sdo fortes, isto porque elas

nao esperam estar diretamente envolvidas no mercado.

Neste exemplo ilustrado pela Figura 1, o referendo iria levar um
banimento do mercado de rins, mesmo que pela andlise de custo/beneficio
possa indicar que exista um beneficio liquido positivo na existéncia deste
mercado. A consequéncia que seria gerada € o conflito entre eficiéncia e a
maioria dos votos, ou seja, embora a existéncia deste mercado aumente o bem
estar econémico, ele ndo é viabilizado politicamente (ELIAS, 2012).

Figura 1 — Exemplo de uma distribuicdo de s na populagéo

Fracdo da
Populacdo

—

/\ |
/\ . /\

Fonte: Elias (2012)
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Portanto, temos que a repugnancia possui certa imprevisibilidade quanto
a sua manifestacdo. No exemplo desenvolvido por Elias (2012) e por suas
opinides expostas neste capitulo, € visivel que a repugnancia esta relacionada
a diversos fatores que podem mudar ao longo do tempo.

No exemplo de um mercado para rins, como na situacao atual, a fila de
espera tem apresentado um crescimento de 7% ao ano nos Estados Unidos, e
o mesmo nao foi verificado para a doacédo provenientes de cadaveres, que é a

principal fonte de doadores para as pessoas que estdo na fila de espera de um
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rim para transplante. Portanto, chegard um periodo em que a espera por um
rim vai exceder a expectativa de vida de muitos pacientes que estao realizando
o tratamento de didlise.

Quando este periodo chegar, podera ocorrer do reducdo o efeito da
repugnancia e propiciar o surgimento de um mercado de 6rgados, visto que
atualmente, j& se possui uma grande seguranca e efetividade na cirurgia de
transplantes para o doador vivo, e que tende cada vez mais a aumentar, ao
mesmo tempo que h& o aumento do custo social do banimento, o que converge
a uma maior aceitacdo por parte da populacdo a existéncia do mercado
(ELIAS, 2012).

Com a questao exposta, conforme as equacdes 1 e 6, 0 aumento na lista
de espera provavelmente provocaria um deslocamento para a esquerda da
distribuicdo de §s da populacédo e o voto de algumas pessoas mudariam sobre
estas questdes. O sinal de §, e as consequéncias dos votos, € menos provavel
uma mudancga para grupos com posicdes mais radicais (ou seja, com § em
valores absolutos), do que para os participantes ndo diretos no mercado (ou
seja, aqueles que 6 reflete completamente a repugnéancia), conforme pode ser
verificado na Figura 2 (ELIAS, 2012):

Figura 2 — O efeito do aumento da lista de espera na
distribuicdo dos s
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Populagéo
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Fonte: Elias (2012)
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Assim, uma alteracédo nos § pode gerar uma mudanca no referendo. O
fator repugnéncia e a existéncia ou ndo do mercado sdo determinados juntos
por um terceiro fator correlacionado, neste caso, o tamanho da lista de espera
(ELIAS, 2012).

Na andlise realizada constata-se que a repugnancia responde aos
custos. Quando € barato, este fator € prontamente identificado, porém quando
se torna caro, ele desaparece. Com isto, fica clara a importancia do estudo
deste fator, pois a partir dele é possivel prever-se as consequéncias sobre 0s
tipos de mercados e transacbes que visualizamos na economia atualmente
(ELIAS, 2012).

O fator repugnéncia quando se manifesta, pode causar alteragdes nas
estruturas dos mercados e gerar significativos efeitos, tal como o surgimento ou
banimento de determinado mercado. Porém, como destacado por Elias (2012),
guando os custos sdo elevados em manter a estrutura corrente, as pessoas
tendem a modificar suas preferéncias, e o fator repugnancia diminui muito entre
a populacdo, permitindo que a estrutura do mercado seja modificada para
permitir um maior aumento de bem-estar social através do surgimento de um
determinado mercado.

Contudo, ha um lado que afirma que as leis de mercado ndo podem
influenciar em tudo, ha mercados que ndo devem existir, pois alguns destes
mercados podem ser realmente nocivos. Neste sentido na proxima secao ira
ser analisada a teoria de mercados nocivos de Satz (2010), para um maior
entendimento do motivo pelo qual alguns mercados realmente ndo deveriam

existir ou se existissem, deveriam ser fortemente regulados.
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2.2 TEORIA DOS MERCADOS NOCIVOS

Para iniciarmos, € importante entender que, para Satz (2010), os
mercados sao formas de organizagdes sociais e econdmicas importantes, pois
eles permitem que um grande numero de pessoas interaja com outras
completamente desconhecidas, juntas cooperando em um sistema de trocas
voluntérias.

Entretanto seu foco principal n&o trata da questdo moral do sistema de
mercado como um todo, mas sim de alguns mercados especificos, e de sua
natureza. Satz (2010) argumenta que devemos expandir a avaliagdo de
mercados, assim como o conceito de falhas de mercado, pois devemos incluir
os efeitos ocasionados na estrutura das nossas relagcdes uns com os outros, na
democracia, e na motivagdo humana.

Apesar da importancia que os mercados possuem para a sociedade,
Satz (2010) argumenta que os mesmos ndo podem ser usados como a
principal norma para determinar sobre quais recursos as pessoas possuem
direito. Com isto, ela defende que alguns mercados devem ser banidos ou
extremamente limitados ou ainda fortemente regulados, na medida que estas
transac6es minam ou bloqueiam a capacidade das partes de interagirem em
condicbes de igualdade para a tomada de decisdo, mesmo que estas
transacdes tenham ocorridos com o0 consentimento de ambas as partes e de
forma voluntaria (SATZ, 2010).

Desta forma, Satz (2010) analisa alguns mercados que provocam uma
reacao contraria, mesmo daqueles que sdo grandes entusiastas do sistema de
mercado. Assim, ela verifica como os mercados moldam as relacbes entre os
agentes, indo além da ideia dos custos econémicos nao absorvidos.

Ela denomina como mercado nocivo um mercado que tenha como base
o desespero, humilhacdo e mendicancia, cujo os termos de troca ndo sao
iguais entre as partes. Ela lembra que os economistas classicos, como Smith,
Ricardo e Marx, reconheciam que os mercados exigem algumas condicdes
essenciais, como os direitos de propriedade, por exemplo, para assim apoiar as
relacBes de liberdade e igualdade.

Satz (2010) caracteriza os mercados nocivos dos demais mercados por

guatro parametros. A grande maioria destes parametros prejudica a eficiéncia
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em alto grau, sobre a perspectiva da teoria econdmica. Contudo, ela também
acredita que ha motivos politicos e morais para limitar ou banir os mercados
considerados nocivos. Devido a isto, a autora argumenta que o objetivo deveria
ser a restricao destes mercados e ndo dar mais ferramentas para fazé-los com
gue articulem melhor.

O primeiro parametro que Satz (2010) caracteriza as consequéncias que
estes tipos de mercados podem impor € que:

a) alguns mercados produzem resultados extremamente danosos.

Estes mercados podem gerar resultados que sé&o prejudiciais, tanto
para os participantes quanto para terceiros. Pode-se considerar como
exemplo, mercados que provocam O esgotamento de recursos
naturais de um pais, ou uma transacdo do mercado de acdes que
acabe com os recursos de uma determinada pessoa.

Naturalmente, que ha mercados que sao prejudiciais, contudo nao
provocam essa mesma repulsa que 0s mercados nocivos, entretanto, o
resultado destes mercados séo tdo nocivos que eles acabam provocando uma
reacdo muito forte. Através da teoria de Kanbur (2001) apud Satz (2010)
argumenta que para se considerar que um mercado seja nocivo, ele deve
deixar uma pessoa na miséria.

Contudo, ha mercados que geram resultados extremamente prejudiciais
gue vao além da miséria. Partindo-se da teoria de Amartya Sen, na qual ele
distingue dois tipos de interesses das pessoas em: interesses de bem-estar
gue dizem respeito aos bens gerais das pessoas; e interesses de agéncia, que
diz respeito a capacidade de um determinado agente em participar de decisdes
gue incidem em questdes sobre o que € bom. Com isto, ele afirma que é
possivel definir um conjunto de interesses basicos das pessoas em interesses
de niveis minimos de bem-estar e agéncia, definindo os resultados dos
mercados extremamente nocivos e resultados que deixam estes interesses
basicos insatisfeitos. Ela destaca também que se deve ter a ideia que 0s
interesses basicos destinam-se a captar certas caracteristicas universais de
uma vida humana adequada e minimamente decente, ou seja, “linha abaixo da
gual ninguém deve ser permitido a afundar”. (SATZ, p. [s.n]).

b) alguns mercados podem ser extremamente prejudiciais a sociedade. No

qual o funcionamento destes mercados podem minar a estrutura social
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necessaria para que as pessoas interajam de iguais para iguais nos

mercados. Assim, dando condigbes necessérias para que os agentes

facam afirmacdes perante o outro, sem que tenham que mendigar.

Considerando, por exemplo, mercados que operem minando as

capacidades que um determinado agente possui para revindicar seus

direitos ou como participante da sociedade. Ou, também, mercados que
podem condicionar as pessoas a serem ddceis ou servis, moldando-as

em passivas de seu status quo (SATZ, 2010).

A seguir sdo expostos dois parametros caracterizados pela origem dos
mercados nocivos:

c) alguns mercados sao caracterizados por um conhecimento fraco ou
uma assimetria alta e agéncia fraca entre as partes participantes do
mercado. Satz (2010) relembra que pela teoria de Pareto, a eficiéncia
€ alcancada, assumindo que os agentes sdo plenos conhecedores de
suas ac¢les, assim como, possuem informacdo completa dos bens a
serem trocados. Porém, em muitas ocasifes no mercado, esta teoria
ndo se sustenta. As falhas de agéncia ocorrem porque alguns
participantes diretos possuem uma grande caréncia de informacéao,
ou porque estes mercados provocam um seério efeito em pessoas
indiretamente envolvidas no mercado de trocas.

Para Satz (2010) a grande maioria dos mercados, quando nao todos,
envolvem informacgdes imperfeitas. Entretanto, ha casos onde esta assimetria
de informacdes pode provocar resultados extremamente danosos. Estes casos
sdo mais comuns em mercados onde ha uma diferenca de tempo entre 0 inicio
e o fim da troca. Como exemplo, ela utiliza uma mulher que esteja vendendo
sua capacidade de ter filhos. No qual, a autora afirma que neste caso, deve-se
suspeitar se trata de uma mulher que nunca esteve gravida, a partir disto, ela
nao pode conhecer as consequéncias de vender sua capacidade de ter filhos.

Contudo, Satz (2010) afirma que embora a maioria dos problemas dos
mercados apresentados pela agéncia fraca obtenha resultados danosos, ela
argumenta que devemos nos preocupar com estes mercados, mesmo que 0S
resultados obtidos néo sejam prejudiciais.

d) alguns mercados podem refletir uma grande vulnerabilidade de uma

das partes da relacdo de mercado. Quando algumas pessoas
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participam do mercado com uma grande diferenca de recursos, ou
com uma grande diferenca de capacidade para compreender seus
termos de troca, isto significa que elas estdo em uma situacdo de
vulnerabilidade frente a outra parte envolvida na transagdo. Em
algumas situacdes, a parte fraca corre o risco de ser explorada.
Quando uma pessoa entra no mercado em uma posi¢do vulneravel,
serd provavel que este agente concorde com quase todos 0s termos
oferecidos. Ha casos, também, de mercados que exploram a
vulnerabilidade quando existe uma urgéncia na necessidade de
determinado bem e h& um pequeno grupo de ofertantes, e mercados
onde os participantes possuem uma grande desigualdade nos bens a
serem trocados.

Estes parametros, segundo Satz (2010), sédo facilmente incorporados a
teoria econdmica. Satz (2010) cita como exemplo, a preocupacédo para a teoria
econdmica classica com resultados prejudiciais ou entdo com assimetria de
informagbes na influéncia do bem-estar. A grande maioria dos mercados
nocivos possui uma forte afinidade com as relacées entre os agentes, estas
relacbes séo referentes aos status de igualdade entre os participantes. Assim,
ela afirma que, para que duas pessoas possuam mesmo status, elas
necessitam ver um ao outro como fontes legitimas de reivindicacdes, assim
como, precisam que tenham capacidade de fazer valer as reivindicacdes sem a
necessidade de autorizacdo de outro para fazer. Para isto, ha a necessidade
gue os agentes tenham direitos e liberdades, bem como, acesso a recursos
especificos, como por exemplo, um nivel de educacéo.

Com isto, Satz (2010) afirma que os direitos dos agentes, na sua forma
moderna, resulta de uma invasao no contrato pelo status, pela subordinacdo do
preco de mercado pela justica social, e pela substituicdo de barganha pela
declaracéo de direitos. Assim, as condicdes pré-estabelecidas para os agentes,
para que tenham o mesmo status como cidaddos em uma democracia sao
mais exigentes do que a necessidade que estes agentes possuem para a
interacdo das relagcdes com base em seu reciproco interesse proprio e igual
valor moral no mercado.

Complementando este argumento, Satz (2010) faz uso do conceito de

cidadania desenvolvido pelo sociélogo T. H. Marshall, no qual a cidadania n&o
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somente inclui a liberdade legal, mas também, uma série de direitos sociais,
tais como saude, educagdo, moradia e um salario minimo decente. No qual,
segundo o ponto de vista de Marshall (1967) apud Satz (2010), um status de
igualdade de cidadania necessita que todos os individuos tenham:

a) igualdade de direitos politicos béasicos e liberdade, bem como o
direito de falar e de participar no processo politico de seu pais;

b) igualdade de direitos e liberdades em uma sociedade civil, assim
como, tendo o direito de propriedade;

c) igualdade de direitos no limite do bem-estar econdmico, e
compartilhar totalmente na heranca social e viver a vida como um ser
civilizado, conforme as normas vigentes da sociedade.

A partir destes pressupostos, Satz (2010) argumenta que existem alguns
bens como pré-requisito para uma plena inclusdo dos agentes na sociedade,
para que 0S mesmos possam participar do mercado em condi¢cdes de
igualdade. Quando ha uma preocupacdo com os resultados que prejudiquem
as condicdes de interacdo de igualdade entre os cidadéaos, logo, ha um forte
argumento para garantir acesso a determinados niveis de mercadorias, tais
como, educacao, saude, direitos, liberdade e seguranca fisica. Pois quando
uma pessoa que possui caréncia de educacdo, ou acesso a saude, esta
pessoa ndo somente estd ma amparada em sua propria vida e valores, como
também enfrenta dificuldade na participacdo na economia, ou em debates que
envolva escolhas publicas e votacdes. Estas pessoas séo vulneraveis a serem
exploradas e manipuladas por outras. Desta forma, Satz (2010) diz que se
ainda ha que completar a distribuicdo de certos bens, como educacéo e saude,
existe uma razdo para bloquear ou limitar certos mercados, visto que o0s
cidadaos devem ser iguais.

Complementando, a autora argumenta que, dependendo da origem do
mercado nocivo, poderdo ser adotadas politicas que anulem os resultados
ineficiente esperados. Ela cita como exemplo, o caso de agéncia fraca
(assimetria de informacao), no qual se podem tomar medidas que aumentem a
informacéo sobre o mercado. Caso a origem seja a vulnerabilidade, pode-se
aumentar as politicas de distribuicdo de renda, ou criar alternativas
complementares ao mercado. A regulacdo do mercado, muitas vezes, € a

melhor maneira de atacar um mercado nocivo. Porém, em alguns casos, 0S



34

mercados minam o contexto social, fazendo com que as pessoas ndo sejam
capazes de interagirem umas com as outras em pé de igualdade, nestes casos,
o melhor é banir o mercado (SATZ, 2010).

Exemplificando a teoria dos mercados nocivos, Satz (2010) afirma que
no caso do mercado reprodutivo de mulheres, a origem deste mercado ocorre
devido a um alto grau de assimetria, devido que isto coloca as mulheres em
patamares de diferente igualdade social frente aos homens. No qual se obtém
um resultado extremamente danoso para a crianga, visto que pode ser gerada
uma externalidade, fazendo com que a crianca fique vulneravel devido a
auséncia dos pais, enfraguecendo os lacos biolégicos entre os pais e as
criangas.

No exemplo utilizado de trabalho infantil, Satz (2010) argumenta que
este mercado possui suas origens tanto na vulnerabilidade quanto no problema
de agéncia, e 0 mesmo produz um resultado danoso tanto para a crianca
guanto para a sociedade como um todo. Primeiramente, comegando pelo
problema de agéncia, as crian¢gas ndo possuem 0 conhecimento para tomar
certas decisdes. No problema da vulnerabilidade, a crianca acaba se tornando
vulneravel ao seu empregador devido a situacdo de sua familia, pois grande
parte das familias que possuem criancas no mercado de trabalho estdo em
uma situacdo precéria, no qual o trabalho infantil acaba sendo um resultado
desta vulnerabilidade. O resultado pernicioso que este mercado pode gerar
para a crianca, se deve ao fato de que os interesses da crianca ndo sao
levados em consideracao, pois em grande parte a crianca acaba sendo for¢cada
a trabalhar, gerando efeitos presentes e futuros para a crianca. Este meado
pode gerar um resultado extremamente danoso para a sociedade, devido que
nas sociedades onde as criancas estudam, e que o trabalho infantil é proibido,
possui uma associacao forte ao desenvolvimento econémico deste pais, no
gual ela cita como exemplo, a China e Taiwan, que fizeram um grande
progresso na expansao da formacao basica.

Outro exemplo que ela cita € o mercado de derivativos, pois este
mercado possui o problema de agéncia fraca como fonte, devido que os
emprestadores assumem riscos imprudentes e transferem os ativos financeiros
para outras partes, que geralmente possuem pouca informagao sobre o ativo.

Desta forma, Satz (2010) argumenta que este mercado pode gerar resultados
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danosos tanto para 0 agente quanto para a sociedade como um todo, pois
pode levar o individuo a faléncia, assim como ocasionar crises no sistema
financeiro.

Desta forma, podemos notar, pela teoria de Satz (2010), que muitos dos
mercados apontados por Roth (2007a) e Elias (2012) sao considerados
mercados nocivos, contudo, ha mercados que sédo considerados repugnantes,
mas que nao sdo considerados nocivos, como o consumo da carne de cavalo e
o consumo da carne de cachorro. Entretanto, é na teoria de Satz (2010) que
conseguimos compreender melhor sobre a repugnancia existente em mercados
como o de 6rgaos ou sangue.

No préximo capitulo, faremos uma analise de alguns mercados,
transacoes ou acdes, que sao consideradas nocivas e ou repugnantes, ou que

ja foram consideradas como tal.
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3 ANALISE DE MERCADOS REPUGNANTES

Neste capitulo sdo apresentados alguns exemplos de mercados

repugnantes, dos quais alguns ja foram considerados repugnantes, e outros

gue ainda séo considerados repugnantes atualmente.

Os exemplos analisados sao 0s seguintes:

a)

b)

d)

0 mercado para transplantes de 6rgaos, onde este trabalho ir4 deter
maior atencdo, pois se trata de um assunto amplamente utilizado
entre os tedricos da teoria econémica da repugnancia, e do qual gera
muita polémica entre a sociedade, também quanto as questbes
éticas;

a taxa de juros, que foi largamente repugnante durante a Idade
Média;

o0 mercado de sangue, um mercado utilizado pelos Estados Unidos e
gue ainda gera muita discussdo quanto as questbes éticas
envolvidas;

O consumo da carne de cavalo, ndo se configurando como um
mercado, mas sim uma atitude reprovada por uma grande
guantidade de pessoas e que ndo querem que outras pessoas a
faca,;

e 0 mercado de servicos de entretenimento que € o arremesso de
andes, muito encontrado nos paises nordicos, onde pessoas pagam

um valor monetario, para ter o privilégio de arremessar um anéo.

3.1. TRANSPLANTES

A doenca de insuficiéncia renal terminal é uma doenca fatal que possui

duas alternativas de tratamento, a hemodialise, que apesar de manter a pessoa

viva, a0 mesmo tempo ela agride o organismo, podendo causar consequéncias

gue podem levar a pessoa a morte ou piorar 0 seu quadro de saude; e o

transplante, que se constitui na melhor alternativa, pois possibilita uma melhora

na qualidade de vida, apesar do transplantado ter que tomar medicamentos

para o resto da vida. No caso do tratamento por transplante, o doador pode ser

um cadaver ou uma pessoa viva. Para o receptor do 6rgdo, entre essas op¢coes

a preferéncia é de um doador vivo, pois a média de expectativa de vida de
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funcionamento de um rim transplantado de um cadéaver é de 11 anos, enquanto
de uma pessoa viva € de mais de 20 anos (FINKEL, 2001).

A fila de espera tem aumentado a cada ano em praticamente em todos
0S paises, porém o numero de transplantes ndo tém acompanhado o mesmo
crescimento. Segundo Becker e Elias (2007), o transplante de rins nos Estados
Unidos teve um lento crescimento entre os anos de 1990 e 2005, de 10.000
para aproximadamente 13.700, respectivamente. Os autores argumentam que
grande parte desse crescimento foi devido a doadores vivos, dado o avango
nos procedimentos cirlrgicos ocorridos principalmente nos anos 2000. Porém
no periodo de 1990 a inicio de 2006, a fila de espera por um rim nos Estados
Unidos cresceu de 17.000 para 65.000 pacientes. A lista de espera deveria ser
menor, pois tal como esta hoje, muitos dos pacientes morrem, ou ficam muito
doentes para enfrentar uma cirurgia como a do transplante.

Em 2008 a fila de espera por transplante nos Estados Unidos estava
proxima de 100.000 pessoas, aproximadamente 17 pessoas por dia saiam da
fila, pois acabaram morrendo antes de conseguir realizar o transplante
(O’REILLY, 2008).

No Brasil existe o Sistema Nacional de Transplantes que coordena e
regulamenta o programa de transplantes publico. Este é maior o programa
publico de transplantes do mundo atualmente. Foi estabelecido em 1997, e
desde entdo tém aprimorado as regulamentacdes do programa (PESTANA et.
al, 2011). No ano de 2004, o governo teve um gasto de R$ 404,41 milhGes em
transplantes, em 2005 esse custo aumentou em torno de 29,11%, saltando
para uma cifra de R$ 521,8 milhdes, no qual estdo inclusos as medicagdes. Ja
0s custos indiretos pela ndo realizacao de transplantes séo altos, por exemplo,
no caso dos rins, os tratamentos que substituem o transplante, teve um custo
de R$ 1.159.679.058,23, somente no ano de 2005 (MARINHO; CARDOSO,
2007). Abaixo segue a Figura 3 com o total de pessoas realizando o tratamento

ao longo dos 10 primeiros anos 2000:
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Figura 3 - Numero total de pacientes em tratamento dialitico - Brasil, 2000
até 2010
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Fonte: Costa (2012)

A figura abaixo demonstra o numero anual de transplante de rim,
conforme o tipo de doador. Como pode-se observar somente nos anos de
2003, 2005 e 2006 que o numero de doadores vivos foi superior aos doadores
falecidos. Nota-se também que destes doadores vivos, a maior quantidade

deles séo parentes.

Figura 4 — Numero anual de transplantes de rim conforme o tipo
de doador
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Fonte: A autora, através de dados informados no relatério de janeiro a junho de
2013 do Registro Brasileiro de Transplante.

Desde o ano de 2007, no Brasil, os principais doadores de rins séo
provenientes de falecidos. Atualmente, o pais possui uma média de 13,3
doadores por milhdes de pessoas, o que ainda esta longe de suprir as

necessidades da fila de espera.
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Na Figura 5, temos o numero de pessoas na fila de espera por um
transplante em 2010, e o numero de transplantes naquele ano. Podemos
perceber que a diferenca permanece grande entre demanda e oferta de rins,

mesmo depois deste grande avanc¢o na captacao de 6rgaos no Brasil.

Figura 5 — Necessidade anual de transplantes
estimada em numeros absolutos e por milhdo de
populacdo e procedimento realizados durante o
ano de 2010.
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Fonte: PESTANA et. al, 2011

Com isso, esses e outros autores argumentam que o incentivo monetario
para doacdo de oOrgaos iria diminuir a fila e, consequentemente, o tempo de
espera, porém, chocam com o fator repugnancia da sociedade de boa parte
dos paises no mundo, que consideram a troca de um rim por um pagamento ao
doador como algo errado, moralmente inaceitavel ou antiético, tornando, assim,
0 ganho social de sua escolha inferior, em comparacéo caso fosse permitido o
incentivo monetario a doadores vivos, que obteria um ganho social maior que a
forma como é organizado a doacéo de 6rgdos atualmente em grande parte dos
paises.

Devido as causas citadas a cima que economistas, tais como Becker e
Elias e Roth (2007a), ao verificarem uma grande diferenca entre oferta e
demanda, eles passam a olhar para os obstaculos para o equilibrio do
mercado. No caso dos transplantes, os obstaculos sdo Obvios, pois muitos
paises ndo permitem incentivo monetario ao doador ou a familia do doador, no
caso do 6rgao ser proveniente de cadaver, apesar do beneficio da eliminacéo

da fila de espera ser significativa (ELIAS, 2011).
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Becker e Elias (2007) mostram que a introducdo de um incentivo
monetario pode gerar um aumento da oferta de Orgdos para transplantes
suficientemente para eliminar a fila de espera nos Estados Unidos, através de
um aumento no custo total de transplante cerca de 12%.

Segundo Roth (2007a) os mercados séo considerados repugnantes, pois
um numero suficiente de pessoas acha que nem elas e nem o0s demais devem
praticar tal ato. Segundo Elias (2011), como vimos no capitulo 1, essas
percepcdes por parte da populacédo podem ser modificadas, pois a repugnancia
depende de circunstancias e também dos custos sociais gerados pelo
banimento do mercado. Visto que a fila de espera por um transplante tém
aumentado mais que o numero de doadores, e isto gera um elevado custo
social, com a percepcdo do beneficio, caso o incentivo fosse legalizado, a
curva da Figura 1 apresentada neste trabalho, tornar-se-ia parecida com a da
Figura 2, caso ndo houver nenhum avang¢o na captacdo ou na tecnologia para
modificar o quadro atual da diferenca entre fila de espera e doadores.

Para mostrarmos como uma parte dos custos gerados pelo banimento
do mercado de érgédos, temos o exemplo os Estados Unidos, que no periodo
de 2003 a 2005 cerca de 3.500 a 4.000 pessoas morreram enquanto
esperavam por um transplante de rim (BECKER; ELIAS. 2007). Em 2005 um
pouco mais de 1.070 pessoas sairam da fila de espera por um rim, o
equivalente a 1,6% da lista de espera, e aproximadamente 600 sairam da lista
de figado, cerca de 3% da lista, porque se tornaram muito doentes para
realizarem por uma cirurgia de transplante. No ano de 2011, 4.000 pessoas
morreram na fila de espera, pois o tempo de espera por um transplante
aumentou para aproximadamente 6 anos (BECKER, ELIAS, YE, 2012).

Becker e Elias (2007) apresentaram a situacdo atual através de um
modelo de oferta e demanda por rins para os Estados Unidos. Na da figura a
seguir, SS representa a curva de oferta e DD a curva de demanda de rins para
transplantes. O eixo horizontal mostra 0 numero de transplantes. No eixo
vertical temos representado o custo da cirurgia de transplante com e sem o
incentivo a doadores de 6rgaos. Em muitos paises, o custo da cirurgia € pago
pelo governo, ou por planos de saude privados e, ou por seguradoras, e devido

a estas raz0es a demanda aumenta quando se tem uma queda do custo da
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cirurgia, pois aumentam a qualificacdo dos individuos para esta cirurgia,
conforme a reducédo dos precos.

Na curva SS, percebe-se que quando ndo h& remuneragdo para 0S
doadores de 6rgados ou seus herdeiros e, por este motivo, a oferta de 6rgaos
nao depende muito do pre¢o acima do custo da cirurgia. Devido a isto, a curva
de oferta para transplantes legais independentemente se o doador seja vivo ou
cadaver, € uma forma de L invertido. No segmento horizontal € visto que o
custo médio de transplantes de rim, e a curva de oferta se torna vertical, com o
namero de doadores altruistas total de QO, independente do pre¢o (BECKER;
ELIAS, 2007).

Os autores assumiram que o custo médio do transplante de rim situa-se
em torno de U$ 160.000,00. Com este preco a quantidade demandada de rins
(sendo que os governos ou seguradoras pagam a maior parte dos custos)
excede a quantidade oferecida, e a lista de espera aumenta. Eles afirmam que
a diferenca seria menor se 0s custos aumentassem, pois a quantidade que
necessita seria reduzida pelo o aumento do custo. Eles chegaram a concluséo
gue o progresso tecnoldgico dos ultimos 15 anos para a cirurgia de transplante,
no qual ajudou a reduzir o custo, fez com que houvesse um aumento da lista
de espera (BECKER; ELIAS, 2007).

Figura 6 - O mercado para transplante de rins e incentivo
monetario para doadores vivos
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Fonte: Becker e Elias (2007)
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Neste sentido, oferecer um incentivo monetario a doadores ou a seus
herdeiros aumentaria o custo do transplante, pois seus pagamentos entrariam
no custo da cirurgia, porém ocorreria um aumento da quantidade de doadores,
desta forma a curva de oferta SS iria se deslocar para a S*S*, gerando um
aumento no custo da cirurgia, devido ao incentivo, e também a quantidade de
doadores iria aumentar, gerando uma queda da diferenca entre a fila de espera
e transplantes (BECKER; ELIAS, 2007).

Com isto, ao oferecer este subsidio tanto por governos, quanto pelas
seguradoras, o mercado legal afetaria o mercado negro, fazendo com que a
demanda deste mercado passasse para o legal, pois o tempo de espera seria
reduzido. Além disso, os incentivos monetérios ajudariam a diminuir a diferenca
entre a quantidade ofertada e a quantidade demandada tanto pelo aumento do
numero de 6rgaos disponiveis, quanto pelo aumento do custo total da cirurgia
de transplante (BECKER; ELIAS, 2007).

Porém, para implantar este incentivo monetario, se faz necessario
estipular um preco para o 6rgao. No intuito de resolver esta questdo Becker e
Elias (2007) calculam o preco do 6rgédo através de alguns fatores, como a
gualidade de vida, risco de morte, e o periodo fora do trabalho apdés a cirurgia.
Para isso eles fazem a seguinte pergunta: Qual seria 0 valor necessario para
induzir um individuo a vender um orgao para transplante? Eles estimaram um
valor de um orgao de um doador vivo, calculando a renda adicional ou
consumo de mercado, o que um individuo ird exigir para ser indiferente entre
vender um 06rgdo ou nado. Para isso, foi suposto que 0 preco reserva de um
Orgao possui trés componentes principais:

a) uma compensacao pelo risco de morte;

b) uma compensacdo para o periodo que o individuo devera ficar em

repouso, impossibilitado de exercer atividades laborativas;

C) e uma compensacao para o risco de perda de qualidade de vida,

apos a cirurgia.

Eles partiram da probabilidade do risco de morte, calculando através do
risco de morrer multiplicado pelo valor monetario necessario para suportar um
pegueno aumento na probabilidade de morte. Foi utilizado o valor estatistico de
uma vida, este valor foi estimado empiricamente em muitos estudos de

atividades de mercado de risco que envolvem trocas entre dinheiro e riscos de
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fatalidade. Com base nesses estudos, o valor médio de uma vida estatistica de
um jovem nos Estados Unidos, expressa em dolares de 2005, situa-se entre
cerca de US$ 1,5 milhdes e US$ 10 milhdes pela estatistica da vida, isto é para
alguém com uma renda média anual de aproximadamente 35 mil dolares
(BECKER, ELIAS, 2007).

O risco de um doador morrer como resultado de um transplante de rim
pode ser estimado com base em trés grandes pesquisas americanas que
cobrem cerca de 10.000 operacdes. Nestes dados, as taxas de mortalidade
relatada variam entre 0,03% -0,06%. O risco de morte devido a cirurgia €
estimada em menos de 1/100 de um por cento. Mesmo assim, estes estimam
um valor de risco de morte para os jovens acima da realidade, ou os doadores
saudaveis, porque uma série de atuais doadores vivos, como pais, ndo sao
jovens. Com isto, 0s autores estimaram que o risco de morte de doar um rim &
de 0,1%. Supuseram que o valor estatistico de uma vida é de US$ 5 milhdes
de dolares. Deste modo significando que um aumento de 1/1000 na
probabilidade de um jovem doador de rim morrer seria avaliado em cinco
milhdes dolares x 0,1%, o que daria um valor de US$ 5.000 a ser pago pelo
fator de risco de morte (BECKER; ELIAS, 2007).

Para a compensacdo monetaria para o tempo que a pessoa ficou
incapacitada de trabalhar durante o periodo de recuperacdo, o segundo
componente do preco de reserva, eles calcularam pelas perdas de ganhos
salariais. Um dos principais determinantes do valor da estatistica da vida € o
nivel de renda dos individuos. O valor da vida de US$ 5 milhdes é para uma
pessoa com uma renda média anual de US$ 35.000, aproximadamente. Tal
pessoa perderia US$ 2.700 dolares em termos salariais em decorréncia de ndo
trabalhar quatro semanas devido a cirurgia (BECKER, ELIAS, 2007).

Para o componente do risco de perda da qualidade de vida, foi dado
pela variagdo esperada da qualidade de vida multiplicada pelo valor em
dinheiro necesséario para suportar uma pequena diminuicdo na qualidade de
vida. Os autores informam que ha alguns estudos que sugerem que as
pessoas que doam um rim podem viver uma vida normal, exceto se séo atletas
ou se envolvem em outras atividades com contato fisico consideravel que
podem danificar a seu rim remanescente. Também comentam de alguns

estudos que relatam que os doadores vivos podem ter uma chance maior de
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desenvolver pressdo arterial elevada. Porém eles adicionam arbitrariamente
um valor de US$ 7.500 ddlares para medir o componente de qualidade de vida
do preco (BECKER; ELIAS, 2007).

Assim, somando todos os componentes, o total a ser oferecido como
incentivo a um doador nos Estados Unidos seria de US$ 15.200,00°.

Ao realizarmos uma comparacdo, temos o caso da india, onde a venda
de rins j4 foi legal durante a década de 1980 e inicio de 1990. Segundos
Becker e Elias (2007), o pagamento era muito comum antes mesmo de ser
oficialmente permitido. O preco médio pago por rins na india era de US$ 1.177
em dolares de 2005. Essa estimativa foi calculada por Goyal et al (2002) a
partir de um estudo de corte transversal realizado em 2001 entre 305
individuos que haviam vendido um rim na india, em média, seis anos antes da
pesquisa (BECKER, ELIAS, 2007).

Em outro exemplo, Becker e Elias (2007) apresentam dados sobre
pagamentos a doadores vivos de rim no Ir4, em 1996. No Ird, o pagamento
para doadores de Orgaos vivos € legal, devido que o governo iraniano proibia a
utilizacdo de 6rgéos de cadaveres para transplantes, alegando que violava o
Corédo. Os valores implicitos em doélares desses pagamentos iranianos tém
menos de US$ 15.200.

Hippen (2008) faz uma comparacao entre os sistemas de captacao de
orgaos entre Estados Unidos e Ird, no qual o dltimo permite a compensacao
monetaria a doadores de 6rgaos. Ele afirma que um dos motivos para que o Ird
tenha permitido a compensacdo monetaria pelas diferencas politicas e
financeiras entre os dois paises. O primeiro transplante realizado nos Estados
Unidos foi realizado em 1951, enquanto que no Ira foi feito em 1967. Porém
devido a falta de confiabilidade na eficacia das cirurgias de transplantes, a
didlise permaneceu como a melhor alternativa para os pacientes até 1980.
Ambos 0s governos pagam pelo tratamento de dialise, que ainda hoje é muito
caro, mas para o Ird que passou por um colapso econémico apds a revolucao

de 1979, e o conflito com o Iraque, motivou o Ird a permitir a compra de 6rgaos.

® Shikida (2004) calcula quanto de dinheiro é necessario para se furar a fila de transplantes no
Brasil, no qual ele afirma que para furar afila de rins é necessario um pagamento de quase R$
18.000, enquanto que para a aquisicao de um figado é cerca de R$ 52.000.
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O governo iraniano além de legalizar o mercado de Orgdos entre
iranianos, ele paga aos seus cidaddos para irem realizar transplantes no
exterior. Enquanto que nos Estados Unidos no ano de 2008 o numero de
pacientes na fila de espera por um rim estava em quase 100.000 pessoas, 0
governo do Ira conseguiu eliminar a fila de espera por rim em 1999, 11 anos
apos a legalizacao da venda de rins (HIPPEN, 2008).

O sistema utilizado pelo Ird consiste de quando da recepgcdo de uma
pessoa com a necessidade de transplante de rim, verificar se na familia ha
alguém compativel, caso ndo seja encontrado, a Associacdo de Pacientes em
Didlise e Transplante (DATPA) tenta encontrar um doador morto para o
paciente, dependendo este do caso do centro de transplante possuir um
programa de captacdo de doadores falecido, por exemplo, em um grande
hospital universitario, o0 DATPA aguarda durante o periodo de 6 meses, se
ainda assim néao ter sido encontrado um doador compativel, vai em busca de
um vendedor compativel (HIPPEN, 2008).

O DATPA néo recebe nenhum valor pela compra e venda de Orgaos,
assim como nem os centros de transplantes e nem os medicos sao envolvidos
em identificar potenciais vendedores. Sao os interessados em vender seus rins
guem procuram o DATPA como possiveis vendedores (HIPPEN, 2008).

O governo iraniano possui uma compensacdo monetaria fixa de US$
1.200 dolares mais seguro saude limitado a um ano apds a troca, que apenas
abrange condicdes consideradas relacionadas a cirurgia. Além desta
remuneracdo o vendedor, também, recebe uma segunda remuneracdo do
paciente transplantado, mas se caso 0 mesmo ndo possua condi¢cdes de pagar
uma quantia em dinheiro, o vendedor recebe essa segunda remuneracao de
um ou mais organizacdes de caridade, estes valores podem variar entre uma
guantia de US$ 2.300 a US$ 4.500 dolares. Esta segunda remuneracdo é
providenciada pelo DATPA (HIPPEN, 2008).

No sistema iraniano ndo é permitido que pessoas que nhao sejam
cidaddos participem ou como fornecedores ou como receptores, sendo o
governo iraniano quem assume a despesa com a dialise, assim como, todo o
custo do tratamento, a aquisicdo do rim, a cirurgia de transplante,
medicamentos de imunossupressao, e os cuidados pés-operatorio tanto com o

vendedor quanto com transplantado (HIPPEN, 2008).
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Porém ha dados a serem considerados, como os resultados de
pesquisas que apontam que o0s beneficios para os receptores de 6rgdos de
fornecedores nédo parecem ser tdo bom quando sdo comparados com o0s
resultados dos destinatarios de 6rgdos de doadores vivos. Estes estudos
apontam que um Orgdo possuiu 44% de chances de alcancar 10 anos de
sobrevivéncia, no caso de receptores de 6rgaos advindos de vendedores vivos,
em comparacao esta taxa aumenta para 53% quando o 6rgao for proveniente
doadores vivos altruistas. Quando comparado com os resultados de doadores
pertencentes a familia do paciente, essa diferenca ndo alcancou uma
estatistica significativa. Uma explicacdo para estes resultados pode ser
encontrada através da andlise dos dados demogréaficos socioeconémicos dos
vendedores nos rins no Ird, onde ha um consenso generalizado de que a
maioria dos vendedores sdo "pobres". Embora este termo € muitas vezes
usado de forma imprecisa (as vezes € indefinido , mas as vezes ele denota que
vivem abaixo ou no nivel da pobreza no Ird, o que significa uma renda de
menos de $ 5 délares por més) (HIPPEN, 2008).

Nos Estados Unidos, algumas evidéncias sugerem que somente o baixo
nivel socioecondémico prediz para o desenvolvimento de doencas renais, pois
baixo nivel socioeconémico podem prever a exposi¢cao a uma seérie de fatores
ambientais (particularmente infeccdes). Como os fornecedores de rim no Ird
sédo desproporcionalmente pobres, entédo, eles sdo, muito possivelmente, mais
propensos a ter doenca renal subclinica no momento da venda de seu rim.
Além disso, eles podem ser subnutridos ou sofrem de outras condi¢cdes que o0s
tornam menos do que uma fonte ideal de rins. Isso também pode explicar a
taxa de sobrevivéncia de oOrgaos ligeiramente inferior em receptores de
doadores pobres (HIPPEN, 2008).

Na literatura ha muitas controvérsias do que ocorre com o vendedor de
rins no Ird, pois ndo ha acompanhamento, logo, ndo se sabe 0 que ocorre com
esta pessoa em sentido financeiro e com a sua saude, e devido a isto, Hippen
(2008) comenta que esta questdo é delicada. Pelas analises que se tem dos
pacientes transplantados, a possibilidade da saude do fornecedores ser
afetada negativamente € possivel, pois como foi demonstrado, os estudos

indicam que ha uma ligeira piora de resultados se comparado ao longo prazo
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para os pacientes transplantados no qual o rim recebido foi proveniente de um
vendedor.

Hippen (2008) verificou que no sistema iraniano, ha um maior niumero de
transplantes realizados devido a 6rgdos provenientes de vendedores, do que
de doadores que possuem um certo grau de relacionamento biolégico com o
paciente, porém ele expde que este dado néo é significativo para se dizer que
as doacdes altruistas cairam, pois a doacao por parte de parentes ainda tem se
mantido em torno de 12 a 13% de todos os rins doados, além da alto
crescimento da do percentual de doadores falecidos.

Para Hippen (2008) o sistema iraniano ndo é coercitivo, apesar de
grande maioria dos vendedores serem pobres (mais de 70%). Ele se questiona
se as ofertas realizadas sdo somente para as pessoas carentes, passiveis de
coercao, ou se sdo apenas algumas? Ele responde esta pergunta argumentado
gue se tudo que se oferece a um pobre for considerado coercitivo, logo, ndo ha
escolhas realizadas por pessoas pobres sem acdo de coac¢do, assim nao ha
imoralidade em se oferecer um incentivo monetario para que o mesmo doe seu
orgao. Desta forma, a oferta de caridade, ou emprego a uma pessoa pobre
seria tdo coercitivo quanto a mesma aceitar um presente. Contudo, ha ofertas
coercitivas e outras nao, pois a natureza da oferta é relevante, logo ha algumas
distingdes que devem ser tracadas entre ofertas coercitivas e néo coercitivas.

Hippen (2008) compara a oferta de remuneracdo por um Orgao com
outras opcdes disponiveis para estas pessoas — pobres —, para assim verificar
se a venda de orgaos pode ser considerada coercitiva de alguma forma, desta
maneira ele cita um exemplo, a oferta de caridade ou emprego remunerado
nao é coercitivo. Assim, a voluntariedade por parte ofertante ndo pode ser
considerado coercitivo se a mesma realizada pela pessoa que possui 0 perigo
de ser coagido. No Ird, o vendedor € quem se apresenta de forma voluntaria
para o DATPA, para que o mesmo analise a aceitacdo ou ndo, com base no
conhecimento sobre vendas de érgéaos.

Além do Ird ha outros paises que possuem sistemas de compensacao
monetaria para doadores de rins, um destes casos é a india, que n&o possui
uma captacdo de o6rgdos provenientes de doadores falecidos, ou seja, os

transplantes realizados na india sdo através de doadores vivos. O tratamento
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da dialise, diferentemente do Ird, ndo é custeado pelo governo (GOYAL et. al,
2002).

O motivo da existéncia deste sistema na india justifica-se para salvar
vidas de pacientes que ndo possuem outra opcdo de tratamento e
simultaneamente ajudar os doadores pobres a sair da extrema pobreza. O
sistema indiano funciona de forma parecida com o mercado negro de érgaos,
pois a compensacdo monetéria era considerada legal antes de 1994, onde
houve a criagdo de uma lei que baniu a venda de rins, solicitando a todos o0s
centros de transplantes possuam comités de autorizagdo que verifiguem que
todos os doadores estejam doando de forma altruista e ndo com motivos
financeiros. Contudo, transplantes realizados com doadores que venderam
seus rins continuam a acontecer na india (GOYAL et. al, 2002).

Para entender este mercado, Goyal et. al (2002) realizaram uma
pesquisa com vendedores de 6rgdos na india, no qual fazem questionamentos
como: Porque decidiram vender seus rins? Quanto de dinheiro foi prometido?
Quanto de dinheiro foi recebido? Eles venderam seu Orgdo para um
intermediario ou diretamente para um centro de transplantes? Como eles
gastaram o dinheiro recebido? Qual a renda anual da familia antes da cirurgia e
atualmente? Qual o estado de saude atual e antes da cirurgia? Que conselho
daria outros possiveis vendedores?

Segue abaixo os motivos para a venda do rim podem (GOYAL et. al.,
2002):

Quadro 3: Razbes para a venda de rins

Razdes n° (%)
Pagamento de dividas 292 (96)
Comida/despesas da casa 160 (55)
Aluguel 71 (24)
Despesas com casamento 65 (22)
Despesas médicas 54 (18)
Despesas funerarias 23 (8)
Despesas de negdécio 23 (8)
Outras dividas 49 (17)
Despesas com futuros casamentos 10 (3)
para filhas
Dinheiro extra 4 (1)
Abrir neg6cio 2D
Outras razfes 3(1)

Fonte: Goyal et al, 2002°

° Os autores afirmam que a porcentagem n&o fechou 100% devido que teve mais de um
individuo que respondeu mais de 1 razéo para a venda do rim ou mais de 1 débito.
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Os resultados obtidos pelos autores foi que dos 305 participantes, 60%
eram mulheres, 70% venderam seu rim para um intermediario, os outros 30%
venderam para clinicas (GOYAL et. al. 2002).

Além disto, quarenta e sete participantes observaram que o cénjuge
também j& havia vendido um rim. Os outros 221 participantes casados (159
participantes do sexo feminino e 62 participantes do sexo masculino) foram
convidados por eles a venderam ao invés de seu cdnjuge. As respostas mais
comuns dadas pelos participantes do sexo feminino foi que seus maridos eram
os chefes de familia (30%) ou estavam doentes (28%). As respostas mais
comuns dos participantes do sexo masculino foram que venderam de forma
voluntaria (52%) ou que suas esposas estavam doentes ou gravidas (19%).
Dois participantes do sexo feminino afirmaram que foram forcadas por seus
maridos a vender um rim (GOYAL et. al, 2002).

O valor prometido a ser pago foi em média de US$1.410,00 (entre US$
450,00 a US$ 6.280,00), enquanto o valor recebido ficou em média de US$
1.070,00 (entre US$ 450,00 a 2.660,00). O valor recebido foi gasto com
pagamento de dividas (60%), comida e vestuario (22%), ou casamento (5%).
Somente 11% aplicou o dinheiro (joias, dinheiro, depdsito no banco, outros
investimentos). Quase todos os participantes tiveram queda na renda anual
meédia da familia, no qual a queda foi de US$ 660,00 para US$ 420,00. A
porcentagem dos participantes que entraram para a linha da pobreza, também
aumentou, de 54% para 71%. Dos 292 participantes que venderam seu rim
para saldar divida, 216 ainda continuam endividados. JA na mudanca do
estado de salude apds a cirurgia, 86,56% acredita ter tido uma perda de saude
apOs a cirurgia, 13,11% n&o sentiram diferenca entre 0 antes e depois da
cirurgia, e apenas 0,33% diz ter melhorado de estado saude, conforme pode
ser verificado pelo Quadro 4 (GOYAL et. al, 2002).
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Quadro 4 — Estado de salde antes e depois da cirurgia

Estado de saude antes da cirurgia Estado de saude depois da cirurgia

Excelente Muito boa Boa Ruim Muito ruim

Excelente 11 16 15 58 50
Muito boa 0 14 16 53 39
Boa 0 0 9 10 6

Ruim 0 0 1 6 1
Muito ruim 0 0 0 0 0

Fonte: Goyal et al. (2002).

Além disto, Goyal et. al. (2002) tiveram o0 seguinte resultado do
guestionamento do que diriam de conselho a uma pessoa que pretendia vender
seu rim pelos mesmos motivos que 0S mesmos venderam, dos 264
participantes que responderam esta questdo 79% n&o recomenda que vendam
o rim, enquanto 21% recomendaria.

Desta forma, percebe-se através dos estudos de GOYAL et. al. (2002),
que o vendedor de rins na india, possui um perfil definido, consistido em
mulheres que buscam esta alternativa para pagar as dividas da familia. No
qgual, verifica-se que em sua grande maioria ndo aconselharia este tipo de
alternativa para saldar as dividas. Contudo, vale lembrar que o mercado
indiano esta inserido no mercado negro de 6rgaos, pois este tipo de mercado é
proibido na india, conforme visto neste trabalho anteriormente, mas que,
entretanto, por questdes de fiscalizacdo, continua a ocorrer dentro de seus
dominios.

A india e o Ird sdo dois exemplos de paises que utilizam métodos
diferentes para o mercado de 6rgaos, um que possui um nivel de organizacéo
e faz uso de um 6rgdo competente para viabilizar a troca, e outro que utiliza as
leis de mercado, porém vale lembrar que no caso da india, é proibido por lei
desde 1994 a doacéo de 6rgaos com fins monetarios, e com isso o mercado da
india aparenta-se muito com o mercado negro de 6rgdos. Através destes
exemplos, percebe-se que a compensacdo monetaria ajudou a resolver a
diferenca entre demanda e oferta por 6rgdos, mas a compensacao monetéaria
para doadores de o6rgaos, no Ocidente, ainda € vista como algo que foge a

regra da moral social.
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Neste sentido, Elias (2011) argumenta que no caso dos mercados de
orgdos para transplantes € um caso representativo no qual transacoes livres e
voluntarias, e aparentemente possuem beneficios, encontram obstaculos legais
dentro de uma sociedade devido, em parte, a custos éticos e morais.

Roth (2007a) explica este entrave ao apontar que a preocupacédo da
monetizag&do de algumas transagdes possuem trés principais classes:

a) a objetificacdo, que é a preocupacdo de colocar um preco para certas
coisas para vendé-las e compra-las, podendo mové-las para uma
classe de objetos impessoais, no qual ndo deveriam de ser;

b) a segunda preocupacdo é que oferecer um pagamento monetario
relativamente alto, pode ser considerado coercitivo, assim podendo
levar a exploracao de pessoas pobres;

C) a terceira preocupacdo € que a aceitacdo para alguns tipos de
transacdes pode levar a sociedade a uma perda de percepcdo e
acabar que a mesma pratique transacdes realmente repugnantes.

A introducdo do dinheiro em certas transacdes traz um receio de muitas
pessoas de que o bem a ser trocado acabe se tornando um objeto em seu
significado. Este € um dos motivos que leva muitas pessoas a serem contra ao
incentivo financeiro para doacao de orgaos. Os paises incentivam a doacédo de
orgaos, mas com razdes altruistas, proibindo qualquer pagamento em dinheiro
ao doador ou seus herdeiros. Roth (2007a, p. 45) cita como exemplo o artigo
21 do conselho da Europa, Protocolo Adicional a Convencdo sobre Direitos
Humanos e Biomedicina: “O corpo humano e suas partes ndo devem, como tal,
dar origem a ganho financeiro”. Ja nos Estados Unidos a lei nacional de
transplante de o6rgaos de 1984 expde: “Sera ilegal para qualquer pessoa,
conscientemente adquirir, receber ou transferir qualquer 6érgdo humano a titulo
oneroso para uso em transplantes humanos” (ROTH, 2007a, p. 45). No Brasil
ha a Lei federal n° 9.434 Capitulo V Secdo | de 1997, no qual receber
recompensa ou promessa por um O0rgao € um crime com pagamento de trés a
oito anos de recluséo, e multa de 100 a 150 dias-multa (BRASIL, 1997).

Como podemos perceber uma das principais restricbes a troca por
orgaos humanos € o fato do envolvimento do dinheiro. Pagar para adquirir ou
vender um 6rgao é algo que boa parte das sociedades ndo aceitam como algo

moralmente correto. Em grande parte, o dinheiro imp6e um significado ao que
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€ trocado como algo que possua um valor monetario e ao mesmo tempo |he
dando uma caracteristica de um objeto qualquer, esse tipo de pensamento ele
descreve através das palavras do Papa Jodo Paulo Il em um discurso sobre
doaces de 6rgaos proferido em 2000:

Qualquer procedimento que tende a comercializar 6érgdos humanos
ou a considera-los como itens de troca ou de comércio deve ser
considerado moralmente inaceitavel, porque para usar 0 COrpo como
um objeto é violar a dignidade da pessoa humana. (ROTH,2007a,
p.45).

Além da Igreja Catdlica h& outras religibes que compartilham este
mesmo tipo de pensamento. Porém as religides judaicas e islamicas possuem
um outro ponto de vista sobre a existéncia de um mercado para 6rgaos (ROTH,
2007a). Em 2004, em Israel ja havia um projeto de lei onde ficaria autorizado
uma compensacdo monetaria a doadores vivos de rins (GRAZI;
WOLOWELSKI, 2004). Na Republica Islamica do Ird este mercado ja existe, e
€ um dos paises com menor tempo de espera e fila no mundo por um rim
(HIPPEN, 2008).

A compensacdo monetaria a um doador de 6rgdo é completamente
plausivel pela lei e ética da religido judaica. Nela o pagamento monetario ao
doador € visto exatamente como uma compensacao pelo tempo, sofrimento e
dor sentidos pelo doador, ndo sendo completamente imoral o ato de vender
parte do corpo. No artigo de Richard e Joel, sobre a questdo ética da
compensacdo monetaria para doadores de 6rgdos na religido judaica, os
autores verificaram que grandes partes dos rabinos veem a ac¢ao da doacdo,
mesmo com fins financeiros, uma dadiva, pois a motivacdo nao diminui o valor
do ato em si (GRAZI; WOLOWELSKI, 2004).

Muitos argumentam que a existéncia de um mercado para Orgaos
poderia coagir os doadores. A existéncia de um incentivo levaria muitas
pessoas a doarem, porém nao seria de fato voluntaria, mas sim coagidos pela
necessidade do valor monetério a receber pela doacdo, assim dando uma ideia
de exploracéo dos pobres. Sandel (2012) por exemplo, argumenta que pessoas

acuadas pela pobreza ou por alguma outra intimidagdo, ndo possuem um
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poder de barganha em termos justos, tornando a tomada de deciséo do jogador
em uma decisdo ndo voluntéria, e por isso tal tipo de mercado ndo poderia
ocorrer.

Como serd visto adiante, nos Estados Unidos existe um mercado para
sangue, o mercado mais préximo de um mercado para 6rgaos (mesmo género
de produto). Richard Titmuss, que criticou este tipo de mercado em um livro
publicado em 1970, percebeu que o0s bancos de sangue mais lucrativos
encontravam seus vendedores de sangue em bairros pobres e favelas que
necessitavam de dinheiro. O que Titmuss (1970) acreditava ser mais um
problema no sistema de coleta de sangue norte americano, pois ele tinha a
percepcdo de que havia uma redistribuicdo de sangue dos pobres para os
ricos. Este tipo de ideia também é visivel quando se fala em um possivel
mercado para Orgaos.

Reforcando este ponto de vista, Roth (2007a) que este seria um
exemplo nitido onde essa opinido prevalece, em que Fox (que argumenta
contra ao trabalho de Gaston et al. (2006) apud Roth(2007a) sugerindo um
pacote fixo de beneficio a doadores de rins de US$5.000,00), argumenta que
tais beneficios ndo seriam um fator decisivo para um CEO de uma da lista das
500 maiores empresas da revista Fortune, porém para uma pessoa que ganha
um salario minimo, a compensacéo pode representar alguns meses, sugerindo
assim que um mercado de rim, iria ser nada mais do que a transferéncia de
orgaos de pobres para corpos de ricos.

Outra preocupacdo que um incentivo monetario para a doacdo de
orgaos refere-se ao 0 que esse tipo de transacao pode criar de transacdes
ligada a ela, algumas delas podem ser realmente repugnantes. Neste mesmo
sentido, ha também, a preocupacado de que como a legalizacéo de certos tipos
de transacdes pode afetar os termos de trocas, no qual pessoas que nao
gueiram participar do mercado voluntariamente acabam participando.

Hoje um dos grandes receios da sociedade € que o mercado legal de
orgaos fique muito parecido com o atual mercado negro de 6rgaos. O mercado
negro de 6rgaos é semelhante ao exposto no paragrafo anterior deste trabalho,
onde vemos 6rgdos comprados de pessoas que moram, geralmente, em locais

pobres indo para compradores de paises ricos (ROTH, 2007a).
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Uma das grandes preocupacdes, também, € que com a legalizagdo de
um incentivo monetario ao doador de 6rgao iniba a doacao voluntaria (ROTH,
2007a). Como exemplo, pode-se citar um artigo do New York Times referente a
compra de rim no mercado negro por um israelense, no qual cita a opinido de
um cidad&o israelense com a doenca renal, que prefere pagar por um 6rgao de
um desconhecido e realizar a cirurgia em um outro pais, do que colocar um de
seus parentes em risco na cirurgia de transplante (FINKEL, 2001).

Roth (2007a) também cita a preocupacdo que alguns especialistas
possuem referente a uma possivel queda na doacao de 6érgdos provenientes
de cadaveres, podendo assim influir em uma reducdo na doacdo de outros
orgaos que necessitam ser provenientes de doadores ja falecidos.

Segundo Roth (2007a), Becker e Elias (2007) apresentam muitos dos
argumentos com que economistas e outros, muitas vezes respondem a
preocupacdes sobre a repugnancia de pagamento a doadores vivos de rim. A
alegacdo de que a venda de oOrgdos "objetiva" partes do corpo é atendida
observando que, no mercado de trabalho em geral, os trabalhadores mais
pobres tendem a ter empregos mais perigosos € menos agradaveis em troca
de salérios, e que na sua maioria, acham que eles ndo diminuem a sua
humanidade ao fazé-los.

A resposta a argumentos sobre a "coercdo”, normalmente, € que as
transacdes voluntarias aumentam o bem-estar tanto do vendedor quanto a do
comprador, se a transacdo € verdadeiramente voluntaria. A resposta ao
declinio da sociedade é que os mercados podem ser regulados, se necessario.
As vezes, esses argumentos sdo complementados pela observacdo de que a
prépria doacado de 6rgdos, mesmo com a proibicdo de pagamentos monetarios,
poderia ser criticado com algumas das mesmas objecdes feitas a venda de
orgaos, como o0 argumento da coercao, pois podem haver alguns doadores que
possuem alguma relacéo de parentesco, que nao estejam doando pela vontade
de doar e salvar a vida daquela pessoa, mas sim devido a uma pressdo da
familia, neste sentido o doador esta sendo coagido a doar seu 6rgao.

Apesar das explicacbes tedricas de muitos economistas a favor do
mercado, ainda assim, h4 uma forte desaprovacéao para o incentivo monetario a
doadores de Orgdos para boa parte da populacdo, que ndo se sente

convencida por estes argumentos.
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Para contornar esta questdo, Roth, Somez e Unver (ALVIN, 2013)
desenharam um mercado para rins, onde ha a possibilidade de pessoas que
ndo possuem parentes compativeis, contudo estariam dispostos a doar. Este
mercado desenvolvido por eles n&do envolve dinheiro, o que o torna menos
repulsivo para a maioria das pessoas, visto que o grande obstaculo deste
mercado é a precificacdo do 6rgdo. Estes autores colocaram este novo
mercado em préatica na regido de New England'®, no qual este programa
consiste em realizar uma troca de doadores dispostos a doar para seus
parentes, mas que ndo possuem compatibilidade sanguinea.

Conforme pode-se verificar no quadro abaixo, o kidney exchange
consiste em uma troca de rins de pares de doadores-pacientes, no qual néo
sdo compativeis entre si, mas que o doador de um par é compativel com outro
paciente de outro par. Ou seja, o paciente do par 1 recebe o rim do doador do
par 3, ja o doador do par 1 doa para o paciente doa par 2, e o doador do par 2
doa para o paciente do par 3, desta forma ocorrendo 6 cirurgias simultaneas
(ROTH, 2012).

Quadro 5 - Fluxo do Programa Kidney Exchange

Par 1

- i AB
® o
Par 2

Par 3

Fonte: A autora, através de Roth (2012)

1% A Nova Inglaterra (em inglés: New England) é uma regido dos Estados Unidos, localizada na
ponta nordeste do pais. Boston € seu centro cultural e econémico, bem como sua cidade mais
povoada. A regido inclui os seguintes estados: Connecticut, Maine, Massachusetts, New
Hampshire, Rhode Island e Vermont. (NOVA ..., 2013)


http://pt.wikipedia.org/wiki/L%C3%ADngua_inglesa
http://pt.wikipedia.org/wiki/Estados_Unidos
http://pt.wikipedia.org/wiki/Boston
http://pt.wikipedia.org/wiki/Estados_dos_Estados_Unidos
http://pt.wikipedia.org/wiki/Connecticut
http://pt.wikipedia.org/wiki/Maine
http://pt.wikipedia.org/wiki/Massachusetts
http://pt.wikipedia.org/wiki/New_Hampshire
http://pt.wikipedia.org/wiki/New_Hampshire
http://pt.wikipedia.org/wiki/Rhode_Island
http://pt.wikipedia.org/wiki/Vermont
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Simplificadamente, o kidney exchange consiste em diversas trocas de
rins para transplante, contudo as cirurgias devem ser simultaneas, porém Roth
(2012) argumenta que este programa possui um problema classico em
economia, a coincidéncia de dois pacientes ou mais possuirem doadores
dispostos a doar, mas que ndo sao compativeis consigo, entretanto sao
compativeis com o0s demais pacientes, assim como O contrario seria
verdadeiro, ele argumenta que este tipo de situacéo é muito dificil acontecer.

Retomando a questdo da repugnancia sobre o mercado de 6rgéos,
Leider e Roth (2010) realizaram uma pesquisa com uma grande amostra de
americanos para verificar o nivel de repugnancia para o incentivo monetéario a
doadores, e também, para outros mercados, para assim verificar quanto da
populacdo norte americana é contra a um mercado de 6rgdos e a outros tipos
de mercados que envolvam situacdes onde possa ser repugnante. O metodo
utilizado foi realizar uma breve introducgéo sobre transplantes renais, no qual foi
verificado diversos niveis de repugnancia para um mercado de rins. Também
foi utilizados outros exemplos de mercados com produtos provindos do corpo
humano, assim como atividades onde o mercado n&o exerce influéncia
tradicionalmente, para verificar os niveis de repugnancia. Para isto foi descrito
aos participantes diversos cenarios envolvendo estas situacfes, como,
pagamento a doadores de 0Orgdos, com as seguintes relacdes: paciente X
vendedor vivo; governo e/ou seguradoras x vendedor vivo; paciente X parentes
de doador falecido; governo e/ou seguradoras X parentes de doador falecido.
Os entrevistados avaliaram estes mercados de 1 a 7, no qual 1, acreditam que
sera uma grande beneficie a aprovacdo do mercado; 4 ndo aprovam o mercado
e nem desaprovam; e 7 acreditam que o mercado néo trara beneficie alguma
(LEIDER; ROTH, 2012).

A pesquisa foi realizada em 2008, e contou com uma amostra de
aproximadamente de 523 entrevistados, no qual continham idade minima de 15
anos. A amostra analisada é distribuida de mesma forma como as
caracteristicas da populacdo americana, conforme pode ser verificado no
guadro abaixo (LEIDER; ROTH, 2012).



Quadro 6 — Resumo demogréfico dos entrevistados

Média de Idade

% Mulheres

% Brancos

% Negros

% Asiatico

% Hispéanico

% Casados

Média de nimero de filhos

Média da renda familiar

% Média da renda familiar < $30k

% com ensino primario ou ensino médio apenas
% com ensino superior

% cristéos

% N&o vai a igreja a pelo menos mais de 1 més

% Republicano

% Democrata

Amostra
44.6
54,68%
79,5%
7,5%
5,3%
6,1%
56,21%
1,58
$50 — 59k
22,41%
23,71%
39,96%
69, 46%
36,52%
27,6%
29,64%

Populacdo Americana
44,3
52,4%
68,2%
11,6%
4,6%
13,8%
54,1%
19
$50k
25,69%
48,42%
33,0%
76,0%
N/A
39%
32%

Fonte: Leider; Roth (2012)
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Os autores comecam examinando o apoio ao mercado de rins. O quadro

a seguir demonstra o percentual dos entrevistados e em aprovam, no qual

respondem um dos 3 niveis de aprovam e desaprovam, no qual respondem um

dos 3 niveis de desaprovam o mercado, ja o percentual daqueles que se
mostraram indiferentes é omitido no quadro (LEIDER; ROTH, 2012).

Quadro 7 — Taxas de aprovacédo e desaprovacao

26,58%
15,87%
22,75%
17,40%

Doadores Demandantes %Aprovam %Desaprovam
Falecido Paciente 50,67%
Falecido Governos 62,72%
Vivos Pacientes 54,49%
Vivos Governos 60,99%

%Legal %llegal
42,26% 33,84%
57,55% 16,83%
44,17% 31,17%
56,21% 19,69%

Rank

N B~

Fonte: Leider; Roth (2012)

O resultado desta pesquisa foi que grande parte dos entrevistados

aprovam o mercado, o percentual daqueles que ndo aprovam foi entre 16 a

27%. Na pesquisa foi percebido que o0s entrevistados possuiam maior
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aceitabilidade pelo mercado de 0rgdos que seja entre governos e/ou
seguradora com o vendedor tanto no mercado de doadores vivos, quanto
falecidos (LEIDER; ROTH, 2012).

Como se pode verificar, muitos paises ainda sdo contra um mercado de
orgdos, pois muitos acreditam que o mercado ser4 muito parecido com o
mercado negro de 6rgdos, podendo ser coercitivo aos pobres, e ainda assim
ndo proporcionar um ganho de bem-estar pelo individuo que optou pela venda,
como no caso da india (HIPPEN, 2008). Entretanto, verificou-se neste exemplo
que o mercado iraniano é muito organizado, e em pouco tempo ja conseguiu
eliminar a fila de espera.

Conforme verificado na pesquisa realizada por Leider e Roth (2012), nos
Estados Unidos o custo do banimento do mercado esta cada vez mais alto, e
devido a isto a populacdo norte americana esta tendo uma queda no fator
repugnancia, no qual foi verificado pelo estudo, que as pessoas estdo, em sua
grande maioria, a favor da existéncia do mercado, contudo, estes mesmos
entrevistados possuem a preferéncia de um mercado limitado do que o
mercado livre, devido que o custo do banimento do mercado nao esta tao alto a
ponto de as pessoas assentirem por um mercado livre. Estas evidéncias
obtidas por Leider e Roth (2012), corroboram com as previsdes e hipoteses do
modelo de Elias (2012), no qual, um aumento no beneficio liquido da existéncia
do mercado favorece o surgimento do mercado, reduzindo o fator repugnancia.
Desta forma, percebe-se que o fator repugnancia age no mercado de 0rgaos,
devido em grande parte, a introducdo do dinheiro em uma transacao que
tradicionalmente ndo possui este perfil. Contudo, o custo do banimento do
mercado esta muito alto, ao ponto que o fator repugnancia, conforme visto pela
pesquisa de Leider e Roth (2012), esta diminuindo aos olhos da populacéo,
abrindo a possibilidade de no futuro ocorrer o surgimento deste mercado.

Para Satz (2010), a permissédo de venda de rins seria ofensivo, devido
gue se trata de um caso paradigmatico em que as trocas ocorriam entre
individuos em situacédo de vulnerabilidade, no qual, se trata de uma troca que
ninguém faria, se caso houvesse uma alternativa razoavel. As pessoas
consideram este mercado ofensivo, ou na linguagem de Roth (2007a),
repugnante, pois este mercado permitiria a exploracéo do desespero do pobre,

ou em situacdo de vulnerabilidade. Desta forma, ela classifica 0 mercado de
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orgdos com origem tanto com problema de agéncia, devido a questdo da
desigualdade da assimetria de informacgé&o, quanto vulnerabilidade.

Com isto, percebe-se que h&d ainda muitas questbes de fundamentos
econbmicos, morais e filoséficos a serem discutidos sobre a existéncia dos

mercados.

3.2. TAXA DE JUROS

A cobranca de juros, atualmente, € normal na economia. O juro é pago
como uma remuneracao para 0 agente superavitario pelo deficitario devido a
empréstimo de um valor monetario, pois 0 agente superavitario deixa de
consumir no presente devido ao empréstimo, e por este motivo é pago uma
valor pelo sacrificio do consumo (LEITE, 1994).

Contudo, o empréstimo a juros, ou a usura, ja foi altamente repugnante.
Roth (2007a) comenta em seu artigo, que o0 empréstimo a juros somente foi
considerado legal em 1793 em diversos paises do mundo. Leite (1994) afirma
gue sempre houve um preconceito contra a cobranca de juros, de ordem
religiosa, moral e ética.

Na Antiguidade, ja se percebia uma restricdo moral contra a cobranca de

juros, conforme pode ser percebido pela passagem abaixo:

Do teu irmdo ndo exigiras juros; nem dinheiro, nem comida, nem de
qualquer outra coisa que se empreste a juros. Do estrangeiro poderas
exigir juros; porém de teu irmao ndo os exigiras, para que o Senhor
teu Deus te abencoe em tudo que puseres a mao, na terra a qual
passareis a possuir. (LEITE, 1994, p. 242)"

Enquanto a religido judaica ndo permitia a cobranca de juros entre
judeus, apenas de judeus a gentios, para a religido cristd ndo havia justificativa
para uma diferenca de tratamento entre cristdos e ndo cristdos a usura era
considerado pecado pela igreja catolica, pois a salvacdo deixou de ser um

privilégio dos judeus, “povo eleito de Deus”, ao ser estendida por toda a

' Velho testamento — Deuterondmio — versiculo 19 e 20 do capitulo 23. Acesso ao velho
testamento na internet:< http://www.bibliaonline.com. br/acf/dt/23> Ultimo acesso em: 21 de
outubro de 2013.
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humanidade. Entdo, a usura passou a ser considerado pecado independente
de quem fosse o mutuério do empréstimo. Segundo Ferreira (2010, p.4):

O catolicismo tem condenado a usura argumentando que a cobranga
de juros é exercida mediante o decorrer do tempo e dele depende.
Ora, como o tempo ndo pertence a ninguém, somente a Deus, nédo
justificaria usa-lo para aumentar o valor do dinheiro emprestado,
cobrando juros sobre esse valor.

Leite (1994) levanta a hipétese, que por este motivo, durante a ldade
Média, os judeus possuiam grande predominancia sobre as atividades
crediticias, devido que pela religido poderiam cobrar juros de pessoas nao
judias, enquanto os catolicos ndo podiam cobrar de ninguém.

Aristoteles condenava a cobranca de juros como a pior forma de se
ganhar dinheiro, além de condenar a acumulagéo (LEITE, 1994).

O objeto original do dinheiro foi facilitar a permuta, mas os juros
aumentavam a quantidade do préprio dinheiro (esta é a verdadeira
origem da palavra: a prole se assemelha aos progenitores, e 0s juros
sdo dinheiro nascido do préprio dinheiro); logo, esta forma de ganhar
dinheiro é de todas a mais contraria a natureza (WEDY, 2006, p.

s.n.).*?

O Direito Romano era extremamente liberal quando a cobranca de juros.
Segundo Leite (1994) o pensamento aristotélico seria seguidos pelos
escolasticos™, tipo de pensamento que predominou na Idade Média, e
completamente absorvida pela Igreja Catodlica. Desta forma, o empréstimo a
juros foi considerado pecado durante a Idade Média, pois foi neste periodo que

a Igreja Catdlica Romana exerceu grande influéncia politica e cultural. H4 uma

'2 para maiores conhecimentos sobre o pensamento de Aristételes sobre a cobranca de juros,
conferir: (ARISTOTELES, 1981).

Escolastica ou Escolasticismo (do latim scholasticus, e este por sua vez do
grego oxoAaoTikog [que pertence a escola, instruido]) foi o método de pensamento
critico dominante no ensino nas universidades medievais europeias de cerca de 1100 a 1500.
Nao tanto uma filosofia ou uma teologia, como um método de aprendizagem, a escolastica
nasceu nas escolas monasticas cristds, de modo a conciliar a fé cristd com um sistema de
pensamento racional, especialmente o da filosofia grega®. Colocava uma forte énfase
na dialética para ampliar o conhecimento por inferéncia e resolver contradicdes. A obra-prima
de Tomés de Aquino,Summa Theologica, € frequentemente vista como exemplo maior da
escolastica. (ESCLASTICA, 2013)


http://pt.wikipedia.org/wiki/Pensamento_cr%C3%ADtico
http://pt.wikipedia.org/wiki/Pensamento_cr%C3%ADtico
http://pt.wikipedia.org/wiki/Universidades_medievais
http://pt.wikipedia.org/wiki/Filosofia
http://pt.wikipedia.org/wiki/Teologia
http://pt.wikipedia.org/wiki/F%C3%A9
http://pt.wikipedia.org/wiki/Racional
http://pt.wikipedia.org/wiki/Escol%C3%A1stica#cite_note-2
http://pt.wikipedia.org/wiki/Dial%C3%A9tica
http://pt.wikipedia.org/wiki/Tom%C3%A1s_de_Aquino
http://pt.wikipedia.org/wiki/Summa_Theologica
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passagem no artigo de Ferreira, onde fica clara a averséo a usura, em que ele
cita Santo Antonio de Lisboa (FERREIRA, 2010, p.4):

Que sumam da terra 0s gananciosos, porque esses se tornaram
malditos ao ndo se curvarem diante de DEUS e ndo se
compadecerem de ninguém, exibindo, em suas bocas, presas como
as dos lebes, mas que fedem apodrecidas, embebidas no veneno do
dinheiro e no esterco da usura.

Sao Toméas de Aquino foi um dos principais autores a difundir a Ideia
aristotélica durante a Idade Média, 0 mesmo argumentava que o tempo a Deus
pertence, desta forma, achando injusta a cobranca de juros pelo adiamento do
consumo, correspondendo a venda do tempo. Para Tomas de Aquino o
comerciante deveria retirar somente o que seria necessario para a manutencao
de sua familia da atividade comercial, ou quando tivesse como beneficio do
pais, entretanto, ele ndo admitia o comércio como forma de acumulacao
(LEITE, 1994).

No final da Idade Média, a medida que o sistema capitalista ia se
desenvolvendo, a atividade comercial se impunha, tornando-se cada vez mais
dificil ndo cobrar juros. A cobranca de juros sempre ocorreu durante a ldade
Média devido a criacdo de varios subterfugios. Com isto, a Igreja passou a
admitir a cobranca de mora e o0 juro como recompensa pela oportunidade de
lucro por aquele que empresta (LEITE, 1994).

Para Lutero, a cobranca de juro € proxima da opinido catdlica, sera
somente com Calvino que ocorrera a admissdo da cobranca de juros em
ambito religioso. Com Calvino, ndo ocorre apenas admissdo da cobranca de
juros, mas também todas as demais caracteristicas do sistema capitalista:
como o lucro, o comércio e a acumulacéo (LEITE, 1994).

Como se pode perceber, quando o custo da existéncia da repugnancia
para a cobranca de juros, no final da Idade Média, em conjunto com o
desenvolvimento do comércio, cada vez mais importantes dentro do contexto
econdmico daquele periodo, a repugnancia com relacdo a cobranca de juros
acabou sendo diminuida tendo em vista os beneficios advindos da alocacéo

intertemporal do consumo presente e futuro.



62

3.3. MERCADO DE SANGUE

A primeira transfusdo de sangue nos EUA ocorreu em 1908. Nesta
transfusédo de sangue foi entre um bebé e seu pai, tudo ocorreu bem, por sorte,
pois os tipos sanguineos eram correspondentes. Com o passar dos anos,
houve o desenvolvimento de novas descobertas, ajudando na padronizacao da
técnica. A partir do momento que passou a se utilizar este tipo de técnica,
perceberam-se novos problemas, como por exemplo, a transmissdo de
doencas. Apos a Il Guerra Mundial, em que a demanda por sangue aumentou
consideravelmente, o uso do sangue aumentou, porém a oferta caiu, gerando-
se uma escassez de sangue, com isso surgiram os bancos de sangue que
incentivavam potenciais doadores com pagamento em dinheiro. Apés esta
inovacdo € que houve queda na escassez de sangue nos Estados Unidos
(THOMAS, 2008).

Em 1970 o sociologo britanico Richard Titmuss escreveu um livro
intitulado de “A Relacdo de Doacdo”, onde ele faz uma comparacéo entre o
modelo de coleta de doacdo de sangue inglés, em que todo o sangue para a
transfuséo era proveniente de doadores ndo remunerados, e 0 americano, que
parte é utilizado de doadores voluntarios e parte de bancos de sangue que
pagam as pessoas pelas doacdes. Para Titmuss (1970) o modelo britanico era
superior ao americano. Os motivos seriam que 0 sistema americano levaria a
escassez cronica, desperdicio de sangue, custos mais elevados e maior risco
de transmisséo de doencas. Além dessas objecdes, ele também se opunha ao
sistema de venda de sangue, pois, em seu ponto de vista, este mercado
exploraria os pobres, porque boa parte dos doadores que vendiam o seu
sangue aos bancos de sangue era de regides pobres, e também mercantiliza o
sangue, corrompendo a acao de doar por altruismo (SANDEL, 2012).

Com o passar dos anos, a tecnologia evoluiu, passou a conseguir
identificar se o sangue doado ou comprado esta infectado com alguma doenca
transmissivel. Fora as questdes morais, ndo ha outra externalidade negativa
para a compra e venda de sangue por bancos de sangue. Em 2006, nos EUA,
a oferta de sangue estava maior do que a demanda em geral em quase 8% do

namero de transfusdes totais, 0 que se percebeu o mesmo durante o periodo
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de 2008. Segundo pesquisas uma das razdes é que 0s pacientes estdo
adiando procedimentos cirdrgicos devido a recessao (LEVENSON, 2010).
Pode-se perceber que apesar de toda uma negatividade no principio do
comércio de sangue nos EUA, devido a problemas, como a transmissdo de
doencas, que ao longo dos anos com o desenvolvimento de novas tecnologias
para certificar o produto em questdo, o fator repugnancia deixou de
desempenhar um papel neste mercado, devido ao custo social imposto pela
proibicdo ser muito maior que o custo de falta de sangue para transfusdes.
Atualmente, o mercado para sangue é legalizado nos Estados Unidos. O
sangue coletado pelos bancos de sangues sdo amplamente utilizados pelos

hospitais. Contudo o mercado de sangue € muito regulamentado pelo governo.

3.4. CONSUMO DE CARNE DE CAVALO

A carne de cavalo era utilizada na Europa até a Idade Média, sendo
consumida em cerimdnias pagéas. Devido a isto, o papa Gregorio Ill, em 723,
proibiu 0o consumo de carne de cavalo combatendo a manifestacdo de
costumes pagaos. Somente no século XIX, devido, principalmente, as guerras
e a escassez de carne bovina que a repulsa pelo consumo de carne de cavalo
diminuiu e o consumo deste tipo de carne passou a aumentar (ORSOLINI;
LIMA, 2007).

Ja na Franca, o consumo da carne de cavalo era feito em momentos de
crises ou guerra, quando os precos das carnes de bovina e suinas subiam de
preco. Porém, foi no cerco de Paris (1870 -1871) que os franceses tomaram
gosto pela carne equina. A carne de cavalo ainda é consumida em muitos
paises da Europa e em alguns paises do Oriente (HORSE, 2013).

Entretanto, no estado da Califérnia, nos Estados Unidos, o consumo da
carne de cavalo esta proibido por lei desde 1998, quando foi realizado um
referendo junto a populacdo. Roth (2007), explica que pelo motivo de muitos
californianos ndo gostarem de comer carne de cavalo, acreditam que nem eles
e nem os demais devem comé-la. Ele ressalta que a lei ndo possui a intencéo
de proteger os consumidores, mas sim apenas proibir o consumo de qualquer

parte da carne do cavalo.
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Em 27 de janeiro de 2007, foram aprovados 2 projetos de lei para proibir
0 abate de cavalos para consumo humano, ou transporte dos animais vivos
para paises onde se come este tipo de carne. Em maio deste mesmo ano, o
altimo frigorifico que produzia carne de cavalo foi fechado nos Estados Unidos.
Neste pais, esta lei € vista por uma parte da sociedade como uma melhora no
bem-estar do animal, porém para outros € um equivoco. Mas o certo € que esta
lei ndo esté visando uma melhora no bem-estar do animal, mas sim, sancionar
em lei um tabu da sociedade americana (WHITING, 2007).

O principal argumento daqueles que defendem a lei é de que o
abatimento de cavalos para consumo humano é uma crueldade contra o
animal. Eles argumentam que os cavalos norte-americanos nao sao criados
para consumo humano, pois isso €é cruel, desnecessario e imoral. Os que sao
contra a lei, argumentam que com a proibicdo do abate de cavalos, o risco do
futuro bem-estar destes animais pode ser alto, devido que cavalos mais velhos,
ou que nado sirvam mais para montaria ou trabalho nos quais eram utilizados, e
abandono de cavalos de baixo valor, que a industria frigorifica iriam remover da
populacdo equina americana (WHITING, 2007).

Ja no Brasil ndo ha uma lei que especifique que seja proibida a compra,
venda e o consumo da carne de cavalo. Contudo, ha um preceito moral que
nao é correto comer tal carne. Em S&o Paulo, um restaurante de culinaria
japonesa chegou a servir durante 1 ano pratos que levavam como um dos
componentes dos ingredientes, a carne de cavalo, durante este periodo,
tiveram clientes que consumiram a carne equina por curiosidade, porém alguns
recusaram a iguaria devido a repulsa por tal produto (ZWIPP, 2013).

Desta forma percebe-se que a repugnancia sobre a venda, compra e o
consumo da carne de cavalo € gerada devido a influéncia da crenca cultural de
muitos paises. O consumo deste tipo de carne pela populacdo so € realizado
em momentos de escassez de outros tipos de carne, tornando assim o custo
da ndo existéncia do mercado alto demais, permitido que a pratica seja
realizada, apos estes periodo, percebe-se que a repugnéancia para este tipo de
acdo volta ser alta, coibindo novamente o a existéncia do mercado, e

consequentemente o cosumo deste tipo de carne.
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3.5. ARREMESSO DE ANOES

O arremesso de ando € um esporte, que foi praticado no estado da
Flérida e em alguns paises nordicos, porém este mercado foi proibido em
diversos lugares (ROTH, 2007). Na Florida era realizado em bares, onde uma
pessoa pagava ao anao pelo direito de arremessa-lo, desde que consentido
pela pessoa a ser arremessada, no qual consistia em uma forte renda na venda
de ingressos para o local onde esta prética era realizada e para 0 ando que era
arremessado (SUANZES, 2012).

O esporte surgiu na Australia, porém no ano de 1985 foi popularizado
nos bares americanos. Neste mesmo ano, o prefeito de Chicago, Harold
Washington, proibiu a atividade, pois considerava algo degradante e malévolo.
Em 1989, Robert e Angela Van Etten, membros da Little People of America,
conseguiram convencer os legisladores do estado da Flérida a proibir o
arremesso de ando. Apos o estado da Flérida outros estados seguiram mesma
linha, e proibiram o mercado (ARREMESSO, 2013).

Na Franca, o esporte também era praticado, até que em 1991 o
arremesso de andes foi proibido. Porém o ando Manuel Wackenheim, que
trabalhava em uma empresa que prestava este tipo de servigo, argumentou
gue o arremesso de anao néo afronta a dignidade humana, pois a dignidade
consiste em ter um emprego. Assim, 0 caso passou pela corte administrativa e
chegou até o Conselho de Estado, em 1995 decidiu pelo banimento do
mercado de arremesso de anfes. Manuel Wackenheim levou o caso para a
Comisséo dos Direitos Humanos das Nacdes Unidas, e em 27 de setembro de
2002 reafirmou a decisao francesa pelo fim da pratica de arremesso de andes
(ARREMESSO, 2013).

Roth (2007a) argumenta que ha algumas transacdes que sdo muito
parecidas, porém possuem percepcoes diferentes por parte da populacdo. No
gual ele cita como exemplo o arremesso de andes, comparando-o com 0O
carregamento de mulheres, no qual se trata de um campeonato praticado em
alguns paises noérdico, onde um homem carrega uma mulher nas costas, do
gual o objetivo é realizar uma prova de obstaculos em menor tempo possivel, a
dupla participante que efetuar o percurso em menor tempo ganha como prémio

0 peso da “esposa” em cerveja.
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Desta forma, Roth (2007a) argumenta que duas atividades em que
consiste em pessoas menores serem carregadas por pessoas maiores,
possuem percepcgoes diferentes por parte das pessoas, onde o arremesso de
anéo foi banido devido, que grande parte da populacdo acredita que este tipo
de atividade fere a dignidade humana do ando, enquanto o campeonato de
esposas € considerado um esporte, e completamente legalizado.

Assim, neste capitulo vimos alguns exemplos de transacdes
consideradas repugnantes, no qual pudemos analisar 0s principais fatores do
motivo que foram ou s&o repulsivos. Para aqueles que hoje jA estao
legalizados, como a taxa de juros, e o mercado de sangue, nos Estados
Unidos, vimos que a sua legalizacdo esta fortemente associada ao custo do
seu banimento, que acabou forcando uma queda do fator repugnancia, e com

esta mudanca, acabou ocorrendo o surgimento destas transacgoes.
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4 CONCLUSAO

O objetivo deste trabalho foi analisar como o fator repugnancia age, ou
j& agiu, na estrutura e surgimento de mercados, e quais foram as
consequéncias geradas por ele, se este fator influi na tomada de decisdo dos
agentes e se 0 mesmo € modificado ao longo do tempo, assim como, também
foi verificado se o fator repugnéncia altera a relacdo de custo e beneficios da
sociedade.

No capitulo 2 foi visto que o fator repugnéancia age nos mercados e no
surgimento deles, conforme os trabalhos de Roth (2007), Elias (2012) e Satz
(2010). E possivel notar que o fator repugnancia influencia a estrutura e o
surgimento dos mercados, e que ao longo do tempo, conforme as modificacdes
dos custos e beneficios sociais gerados, este fator aumenta ou diminui,
modificando os mesmos. Neste capitulo foi feito uma analise de diferentes
argumentos sobre a existéncia de certos mercados. Também foi visto o modelo
desenvolvido por Elias (2012) que procura determinar como as mudanc¢as nos
custos e beneficios alteram o fator de repugnancia da sociedade.

A partir do que foi visto no capitulo 2 pode-se perceber que o fator
repugnancia influencia os mercados que visualizamos, pois 0 mesmo pode
alterar estruturas e fomentar o surgimento ou desaparecimento de mercados.
Dados os exemplos discutidos no capitulo, verifica-se que a repugnancia em
relacdo a alguns mercados € diferente dependendo da localidade e do tempo
historico que se encontra.

A repugnancia responde a custos e beneficios gerados pelo banimento,
pois pode-se verificar através de alguns exemplos ao longo da historia, que
esta premissa € corroborada por estes fatos.

Entdo quando analisamos os mercados que sdo ou que ja foram, de
alguma forma, considerados repugnantes, 0 que se constata é que este fator
repugnancia sofre modificacdes ao longo do tempo, onde encontramos, por
exemplo, atividades que ha séculos atras eram proibidos, e hoje sao
indispensaveis para a economia, como a cobranca de juros.

As discussfes em torno do que pode ou que ndo pode seguir a légica do

mercado tornam-se um assunto interessante de ponto de vista teorico para a
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teoria econémica da repugnancia, pois é a partir de discussées como esta, que
passamos a entender melhor a tomada de decisdes dos individuos e da
sociedade como um todo.

Neste sentido, percebe-se que o motivo da existéncia da repugnancia
para algumas atividades, deve-se ao fato da introdugdo do dinheiro, ou pelo
valor dado a tal bem ou servico. Muitos dos mercados comentados neste
trabalho s&o influenciados por este motivo, pois muitos argumentam que nem
tudo deve seguir a l6gica do mercado. H& a¢cBes que devem ocorrer de forma
altruista, e ndo ser influenciados pelas trocas de compra e venda de um bem,
pois h& coisas que sdo tratadas de forma diferente pela sociedade, e ndo como
um objeto que se pode atribuir um preco. Pode-se citar neste caso, todos os
tipos de bens e servicos que remetem ao corpo humano, como por exemplo,
prostituicdo, venda de 6rgéos e a venda de sangue.

Ha também outros fatores que influenciam o fator repugnancia além da
introducédo do dinheiro, como foi visto, as externalidades negativas que certos
mercados podem gerar podem provocar repugnancia. Alguns dos casos
expostos, pode-se citar prostituicdo, apesar de ser uma profissao legalizada,
em alguns paises, ainda sofre muito preconceito social, devido que grande
parte das pessoas ndo sao completamente contra a este tipo de atividade, mas
se sentem fortemente atingidas, quando esta atividade € praticada perto do
local de seu convivio. Aléem de que, como visto acima, € uma profissdo que
ainda carrega um sentimento de repulsa muito forte por parte da sociedade
devido o servico que esta sendo ofertado.

Outro fator esta relacionado ao valor pago a certos bens e servicos pode
influenciar na repugnancia, porque ha produtos que se forem ofertados a altos
precos, como ocorre com o aumento de precos de produtos basicos apés
desastres, sdo considerados como uma forma antiética das praticas de
mercado, também ha a possibilidade de precos extremamente baixos gerarem
repugnancia, neste caso pode-se citar o mercado de 6rgdos e o mercado de
sangue, pois o0 preco baixo é visto como uma forma de exploracdo do pobre e
uma forma de coercao.

Também se verificou que ha mercados repugnantes, por questdes
morais, culturais e religiosas de algumas sociedades, onde em um determinado

lugar tal mercado € visto como nojento e até mesmo como repugnante, porém
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em outro lugar estas mesmas atividades nédo sao vistas desta forma, neste
requisito pode-se citar o consumo da carne de cavalo e cachorros. Enquanto
gue nos Estados Unidos h& uma proibicdo por lei para o consumo deste tipo de
carne por humanos, em muitos paises da Europa e Asia, este tipo de carne é
consumida normalmente.

Porém mesmo com os argumentos acima, percebe-se que quando 0s
custos de se manter a proibicdo para a existéncia de um mercado excedem 0s
beneficios, a percepcdo que as pessoas passam a ter sobre tal mercado se
modifica. Ao analisar o modelo desenvolvido por Elias (2012), nota-se que,
conforme o0s custos se tornam muito altos, a repugnancia diminui, ocorrendo a
legalizacdo do mercado e um deslocamento dos individuos que séo
considerados indiferentes a existéncia do mesmo para o lado a favor da
existéncia do mercado. Desta forma, fica claro que o fator repugnancia é
influenciado pelos custos e beneficios e os mesmos sao influenciados pela
propria repugnancia, pois os custos gerados pela limitacdo ou inexisténcia do
mercado se deve em grande parte pela repugnéncia a aquele determinado
mercado, porém com o passar do tempo este custo gerado se torna demasiado
alto, conforme verificado nos exemplos apresentados, como na carne de
cavalo, no qual a repugnéncia acaba sendo absorvida pela sociedade ou pelo
Estado através de leis. Portanto podemos afirmar que o fator repugnancia
possui um ciclo de vida, no qual percebe-se que o fator repugnancia influi no
custo da inexisténcia ou limitacdo de determinado mercado, que por sua vez
aumenta com o passar do tempo, fazendo com que o custo ndo possa mais ser
ignorado, fazendo com que este mercado seja viabilizado. Como comentado, o
consumo da carne de cavalo era considerado repugnante, porém durante o
periodo da Il Guerra Mundial foi considerado aceitavel o consumo deste tipo de
carne devido ao alto custo da carne bovina, quando o preco da carne bovina
voltou ao seu patamar normal, o consumo da carne de cavalo voltou a se tornar
repugnante, no qual no ano de 2007 foi promulgado em lei a proibicdo de abate
de cavalos para consumo humano, demonstrando assim o ciclo da
repugnancia.

Entretanto, com a teoria de Satz (2010), percebemos que as questdes
morais que permeiam alguns mercados repugnantes, ndo passam de um

simples sentimento, mas sim, sdo fundamentados em aspectos econdémicos
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gue permitem as transagdes econdémicas. Que talvez, nem o aumento do custo
de se manter o mercado consiga transpor a barreira imposta pela repugnancia,
pois muitos dos mercados apresentados no Quadro 1, na introducdo deste
trabalho, apresentam pelo menos uma origem e um ou ambos os resultados
dos mercados nocivos, no qual podemos destacar o exemplo de destaque
deste trabalho, o mercado de 6rgdos, no qual ele se fundamenta em uma
agéncia fraca e na vulnerabilidade de uma das partes, no qual tivemos esta
percepcao através do trabalho de Goyal et al (2002), onde grande parte dos
vendedores de 6rgaos eram pobres, além de que grande parte nao
aconselharia a outra pessoa a realizar tal procedimento.

Assim, pode-se dizer que a repugnancia € a manifestacdo de uma légica
racional do certo e errado que aprendemos ao longo do crescimento e
amadurecimento, onde é fortemente influenciado pelo local e pelos circulos
sociais que fazemos, de fato durante este processo nossos preceitos se
modificam, e com eles pode a vir se modificar a opinido sobre certas
transagoes.

No capitulo 3 foram discutidos e analisados alguns exemplos de
transacbes que sao, ou que ja foram repugnantes. Este trabalho se deteve
mais no exemplo de mercado para 0rgaos, e mais especificamente em rins,
pois € o principal exemplo utilizado pelos autores desta teoria. Também foi
utilizado a taxa de juros, pois a cobranca de juros ja foi considerada imoral,
principalmente durante o periodo de dominio da Igreja Catdlica sobre as
normas sociais.

Também foi analisado o exemplos como o mercado de sangue, que se
assemelha muito com o mercado de 6Orgaos, pois ambos os produtos séo
provenientes do corpo humano. Além destes, foi citado o consumo da carne de
cavalo, que em algumas culturas sentem repulsa por este tipo de carne, e
acham incorreto que estes animais sejam abatidos para serem consumidos por
humanos.

Complementado, este trabalho citou o exemplo do arremesso de andes,
gue se trata de um esporte praticado em bares, onde uma pessoa de estatura
normal paga para arremessar um ando o mais longe possivel, este esporte foi
banido em muitos paises, pois muitas pessoas acreditam que esta pratica fere

a dignidade humana do anéo, e por esta razdo tal acdo ndo pode ocorrer.
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Com os exemplos apresentados neste capitulo, foi possivel verificar que
o fator repugnancia influenciou a estrutura de todos eles, como pode-se citar o
exemplo do mercado de 6rgaos, no qual apesar de que nos paises onde este
mercado exista ndo possuir fila de espera, mesmo assim, nos paises
Ocidentais, onde as filas de espera estdo cada vez maiores, este mercado é
proibido por lei.

Desta forma percebe-se que o mercado de transplantes sofre forte
repugnancia referente ao tipo de produto que estaria sendo vendido, pois
muitas pessoas acreditam que h& coisas que ndo podem ser precificadas, e
nota-se que produtos advindos do corpo humano se encaixam neste perfil.
Como o préprio Elias argumentou (2009) o valor em si também € repugnante,
neste caso, pois se o preco for baixo demais, muitos irdo contra-argumentar
gue este mercado suscitara a coercao de pessoas pobres.

Contudo, Elias (2011) destaca que com a grande diferenca entre
demanda e oferta de rins, no qual todos os anos muitas pessoas acabam
morrendo enquanto esperam por um transplante, ou saem dela devido a
estarem muito doentes para a realizacdo da cirurgia, que chegara um momento
gue o custo ocasionado pela proibicdo deste mercado sera alto, que a
repugnancia perdera seu efeito, para as pessoas que ndo sdo afetadas
diretamente pelo mercado, e que séo indiferentes quanto a existéncia dele.

Conforme foi demonstrado neste trabalho, a diferenca entre pessoas que
necessitam de transplante e o nimero de transplantes realizados € grande em
boa parte dos paises que nao utilizam o mercado de 6rgdos como captacao de
orgaos. Becker e Elias (2007) fazem projecOes para se tentar chegar a um
preco, no qual o valor que eles sugerem é de US$ 15. 200,00 délares, mas
este valor se refere ao mercado americano, no qual o valor leva-se em
consideracdo o a renda média anual de um americano é de US$ 35.000,00
ddlares, o que pode-se dizer que o americano médio vive com uma renda diaria
de aproximadamente de US$ 95,89, entretanto, nem todos os paises possuem
uma renda média de US$ 95,00 por dia, 0 que poderd gerar um prego que
podera ser considerado baixo a ser dado para um rim nestes paises, e desta
forma podera continuar a gerar repugnancia.

Neste sentido, se analisarmos os casos do Ird e da india, pode-se

perceber que paises que possuem uma renda média baixa, portanto, sdo muito
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mais suscetivel a coercdo e exploracdo do pobre. Devido que nestes paises a
renda média € de US$ 5,00 por dia, com isto, como foi observado, os valores
recebidos nestes mercados sdo inferiores com os valores estipulados por
Becker e Elias (2007). Porém estes paises ndo possuem fila de espera por
transplante. No caso do Ird, onde h4 uma organizacdo que intermediam as
alocacbes de rins, gera-se um beneficio distributivo entre todas as classes
sociais, pois nem todos que sédo beneficiados pelo mercado pertencem as
classes mais ricas da sociedade. Entretanto, um mercado, no formato como o
que ocorre na India, ndo se pode fazer os mesmos tipos de argumentos, pois o
mercado indiano € muito parecido com o mercado negro, no qual so
conseguem comprar o0 O0rgdo aqueles que possuem renda suficiente para
pagar, dado que a renda média de um indiano € de cerca de US$5,00 ddlares
por dia, ndo podemos afirmar que o lado da demanda deste mercado é
formado por classes pobres, médias e ricos.

Contudo, apesar dos beneficios do mercado, o incentivo monetéario para
doadores de o6rgdos ainda gera repugnancia em grande parte dos paises
ocidentais. Roth (2012) percebendo que o motivo da existéncia desta restricdo
ao incentivo, conseguiu desenvolver um mercado ndo monetario de trocas de
rins (Kidney exchange), porém este programa nao resolve o problema da
grande diferenca entre oferta e demanda por 6rgaos.

Com a pesquisa realizada por Leider e Roth (2012), percebe-se que o
custo de manter o sistema atual esta alto, e caso ndo ocorra uma
movimentac&o da barreira tecnoldgica, encontrando novos tratamentos, no qual
nao seja mais necessario realizar transplantes, havera a possibilidade do
surgimento deste mercado. Conforme foi visto através dos resultados obtidos
pela pesquisa, uma grande parcela da populacdo norte americana ja aceita a
possibilidade de um mercado para equilibrar a demanda e a oferta.

Neste sentido, podemos notar que para o mercado de 6rgaos ha ainda o
muito o que ser discutido, entretanto, percebe-se que este exemplo encaminha-
se para a legalizacdo, porém até chegar este dia, ainda pode-se passar um
longo periodo de discussbes se 0s preceitos morais devem continuar a agir e
arcar com 0s custos, ou se o mercado sera legalizado, tendo em vista os seus
beneficios, tal qual ocorreu com os demais exemplos analisados neste

trabalho.
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No estudo do exemplo da taxa de juros, nota-se que a repugnancia
gerada foi por questdes religiosas e culturais. Neste caso, desde os primoérdios
a cobranca de juros ndo era considerada uma pratica correta pela sociedade,
com excecdo de alguns casos, como em Roma. Contudo, conforme o
capitalismo foi surgindo, e o comércio foi ganhando cada vez mais relevancia, a
taxa de juros foi adentrando ao dia-dia das pessoas, tornando-se assim uma
pratica comum, que a Igreja Catdlica concedeu uma concessdo, visto a
importdncia que o0s comerciantes cada vez mais continham no sistema
econdmico, e desta forma, o fator repugnancia foi perdendo valor frente aos
beneficios da cobranca de juros.

Ja no exemplo do mercado de sangue é o mais parecido do mercado de
orgdos, pois ambos possuem uma certa restricdo devido a questdo da
precificacdo de um bem produzido pelo corpo humano, assim como alguns
autores argumentam, € uma forma de exploracdo do pobre. Porém, assim
como um mercado de o6rgéos, é inegavel a beneficie que o mercado pode
ocasionar, pois os Estados Unidos, que possui um mercado de sangue, nédo ha
falta deste produto nos bancos de sangues do pais, 0 que € uma realidade bem
diferente da realidade de paises que dependem de acfes altruistas para a
doacéo de sangue, onde os bancos, em certos periodos do ano, encontram-se
com baixo nivel de estoque (BRASIL, 2012). Desta forma, percebe-se que o
mercado trouxe um grande beneficio, pois com a existéncia do mercado, a
oferta por sangue aumentou, diminuindo a diferenca entre demanda e oferta a
ponto de que a oferta ja esteve em patamares superiores aos de demanda,
assim, demonstra que, novamente, o custo alto pelo sistema de depender
somente de doacdfes altruistas, levou ao surgimento do mercado nos Estados
Unidos para suprimir a diferenca entre demanda e oferta.

No exemplo do consumo da carne de cavalo é considerado repulsivo em
alguns paises. Conforme foi visto neste trabalho, os Estados Unidos possuem
leis de protecdo ao animal, para que o mesmo hao seja abatido para consumo
humano, inclusive controlando o transporte do animal vivo para lugares onde
este tipo de iguaria é apreciada. Nos Estados Unidos ja ndo se tinha o costume
de consumir este tipo de carne antes da lei de proibicdo do abate do cavalo
para estes fins. Contudo, durante o periodo de guerras, onde 0s precos sobem,

o fator repugnéancia cedeu e a carne foi consumida pelos americanos, apos o
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periodo de guerras, o valor da carne bovina voltou a seu patamar, e o custo
diminui, assim ressurgindo a repugnancia.

Conforme foi verificado neste trabalho, a carne de cavalo ja foi
consumida na Antiguidade, porém o consumo foi proibido devido a sua ligagcédo
com a religido paga. Atualmente, a repugnancia se deve pelo fato religioso e
cultural, pois devido a proibicdo no século VIII que muitas sociedades néo
estdo familiarizadas em comer este tipo de carne, achando estranho e nojento
0 consumo da mesma, porém para algumas regides, também héa a repugnéancia
motivada por uma questao cultural, devido que nestas regides o cavalo possui
uma importancia histérica-cultural muito grande, o que pode provocar
repugnancia por este tipo acdo, conforme pode-se observar através do
comentario de um pecuarista gaicho em entrevista sobre a venda de cavalos
para frigorificos que exportam a carne de cavalo para outros paises, onde a
préatica é aceitavel.

No caso do arremesso de ando, a repugnancia deste marcado consiste
no fato de questdes morais das sociedades, ou seja, discernimento do que é
certo e 0 que é errado para grande parte da populacdo. Percebe-se neste
exemplo, que a liberdade de escolha da pessoa diretamente afetada, o anao,
foi completamente suprimida pela percepcéo do que € moralmente correto da
sociedade, como no caso do anao francés Manuel Wackenheim. Mesmo que o
ando francés argumentou que nao ha trabalho para andes na Franca e que
proibindo o arremesso de andes, estariam retirando a forma como 0 mesmo
encontrou para se sustentar, este esporte foi banido por lei.

Nos Estados Unidos, no estado da Florida, um deputado chegou a
propor um projeto de lei que legalizaria o arremesso de andes em 2011, o
deputado Ritch Workma, alegava que muitos portadores de nanismo nao
tinham oportunidades de emprego, porém o mesmo foi fortemente pressionado
e acabou retirando o projeto em abril de 2012 (ARREMESSO, 2013).

Como se pode perceber, a repugnancia sentida neste mercado é ainda
muito alta, as pessoas acreditam este tipo de transacdo fere a dignidade
humana dos andes, e por este motivo ndo deve ser praticada por ninguém,
mesmo que haja andes que sejam contra a este banimento.

Assim, ao longo do capitulo 3 fica claro para estes mercados que tanto o

fator repugnéancia é influenciado pelos custos e beneficios da ndo existéncia ou



75

regulamento do mercado como o contrario também € perceptivel. Quando os
custos sdo extremamente altos o fator repugnéancia diminui, e o mercado €
legalizado, porém quando os custos do banimento do mercado sdo baixos, a
repugnancia se torna alta, banindo o mercado, neste caso pode-se citar todos
os exemplos discutidos neste capitulo.

Entretanto, foi verificado que ha casos que o banimento do mercado
proporciona maior beneficio, ou seja, quando é percebido que o banimento do
mercado trara maiores ganhos do que com a legalizacdo, como é o0 caso da
escraviddo, ocorrida entre os séculos XVI a XIX. Onde a troca de sistema de
mao-de-obra proporcionou um beneficio através de maior eficiéncia e custos
mais baixos. E somente ao longo do tempo o fator repugnancia para este
mercado foi aumentando, ao ponto que, por exemplo, no Brasil existe lei contra
o trabalho forgado.

Vale argumentar que a escraviddo moderna € considerada repugnante,
devido aos preceitos morais desenvolvidos na sociedade ao longo tempo
transcorrido, apos a abolicdo dos escravos. Neste periodo, as pessoas
tomaram consciéncia de que obrigar alguém a fazer certa atividade contra a
sua vontade é errado, infringindo o direito a liberdade da pessoa.

Assim, percebe-se que a repugnancia exerce forte influéncia na tomada
de decisGes dos agentes econdmicos, contudo, ela é afetada ao longo do
tempo pelas mudancas sociais, devendo-se muito a necessidade da existéncia
do mercado, atuando como remédio pela falha de algum meio social como
solucionador do problema. Entretanto, ha ainda muito o que se discutir sobre o
tema da existéncia de determinados mercados, pois hdo podemos onerar 0S
mais vulneraveis devido a uma falta de meio de se chegar ao resultado
desejado via a¢des sem a introducdo do valor monetério. Pois, € através deste
gue se concentra boa parte da repugnancia, devido ao seu uso como forma de
coercao e exploracéo.

Desta forma, conclui-se de que antes da introducédo de alguns mercados
em determinada economia, deve-se existir uma discussao entre a populacao,
no qual alguns mercados, podem ser viaveis em um pais que ha uma boa
distribuicdo de igualdade, entretanto, em paises que esta caracteristica ndo se
verifica, fica dificil a introducdo destes mercados, pois nestes paises grande

parte da populacéo esta em situacdo de vulnerabilidade, o que pode ocasionar
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um dos resultados apresentados pela Satz (2010), com isso, para estes se faz
necessario desenvolver socioeconomicamente, para apos regularizar mercados
gue possam prejudicar extremamente uma das partes ou toda a sociedade,
pois caso adotado antes do tempo, 0 mesmo pode vir a trazer um custo e nao
um beneficio.

De modo geral, com relacdo ao estudo da Teoria Econdmica da
Repugnancia, podemos afirmar que este campo surge com uma grande
possibilidade de ampliar ainda mais a abrangéncia da teoria econdmica. Pois
através dela é possivel compreender porque alguns mercados sdo aceitos em
determinados lugares e em outros nao, a partir disto, podem surgir estudos que
possam identificar a melhor forma de implantar certo mercado da melhor
maneira de ndo suscitar a repugnancia por tal mercado.

Outra possibilidade de futuros estudos é através de estudos empiricos,
entender melhor onde, como e quando surge a repugnancia e como ela se
alastra para toda uma sociedade, pois entendo melhor como este fator
funciona, poderemos ajustar os mercados para que se obtenha um maior
ganho social.

Para finalizar, podemos dizer que a teoria econdmica da repugnancia
encontra-se em sua infancia e ainda ha muito que se possa explorar e
desenvolver, tanto com relacdo dos aspectos tedricos como empiricos. Este
trabalho buscou dar uma pequena, mas original contribuicdo ao tema,
mostrando quais sao as principais ideias, autores, casos e implicacées sobre o
tema para que sejam aprofundadas futuras pesquisas sobre o tema do
funcionamento dos mercados e de seus limites, se € que estes devam existir.
Assim, espera-se que estas conclusfes se tornem um prélogo para futuras e

desafiantes pesquisas sobre o mercado, sua existéncia, estrutura e limites.
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