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RESUMO

Este estudo objetiva a produgédo de uma base acerca do conhecimento financeiro e
de endividamento dos cirurgides dentistas, profissionais liberais, possibilitando sua
aplicabilidade aos que tiverem dificuldades em gerir suas finangas, aos que almejam
mapear os seus habitos de consumo, aos que pretendem criar alicerces para
investimento e aumento de patriménio, entre outros. Considerando alguns impactos
resultantes da falta de educacao qualificada na area sobre a vida dos profissionais e
coletando dados sobre o perfil financeiro de Cirurgides Dentistas do Rio Grande do
Sul — Brasil, foi possivel identificar alguns padrdes de comportamento sobre sua
relagdo com finangas pessoais. Diante deste cenario inicialmente apresenta-se uma
literatura com conceitos basicos e fundamentais para quem pensa que mais que
ganhar muito, o importante é dar um destino correto para o que se ganha. Elaborou-
se um questionario no Google Docs, contendo 42 questdes fechadas, que
posteriormente foi enviado a um grupo de uma rede social composto pelo publico
alvo. A amostra foi composta pelos 126 questionarios respondidos pelos Cirurgides
Dentistas em atividade no Rio Grande do Sul. Os resultados sdo apresentados em
graficos no formato percentual. A principal conclusdo € que apesar da amostra ser
composta de pessoas com nivel superior, o dominio de conceitos basicos de
finangas e principalmente o endividamento néo difere da média da populagdo, ou
seja ha caréncia de conhecimento e somado a isso habitos que levam muitas
pessoas a se endividarem. Isso mostra que ha espaco e necessidade de mais
estudos a cerca do tema e também ha possibilidade de se realizar um trabalho de
educacéo financeira e planejamento financeiro para o grupo analisado.

Palavras-chave: Finangas Pessoais, Educagao Financeira, Planejamento Financeiro,
Orcamento Pessoal.



ABSTRACT

This study aims at the production of a base about financial literacy and debt of
dentists, professionals, enabling its applicability to those who have difficulty
managing their finances, that aims to map their habits of consumption, those who
want to build foundations for investment and increase equity, among others.
Whereas some impacts resulting from lack of qualified education in the area on the
lives of professionals and collecting data about the financial profile of Dental
Surgeons of Rio Grande do Sul - Brazil, it was possible to identify some patterns of
behavior on its relationship with personal finances. Given this scenario presents an
initial literature with basic and fundamental to who you think you gain much more, it is
important to give a correct destination for what you get concepts. We developed a
questionnaire in Google Docs, containing 42 closed questions, which was later sent
to a group of a social network composed by the audience. The sample consisted of
126 questionnaires answered by Surgeons at work in Rio Grande do Sul. The results
are presented graphically in percentage format. The main conclusion is that although
the sample is composed of people with higher education, mastery of basic finance
concepts and especially the debt does not differ from the population mean, there is a
lack of knowledge and added to this habits that lead many people to to borrow. This
shows that there is room and need for more research about the subject and there is
also a possibility of performing a job of financial education and financial planning for
the group analyzed.

Keywords : Personal Finance , Financial Education , Financial Planning , Personal
Budget .
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1 INTRODUGAO

O presente trabalho versa a respeito do conhecimento financeiro e
endividamento dos cirurgides dentistas. O assunto delimitado permeia areas de
conhecimento afins, tais como finangas pessoais, educacao financeira, planejamento
financeiro, orcamento pessoal e investimentos.

O conhecimento financeiro permite um planejamento eficaz dos recursos e
um controle de despesas os quais, em equilibrio, formam o alicerce para que a
independéncia financeira seja atingida e consequentemente uma estabilidade frente
a situagdes de revés. Apos a estabilidade da moeda, trazida pelo plano real (1994) e
principalmente na Ultima década o assunto planejamento financeiro &
frequentemente explorado pela midia e na literatura especializada bem como
servigos e softwares de apoio surgiram no mercado voltado para pessoas fisicas.

O objetivo do trabalho é analisar o perfil de educagdo financeira e do

endividamento dos cirurgides dentistas.

1.1 DEFINICAO DO TEMA DE ESTUDO

Os temas finangas, planejamento financeiro, educagdo financeira e
endividamento estdo presentes no cotidiano da populagao e dado a importancia do
assunto se faz necessario um conhecimento sobre o mesmo. A elaboragdo de um
orgamento, abordando itens de receitas e despesas, planejamento de compras,
escolha das formas de pagamento (a vista ou a prazo) e optando pela opgao
parcelamento, uma analise correta da fonte mais adequada para o financiamento
considerando os custos e prazos da transacéo.

‘Finangas é o estudo de como as pessoas alocam recursos e€scassos ao
longo do tempo” (BODIE; MERTON, 2002, p. 32). O planejamento financeiro é
fundamental e uma das premissas basicas para a construgcdo e posterior
consecugcdo do mesmo € o conhecimento financeiro advindo da educagdo. No
entanto, o objetivo da educacdo financeira ndao €& enriquecer e sim entender o
funcionamento do dinheiro e apresentar os diversos caminhos que podem ser
tragcados (MACHADO, 2011).
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O uso da educacao financeira € o de buscar uma independéncia financeira,
independéncia relevante, principalmente, para profissionais liberais que dependem
as vezes exclusivamente da sua forgca de trabalho para manterem suas receitas e
consequentemente seu padrdo de vida. Conforme Cerbasi (2009) apud Machado
(2011) o indicador de independéncia financeira traduz resumidamente qual o valor
que se deve ter reservado para que os gastos sejam cobertos pelos rendimentos
dos investimentos. Chamado de Patriménio Necessario para a Independéncia
Financeira, ele é calculado pela divisdo dos gastos médios anuais, pela rentabilidade
liquida anual dos investimentos. Esse indicador visa traduzir, de maneira simples,
alguns conceitos de finangas importantes.

O endividamento pessoal ndo esta diretamente ligado a renda do individuo, e
sim a forma como ele administra as suas receitas e despesas (CERBASI, 2003).
Esse endividamento, geralmente, ocorre pelo desconhecimento financeiro e pelo
padrao de consumo imposto pela sociedade onde as pessoas tendem a consumir
certos produtos em busca status e de identificagdo a grupos sociais.

No Brasil, no entanto, apesar de dados mostrarem que temos uma grande
parte da populagdo com acesso aos servigos bancarios (bancarizagao), o uso efetivo
da poupancga é baixo. Segundo reportagem publicada no Folha Invest (16 set. 2013),
a partir de um relatério do FMI e Banco Mundial, mais da metade dos brasileiros
adultos tem conta bancaria, porém apenas dois em cada dez economizam dinheiro.
O Relatdrio, do FMI e do Banco Mundial, destaca que apesar da bancarizagédo ser
de 59% contra 39% dos paises da América Latina, o nivel de poupanga formal
brasileiro € de metade do encontrado nesses paises. Segundo esse mesmo
relatério, os produtos de crédito tiveram uma rapida expansao e se tornaram mais
difundidos do que os da poupanca, criando um nivel potencial para endividamentos
pouco saudaveis, principalmente para a populacéo de baixa renda. A importancia da
poupanga € indiscutivel e recomendavel para ampliar os investimentos no pais e
impulsionar o crescimento econdémico, segundo o professor do Insper, Ricardo
Rocha (folha invest, 16 set. 2013).

O uso indiscriminado do crédito e de instrumentos financeiros sem
conhecimento leva muitas vezes o individuos e familias e se endividarem e terem
problemas financeiros. Em noticia veiculada no jornal O Estado de S.Paulo (30 jul.
2013) o endividamento das familias brasileiras com o sistema financeiro havia

crescido pelo quinto més consecutivo em maio e atingia novo recorde, tendo o valor
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total das dividas correspondido a 44,52% da renda do trabalhador nos ultimos 12
meses, segundo dados do Banco Central, em comparagdo a 44,20% em abril,
recorde anterior. Ainda segundo o jornal, a maior parte desse endividamento se
referia a despesas com prestagdes da casa propria que se fossem descontadas
rebaixariam o endividamento para 30,44% da renda igualando o percentual de abril.
Novamente em dados do BC referente ao més de junho, tivemos um novo recorde
do endividamento das familias atingindo 44,82% da renda do trabalhador (nos
ultimos 12 meses), ante 44,52% em maio (recorde anterior). No fim de 2013, estava
em 43,41%. Em junho de 2012, em 43,18%.

Por esses dados podemos ver que o nivel de endividamento esta
comprometendo quase metade da renda do trabalhador brasileiro. Aliado ao alto
endividamento temos a inadimpléncia. O percentual de familias que se declararam
endividadas de acordo com a Pesquisa de Endividamento e Indimpléncia do
Consumidor (Peic) divulgada em agosto pela Confederagdo Nacional do Comércio
de Bens, Servigos e Turismo (CNC) caiu em agosto para 63,1%, em comparagao
aos 65,2% de julho. No entanto, em comparagado com agosto de 2012, houve alta de
3,3 pontos percentuais. Em agosto, 21,8% dos entrevistados disseram que tém
dividas ou contas em atraso (contra 22,4% em julho e 21,3% em agosto de 2012. A
Peic mostra ainda que 7% dos entrevistados disseram né&o ter condicbes de pagar
suas contas ou dividas em atraso, uma queda na comparagao com julho passado
(de 7,4%) e com agosto de 2012 (de 7,1%).

Dos vildes pelo cenario, o cartao de crédito continua sendo o principal tipo de
divida, como apontam 74,5% das familias endividadas, seguido por carnés (17,3%)
e financiamento de carro (12,8%). Para as familias que ganham até dez salarios
minimos, 64,8% tinham dividas em agosto, contra 66,4% em julho e 61,1% em
agosto de 2012. Para as familias com renda acima de dez salarios minimos, o
percentual de familias endividadas caiu ao passar de 58,9% em julho para 54,7%
em agosto. Em agosto de 2012, o percentual de familias com dividas com esse nivel
de renda era 53,6%. Segundo o estudo, a redugcdo do numero de familias
endividadas € compativel com a moderagcdo observada no mercado de crédito e no
volume de vendas do comércio, provocada pela menor confianga do consumidor em
relacdo a renda e a inflagao.

A necessidade de ter as finangas equilibradas, um nivel de consumo

saudavel, um uso racional do crédito e consequentemente um endividamento sobre
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controle permite que o excedente entre receitas e despesas possa ser aplicado em
investimentos que contribuam para a formacado de uma reserva financeira. Além de
poder fornecer no futuro a tdo sonhada independéncia financeira, a reserva
financeira ajuda a enfrentar situagdes inesperadas como desemprego, acidentes,
incapacitagdes (temporarias ou permanentes), morte, desequilibrios na economia.
Também permite a pessoa poder executar projetos, desejados e sonhados, como
férias, aquisicdo de bens e servicos sem a necessidade de contrair empréstimos e
financiamentos. A questdo da aposentadoria e a possibilidade de manter o padrao
de vida adquirido durante a mesma também pressupdéem a existéncia de uma
reserva financeira advinda do planejamento financeiro e investimentos.

Se levarmos em consideracdo todos esses fatores citados acima e
adicionarmos o fato da expectativa de vida estar aumentando e hoje, ndo é
incomum, vermos pessoas vivendo apds a aposentadoria praticamente o mesmo
tempo de vida que foram ativas (30-35 anos), fica evidente a necessidade de um
planejamento financeiro para conseguir um futuro, aposentado, estavel, sem
necessidade de passar necessidade e ter seu padrao de vida diminuido e de
depender financeiramente de terceiros. Quando a pessoa tem certa estabilidade na
producdo dos seus proventos, a seguranga advinda € maior, porém nao menos
importante € a necessidade de se fazer um bom planejamento financeiro para
construir uma reserva. Porém na impossibilidade dessa estabilidade, a preocupacao
e o0 planejamento sao essenciais.

Além de garantir uma aposentadoria tranquila ou um periodo de férias, ha
questdes mais pontuais e imprevisiveis, muitas vezes, em nossas vidas que podem
nos obrigar a parar, mesmo que temporariamente de trabalhar e com isso de gerar
renda, por um tempo indeterminado e no qual teremos um custo de vida para
manter. A maioria dessas questdes sao independentes e alheias a nossa vontade
como: acidentes, problemas com os instrumentos de trabalho (reforma, manutencao,
consertos, troca de aparelhos).

Outro ponto crucial para muitas pessoas € o acontecimento formatura e o
destino a seguir posteriormente. Na maioria dos casos as pessoas podem seguir,
basicamente, trés caminhos e cada um dos caminhos apresenta um investimento
inicial necessario e gera uma relagao risco-retorno. O primeiro caminho seria o de
procurar emprego e se tornar um assalariado, conseguindo muitas vezes uma certa

estabilidade e garantias profissionais como férias, décimo terceiro, INSS, FGTS.
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Esse caminho em principio necessita de pouco ou nenhum investimento financeiro
por parte do individuo, mas por outro lado o ganho, na maioria das vezes, € limitado
por contrato. O segundo caminho é o de investir com o objetivo de conseguir um
emprego no servigo publico. Em virtude da disputa e da concorréncia na busca pelos
servigos publicos, ha a necessidade de um planejamento e um aporte financeiro que
permita ao candidato se dedicar, muitas vezes, em tempo integral até conseguir a
aprovagdo. Contudo, a seguranga e a estabilidade ocasionada, com a entrada para
O servico publico, na maioria das vezes e para muitas pessoas, compensa O
investimento prévio a ser feito. O terceiro caminho é provavelmente o que no inicio
necessitara de um planejamento mais elaborado e um investimento financeiro,
geralmente, mais elevado em virtude da necessidade de montar uma infra estrutura
e manté-la durante um tempo até o mesmo se tornar auto sustentavel. Além disso, a
seguranga e a estabilidade proporcionada € mais instavel que o dos dois primeiros
caminhos apresentados. Por outro lado, se a experiéncia for bem sucedida, os
ganhos podem e geralmente sao maiores.

Se considerarmos o fato de ser empregado ou seja, em questdes salariais,
particularmente, os profissionais liberais da area da saude e mais especificamente
os Cirurgides-Dentistas ocupam uma profissado, que segundo dados do IPEA (2013)
sobre as ocupacgdes que mais geraram empregos e que tiveram os maiores ganhos
salariais entre os anos de 2009 e 2012 em todo pais estavam no topo do ranking. De
acordo com os dados do IPEA, considerando as carreiras universitarias, o curso de
medicina é o que traz mais vantagens, por oferecer um salario médio mensal de R$
8.459,45, o maior entre as profissdes, e ter a maior taxa de ocupacéo (97%) entre as
48 carreiras pesquisadas. A carreira de odontologia ocupou o segundo lugar do
ranking com RS 5.367,00.

No entanto, no caso especifico dos cirurgides dentistas que seguirem o
terceiro caminho e decidirem pela carreira de autbnomos, temos ainda trés opg¢des a
considerar cada qual com um volume de investimento necessario e com um risco-
retorno. A primeira opcao seria a de alugar a infra estrutura montada e comecar a
exercer a profissao. Isso exigiria um baixo nivel de investimento e de imobilizagao de
capital diminuindo dessa forma o seu risco. Por outro lado, com horarios reduzidos
para atender, o numero de pacientes seria limitado e consequentemente seu retorno

financeiro sera proporcional.



18

A segunda opgao seria montar em conjunto com um ou mais colegas um
consultério ou clinica e diminuir o investimento necessario, diminuindo também o
risco do negocio com outros e dividindo os custos operacionais. Como dono de um
percentual do negdocio os ganhos tenderiam a ser proporcionais a sua por¢ao na
sociedade para os casos em que decidam constituir uma empresa, ou proporcional
ao numero de turnos que o mesmo teria direito caso haja apenas a divisdo dos
custos do empreendimento.

A terceira opgcao seria a de abrir um consultério ou clinica sozinho e
consequentemente arcar, integralmente, com os custos do investimento e com os
riscos inerentes ao mesmo. Por outro lado, como o retorno tende a ser atrelado ao
risco, os ganhos podem ser maiores caso o negocio seja bem sucedido.

Entdo, além de garantir uma aposentadoria tranquila ou um periodo de férias,
ou garantia para eventuais contratempos ha a questao ligada ao investimento para
exercer a profissdo em si. Questdes ligadas a aposentadoria e ao investimento na
profissdo, as vezes sdo mais objetivas para as pessoas. No entanto, as questdes
mais pontuais e imprevisiveis que muitas vezes podem nos obrigar a parar, mesmo
que temporariamente de trabalhar e com isso de gerar renda, por um tempo
indeterminado e no qual teremos um custo de vida para manter sdo independentes e
alheias a nossa vontade (acidentes, problemas com os instrumentos de trabalho -
reforma, manutencédo, consertos, troca de aparelhos) e precisam também ser
consideradas no planejamento financeiro.

No caso particular dos dentistas, uma das maiores causas de abandono e
paradas temporarias no exercicio a profissdo sao aslLlesbes por Esforgcos
Repetitivos (LER) ou Disturbios Osteomusculares Relacionadas ao Trabalho
(DORT), principalmente com o passar dos anos de atividade profissional que, além
de muitas vezes obrigarem a uma parada forgcada na atividade laboral ainda
acrescem custos a vida do profissional com médicos, fisioterapeutas, medicamentos
e orteses. As LER/DORT sado de acordo com Freeman apud Araujo (2003) a
segunda causa de morbidade na populagcdo adulta, inclusive no Brasil. Segundo
Santos Filho & Barreto (2001) os profissionais de odontologia estdo entre os
primeiros lugares em afastamentos do trabalho por incapacidade temporaria ou
permanente, respondendo por cerca de 30% das causas de abandono prematuro da
profissdo, sendo que a maioria dos quadros descritos pode ser enquadrada entre as
DORT.
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Para enfrentar essas situagdes apontadas acima, principalmente as que estao
fora do nosso controle e que independem da nossa vontade e as que se referem a
investimento para o exercicio da profissdo, que se faz necessario um conhecimento
financeiro, mesmo que basico, advindo com a educacdo financeira para dar
ferramentas capacitando o individuo para fazer um planejamento financeiro
adequado de forma a atingir seus objetivos equacionando da melhor forma possivel
a triade: investimento, risco-retorno. Com base nessas informac¢des o estudo tem
como problema de pesquisa a seguinte indagacdo: qual o perfil de educagao
financeira e de endividamento dos cirurgiées dentistas do Rio Grande do Sul.

Para responder a pergunta, a fundamentagao tedrica inicia-se pela revisao da
literatura sobre o tema com o intuito de verificar o que tem sido abordado sobre o

assunto, apds passa-se a aplicagdo de um questionario ao grupo em estudo.
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2 JUSTIFICATIVA

O presente trabalho se faz necessario para que se possa avaliar o grau de
conhecimento financeiro dos cirurgides dentistas e de que forma isso pode ajuda-las
no dia-a-dia e no seu planejamento de futuro e sua relagdo com o nivel de
endividamento. Isso se faz necessario também frente as evolugcbes e mudancas
rapidas no mercado que implica, a esses profissionais, a necessidade de adquirir
esse conhecimento a parte dos bancos académicos da sua profissao para melhor

gerirem seus negocios e suas vidas.
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3 OBJETIVOS

3.1 OBJETIVO GERAL

e Descrever o perfil do cirurgido-dentista.

3.2. OBJETIVOS ESPECIFICOS

e Revisar literatura a respeito de financas pessoais, educacao financeira,
planejamento financeiro e de investimentos.

e Avaliar o conhecimento financeiro e o nivel de endividamento dos
cirurgides dentistas do Rio Grande do Sul.

e Estimular a contrugdo do conhecimento financeiro junto ao publico alvo.
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4 REVISAO TEORICA

E necessario definir claramente o que é finangas, planejamento e educacéo
financeira, investimento e risco bem como endividamento, sua conceituagao e seus

possiveis impactos na vida das pessoas.

4.1 FINANCAS

De acordo com Bodie e Merton (2002)

Financas é o estudo de como as pessoas alocam recursos escassos ao
longo do tempo.

De acordo com Gitmann (2001), as finangas podem ser definidas como a arte
e a ciéncia de gerenciamento de fundos. Virtualmente todos os individuos e
organizagdes ganham ou captam e gastam ou investem dinheiro. As finangas lidam
com O processo, as instituicbes, os mercados e os instrumentos envolvidos na
transferéncia de dinheiro entre individuos, negdcios e governos.

Dessa forma podemos ver que tanto empresas (organizagdes), governos e
pessoas necessitam de conhecimentos financeiros, como forma de alocar da melhor

forma, de acordo com seus objetivos, seus recursos por muitas vezes escassos.

4.1.1 Finangas Empresariais

As empresas sao entidades criadas a fim de produzir bens ou servigos para a
satisfacao das necessidades dos consumidores e da expectativas dos seus donos,
sbcios ou acionistas, precisa aplicar seus recursos da melhor forma possivel para
conseguir atingir esses objetivos e se perpetuar no mercado. Por isso, as decisdes
financeiras sdo extremamente importantes e relevantes no contexto empresarial.

Bodie e Merton (1999, p. 29-30) mostram que as decisdes financeiras das

empresas basicamente sao:
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e Decisbes no Planejamento Estratégico: essas consistem em identificar o
tipo de negdcio no qual a empresa vai operar. Envolve avaliar os custos e
beneficios ao longo do tempo.

e Decisbes de Orgamento de Capital: Seria o passo seguinte apos
determinar os projetos que implementara. Essas decisbes incluem a
definicdo clara dos investimentos e consequentemente a fonte de
financiamento dos mesmos, se com o uso de capital proprio ou com o0 uso
de capital de terceiros.

e Decisdes de Capital de Giro: essas seriam as decisdes do dia-a-dia da
empresa com o intuito de administrar o fluxo de caixa, entradas e saidas,

questdes essas fundamentais para o sucesso da empresa.

Essas decisGes geralmente sdo tomadas dentro de um contexto e dependem
de fatores como governo, regime tributario, ambiente competitivo e as tecnologias
existentes. Dessa forma, as empresas em operagao precisam apresentar por conta
de leis, documentos que demostrem como esta estruturada apds essas decisdes e
como se distribui sua riqueza.

A contabilidade, via balango patrimonial executa essa tarefa. Dessa forma
um balango patrimonial € uma demonstracdo contabeil que tem por finalidade
apresentar a posicao financeira e patrimonial da empresa em determinada data
(IUDICIBUS; MARTINS:; GELBCKE, 2000, P. 26). Nessa demostragdo denominada
de Balangco Patrimonial temos listados os bens e direitos da empresa ou ativos,
temos as obrigagcbes com terceiros que sao os passivos e o resultado da subtracao
dos dois anteriores que resulta no patriménio liquido que representa o capital proprio

da empresa.

Tabela 1 - Balango Patrimonial

BALANCO PATRIMONIAL

PASSIVO

ATIVO . ]
PATRIMONIO LIQUIDO

Fonte: autoria propria
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4.1.2 Finangas Pessoais

De acordo com Bodie e Merton (1999, p. 25):

As pessoas que entendem de finangas sao de dois tipos: aquelas que séo
detentoras de vastas fortunas e aquelas que n&o tem nada. Para o
milionario de verdade, um milhdo de délares é algo real e compreensivel.
Para o matematico zeloso e o conferencista de economia (pressupondo que
ambos estejam a mingua), um milhdo de ddlares é pelo menos tao real,
quanto mil ddlares, visto que nunca possuiram nem, uma coisa hem outra.
Contudo, o mundo esta cheio de pessoas que se enquadram entre estas
duas categorias, desconhecendo os milhdes, mas acostumadas a penas em
termos de milhares, e é por essas pessoas que as assembléias financeiras
sao basicamente formadas.

Enfim, a vida real é formada por bilhdes de pessoas que constituem ou nao
familias, mas que em comum necessitam tomar decisdes financeiras. As decisdes
financeiras tomadas pelos individuos ou pelas familias se enquadram em quatro
tipos basicos (BODIE; MERTON, 1999, p. 28):

e Decisdes de consumo e de economia: elas ocorrem quando se toma
decis&o acerca de quanto do atual disposto deve ser gasto em consumo e
quanto deve ser reservado para o futuro.

e Decisdes de investimentos: acontecem quando é decidido onde investir o
dinheiro economizado.

e Decisbes de financiamento: essas decidem o quando e como usar o
dinheiro de terceiros para atingir seus planejamentos de consumo e de
investimentos.

e Decisdes de administracdo de risco: sdo decisbes que devem buscar
reduzir € minimizar as incertezas financeiras enfrentadas e o momento de

aumentar o risco na busca de uma maior rentabilidade.

De forma geral, de acordo com Kiyosaki e Lechter (2000, p. 64-65) os
investimentos ajudam a formar os Ativos que seria algo que coloca dinheiro no
nosso bolso. Resumidamente, isso ocorre quando as pessoas acumulam um fundo
de riqueza, com a economia de parte de sua renda para uso futuro, mantido as
aplicacdes financeiras em conta bancaria e aquisicdo de imovel ou participacdes

societarias em algum negdcio. Ja o Passivo que seria algo que tira dinheiro do
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bolso, e é incorrido, quando as pessoas tomam dinheiro emprestado criando a
obrigacdo de devolvé-lo acrescido de encargos e juros. Assim como para as
empresas, a diferenca entre Ativo e Passivo é o chamado Patriménio Liquido que no
caso das familias podemos dizer que se constitui na verdadeira riqueza, por ser a
porcao de capital que realmente lhes pertence.

A principal causa das agruras financeira das pessoas e das empresas esta
geralmente no desconhecimento da diferenca entre um Ativo e um Passivo conforme
KIYOSAKI; LECHTER (2000, p.65). E por isso, que apesar da grande maioria das
pessoas realizar diariamente movimentag¢des financeiras recebendo salérios e
pagando contas, utilizando conta bancaria ou cartdo de crédito e cheques, bem
como realizando empréstimos e financiamentos, poucos sabem realmente lidar com
as finangas. Ter intimidade e conhecimento dos fundamentos financeiros do dia-a-
dia determinam as atitudes tomadas frente as situagdes de envolvimento financeiro
e observa-se habitos diferenciados entre os que tem o conhecimento e os que nao o

tém dessa area do conhecimento, conforme podemos ver no quadro 1 (abaixo).

Quadro 1 - Atitudes e habitos relacionados ao conhecimento de financas

CONHECIMENTO SOBRE FINANCAS
NAO SIM
Dificuldades financeiras Estabilidade financeira
Investimentos deficitarios (sem retorno) Investimentos lucrativos
Pagamentos de juros (passivos) Recebimento de juros (ativos)
Empréstimos Aplicagdes financeiras
Ostentacao Evita supérfluos
Gastos maiores que receitas Gastos menores que receitas
Faltam recursos para aplicar Sobram recursos para aplicar
Nao possui autodisciplina para tracar e alcancar [Tem autodisciplina para tragar e alcangar metas
metas financeiras Financeiras

Fonte: WERNKE (2004, p. 66)
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4.2 EDUCACAO FINANCEIRA

De acordo com a organizagdo sem fins lucrativos Investor Education Fund
(2004) educacao financeira pode ser definido como um conjunto de habilidades e
conhecimentos que permitem ao individuo fazer julgamentos bem informados e
tomar decisdes através de sua compreensdo em finangas. O objetivo da educagéo
financeira entdo, ndo é enriquecer, mas sim compreender o funcionamento do
dinheiro e apresentar os diversos caminhos que podem ser tracados. O que
importante € conhecer e entender a gama de opg¢des que se tem a partir de um
conjunto de conhecimentos e n&o definir o que se deve fazer com o dinheiro. A partir
do conhecimento de financas e de acordo com seus valores € que decisbes serao
tomadas e o universo do individuo sera construido. necessaria a compreensao que
cada um é capaz de construir sua vida a partir de seus proprios valores e decisoes.

Conforme Carlin e Robinson (2010), educacéo financeira € a habilidade das
pessoas de tomarem boas decisdes financeiras de curto e longo prazo de acordo
com seus interesses. Ja Kiyosaki (2000), nos aponta que é preocupante o fato das
pessoas irem sempre atras da riqueza e ndo da educacdo. Como consequéncia,
varias recebem prémios milionarios que sao consumidos rapidamente. Ele afirma
também que estando abertas para novos conteudos, mais flexiveis estardao para
responder aos diversos momentos da vida e consequentemente mais ricas
conseguirdo ser nos diversos cenarios propostos pela nossa realidade. A
alfabetizacdo financeira, como também é conhecida a educacgéo financeira, “E como
plantar uma arvore. Vocé rega durante anos e, entdo, um dia ela ndo precisa mais
disso. Suas raizes séo suficientemente profundas. Entdo a arvore Ihe proporciona
sombra para seu prazer” (KIYOSAKI, 2000, p. 59).

O tema finangas pode ser "pesado"” e necessitar de conhecimentos prévios de
matematica que a maioria das pessoas nao possui e por isso € importante simplificar
didaticamente os diversos conteudos da contabilidade, tributagao, finangas. O livro
Pai Rico, Pai Pobre de Kiyosaki (2000) € um grande exemplo onde os assuntos
pertinentes sdao abordados de forma simples e didatica via narrativa que mescla
histéria e conceitos basicos de contabilidade, finangas, matematica. Um exemplo
simples esta na forma facil e didatica que sdo apresentados os conceitos de ativo e

passivo. Basicamente ele divide as aplicagdes monetarias em ativos e passivos e
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posteriormente nos define que ativos produzem rendimentos e passivos corroem
rendimentos.

O livro Pai Rico, Pai Pobre ndo tem como objetivo central ensinar a ganhar
dinheiro, mas sim em como gastar e investir a receita que vocé é capaz de gerar.
Kiyosaki (2000) denomina de aptiddo financeira tudo aquilo que vocé faz com o
dinheiro depois que sobra, seja evitar que a inflagdo corroa seu poder de compra,
seja vocé ter capacidade de fazer o dinheiro trabalhar para vocé ou seja conservar o
que sobrou.

Com o intuito de simplificar e tornar didatico o ensino do tema, o autor faz
uma analogia da questao financeira com duas pistas. A primeira, onde se encontram
a maioria das pessoas, chamada de corrida dos ratos € aquela em que a receita é
igual, ou menor que as despesas. Isso leva a uma situagcdo de dificuldade, e o
trabalho pode passar a ser uma obrigagao, pois equivaleria a uma condi¢c&o sine qua
non para a sobrevivéncia. A segunda condigao seria equivalente a uma pista de alta
velocidade, e ocorreria quando a receita €& maior que as despesas e
consequentemente, essas diferencga resultaria em um saldo positivo, o que permitiria
a possibilidade de investimentos que resultara em mais receitas, proporcionando o
alcance da independéncia financeira mais cedo.

Cerbasi (2009), nos indica que o indicador de independéncia financeira
mostra resumidamente qual o valor que se deve ter reservado para que os gastos
sejam cobertos pelos rendimentos dos investimentos. Chamado de Patriménio
Necessario para a Indepedéncia Financeira, ele é calculado pela divisao dos gastos
meédios anuais, pela rentabilidade liquida anual dos investimentos. Esse indicador
visa traduzir, de maneira simples, alguns conceitos de finangas importantes.

Conforme Kiyosaki (2000), é essencial desenvolver o senso critico para
analisar se o que a maioria das pessoas esta fazendo € bom para si. Ouvir os velhos
conselhos e analisa-los com o olhar de hoje. Ele alerta para o fato de que
geralmente o medo de ser diferente ou fazer algo diferente do costume que inibe as
pessoas de procurarem solugdes para os seus problemas.

Entre os conceitos e conteudos necessarios para uma pessoa ter uma
educacao financeira que Ihe propicie tomar decisées com o intuito de alcancar sua

independéncia financeira podemos citar:
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O que é o dinheiro e o seu valor ao longo do tempo (dinheiro, juros,

corregao monetaria, inflagédo);

e O que sao receitas: formas de obtencdo de recursos - salario, trabalho
autébnomo, empreendedorismo, relagdes empregaticias, descontos, datas
de pagamento, obrigagdes;

e Elaboracdao de um orgcamento, controle de finangas, consumo consciente, o
que sao gastos necessarios e supérfluos, fluxo de caixa;

e Aprenda a poupar e a investir, tipos de aplicagdes, riscos de investimentos,
diversificacao;

e Servigos bancarios, abertura de conta, cheque, cheque especial, custos e
taxas, empréstimos, beneficios do cartdo de crédito, abertura de crédito,
prestacdes, pagamentos antecipados e postecipados, rendas diferidas e
perpétuas;

¢ O que sao impostos e taxas, quais que temos e como devemos paga-los e

por qual motivo.

De acordo com o apresentado no artigo de Savoia, Saito e Santana (2007
apud ODCE, 2005) a Organizagao para Cooperacao e Desenvolvimento Econémico
(ODCE) apresenta dez principios e recomendagdes de educagao financeira. Os
principios sdo elencados a seguir de forma que possamos tirar algumas conclusoes

dos mesmos:

e A educacao financeira deve ser promovida de uma forma justa e sem
vieses, ou seja, o desenvolvimento das competéncias financeiras dos
individuos precisa ser embasado em informacdes e instrugdes apropriadas,
livres de interesses particulares;

e Os programas de educacao financeira devem focar as prioridades de cada
pais, isto é, se adequarem a realidade nacional, podendo incluir, em seu
conteudo, aspectos basicos de um planejamento financeiro, como as
decisdes de poupanca, de endividamento, de contratagdo de seguros, bem
como conceitos elementares de matematica e economia. Os individuos que

estdo para se aposentar devem estar cientes da necessidade de avaliar a
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situacdo de seus planos de pensao, necessitando agir apropriadamente
para defender seus interesses;

e O processo de educagao financeira deve ser considerado, pelos érgaos
administrativos e legais de um pais, como um instrumento para o
crescimento e a estabilidade econémica, sendo necessario que se busque
complementar o papel exercido pela regulamentagéo do sistema financeiro
e pelas leis de protecdo ao consumidor;

e O envolvimento das instituicdes financeiras no processo de educacao
financeira deve ser estimulado, de tal forma que a adotem como parte
integrante de suas praticas de relacionamento com seus clientes, provendo
informacdes financeiras que estimulem a compreensio de suas decisodes,
principalmente nos negdécios de longo prazo e naqueles que comprometam
expressivamente a renda atual e futura de seus consumidores;

e A educacao financeira deve ser um processo continuo, acompanhando a
evolucdo dos mercados e a crescente complexidade das informacdes que
os caracterizam;

e Por meio da midia, devem ser veiculadas campanhas nacionais de
estimulo a compreensao dos individuos quanto a necessidade de
buscarem a capacitacao financeira, bem como o conhecimento dos riscos
envolvidos nas suas decisdes. Além disso, precisam ser criados sites
especificos, oferecendo informagdes gratuitas e de utilidade publica;

e A educacdo financeira deve comecar na escola. E recomendavel que as
pessoas se insiram no processo precocemente;

e As instituicdes financeiras devem ser incentivadas a certificar que os
clientes leiam e compreendam todas as informagdes disponibilizadas,
especificamente quando forem relacionadas aos negécios de longo prazo,
ou aos servigos financeiros, com consequéncias relevantes;

e Os programas de educacao financeira devem focar, particularmente,
aspectos importantes do planejamento financeiro pessoal, como a
poupanga e a aposentadoria, o endividamento e a contratagcdo de seguros;

e Os programas devem ser orientados para a construcdo da competéncia
financeira, adequando-se a grupos especificos, e elaborados da forma

mais personalizada possivel.
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4.3 PLANEJAMENTO FINANCEIRO

Macedo Junior conceitua que:

[...] planejamento financeiro é o processo de gerenciar seu dinheiro com o
objetivo de atingir a satisfacdo pessoal. Permite que vocé controle sua
situacdo financeira para atender necessidades e alcangar objetivos no
decorrer da vida. Inclui programacdo de orgamento, racionalizagdo dos
gastos e otimizacdo de investimentos (ibid, p. 26).

Ou seja, o planejamento financeiro é elemento central na gestéo financeira
principalmente quando se tem o intuito de atingir a independéncia financeira e
fabricar um patriménio. Perguntas chaves devem ser elaboradas previamente a
elaboragcdo do planejamento financeiro pessoal a fim de que o mesmo possa ser
construido visando atingir os objetivos que se deseja.

Poderiamos elencar algumas perguntas basicas como:

e Por que planejo minhas finangas? Qual o seu propdsito central?

e Com que idade espero me aposentar? Quantos anos faltam?

e Se eu necessitar parar hoje de trabalhar, quanto de renda eu necessito
para manter meu padrao de vida atual até o final da minha vida?

e Qual o meu nivel de propensao ao risco?

e Qual o retorno que necessito ou quero ter nos meus investimentos?

e Quais meus objetivos de curto, médio e longo prazo do ponto de vista

financeiro e de aquisigao de bens?

Dessa forma, é a partir de perguntas basicas que devemos nos fazer e de
respostas objetivas e claras que sera direcionado o planejamento financeiro. Além

disso, de acordo com Busetti (2012):

Algumas caracteristicas sdo importantes para que o planejamento contribua
para a gestao financeira eficaz. O sucesso depende de autoconhecimento,
autocontrole, forga de vontade, flexibilidade, disciplina e foco.

De acordo com Macedo Junior apud Busetti (2012), “nenhuma orientagao
financeira € milagrosa o suficiente (...) para torna-lo bem-sucedido, caso vocé

mesmo nao entenda o padrdao de comportamento que move seus desejos,
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consumos, gastos e objetivos”. Ou seja, sé através do autoconhecimento podemos
estabelecer um planejamento adequado a nos.

Além disso, complementa Busetti (2012):

A flexibilidade é importante na corre¢cdo de desvios do planejamento e na
administracdo de imprevistos. Autocontrole, forga de vontade, disciplina e
foco sdo caracteristicas complementares que auxiliam na manutengédo de
principios sdlidos que pautam o planejamento. Por exemplo, é dificil
automatizar o controle de todas as receitas e dos gastos efetuados —
mesmo os de valor irrisério. Esta pratica, contudo, é fundamental para o
controle financeiro. Além disso, 0 acumulo de riqueza torna-se tentagao
para gastos ndo planejados. Ao verificar consideravel aumento patrimonial e
situagéo financeira confortavel, é inerente ao ser humano o cometimento de
excessos desnecessarios.

Assim como numa empresa, 0 planejamento financeiro depende de alguns
fundamentos basicos para o mesmo ser executado da forma mais fidedigna
possivel.

Welsch (ZDANOWICZ, 2004, p. 39-40 apud WELSCH, 1996) definiu varios
principios fundamentais de planejamento e controle do lucro, que dardo suporte para
o orgamento. Entre eles se destacam os seguintes: envolvimento dos gerentes,
adaptacao organizacional, contabilidade por areas de responsabilidade, orientagéo
para objetivos, comunicacao efetiva, oportunidade, realismo, flexibilidade e controle.

De acordo com Busetti (2012) :

e Envolvimento: é fundamental, pois a pessoa provera as suas filosofias e
valores, bem como expectativas para a construgao do planejamento;

e Adaptacdo: € importante que o orgamento pessoal seja adaptado de
acordo com os grupos de gastos envolvidos de maneira particular, seja em
nivel pessoal ou familiar. Além disso, deve ser compativel com a situagao
econdmico- financeira e com os conhecimentos de quem o manipulara;

e Contabilidade por areas de responsabilidade: a divisdo das receitas das e
despesas em grupos de afinidade como, por exemplo, gastos com
alimentagdo, gastos com transporte, gastos com educacdo, etc., é

necessaria para a correta gestao financeira;
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e Orientacdo para objetivos: objetivos e metas claras devem ser
determinados para que o controle seja eficiente e eficaz. Objetivos realistas
sdo atingiveis, especificos, mensuraveis, previsiveis e priorizaveis. E
necessario que as metas tragadas sejam concretas;

¢ Realismo: os objetivos e metas devem ser dificeis de ser alcancados, de
forma que o proponente sinta-se motivado a atingi-los e confira maior
empenho na gestéo financeira. Por outro lado, devem ser atingiveis — de
forma que néo se tornem fator de desmotivagéo do individuo;

¢ Flexibilidade: o orgamento deve servir como um guia, uma ferramenta de
apoio para que as decisdes sejam dotadas de racionalidade, e ndo pelo
impulso. Deve, no entanto, ser passivel de revisdes e ajustes quando
necessario;

e Controle: o controle deve ser feito regularmente, de forma que os éxitos
possam ser identificados e replicados, os fracassos sejam monitorados e
corrigidos e para que o processo orgamentario possa ser retroalimentado
com informagdes importantes no préoximo ciclo de planejamento.

e Comunicacao eficaz: deve-se ter clareza principalmente na manipulacao da
ferramenta de controle financeiro, de forma que suas funcionalidades
possam ser utilizadas da melhor forma possivel. Dessa forma, tal
instrumento deve ser projetado de forma que seu manuseio seja didatico e

comunique valor a quem o utiliza;

Bitencourt (2004) propde a utilizagdo de ferramentas gerenciais para a gestao
do patriménio pessoal. As ferramentas utilizadas seriam: Balanco Patrimonial,
Demonstracdo de resultado mensal, Analise Financeira, indices para andlise da
situacao atual e Orgcamento pessoal e acompanhamento mensal.

Quanto ao risco, O nivel de propensdo ao risco, por sua vez, deve ser
definido de forma a direcionar os esforcos de investimento. Quanto maior a
aceitagdo de risco, maiores sdo as oportunidades de ganhos (ou de perdas)
consideraveis. Isto corrobora expressivamente na gestdo financeira pessoal,

sobretudo em longo prazo.
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4.3.1 Balango Patrimonial

O balango patrimonial de acordo com ludicibus (1998) é uma das mais
importantes demonstracdes,contabeis. Através da mesma podemos apurar a
situagdo do patrimonial e financeira de uma entidade para um determinado
momento. Essa demonstracdo nos da de forma clara os Ativos, Passivos e

Patriménio Liquido da entidade em questao (figura 1).

Figura 1

BALANCO PATRIMONIAL EM 31-12-201X

R$ R$
/Ativos de Curto Prazo Exigivel no Curto Prazo
Conta Corrente Cheque Especial
Depdsitos em Banco Cartao de Crédito
Caderneta de Poupancga Financimento até 1 ano

Empréstimos

Ativos de Longo Prazo Exigivel no Longo Prazo
Seguros de Vida Financiamento apés 1 ano
FGTS Total do Passivo Exigivel

Ativo Permanente

Imoveis Riqueza (Ativo — Passivo)
\Veiculos
Total do Ativo Total do Passivo

Fonte: Adaptado de BITENCOURT (2004)
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4.3.1.1 Ativo

O Ativo sao os bens e direitos expressos vias contas dispostas em ordem
decrescente de liquidez (IUDICIBUS 1998). Entre as principais contas, comum a
maioria das entidades temos caixa, bancos, imodveis, veiculos, equipamentos,
mercadorias, titulos a receber, clientes.

Ativo também pode ser visto como as aplicagoes dos recursos da empresa.

Os elementos do ativo situam-se do lado esquerdo do Balango Patrimonial.

4.3.1.2 Passivo

O Passivo é formado pelas obrigagdes da entidade, ou dito de outra forma, o
que a empresa deve pagar a terceiros tais como: titulos a pagar, contas a pagar,
fornecedores, saldrios a pagar, impostos a pagar (IUDICIBUS 1998).

O Passivo pode ser visto como a fonte de financiamento da empresa. Ele fica

representado do lado direito do Balanco Patrimonial.

4.3.1.3 Patriménio Liquido

Pode ser definido como a diferenca entre os valores do Ativo e do Passivo
num dado momento. As principais fontes do patriménio liquido sdo os investimentos
e os lucros acumulados (IUDICIBUS 1998).

4.3.2 Demonstracao De Resultado Mensal

De acordo com Ross (2008) a demonstracdo do resultado mede o
desempenho ao longo de determinado periodo e pode ser demonstrada pela
diferenca entre as receitas e as despesas. O resultado dessa expressdao mostra a
sobra financeira do periodo e equivale propriamente ao lucro ou prejuizo incorrido no
periodo analisado.

Essa demonstracédo ajuda a ter o controle da fonte dos recursos e onde os
mesmos estdo sendo alocados. Com base no relatério gerado via demonstragcao
mensal podera se visualizar qual o caminho do dinheiro, ajudando a fazer um

planejamento, cortando ou redimensionando gastos e até, se for possivel um
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aumento na receita. Pode ser feito, via uma planilha simples utilizando desde

anotacao no papel, planilha em excel ou softwares financeiros (figura 2).

Figura 2 - Demonstrac&o do Resultado Mensal

Demonstracado do Resultado Mensal

R$

Receitas

Salario Liquido

Honorarios Profissionais

Aluguéis Recebidos

Juros Recebidos

Total Receitas

Despesas

Gastos com Habitagao

Gastos com Alimentacao/Higiene

Gastos com Educagao

Gastos Pessoais

Gastos com Lazer

Gastos com Plano de Saude

Gastos com Comunicacgdes

Gastos com Transporte

Prestagao de Financiamentos

Total Despesas

Resultado Disponivel p/Investir (R-D)

Fonte: Adaptado de BITTENCOURT (2004)
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4.3.3 Analise Financeira

A analise financeira nos mostra de forma mais criteriosa aspectos pertinentes
as disponibilidades de caixa, comparando com as principais variaveis endogenas e
exdgenas que afetam a organizacdo (ZDANOWICZ, 2012). Partindo de uma
demonstragao financeira basica como o Balanco Patrimonial, podemos realizar uma
série de analises que nos permitirdo avaliar melhor a nossa situagao patrimonial e
nosso desempenho financeiro.

De acordo com Zdanowicz (2012), as pegas contabeis sdo ferramentas
essenciais para gerar informagdes de qualidade, tendo como escopo principal em
subsidiar a tomada de decisées. Dai a importancia de ter um controle via alguma
ferramenta (agenda, planilha excel, sotware de gest&o financeira, etc), para termos
dados confiaveis para a elaboracdo de documentos confiaveis para posterior analise
financeira.

A analise financeira compreende basicamente as etapas de coleta dos dados,
preparo, processamento, interpretacdo e as conclusdes sobre os mesmos. Isso
permite a organizagao ou ao individuo ter um conhecimento mais apurado sobre sua
solidez financeira e da sua performance. No entanto, temos que alertar que um
indice ou um indicador isoladamente nao informa nada ou quase nada para fins de
tomada de decisdo (ZDANOWICZ, 2012).

Numa andlise financeira dois aspectos sao importantes de serem analisados:

liquidez e solvéncia.

4.3.3.1 Liquidez

Liquidez pode ser definida conforme Zdanowicz (2012), como a capacidade
financeira que a empresa tem para pagar os compromissos assumidos com terceiros
em dia. Gitman (2010 apud ZDANOWICZ, 2012) define a liquidez como a
capacidade da empresa satisfazer as suas obrigacdes de curto prazo na data do
vencimento.

A analise financeira de liquidez é realizada através de quocientes e por isso é
denominada de analise de razdo e os dados para realizagdo da analise podem ser
extraidos a partir da demonstracdo contabil denominada de Balango Patrimonial.
Segundo Zdanowicz (2013), os indicadores de liquidez tém por objetivo avaliar a
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capacidade de pagamento das exigibilidades pela empresa. Além disso, séo
relevantes para se avaliar e projetar a capacidade financeira no curto e no longo
prazo.

Os principais tipos de liquidez serdo detalhados a seguir: liquidez imediata,

liquidez seca, liquidez corrente e liquidez total.

LIQUIDEZ IMEDIATA

Pode ser denominada também de liquidez instantanea ou absoluta e seu
objetivo € apurar o volume de recursos disponiveis para cumprir 0S COmpromissos
mais imediatos da empresa. Em outras palavras, ele nos mostra o quanto das
dividas existentes de curto prazo poderiam ser saldadas imediatamente, utilizando
os ativos mais liquidos existentes denominados de disponibilidades (ZDANOWICZ,
2012).

Disponibilidades s&o os elementos do ativo circulante compostos pelo caixa,
depdsitos financeiros no banco (em conta corrente), aplicagdes financeiras de
resgate imediato (ZDANOWICZ, 2012).

LIQUIDEZ SECA

A liquidez seca também pode ser denominada por liquidez acida e seu
objetivo € avaliar a capacidade de pagamento da empresa no curto prazo sem levar
em consideragao o estoque, por esse ser o elementos menos liquido (ZDANOWICZ,
2012). Além disso, o estoque € o elemento menos confiavel como medida de valor
de mercado por dificuldade de considerar certas condigdes do estoque como
obsolescéncia, perdas, etc. (ROSS, 2008).

LIQUIDEZ CORRENTE

Ele é utilizado como medida para se avaliar a real capacidade da empresa em
honrar o pagamento de suas obrigagdes de curto prazo, representadas no balango
patrimonial pelo passivo circulante, através dos seus bens e direitos de curto prazo
representados pelos elementos constantes no ativo circulante (ZDANOWICZ, 2012).
E um indicador bastante utilizado segundo Zdanowicz (2012) em analise financeira
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gerencial, por demonstrar a relagdo entre o conjunto de bens e direitos realizaveis

liquidos de curto prazo e as obrigagdes de curto prazo.

LIQUIDEZ TOTAL

Pode ser denominada também por liquidez geral. Esse indice nos mostra a
situagao financeira de longo prazo ao relacionar o ativo circulante e ativo realizavel
de longo prazo (excetuando-se os elementos do ativo fixo), também denominados
de capitais circulantes préprios, com os elementos constantes nos capitais de
terceiros, representados no balango patrimonial pelos elementos do passivo
circulante e pelo passivel exigivel de longo prazo (ZDANOWICZ, 2012).

Basicamente esses capitais de terceiros sdo dividas da empresa.

4.3.3.2 Solvéncia

A solvéncia de acordo com Zdanowicz (2012) pode ser definida como:

. a medida de avaliacdo da capacidade financeira da empresa de longo
prazo para honrar os compromissos assumidos perante terceiros exigiveis
em qualquer periodo, no curto e longo prazo.

Basicamente isso significa que analisando a solvéncia temos condi¢des de
avaliar se os itens constantes no Ativo superam ou nao os elementos do Passivo
Exigivel. Superando, temos a garantia de que em qualquer periodo, os bens e
direitos seriam suficientes para pagar as obrigagdes assumidas.

Convém lembrar que solvéncia e liquidez nao podem ser consideradas como
sinbnimos, pois nem sempre o0s elementos do ativo, apesar de cobrirem as
obrigagdes, terdo a liquidez necessaria para gerarem caixa ho momento desejado.
Ou seja, tem se solvéncia, capacidade de pagamento, mas falta liquidez e nao
consegue-se pagar de imediato. Seria necessario transformar o ativo em valor
monetario para o pagamento da divida e dependendo da caracteristica do mesmo
isso pode ser mais ou menos menos facil, dando ao ativo mais ou menos liquidez.

Por as caracteristicas citadas acima, a analise isolada da solvéncia nao pode

ser considerada suficiente para concluir se a situagdo da empresa ou da pessoa é
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boa ou ruim. Para isso deve se usar em conjunto os outros itens de analise

financeira tais como liquidez.

4.3.4 indices Para Analise Da Situagdo Atual

Com o intuito de facilitar a vida das pessoas, principalmente as que nao tem
afinidades com elementos de financgas, contabilidade e economia, simplificacbes
podem ser feitas. A seguir apresentamos uma forma simples e facil de fazer uma
analise do balango patrimonial pessoal, porém suficiente para o leigo ter uma nogao
das suas finangas. De acordo com Halfeld (2007), podemos elaborar quatro indices
a partir do balango patrimonial: liquidez, cobertura das despesas mensais,

endividamento e de poupanca.

4.3.4.1 Iindice De Liquidez

Segundo Halfeld (2007), liquidez seria a medida da velocidade com o qual um
ativo poderia ser convertido em dinheiro vivo sem ter perda de valor. Assim sendo
teriamos ativos mais liquidos e outros menos liquidos. O indice de liquidez poderia
ser medido a partir da confrontagdo entre os ativos de curto prazo e os passivos de
curto prazo, mostrando quanto se possui de ativo de curto prazo para cada um real

de passivo de curto prazo.
Liquidez = Ativo de Curto Prazo + Passivo de Curto Prazo
Teoricamente é importante ter ativos liquidos no seu patriménio a fim de
pagar despesas habituais. De acordo com Halfeld (2007) € bom evitar um indice de
liquidez abaixo de 1, pois 0 mesmo significa que seus ativos de curto prazo nao
cobrem suas dividas de curto prazo e vocé comegara a ter dificuldades financeiras.

LIQUIDEZ IMEDIATA

A liquidez imediata pode ser calculada pela expressao:
Li=D+PC



Onde:
Li = liquidez imediata;
D = disponibilidades;

PC = passivo circulante.
LIQUIDEZ SECA
O indice de liquidez seca pode ser calculado de acordo com a formula:
Ls = (AC-E) = PC
Onde:
Ls = liquidez seca;
AC = ativo circulante;
E = estoques.
LIQUIDEZ CORRENTE
Ele é calculado pela seguinte férmula:

Lc=AC +PC

Onde:

Lc = Liquidez corrente;

LIQUIDEZ TOTAL

Esse indice pode ser calculado pela expresséo:

Lt = (AC + ARLP) = (PC + PELP)

Onde:

Lt = liquidez total;
ARLP = Ativo Realizavel de Longo Prazo;
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PELP = Passivo Exigivel de Longo Prazo.

4.3.4.2 Indice De Solvéncia

A solvéncia geral é uma medida, conforme falado anteriormente, de avaliacdo
da capacidade financeira da organizacdo de longo prazo para cumprir 0s
compromissos assumidos perante terceiros, exigiveis a qualquer momento
(ZDANOWICZ, 2012). O valor aceitavel do indice ndo é fixo pois depende da
atividade de cada organizacao.

O indice pode ser calculado por:

SG = AT + PE

Onde:
AT = Ativo Total
PE = Passivo Exigivel € a soma do Passivo Circulante e Nao Circulante

(exceto o Patrimdnio Liquido).

Teoricamente um indice acima de uma unidade, indica que todos os ativos da
empresa conseguem cobrir as obrigagdes com terceiros. Analogamente um valor
abaixo de uma unidade indicaria uma incapacidade de cumprir com o pagamento
das obrigagdes, com a liquidagao dos ativos. Um indice unitario nos mostra que a
totalidade dos ativos esta comprometido com as obrigagdes, podendo estar rumando
para um estagio de pré solvéncia. Devemos lembrar que a analise isolada do indice
nao nos da a real capacidade de dizer o quao satisfatorio ou insatisfatério € a

situacao.

4.3.4.3 Indice De Cobertura Das Despesas Mensais

Nos permitiria avaliar o quanto de tempo conseguiriamos sobreviver apenas
as custas do ativo de curto prazo que dispomos. Conforme Halfeld (2007), o ideal é
nunca ficar abaixo de 6 para evitar depender de crédito junto a Bancos ou

financeiras e consequentemente incorrendo em altas taxas de juros.
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indice de cobertura das despesas mensais: ativo curto prazo + despesas mensais

Esse indice indicaria a reserva de energia disponivel caso vocé ficasse
suprimido de fontes alimentares. Quanto maior o indice, mais tempo vocé poderia

ficar sobrevivendo com suas economias até voltar a ter uma fonte de renda.

4.3.4.4 Indice De Endividamento

Indica 0 quanto do seu ativo foi financiado pelas dividas, ou seja o quanto
vocé usa de capital de terceiros para formar o seu ativo (HALFELD 2007).

Conforme Zdanowicz (2012) o melhor financeiramente seria ter uma baixa
dependéncia de capital de terceiros. No entanto, o endividamento estudado e
planejado pode ser uma fonte importante de recursos desde que as condigbes de
captacao sejam favoraveis.

O indice pode ser calculado por:

Et=PE + AT

Onde:

Et = Endividamento Total

Dependendo da taxa de juros deve se evitar um nivel de endividamento alto.
Em paises ou situagdes onde a taxa de juros para empréstimos e financiamentos é
baixa ou do ponto de vista fiscal, pode ser uma alternativa utilizar de capital de

terceiros desde que o retorno esperado seja maior do que o custo incorrido.
4.3.4.5 Indice De Poupanca

Conforme Halfeld (2007) nos daria uma dimensao da capacidade disponivel
para se realizar investimentos. Seria basicamente o percentual da sua receita que

sobra para vocé ser capaz de investir.

indice de poupanca = Resultado disponivel para investir + Receitas
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O ideal € que quanto maior o indice melhor, pois é fundamental ter um indice
de poupanca (=capacidade de investir) elevado para atingir a independéncia

financeira.

4.3.5 Orgcamento Pessoal

Segundo Bitencourt (2004):

Orgamento € um instrumento de planejamento financeiro e representa nas
organizagbes, um papel semelhante ao de casa, uma vez que reflete as
condi¢gdes quantitativas de como alocar recursos para cada conta e é
utilizado para a tomada de decisdes gerenciais.

Zdanowicz (2001) ressalta a importancia do orgamento ao afirmar que:

Orgcamento € o instrumento de gestdo necessario para qualquer empresa,
independentemente do seu porte ou atividade econémica.

Na maioria das vezes, empiricamente, a grande maioria das pessoas fazem
algum tipo de controle de receitas e despesas ou seja, uma espécie de orgamento
menos elaborado que o aprendido pelos profissionais da area de gestao financeira.
Contudo, isso mostra como, mesmo intuitivamente, € importante para o controle
financeiro das familias ou pessoal, além claro das empresas, a elaboracdo de um
orcamento.

Conceitualmente, orcamento poderia ser definido como (ZDANOWICZ, 2001):

e Orcamento é um instrumento que descreve o plano geral de operagdes
e/ou capital orientado por objetivos e metas propostos pela diregdo da
empresa para um determinado periodo;

e Orcamento é a técnica de planejamento global utilizada para um periodo de
tempo, centrada em objetivos e metas tragados pela geréncia superior;

e Orcamento é o método de planejamento e controle financeiros vinculados
aos planos operacionais e/ou investimentos, visando otimizar o rendimento
de recursos fisicos e monetarios da empresa;

e Orcamento é a expressdo quantitativa e qualitativa, em unidades fisicas,

medidas no tempo, dos valores monetarios.
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Em outras palavras, poderiamos dizer que orcamento € uma ferramenta de
apoio a tomada de decisdo onde as pessoas, as familias ou empresas delineiam
seus recursos e despesas correntes ou planejados para conseguir visualizar a
melhor forma de atingir as metas e os objetivos propostos. O orgamento vai ajudar
no controle e nas corregcdes por vezes necessarias durante a execug¢ao do que foi
previamente planejado.

De acordo com Zdanowicz (2004) o orcamento pode ser caracterizado por
algumas premissas basicas: Projegao para o futuro, Flexibilidade na aplicagéo,
Participacdo direta dos responsaveis, Global, Pratico, Critérios Uniformes e

Quantificagao.

4.3.5.1 Funcéao

Entre as principais funcdes do orcamento podemos destacar a possibilidade
que ele permite de comparacao entre o proposto e o executado. Além disso ao
permitir que fagcamos projecdes futuras, ele nos da uma visao de longo prazo e do

caminho necessario a percorrer para atingir o planejamento.

4.3.5.2 Objetivos

Os principais objetivos do orcamento sdo o de guiar o planejamento prévio
deixando claro os objetivos e as atividades necessarias para a consecugcao dos
mesmos. Além disso, ele serve também de controle dos resultados obtidos
permitindo ajustes com o programado anteriormente para que se possa atingir

satisfatériamente as metas e os objetivos propostos e por conseguinte o planejado.
4.3.5.3 Vantagens e Limitagbes

As principais vantagens da elaboragao e do uso da ferramenta de orgamento
para Zdanowicz (2004, p.39) sao de dar auxilio aos administradores e gestores a fim

de que 0os mesmos possam:

¢ Dirigir as atividades de modo a cumprir 0os objetivos e as metas;

¢ Antecipar os problemas antes que eles se tornem agudos;
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Atuar onde e quando seja necessario;

Controlar os custos;
e Melhorar a eficiéncia, a produtividade e eliminar desperdicios;

Planejar os lucros passiveis de ser obtidos.

As principais limitagoes do or¢camento que podem ser elencadas sao
(BITENCOURT, 2004):

¢ O orcamento, na maioria dos dados, baseia-se em estimativas. O processo
de estimacido de despesas ou mesmo de rendas, quando nao forem fixas,
nao pode ser uma ciéncia exata, porém estas estimativas devem ser feitas
em bases realistas e raciocinios logicos para que o resultado seja
satisfatorio;

e O controle de resultados nado pode ser inflexivel, ao contrario, deve ser
dindmico no verdadeiro sentido da palavra, e também nao pode ser
adaptado em pouco tempo, € necessario uma educag¢ao orgamentaria;

e A execucdo do orgamento pré-estabelecido ndo pode ser automatica.
Implantado, o plano s6 sera eficaz quando todos os envolvidos o apoiarem

e exercerem esforgcos continuos no sentido de sua execucéo.

4.3.5.4 Receitas e Despesas

Discriminar as receitas e as despesas € importante para podermos avaliar
objetivamente esses parametros. Avaliando as fontes de receita e o percentual de
cada uma no total das mesmas, podemos ver se ha ou nao possibilidade de
aumento e dependendo do analisado poder tomar uma decisdo. Para as despesas
podemos mais facilmente ver para onde vai nosso dinheiro, ver se esta sendo gasto
de forma racional ou se esta sendo gasto com supérfluos e a partir dai fazer um
controle mais adequado.

Basicamente nas receitas elencaremos as principais fontes e podemos fazer
um comparativo entre o real e o projetado (meta) e associar alguma atividade a ser
realizada para a consecucado desse objetivo proposto. A mesma forma com as

despesas elencaremos preferencialmente classificando, no minimo, entre fixas e
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variaveis ou por classe de despesas e apds fazendo um comparativo entre o orgado

e o realizado (Tabela 2).



Tabela 2 - Orgamento

Orgcamento Pessoal

Base do Més Anterior

Orgado

Realizados

RECEITAS

R$

%

R$

R$

Salarios

Honorarios

Aposentadoria ou Beneficios

Aluguéis

Juros

Outros

TOTAIS RECEITAS

DESPESAS

Habitagao

Aluguel, condominio

Prestacao do imovel

Energia elétrica

Agua

Gas

Telefone (fixo)

Telefone celular

Empregada doméstica / diarista

Manutengéo ou refoma do imével

Alimentagao

Refei¢cbes / lanches no trabalho

Supermercado, agougue, e padaria

Transporte

Prestacdo do automdével

Combustivel, Manutengao, reparos e
limpeza

Passagens de 6nibus

Estacionamento

Despesas Médicas (saude)

Planos de saulde

Consultas médicas

Dentista

Exames

Remédios (farmacia)

Vestuario

Roupas, calgados e acessorios

Cabeleireiro / Corte de cabelo

Educagao

Mensalidade escolar

Cursos extras

Material escolar (papelaria)

Seguros

Automovel

Residencial

Vida
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Saude

Plano de previdéncia

Impostos

IPVA e IPTU

INSS e Imposto de Renda

Juros / Empréstimos /
Financiamentos

Juros do Cheque Especial

Juros do Cartdo de Crédito

Taxas Bancarias

Taxas de manutencao do cartdo

Crediario ou prestagoes

Consorcio

Empréstimos

Financiamento Imobiliario

Lazer e Diversao

Cinema

Jornais / revistas / Livros / DVDs

Restaurantes / Lancherias

Clube / Associagao / Academia

TV por assinatura

Viagens

Diversos

Dizimo e doagdes

Pensao

Gorjetas, Mesadas, Outros

TOTAIS DESPESAS

SALDO: RECEITAS - DESPESAS

Fonte: Adaptado de Bitencourt (2004)
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5 MERCADO DE CREDITO

5.1 CREDITO

Os instrumentos de credito mais comuns para as pessoas fisicas disponiveis
no mercado sao o cartdo de credito, cheque especial, credito direto ao consumidor
(CDC). Segundo SECURATO (2005), esses trés produtos sdo oferecidos por bancos
e financeiras. Além disso, geralmente possuem elevadas taxas de juros e séo

sempre de curto prazo.

5.1.1 Cheque Especial

O cheques especial € um instrumento financeiro que se carateriza por ser um
empréstimo concedido automaticamente pelo banco e com valores pré-aprovados.
Consequentemente, o cliente precisa ser cliente bancario e possuir uma conta
bancéria no banco para dispor do produto (SECURATO, 2005).

A taxa de juro do cheque especial € variavel e costuma ser definido a partir da
taxa de juro de mercado. Essa taxa é dada aos bancos pelo BACEN ao definir a
Taxa Selic para o mercado que indicaria o custo de captagao do dinheiro. Os bancos
entdo levam em consideracdo o custo de captagdo do dinheiro (definido
basicamente pela Taxa Selic), o risco de crédito (inadimpléncia) e a taxa dos

concorrentes.

5.1.2 Cartao De Crédito

O Cartao de credito tem um funcionamento similar ao do cheque especial pois
o limite do credito também é pré-aprovado podendo o cliente saber antecipadamente
o limite para seus gastos. No entanto, ndo ha necessidade do cliente da empresa de
cartdo de crédito ter uma conta corrente no mesmo banco, como acontece com o
cheque especial. Geralmente basta o cliente ter uma conta corrente em qualquer
instituicao e ter como comprovar sua renda para poder contratar uma administradora
de cartao de crédito (SECURATO, 2005).
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A taxa de juros do cartdo de crédito € a mais cara do mercado, batendo

inclusive a do cheque especial.

5.1.3 Crédito Direto Ao Consumidor (CDC)

O CDC se caracteriza por ser um empréstimo direto, em dinheiro, muitas
vezes sem a necessidade da comprovacio de renda. Ele é concedido ao cliente por
um banco ou uma financeira, ligada ou ndo a um banco, independente do cliente ser
ou nao correntista desse banco. O cliente interessado pode ir diretamente a
instituicao financeira ou ser encaminhado pelas préprias empresas vendedoras
(SECURATO, 2005).

A finalidade do CDC geralmente é para aquisicdo de bens de consumo

duraveis, como veiculos, equipamentos, maquinas, eletrodomésticos, etc.
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6 INVESTIMENTOS

A partir do momento que a pessoa consegue arrumar € organizar sua vida
financeira, o proximo passo esperado € o de passar a pensar onde alocar os
recursos que teoricamente passarao a sobrar do confronto entre as fontes de receita
e as suas despesas. O principal objetivo é capitalizar esse valor para um uso futuro,
de forma garantida e poder dispor, do mesmo, no momento em que for preciso,
conforme o que for planejado.

Nem sempre o investimento mais rentavel é o mais seguro e vice-versa, visto
a relagao risco-retorno. Geralmente os maiores retornos estdo acompanhados dos
maiores riscos e 0s menores riscos estdo acompanhados dos menores retornos.
Além disso, nem sempre os investimentos mais seguros ou rentaveis dao a vocé a
oportunidade de dispor deles imediatamente sem a perda consideravel de parte dos
ganhos. Em outras palavras, onde investir esses recursos buscando ao mesmo
tempo rentabilidade, seguranga e liquidez.

O objetivo entdo é encontrar solu¢gdes que melhor se adaptem aos objetivos e
ao perfil do investidor. Isso é importante e fundamental pois as vezes eliminar

dividas é mais urgente que investir. Conforma diz Frankenberg (1999):

Eliminar, ou pelo menos diminuir, uma divida de cheque especial, cartdo de
crédito, prestacoes, etc. pode resultar numa aplicagdo bem melhor do que
colocar dinheiro novo numa caderneta de poupanca ou qualquer outra
inversdo de renda fixa, ja que os juros que vocé recebe das aplicacbes
costumam ser muito mais baixos do que os juros pagos aos bancos,
administradoras de cartdes e financeiras.

6.1 OBJETIVOS

O principal objetivo da administragao de investimentos € buscar equilibrar o
risco, a rentabilidade (retorno) e a liquidez dos investimentos alinhando-os aos
objetivos e perfil do investidor. De acordo com Kiyosaki (2002) as pessoas
costumam investir por causa de dois motivos basicos que sao o de poupar para suas
aposentadorias ou o de terem o desejo de ganhar dinheiro.

E fundamental ter objetivos pois eles servem de norte e também como

motivador, ajudam a focar o esforgo no que interessa definindo adequadamente as
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prioridades. Além disso, os objetivos acabam guiando os planos e agbes com a
fixagdo de metas auxiliando nos momentos de tomadas de decisdes e
posteriormente a tudo isso, servem como balizador para avaliar a progressao em
diregdo ao que foi planejado, ou seja como um instrumento de controle (STONER,
1985).

6.2 RISCO

O risco é algo inerente a qualquer agdo humana. Alids podemos dizer que
viver € um risco. O importante é reconhecé-lo e fazer uma adequada gestao desse
risco, como por exemplo diversificar os seus investimentos.

De acordo com Halfeld (2007), o risco é a parcela inesperada do retorno de
um investimento. Para Segundo Filho (2003), risco seria a probabilidade de perda.
No entanto, tem que se saber que todo investimento possui um risco e o importante
€ saber administra-lo adequadamente ao seu perfil.

Halfeld (2007) divide o risco em cinco tipos: risco do negdcio, risco do

mercado, risco de crédito, risco de liquidez e risco de perda do poder de compra.

6.2.1 Risco Do Negécio

Sabe-se que ha ramos de negdcios mais arriscados que outros sejam por
peculiaridades do negdcio em sim ou até mesmo em virtude do capital necessario
investir. Ao investir direta ou indiretamente o investidor tem que estar preparado
para administrar esse risco inerente ao investimento. Para diminuir esse risco, a

diversificagao € a melhor solugao.
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6.2.2 Risco De Mercado

E praticamente o risco da economia. Em algumas situacdes esse risco é
devido a politica macroeconémica adotada pelo pais nhum determinado momento.
Em outros pode ser um risco relacionado ao comportamento da economia mundial.

Uma coisa importante a saber € que esse risco nao é diversificavel.

Figura 3 - Risco de Mercado

16,00%
14,00% Risco Diversificavel
12,00% o
[+
-&‘-: 10,00%
= o,
3 8,00%
g 6,00%
= s
s /!
2 4,00% . L. e
= Risco Nao Diversificavel
2,00%
0,00%
0 5 10 15 20
Numero de Ativos em Carteira

6.2.3 Risco De Crédito

E o risco inerente ao empréstimo de dinheiro a alguém ou a uma empresa e

gue o mesmo né&o seja honrado de acordo com o contratado.

6.2.4 Risco De Liquidez

O conceito de liquidez traz uma referéncia ao prazo e ao custo com que um
investimento se transforma em dinheiro vivo (HALFELD, 2007). Dessa forma ha
investimentos mais liquidos e outros menos liquidos. A importancia de se ter
investimentos com liquidez primeiramente refere-se a capacidade de poder dispor do

dinheiro imediatamente que se faga necessario.
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Figure 4: Hierarquia de liquidez de ativos

¢ Dinheiro Vivo
Alta liquidez e Caderneta de poupanca
¢ Fundos de renda fixa

e Quro
Média Liquidez * Fundos de acdes
* Acoes na Bovespa

* Imoveis Urbanos
Baixa Liquidez * Imoveis Rurais
* Negocios Proprios

Fonte: Autoria prépria adaptado de HALFELD (2007)

6.2.5 Risco De Perda Do Poder De Compra - Inflagao

E o risco que se corre da inflagdo superar a taxa do investimento feito. No
curto prazo ele geralmente ndo tem grande impacto (HALFELD 2007). No entanto
para investimentos de longo prazo como, por exemplo, a previdéncia privada, o risco
de perda do poder de compra fara a diferencga e precisa ser administrado.

Os cinco tipos de riscos influenciardao mais ou menos os investimentos
dependendo basicamente do prazo estipulado. O risco de liquidez tem poucos
efeitos sobre os investimentos de longo prazo, mas é relevante nas aplicagbes de
curto prazo. Por outro lado, o risco de mercado costuma ser alto para investimentos
de curto prazo e a longo prazo ele tende a suavizar. Ja o risco de perda de poder de
compra conforme visto anteriormente, costuma ser importante para projetos de

longo prazo.

6.3 PERFIL

O perfil do investidor para o risco € importante pois € através da disposi¢cao

de correr mais ou menos riscos que a parte do planejamento financeiro relacionado
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aos investimentos ira se basear para direcionar entre as diversas opgdes existentes
no mercado, de acordo com o objetivo pessoal e a disposicdo ao risco. Segundo
Silva (2004) e o site portal do investidor do governo federal (PORTAL DO
INVESTIDOR) os perfis podem ser classificados em:

o Perfil Conservador: investimentos com risco praticamente nulo (renda fixa).
O investidor com esse perfil esta disposto a incorrer numa baixa
rentabilidade em troca da seguranca.

e Perfil Moderado: O investidor aceita correr alguns riscos em busca de uma
rentabilidade maior. Uma aplicagao entre 55% e 60% em renda variavel e o
restante em renda fica dara o equilibrio entre segurancga e rentabilidade.

e Perfil Agressivo: O investidor com o perfil agressivo, aceita correr mais
riscos na busca por uma alta rentabilidade. Os investimentos geralmente
sdo em renda variavel onde o mesmo podera conseguir altos rendimentos,

mas por outro lado pode incorrer em grandes perdas.

O perfil leva em consideragao alguns fatores como idade, situagao financeira,
tolerancia a riscos, conhecimento do mercado e outros. Geralmente quanto mais
jovem, pode ser correr riscos maiores pois ha, teoricamente, tempo de recuperar
alguma perda, sem esquecer do beneficio que pode ser conseguido com o
somatério entre tempo e rentabilidade no valor futuro do dinheiro.

A situagao financeira e o objetivo requerido também influéncia, visto que se o
objetivo for preservar a renda supde-se um perfil mais conservador. Ja se o objetivo
for o de aumentar o patriménio o perfil agressivo se encaixara melhor.

O conhecimento do mercado, permite ao investidor buscar e selecionar
melhor os investimentos mais propicios aos seus objetivos, de forma a atingir o que
foi planejado.

Rocha e Vergili (2007) apresentam um resumo que ajuda a definir o perfil do

investidor (quadro 2):



Quadro 2. - Classificagdo de perfil de investidor
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Perfil do
Investidor Descri¢do Tipos de Investimentos
Tem pouca tolerancia ao risco Iméveis
Investe em empresas mais solidas Poupanga
Conservador Objetiva retornos a médio e longo prazos Titulos da divida publica
CDB
Fundos de renda fixa
Fundos DI
Tem tolerancia maior ao risco Fundo de agdes referenciados
Investe em empresas sélidas, mas também Acdes de empresas de primeira e
tenta retornos maiores com empresas mais segunda linhas
Moderado arriscadas Clubes de investimentos
Visa retornos mais a médio prazo, conservando
ainda retornos de longo prazo
Apresenta conhecimento técnico superior aos Fundos Multimercados
outros perfis Fundos Cambiais
Arrisca em empresas desconhecidas e fundos Derivativos
Arriscado de investimentos indexados a moedas IPOs (ofertas iniciais de acdes)
estrangeiras, além de mercado de Derivativos Acdes de empresas mais volateis
e Futuros
Objetiva retornos de curto prazo

Fonte: Rocha e Vergili (2007)

6.4 LIQUIDEZ

Halfeld (2007) diz que a liquidez € uma referéncia ao prazo e ao custo com

que um investimento se transforma em dinheiro vivo. Para Ross (2000), é a

velocidade e facilidade com a qual um ativo pode ser convertido em dinheiro.

A capacidade de vocé transformar os investimentos em dinheiro, a qualquer

tempo, sem a perda da rentabilidade é o conceito dado por Segundo Filho (2003).

A importancia da liquidez é que quanto maior a mesma, maior a capacidade

de conversdao de ativos em dinheiro sem a perda da rentabilidade, menor a
possibilidade de se encontrar em dificuldades de se pagar as dividas no momento
acordado. Em outras palavras, menor o risco de insolvéncia.

Ha ativos que no momento da conversdo para dinheiro perdem a sua
rentabilidade, geralmente pela baixa liquidez que possuem. Assim se vocé tiver um
imével e necessitar de dinheiro com urgéncia, provavelmente tera que vender abaixo
do preco de mercado para pode tornar atraente o negdcio e conseguir vender quase

que instantaneamente.
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Conforme Ross (2000), ha uma escolha a ser feita entre as vantagens da
liquidez e a perda de lucros potenciais. Como exemplo podemos tomar o dinheiro
em maos ou na conta corrente, que sao altamente liquidos, porém ndo possuem
rentabilidade. Ao contrario, a compra de um imovel na planta pode gerar uma boa

rentabilidade no entanto sua liquidez é baixa.

Figura 5 - Liquidez dos Ativos

6.5 RETORNO

O retorno de um investimento costuma ter uma relagéo direta com o risco, ou
seja, quanto maior o retorno, isto € a recompensa oferecida pela aplicagao, maior o
risco incorrido (HALFELD, 2007).
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Figura 6 - Risco - Retorno

Figura Relagdo entre Risco e Retorno a Curto Prazo

BOVESPA

Imoéveis

RETORNO

% Renda Fixa

RISCO

Fonte: adaptado pelo autor de HALFELD (2007)

O retorno também denominado de rentabilidade é basicamente a expectativa
de crescimento do dinheiro investido em algum investimento (SILVA, 2004). A
rentabilidade pode ser calculada utilizando-se o indice denominado de retorno sobre
o investimento (ROI) ou retorno sobre o ativo (ROA), que de acordo com ROSS

(2000) apresenta a seguinte expressao:

ROI = ROA = Lucro Liquido + Total do Ativo

Além disso, o risco € proporcional ao retorno que se deseja. Assim, para
retornos maiores, o investidor deve incorrer em riscos maiores. A figura abaixo

exemplifica a relagéo entre risco-retorno, ativos, prazos e objetivos.



Figura 7 - Risco - Retorno - Prazo - Objetivos

Figura . Risco e retorno no curto e longo prazo

| Prazo |

Renda Fixa

Renda Fixa

Fonte: Adaptado pelo autor de HALFELD (2007)
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7 OPGOES DE INVESTIMENTOS PARA PESSOA FiSICA

Basicamente as pessoas fisicas tem acesso a dois tipos de investimentos:

e Renda Fixa: caderneta de poupanca, titulos publicos, certificado de
deposito bancario (CDBs), Fundos de Investimentos (em renda fixa) ;

e Renda Variavel: Fundos de investimentos (multimercados) e agdes.

7.1 CADERNETA DE POUPANCA

A caderneta de poupanca é a aplicagcao de recursos mais popular no Brasil
(SECURATO, 2005). Ela pode ser considerada um investimento de renda fixa e sua
remuneragcdo depende sempre de politicas macroecondmicas do governo
(HALFELD, 2007).

Conforme Fortuna (2005, p.303):

E a aplicacdo mais simples e tradicional, sendo uma das poucas, sendo a
Unica, em que se podem aplicar pequenas somas e ter liquidez, apesar da
perda de rentabilidade para saques fora da data de aniversario da
aplicagao.

A remuneragao para pessoas fisicas e juridicas sem fins lucrativos era
mensal (SECURATO, 2005). Antigamente a caderneta de poupanga era remunerada
pela Taxa Referencial (TR) da data de aniversario do depdsito mais um acréscimo
de 0,5%. No entanto, com a queda da taxa Selic e consequentemente com a queda
da taxa de remuneracdo do CDI, para manter a atratividade desse investimento e
evitar uma migragcao dos investimentos para a poupanga, ja que a mesma € uma
aplicacdo com menos risco, as regras de remuneragdo da poupanca foram
mudadas.

Depositos realizados até o dia trés de maio de dois mil e doze, continuam a
ser remunerados pela regra antiga da TR acrescida de 0,5%a.m. na data de
aniversario. Contudo, para depodsitos posteriores, a essa data limite, a nova regra
estipulou uma remuneragado nova composta de duas parcelas atrelada basicamente

a performance da taxa Selic (http://www4.bcb.gov.br/pec/poupanca/poupanca.asp):



http://www4.bcb.gov.br/pec/poupanca/poupanca.asp
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e a remuneracgdo basica, dada pela Taxa Referencial - TR (mantida), e a
remuneracgao adicional, correspondente a:
» 0,5% ao més, enquanto a meta da taxa Selic ao ano for superior a
8,5%; ou
» 70% da meta da taxa Selic ao ano, mensalizada, vigente na data do
inicio do rendimento, enquanto a taxa Selic ao ano for igual ou inferior
a 8,5%.

A remuneracao dos depoésitos de poupanca € calculada sobre o menor saldo
de cada periodo de rendimento. O periodo de rendimento € o més corrido, a partir
da data de aniversario da conta de depésito de poupancga, para pessoas fisicas e
entidades sem fins lucrativos. Para os demais depdsitos, o periodo de rendimento é
o trimestre corrido, também contado a partir da data de aniversario da conta. Além
disso, a data de aniversario da poupanga € o dia do més seguinte de sua abertura

(http://www4.bcb.gov.br/pec/poupanca/poupanca.asp).

A caderneta de poupanca € isenta de qualquer imposto para pessoas fisicas
e juridicas, nado tributadas por lucro real (SECURATO, 2005). Além disso, a
aplicacao em caderneta de poupanga € garantida pelo Fundo Garantidor de Crédito
(FGC), cujo limite atual é de R$ 60.000,00 por pessoa em cada instituigdo financeira.

O FGC garante os seguintes créditos: depdsitos a vista ou sacaveis mediante
aviso prévio, depésitos de poupanga, depdsitos a prazo, com ou sem emissédo de
certificado, letras de cambio, letras imobiliarias e letras hipotecarias. Porém, nao
estdo cobertos os créditos de titularidade de outras instituicbes integrantes do
Sistema Financeiro Nacional, os depdsitos, empréstimos ou quaisquer outros
recursos captados ou levantados no exterior, os créditos de titularidade de pessoas
ligadas a instituicdo, assim entendidos os seus administradores e demais membros
de orgaos estatutarios, seus controladores e sociedades por estes controladas,
direta ou indiretamente, e de coligadas sob controle comum. Os recursos mantidos
em fundos de investimento também nao sido garantidos pelo FGC (ANDREZO;
LIMA, 1999, p.279).
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7.2 CDB

Os Certificados de Depdsito Bancario, séo titulos emitidos por Bancos, com
prazos curtos (30 a 180 dias) e podem ser pré ou pos fixados (HALFELD, 2007).
S&o investimentos sujeitos a incidéncia do IR de acordo com o tempo de aplicagéo
(SECURATO 2005). A tabela abaixo demonstra a incidéncia regressiva do IR

conforme o prazo de resgate.

Tabela 3 - Tabela de incidéncia do IR sobre CDB

Aplicacao (tempo) Aliquota
Aplicagdes de até 6 meses Aliquota de 22,5%
Aplicagdes de 6 a 12 meses Aliquota de 20%
Aplicagdes de 12 a 24 meses Aliquota de 17,5%
Aplicagdes acima de 24 meses Aliquota de 15%

Fonte: adaptado de SECURATO (2005)

De acordo com Macedo JR. (2007), os CDBs sao titulos emitidos pelos
bancos, que pagam taxas de juros no vencimento, do mesmo. A compra de um CDB
€ como se vocé estivesse emprestando seu dinheiro ao banco e por isso, o banco
paga uma determinada taxa de juros para vocé. Por outro lado, o banco empresta o
dinheiro que vocé aplicou no CDB a outras pessoas por uma taxa de juros maior. A
taxa de juros pode ser pré ou pos fixada.

O principail risco envolvido nesse tipo de investimento € de que o banco que
emitiu o CDB deixe de honrar seu compromisso e fique inadimplente e ndo tenha
como pagar os credores. Lima (2006) define trés riscos desse produto financeiro:

risco de crédito, risco de mercado e risco de liquidez.

7.3 TESOURO DIRETO

De acordo com Securato (2005), os titulos publicos possuem dois mercados:
mercado primario e secundario. O mercado primario € aquele onde o titulo é langcado
por meio de Leildes realizados pela Secretaria do Tesouro Nacional para as
instituicbes e para as pessoas fisicas. Esses titulos adquiridos no mercado primario

pelas instituicdes ndo sdo necessariamente carregados até o vencimento pelas
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mesmas. Eventualmente eles sdo negociados com outras instituicbes no open
market ao que se denomina de mercado secundario.

Via Tesouro Nacional (www.tesourodireto.gov.br) os brasileiros podem

comprar titulos publicos federais (HALFELD 2007). Ha trés tipos de titulos a

disposigao.

e LTN: Letra do Tesouro Nacional (juros pré fixados);

e LFT: Letra Financeira do Tesouro (juros poés fixados - rendem proximo a
taxa Selic);

e NTN: Nota do Tesouro Nacional (rendem IGP-M ou IPCA, mais uma
parcela fixo de juros).

Quanto aos prazos eles variam e podem ultrapassar os 25 anos.

7.4 FUNDOS DE INVESTIMENTOS

De acordo com Lima (2006), o fundo de investimento se caracteriza por ser
formado por um conjunto de investidores que visam um objetivo comum que é o
aumento do capital investido. Para isso, os fundos buscam aplicacbes no mercado
de acordo com o perfil do fundo de investimento.

Conforme Cerbasi (2003), aponta vantagens e desvantagens da aplicagdo em

fundos de investimento:

e Vantagens: € uma forma de investir em papéis seguros, dependendo da
proposta do fundo, aos quais uma pessoa fisica com limitacdo de recursos
financeiros nao teriam acesso.

e Desvantagens: quando sao administrados por grandes instituicbes
financeiras (bancos de varejo), geralmente oferecem baixa rentabilidade e
taxas de administracdo abusiva que muitas vezes nao sao explicitadas ao
cliente. Ha casos que as ataxas de administragdo corroem cerca de um
terco da rentabilidade anual do fundo. Taxas acima de 1% devem ser

evitadas.


http://www.tesourodireto.gov.br/
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Os riscos dos fundos sédo geralmente ligados ao perfil do fundo. Ha fundos
com estilo conservador que apresentam baixo risco. No entanto, ha fundos
agressivos que usam de alavancagem para possibilitar retornos maiores porém

incorrem em riscos maiores.

7.4.1 Funcionamento Dos Fundos

Ao aplicar num fundo, é fundamental que o investidor saiba qual o perfil do
mesmo, € Se esse se encaixa nos seus objetivos e perfil como investidor.
Basicamente o investidor compra uma certa quantidade de cotas do fundo.

Lima (2006) diz que ao adquirir cotas de um fundo, o investidor fica sujeito a
deveres e direitos, que visam buscar um tratamento equitativo entre todos os
membros. Cada fundo de investimento apresenta seu conjunto de deveres e direitos

que vém expressos nos prospectos e regulamentos dos fundos.

7.4.2 Custos

As taxas que costumam ser cobradas pelos administradores do fundo séo a
taxa de administracdo e alguns podem cobrar a taxa de performance. De acordo
com Macedo JR (2007), a taxa de administracdo consta de um percentual fixo
cobrado sobre o patriménio do fundo. Ja a taxa de performance é cobrada quando o
gestor do fundo traz rendimentos acima de uma marca pré-determinada. A taxa
incide sobre rendimento excedente.

As taxas costumam variar no mercado e conforme Cerbasi (2003), devem ser
bem analisadas pois taxas de administragao altas podem consumir até um terco do

rendimento anual do fundo.

7.4.3 Tipos De Fundos De Investimentos

Os principais tipos de fundo do mercado sdo de acordo com a ANBIMA:

e Fundos de curto prazo: buscam o retorno através de investimentos em

titulos indexados a CDI/Selic ou em papéis préfixados.

e Fundos Referenciados:
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» Referenciados DI: objetivam investir, no minimo, 95% do valor de sua
carteira em titulos ou operagcdes que busquem acompanhar as
variagdes do CDI ou SELIC.

» Referenciado Outros: objetivam investir, no minimo, 95% do valor de
sua carteira em titulos ou operagdes que busquem acompanhar as
variagdes de um parametro de referéncia diferentes dos definidos no
item a, acima.

e Fundos de Renda Fixa: buscam o retorno por meio de investimento em
renda fixa. Devem manter no minimo 80% de sua carteira em titulos
publicos federais ou ativos de baixo risco de crédito. Ndo admitem
alavancagem.

e Fundos Cambiais: possuem em sua carteira composta por titulos de renda
fixa (80%) que estejam relacionados com a variagdo de pregcos de uma
moeda estrangeira ou a uma taxa de juros.

e Fundo de Acdbes: sdo aqueles que possuem acdes na composicao de sua
carteira objetivando com isso acompanhar o desempenho das principais
acdes do mercado. A composi¢gao deve ter no minimo 67% em acdes de
empresas negociadas na bolsa de valores.

e Fundos de Divida Externa: tem por objetivo investir em titulos
representativos da divida externa da Uniao.

e Fundos Multimercados: investem em diversos ativos tais como renda fixa,
acdes, cambio, derivativo e outros, podendo ou nao apresentar

alavancagem.

7.5 ACOES

Acgbes a grosso modo podem ser consideradas uma pequena parte da
empresa que é adquirida pelo investidor. Ao fazer essa aquisi¢cao, o investidor estara
se tornando um sécio da empresa. De acordo com Assaf Neto (2001) a acao se
constitui na menor fracdo do capital social de uma empresa. O acionista € um co-
proprietario da empresa tendo o direito de participagdo no resultado da mesma.

Essa acao pode ser convertida a qualquer momento em dinheiro no mercado via



66

negociagao na bolsa de valores, onde a empresa € negociada, ou via mercado de

balcdo (mercado secundario).

7.5.1 Tipos De Agodes

As acdes no mercado brasileiro, podem ser divididas basicamente em acdes

ordinarias (ON) e agbes preferenciais (PN).

7.5.1.1 Ordinarias

As acbes ordinarias proporcionam participagdo nos resultados da empresa e

conferem ao acionista o direito de voto em assembléias gerais (SECURATO, 2005).

7.5.1.2 Preferenciais

As acoes preferenciais de acorco com SECURATO (2005), tem prioridade no
recebimento de dividendos e no reembolso de capital em caso de liquidacao ou
dissolucdo da sociedade. As agdes preferenciais ndo tém direito a voto e ndo pode
ser superior a 2/3 do capital da empresa. No entanto, se ndo houver distribuicao de
dividendos no prazo maximo de trés exercicios consecutivos elas passaram a dispor

de direito a voto.

7.5.2 Rentabilidade

A rentabilidade das agbes é variavel, pois parte dela é composta dos
dividendos ou participagdo nos resultados e beneficios concedidos pela empresa,
advindos pela posse da acdo. A outra parte advém do eventual ganho que pode

haver na venda da agao no mercado.
7.5.2.1 Dividendos
A participagao € feita sob a forma de distribuicido de dividendos, num

percentual a ser definido pela empresa baseada nos seus resultados. A empresa
deve distribuir no minimo 25% do seu lucro liquido ajustado como dividendo do
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respectivo periodo. A tributagdo ocorre a nivel da empresa ficando o acionista livre
de tributagao (SECURATO, 2005).

7.5.2.2 Juros Sobre O Capital proprio (JSCP)

E uma opgdo da empresa optar por remunerar o acionista por meio do
pagamento de juros sobre o capital proprio em vez de distribuir dividendos. O célculo
€ baseado na aplicagdo da taxa de juros de longo prazo (TJLP) sobre o capital
investido, sendo esta taxa, em geral, superior a inflagdo do periodo. A tributagcdo do
JSCP ¢é de 15% ao nivel do acionista, apesar de serem dedutiveis para fins de
imposto de renda (IR) a nivel da empresa (SECURATO, 2005).

7.5.2.3 Bonificagdo Em Acgées

Advém do aumento de capital social da empresa, mediante a incorporagao
das reservas e dos lucros. Dessa forma séo distribuidas gratuitamente novas agdes
aos acionistas proporcionais ao numero de agdes possuidas previamente por cada
um (SECURATO, 2005).

7.5.2.4 Bonificagbes Em Dinheiro

Além da distribuicdo de dividendos, excepcionalmente, a empresa podera
conceder aos acionistas uma participagao nos lucros, por meio da bonificagdo em
dinheiro (SECURATO, 2005).

7.5.2.5 Direitos De Subscrigao

E o direito do acionista de adquirir novas acdes, com preferéncia na
subscricdo, em quantidade proporcional as ja possuidas, em contrapartida a
estratégia de aumento de capital da empresa. O direito de subscricdo além de
garantir a possibilidade de manter a mesma participagao do capital total, este direito
pode significar ganho adicional de compra a um valor abaixo do de mercado por
parte do acionista. Se o direito nao for exercido, 0 mesmo pode ser negociado com
terceiros (SECURATO, 2005).
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8 METODOLOGIA DE ESTUDO

De acordo com a definichdo de Richardson (1999), em que método em
pesquisa significa a escolha de procedimentos sistematicos para a descrigdo de
fendmenos, nos realizaremos uma pesquisa de carater descritivo com o intuito de
consecutar os objetivos propostos para o trabalho.

Richardson (1999), define o método quantitativo como um método de
pesquisa que se utiliza da quantificagdo para a coleta de informacdes e para o
tratamento delas utilizando, posteriormente, técnicas estatisticas, desde as mais
simples (percentual, média) até técnicas mais complexas. Roesch (1996) afirma que
se o0 proposito € obter informacdes sobre determinada populacdo como contar
quantos, ou em que proporgdo seus membros tem certa opinido ou caracteristica ou
que frequéncia certos eventos estdao associados, a opcdo € o uso de um estudo
descritivo.

Considerando o carater descritivo, o trabalho se propds a obter informacdes
de determinada populagdo, como e o quanto os individuos conhecem o assunto

estudado bem como com que frequéncia certos elementos estéo interligados.

8.1 PRE-TESTE

Segundo Malhotra (2001), o pré-teste se refere ao teste do questionario em
uma pequena amostra de entrevistados, com o objetivo de identificar e eliminar
problemas potenciais. Para evitar a necessidade de um pré teste com o intuito, de
testar todos os aspectos dos questionarios, ou seja, conteudo da pergunta, o
enunciado, a sequéncia, o formato, o leiaute, as dificuldades e instrucdes foi
utilizado uma combinagdo entre dois questionarios ja validados e previamente
utilizados em dois trabalhos anteriores ao nosso (AMADO, 2011; DE BARROS,
2010).
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8.2 AMOSTRA DA PESQUISA

Usualmente, como informa Roesch (1996), os levantamentos sdo usados com
grandes populagdes. No entanto, dependendo do tamanho da populacgdo, do tempo
dos entrevistadores, custos e etc, faz-se necessario extrair uma parcela desta
populacdo para investigar. Malhotra (2001) explica que o planejamento de uma
amostragem comega com a especificagdo da populagcdo-alvo que possui a
informacao procurada pelo pesquisador e sobre a qual devem ser feitas inferéncias.

Conforme Richardson (1999), os elementos que formam a amostra
relacionam-se intencionalmente de acordo com certas caracteristicas estabelecidas
no plano e nas hipdteses formuladas pelo pesquisador. Se o plano possuir
caracteristicas que definam a populagdo, € necessario assegurar a presenga do
sujeito-tipo. Por isso foi escolhida a amostra intencional ou de selegéo racional.
Portanto, para a composicdo da amostra desta pesquisa, utilizou-se o seguinte
critério: ser cirurgido-dentista com inscricdo ativa junto ao Conselho Regional de
Odontologia seccdo Rio Grande do Sul e atuando no Rio Grande do Sul. Por
conveniéncia, o questionario foi disponibilizado junto a grupos de dentistas nas

redes sociais.

8.3 COLETA DOS DADOS

O questionario utilizado constou basicamente de 42 perguntas fechadas e
eventualmente perguntas abertas a fim de analisar, através de situacdes hipotéticas,
o nivel de conhecimento dos entrevistados. O instrumento de pesquisa foi veiculado
junto a uma comunidade de cirurgioes dentistas do Rio Grande do Sul numa rede
social e ficou disponivel para ser respondido no periodo entre as 21h do dia
04/11/2013 as 12h do dia 13/11/2013. O publico alvo eram Cirurgides Dentistas em
atividade no Rio Grande do Sul.

Richardson (1999), afirma que o método de escolhas hipotéticas surge como
0 mais simples procedimento através do qual um grande numero de questbes
tedricas pode ser investigado. A utilizagdo desse método é justificada porque
geralmente as pessoas sabem como se comportariam em situagdes de escolhas e
também por levar em consideragdao que os entrevistados ndo tém razdes para

esconder suas preferéncias, pois ndo é necessaria a identificagao.
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8.4 ANALISE DOS DADOS

A analise dos dados nos dara as informagdes para que possamos conhecer o
perfil e tecer idéias a cerca do nosso publico de estudo. A partir do questionario de
42 questdes obtivemos informagdes acerca do perfil do cirurgido dentista como
renda, principal ocupagao, idade, dados sobre conhecimento financeiro e sobre

investimentos e endividamento.

8.4.1 Metodologia Da Analise

A analise se deu a partir dos dados coletados pelo questionario respondido
via Google Docs, o qual ja emite uma base de dados que pode ser (importada)
transportada para uma posterior analise no Microsoft Excel. Com a aplicacdo de
filtros e formulas sobre a base de dados importada, foi possivel fazer uma analise
simples dos dados e a confeccdo de graficos para melhor apresentagdo dos
resultados obtidos. Nem todas as questdes foram utilizadas na analise por

conveniéncia do pesquisador.

8.5 RESULTADOS

Os resultados foram obtidos a partir das respostas do questionario
empregado como instrumento de coleta de dados e importados via Google Docs

para o Microsotf Excel.

8.5.1 Perfil Da Amostra

A amostra foi constituida pelos 126 cirurgides dentistas que responderam o
questionario sendo que desses 70 sao do sexo masculino e 56 do sexo feminino. Tal

distribuicdo corresponde a respectivamente 56% e 44% da amostra (Grafico 1).
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Grafico 1 - Sexo dos entrevistados

1. Sexo

mM

mF

Em relagdo a idade, a amostra € composta predominantemente 2 grupos
entre 25 e 40 anos responsaveis em conjunto por 75% da amostra . Isso pode ser
reflexo do maior acesso a internet e as redes sociais, por onde foi veiculado o
instrumento de pesquisa, por parte desse grupo se comparado ao grupo acima de
40 anos. O grupo com idade até 24 anos € pouco expressivo provavelmente por

essa ser a idade média com que se formam os cirurgides dentistas (Grafico 2).

Grafico 2 - Idade dos entrevistados

2.ldade

4%

W Até 24 anos

BWDe25a30anos

mDe31a40anos

mAcimade 40
anos

O grau de escolaridade da amostra mostra que 75% da amostra possui
alguma pos graduacgao - especializagdao, mestrado e mestrado (Grafico 3) o que ja
era esperado frente as necessidades da classe com a mudanga de mercado dos

ultimos anos e da concorréncia acirrada pelo numero crescente de profissionais.
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Grafico 3 - Grau de escolaridade

3. Qual seu nivel de escolaridade?

2%

M Ensino Superior
Completo

M Especializagdo/Mestrado
/Doutorado

W Outros

Em relagédo ao tempo de formado, predomina os cirurgides dentistas com até

15 anos de formados (Grafico 4).

Grafico 4 - Tempo de formado

4. Qual seu tempo de formado, exercendoa
profissdao?

Hm(Oadanos

B 5a 10 anos
W1llal5anos
W 16a 20anos

M 21 oumais anos

A principal ocupacgédo dos cirurgides dentistas dessa amostra € o trabalho
como auténomo. correspondendo a mais que o dobro das trés outras categorias
(empregado CLT, empregado estatutario e empresario). Isso pode ser explicado

pelo carater de profissional liberal da profissédo na sua origem (Gréfico 5).
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Grafico - 5 Qual sua ocupagao principal?

5. Qual sua ocupacgdo principal?

H Auténomo

B Empregado CLT
W Empregado

Estatutario

M Empresario

Quando olhamos para a principal fonte de renda do cirurgido dentista da
amostra, ele reflete em parte a distribuicdo da ocupagao principal desse mesmo
profissional. A renda proveniente do consultério e de situagdes descritas como
autobnomo, clinicas, magistério e empresa, fica préxima do percentual declarado de

que 70% da ocupacao principal é como auténomo (Grafico 6).

Grafico 6 - Qual é a sua principal fonte de renda?

37. Qual é a sua principal fonte de renda?

M Consultorio Préprio
W Saldrio CLT

m Emprego Publico

M Bolsa de Residéncia

W Outros (empresa, auténomo,
clinicas, aulas)

A renda mensal da amostra mostra uma renda bem distribuida, com uma
maior faixa se situando acima dos R$ 8.000,01, responsavel por 35% da amostra. A
menor faixa ficou em 6% representando os ganhos até R$ 2.000,00 (Grafico 7).
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Grafico 7 - Qual a sua faixa de renda mensal?

7.Qual a sua faixa de renda mensal pessoal?

M Até RS 2.000,00

MRS 2.000,01 até RS
4.000,00

MRS 4.000,01 até RS
6.000,00

MRS 6.000,01 até RS
§.000,00

m Acima de RS 8.000,01

8.5.2 Conhecimento Financeiro

Em relagdo ao conhecimento financeiro, a maior parte da amostra relatou que
nao se sente nada seguro ou ndo muito seguro de conhecimentos para gerenciar
seu proprio dinheiro. Isso corresponde a 75% da amostra (2 grupos). Apenas uma

pequena parcela de 8% se disse sentir seguro nesse quesito (Grafico 8) .
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Grafico 8 - Como vocé se sente a respeito dos conhecimentos para gerenciar

seu proprio dinheiro?

1. Como voceé se sente a respeito dos
seus conhecimentos para gerenciar seu
préprio dinheiro?

m Nada seguro — Eu gostaria de
possuir um nivel muito melhor
de educacao financeira.

m N&o muito seguro — Eu
gostaria de saber um pouco
mais sobre financas.

M Razoavelmente seguro—Eu
conhego a maioria das coisas
que eu precisaria saber sobre o
assunto.

B Muito seguro — Eu possuo
conhecimentos bastante amplos
sobre financas.

Confrontado com uma pergunta sobre a forma menos eficiente de
investimentos para se conseguir resgatar em um caso de emrgéncia, vemos que
mais da metade da amostra (cerca de 72% considerando os 2 grupos com menos
liquidez) respondeu corretamente apontando os investimentos com menos liquidez
como sendo o menos eficiente. Olhando no lado oposto, apenas 7% das pessoas da
amostra consideraram as duas formas mais liquidas de guardar dinheiro (poupanga
e conta corrente) como sendo menos eficientes na hora de uma urgéncia. Se por um
lado o numero pequeno conforta por ver que apenas uma minoria ndo tem a minima
nocdo de um conhecimento financeiro basico, por outro preocupa pela gravidade

dessa situagao (Grafico 9).
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Grafico 9 - Forma menos eficiente para conseguir recursos em caso de

emergéncia

9. Qual das seguintes formas seria a MENOS eficiente para o
caso de eles precisarem do recurso com urgéncia?
5% 5

%
| 2%

B Poupanca

M Acdes ou Ddlar

B Conta corrente

B Bens (Carros, motos)
M Bens (Imoveis)

B Fundosde Investimento

Em relagdo as despesas financeiras referente ao uso de intrumentos de
crédito, quando perguntados sobre uma situagéo hipotética de que se duas pessoas
que gastam a mesma quantia por ano nos seus cartdes de crédito, quem pagaria
mais em despesas financeiras por ano, vemos que 64% das pessoas da amostra
respondeu erroneamente que pagaria mais juros quem paga sempre todo o saldo.
Isso preocupa pois os juros cobrados pelos Bancos e administradoras de cartdo de
crédito sobre esse instrumento financeiro € o mais alto do mercado. O uso errado
desse instrumento financeiro levara certamente o seu usuario a uma situagao de
endividamento de resolugdo complicada até mesmo para um profissional, da area
financeira, conseguir solucionar.

Opostamente apenas 18% responderam que a pessoa que paga apenas O
minimo realmente pagara mais despesas financeiras resultante desse tipo de
atitude. Isso surpreendeu negativamente pois 0 esperado era essa questao
apresentar um alto indice de resposta correta, por essa questdo apresentar um tema

considerado de conhecimento basico em finangas (Grafico 10).
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Grafico 10 - Despesas Financeiras

10. Entre duas pessoas que gastam a mesma quantia por ano nos seus
cartdes de crédito, quem pagaria mais em despesas financeiras por ano?

B A pessoa que sempre paga todo o
saldo do cartdo de crédito no
vencimento

M A pessoas que geralmente paga
todo o saldo do cartdo de crédito
no vencimento, mas
ocasionalmente paga s6 o minimo
quando esta sem dinheiro

I A pessoa que pelo menos paga o
minimotodo més e um pouco
mais quando tem alguma folga

M A pessoa que paga sempre s6 0
minimo

Foi questionado o conhecimento sobre o custo do dinheiro apresentando uma
questao hipotética onde Jodo e Ricardo, possuiam o mesmo salario e ambos
desejavam comprar um carro. No entanto, Jodo comprava o carro hoje financiando o
saldo devedor em 24 meses. Ja Ricardo poupou por 15 meses e comprou o carro a
vista. Quem pagou mais pelo bem? A maioria responde corretamente indicando que
Jodo incorreu em mais custos. Porém um numero expressivo da amostra respondeu
de forma incorreta. Isso novamente preocupa pois o custo do dinheiro no Brasil é

caro e deve ser usado com parciménia (Grafico 11).
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Grafico 11 - Custo do dinheiro

11.Jodo e Ricardo tém o mesmo saldrio. Ambos
desejam comprar um carro. Quem pagou mais pelo
bem?

M Jodo, que comprou
hoje, financiando o saldo
devedor por 24 meses.

M Ricardo, que preferiu
poupar por 15
meses, mas comprou o
carro a vista.

Ao serem colocados na situagdo da questdo anterior, as respostas
apresentadas mostram que a maioria (60%) adotariam a atitude de Ricardo,
poupando por 15 meses para compra-lo a vista (Grafico 12). Porém um numero
expressivo estaria disposto a incorrer em algum grau de despesa financeira para
obter 0 bem desejado imediatamente ou antes de possuir recursos proprios,
mostrando que as vezes s6 0 conhecimento ndo basta frente a habitos de consumo

inadequados.

Grafico 12 - Custo do dinheiro e despesas - pessoal

12. Se vocé tivesse que tomar a mesma decisdo, qual a melhor
alternativa do seu ponto de vista?

M Ter o carro imediatamente e
pagar por ele durante 24
meses, como fez Jodo, assim
usufruo o bem antes mesmo
de pagar por ele.

® Poupar por 15 meses para
compra-lo a vista, sem
divida, como fez Ricardo.

™ Ficar no meio
termo, guardando dinheiro
por uns 8 meses e
financiando o resto em &8
prestacoes.
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Questionado o grupo sobre o conhecimento de juros compostos vemos que
95,24% ha a nogao da agao conjunta dos juros e do tempo sobre o valor do dinheiro
ao longo do tempo e que quanto mais tempo os juros agirem sobre uma mesma
quantia, maior sera o valor agregado no final de um periodo. Isso fica claro pelas
respostas a questdo que simulava a situagcdo de Pedro e Camila, ambos com
mesma idade, onde Camila comeca a aplicar aos 25 anos uma quantia de R$
1.000,00 por ano. Aos 50 anos, Pedro passa a aplicar R$ 2.000,00 por ano e Camila
continua com seus R$ 1.000,00. Hoje aos 75 anos, quem acumulou mais se ambos

fizeram o mesmo investimento?(Grafico 13)

Grafico 13- Juros Compostos

13. Juros Compostos

273% M Eles teriam o mesmo
valor, ja que na pratica
guardaram as mesmas
somas.

H Pedro, porque poupou
mais a cada ano.

Camila, porque seu
959, dinheiro .rendeu por mais
tempo a juros compostos.

Essa questao da agao dos juros compostos e da importancia do tempo sobre
o dinheiro é fundamental para o planejamento de uma reserva financeira para ser
usada seja em momentos de urgéncia, para investimento ou para uma
aposentadoria que possa garantir principalmente no longo prazo a manutengao de
um padrao de vida conquistado no periodo de trabalho ativo. Ao serem questionado
sobre o planejamento de uma aposentadoria vemos que a grande maioria tem essa
preocupacao (74% da amostra). Do lado oposto somente uma pequena parcela néo
vé necessidade de se preocupar com a aposentadoria ou nao pensou ainda nisso.
Alternativamente uma pequena parcela pretende ter apenas a parcela do governo.

Por outro lado uma parcela significativa (26,98%) tem planos de comecgar a poupar
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para a aposentadoria. O ideal € que comecem o quanto antes para poderem se

beneficiar da agdo do tempo sobre o valor do dinheiro (Grafico 14).

Grafico 14 - Aposentadoria

14. Em relagdo a sua aposentadoria, qual das alternativas
abaixo melhor representa a sua situagao?

2%

B Ndome procupei com isso
ainda

M Pretendo ter apenas a
aposentadoria do governo

® Fagcoum plano de
previdéncia/poupanca
propria para aposentadoria

W Tenho planos de comegar a
poupar para isso

m Ndovejo necessidade de
poupar para minha
aposentadoria

8.5.3 Perfil Financeiro

Passaremos a analisar nessa seccao o perfil de investimento e de
endividamento dos cirurgides dentistas da amostra. Utilizamos para isso analise uni
e bivariada onde foram feitos cruzamentos entre as variaveis.

Quando questionados sobre o investimento que fariam caso fossem investir,
de forma a analisar a disposig¢éo ao risco e a preferéncia de investimento, a maioria
das pessoas da amostra preferiu ativos de menor liquidez, como imodveis,
justificando isso pela sensacao de seguranca que tal investimentos proporcionam,
segundo a percepgao pessoal. Uma grande parcela também investiria na poupanca,
apesar do baixo rendimento, mas pela grande sensagcdo de seguranca que tal
investimento proporciona (Grafico 15).
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Grafico 15 - Risco e preferéncia de invstimento

15. Qual das alternativas abaixo mais voceé se identificaria como
APLICADOR

B Acdes, pois me agrada a
possibilidade de ter altos
ganhos, mesmo sabendo do
risco elevado de perdas.

B Fundos de investimento de risco
médio, pois quero um
rendimento razoavel, ainda que
com algum risco.

I Poupanca, pois priorizo a
seguranca em relagao ao
rendimento.

M Bens (imoveis, terrenos...), pois
a seguranga para mim € a coisa
maisimportante.

M Ndo sei qual a diferenca entre os
tipos de aplicagao.

A relagao entre nivel de renda e investimentos mostra que a medida que a
renda aumenta, a disposicdo a investir aumenta mostrando uma diferenca
significativa no grupo onde os cirurgides dentistas declararam ter uma renda acima
de R$ 8.000,01 com 93,18% dos elementos desse grupo afirmando que investem
(Grafico 16).
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Grafico 16 - Renda x Disponibilidade de Investimento

16. Renda x Disponibilidade de Investimento

M [nvestimento: Sim Investimento: Ndo
93,18%
71,43% 75,00% 76,00%

62,50%
37,50% .
28,57% 25,00% 24,00%
6,82%

Até RS 2.000,00 DeRS$ 2.000,01 aRS DeRS 4.000,01a RS De RS 6.000,01a RS Acimade RS
4.000,00 6.000,00 §.000,01 §.000,01

Renda

Ao relacionarmos a renda com o valor do investimento possuido, utilizando
como baser o valor do salario minimo (R$ 678,00), percebe-se que nos extremos
estdo as diferencas mais significativas. No grupo que declararam ter renda até R$
2.000,00 é onde temos o maior percentual de pessoas que declararam nao possuir
nenhum investimento. No outro extremo, no grupo que declarou renda acima de R$
8.000,01 encontra-se o maior percentual de pessoas que possuem investimentos

que totalizam 13 ou mais salarios minimos (Grafico 17).



83

Grafico 17 - Renda x Volume de investimento

17. Renda x Volume de investimento

60,00%
50,00% B
40,00% -
30,00%
20,00%
10,00%
0,00%
De RS De RS De RS Acima de
Renda AtéRS | 2.000,01 | 4.000,01 | 6.000,01 RS
2.000,00 a RS aRs aRs 3.000 01
4.000,00 | 6.000,01 | 8.000,00 ' !
M Investimentos em S.M. Nenhum 37,50% 9,52% 21,43% | 12,00% 6,82%
B Investimentos em S.M. Até 1 5.M. 12,50% 0,00% 17,86% 8,00% 4,55%
W Investimentosem S.M.De 1a 3
SM 25,00% 28,57% 21,43% 16,00% 13,64%
B Investimentosem S.M. Deda 6
S M 12,50% 28,57% 14,29% 16,00% 11,36%
B Investimentosem S.M.De7a9
S M 0,00% 0,00% 7,14% 16,00% 4,55%
M Investimentosem S.M. De 10a 12
S M 12,50% 0,00% 0,00% 16,00% 4,55%
Investimentos em S.M. 13 S.IV..
oU mais 0,00% 33,33% 17,86% 16,00% 54,55%

Relacionando a ocupacgao definida pelos cirurgides dentistas na pesquisa com
a disponibilidade de investimento, vemos que o pessoal que se define como tendo a
maior parte do seu tempo empregado via CLT apresentou um percentual de 100%
de investidores, seguido pelos funcionarios publicos. Curiosamente, os empresarios
e autbnomos apresentaram uma menor disponibilidade de investimento com
percentual respectivamente apenas 77,78% e 76,14% de investidores. Isso
preocupa, pois diferentemente dos funcionarios celetistas e estatutarios que
possuem diversos beneficios, os autbnomos ndo os possuem e precisam para isso
investir de forma a garantir uma reserva financeira para poder dispor, seja para

urgéncias, para investimento em maquinas/equipamentos e para aposentadoria

(Grafico 18).
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Grafico 18 - Ocupacgao x Disponibilidade de investimento

18.0cupacgdo x Disponibilidade de investimento

H [nvestimento Sim M Investimento Nao

100,00%
88,89%
76,14%
3,86%
0,00%
Ocupacao Autdnomo CLT Empregado Empresario

Publico

Um dos motivos de se ter uma reserva financeira € dispor de dinheiro, por um
determinado tempo, em caso de perda temporaria ou definitiva da fonte de renda
periddica. Considerando apenas uma perda eventual da renda, notamos que entre
os que declararam possuir uma renda acima de R$ 8.000,01 esta o maior percentual
dos que conseguiriam manter o seu padrao de vida por 12 meses ou mais, com um
percentual de 34,09%. No extremo, aqueles que declararam ndo conseguir manter o
padrao de vida atual por nenhum més encontram se na faixa dos que declararam ter
uma renda de até R$ 2.000,00 com 62,50% (Grafico 19).
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Grafico 19 - Renda x Cobertura do padrao de vida (em meses)

19. Renda x Cobertura do padrdo de vida (em meses)
70,00%
60,00%
50,00%
40,00%
30,00%
20,00%
10,00%
0,00%
De RS De RS De RS .
. Acima
AtéRS | 2.000,01 | 4.000,01 | 6.000,01
Renda de RS
2.000,00 aRs aRs aRs 3.000 01
4.000,00 | 6.000,01 | 8.000,00 | '
H Meses de cobertura do padrdo
de renda (em meses) Nenhum 62,50% | 19,05% | 21,43% | 16,00% 2,27%
H Meses de cobertura do padrdo
de renda (em meses) 1a 3 12,50% | 28,57% | 25,00% | 24,00% | 18,18%
meses
B Meses de cobertura do padrao
derenda (em meses) 4a 6 12,50% | 4,76% | 21,43% | 28,00% | 31,82%
meses
B Meses de cobertura do padrdo
de renda (em meses) 7a 9 0,00% 9,52% | 10,71% | 4,00% 4,55%
meses
H Meses de cobertura do padrdo
derenda (em meses) 10a 12 12,50% | 9,52% | 3,57% | 0,00% | 9,09%
meses
B Meses de cobertura do padrdo
derenda (em meses) 12 meses 0,00% | 28,57% | 17,86% | 28,00% | 34,09%
ou mais

Um fator importante para o planejamento financeiro é possuir método ou
ferramenta de controle financeiro. Seja via software, planilha eletrénica, caderno de
anotacgdes isso permite o controle buscando atingir as metas pré estabelecidas para
que os objetivos previstos no planejamento sejam atingidos. Nessa amostra vemos
que o controle acontece basicamente em todas as faixas de renda pesquisadas
(Grafico 20).
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Grafico 20 - Renda x Controle Financeiro

20. Renda x Controle Financeiro

H Controle: Sim  ® Controle: Ndo

0,
87,50% 80,95% 82,14% 80,00% 90,91%

12,50% 139,05% 17,86% 20,00%

9,09%

Até RS 2.000,00 DeRS 2.000,01a RS DeRS 4.000,01a RS De RS 6.000,01a RS Acimade RS
4.000,00 6.000,01 §.000,01 §.000,01

Renda

No entanto, entre os que se declaram endividados vemos que quando
comparados com o0s ndo endividados eles tem um percentual maior da nao

utilizacdo de algum tipo de controle financeiro (Grafico 21).

Grafico 21 - Endividamento x Controle Financeiro

21. Endividamento x Controle Financeiro

B Realiza controle Sim B Realiza controle Ndo

89,80%

Endividado Sim Ndo

No quesito endividamento, vemos que a medida que aumenta a renda,
diminui o percentual de endividamento. O maior endividamento se encontra no grupo
de renda até R$ 2.000,00 com 50% declarando-se como endividado. No outro
extremo os que declaram possuir uma renda acima de R$ 8.000,01 apenas 18,18%
se declara endividado (Grafico 22).



Grafico 22 - Renda x Endividamento
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22. Renda x Endividamento
W Considera-se endividado: Sim Considera-se endividado: Ndo
. . 85,71% 78,57% 72,00% 81,82%

50,00%0,00% o

14,29% 21,43% 28,00% 18,18%

— | || |
Até RS 2.000,00 DeRS 2.000,01a RS De RS 4.000,01a RS De RS 6.000,01a RS Acima de RS

4.000,00 6.000,01 8.000,01 8.000,01
Renda

O comprometimento da renda com dividas € um fator importante a ser

considerado. Sabe-se que quanto mais uma pessoa compromete sua renda, menor

a disponibilidade de dinheiro para

investir e consequentemente,

maior a

possibilidade de se endividar e entrar num estado de insolvéncia. Na amostra

notamos que a medida que a renda aumenta, diminuiu o percentual da renda

comprometido com dividas, sendo o grupo com renda acima de R$ 8.000,01 o que

apresentou o menor percentual dentro da faixa de maior comprometimento da renda

(91 a 100% da renda comprometida) com 0% (Grafico 23).

Grafico 23 - Renda x % de comprometimento com dividas

23. Renda X %comprometimento com dividas
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Comparando a percepcdo de endividamento com o % da renda
comprometida, vemos claramente que entre os que se declararam endividados, o
comprometimento da renda com dividas é crescente. Por outro lado entre os que se
declaram nao endividados percebemos uma diminuicdo no % comprometido da

renda com dividas (Grafico 24).

Grafico 24 - Endividamento x % de comprometimento da renda liquida

24, Endividamento x % de comprometimento da renda

% de Comprometimento da Renda ™ 1a30% 31a60% mW61a90% m91alld%
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60,00% 58,33%

41,67% 40,00%
14.06% 24,44%
’ (i
Sim Ndo
Endividamento

O habito de pagar as contas entre os endividados e nao endividados também

demonstra que entre os declarados nao endividados, o habito de atraso no
pagamento de contas e consequentemente a nao incorréncia em despesas
financeiras é nula (0%). Ja entre os endividados, 17,86% afirmaram ter o habito de
realizar o pagamento das suas dividas com atraso. Isso € preocupante pois acarreta
em custos financeiros adicionais e caros devido as altas taxas cobradas (Grafico
25).
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Grafico 25 - Endividamento x Habito de Pagamento

25. Endividamento X Habito de Pagamento

W Habitode Pagamento Adiantado m Habito de Pagamento Em Dia

Habito de Pagamento Atrasado

83,67%
75,00%

17,86% 16,33%
7,14%

Endividado Sim Ndo

Comparando endividamento com presenca ou auséncia de prestagoes
atrasadas vemos que entre os endividados a ocorréncia de dividas em atraso
substancialmente maior chegando ser cerca de 30 vezes maior quando comparado
entre os nao endividados. Novamente isso é um fator de preocupacgéo pelos custos
financeiros adicionados, custos esses caros, pelas altas taxas de juro praticadas no
mercado. Esses escapes de renda tendem a comprometer o planejmento financeiro

das pessoas e das familias no longo prazo (Grafico 26).

Grafico 26 - Endividamento x Dividas em atraso

26. Endividamento X Dividas em atraso

B Prestacdo Atrasada Sim M Prestacao Atrasada Ndo

98,98%

67,86%

32,14%

1,02%

Endividado Sim Ndo
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Observando outra variavel que costuma indicar o grau de controle financeiro &
a necessidade de repactuar dividas. Novamente, entre os endividados o percentual
de repactuacdo de dividas foi cerca de duas vezes maior que entre os nao

endividados ficando em 46,43% e 22,45% respectivamente (Grafico 27).

Grafico 27 - Endividamento X Repactuagao de Dividas

27. Endividamento X Repactuacdo de Dividas

B Repactuagdo de DividasSim M Repactuagdo de Dividas Nao

77,55%

0
46,43% 53,57%

Endividado Sim Ndo

Em relagdo ao habito de usar o crédito (cartdo de crédito, cheque especial,
etc) para aumentar a renda pessoal mostra que os endividados apresentam um
percentual quatro vezes maior que os nao endividados. Esse habito é errado e
extremamente prejudicial para as financas pessoais. Primeiramente porque a
pessoa passa a contar como parte da sua renda um dinheiro que nao é seu,
tendendo a gastar mais do que pode, e com isso comprometer mais da sua renda no
pagamento de dividas. Em segundo lugar, o custo desse dinheiro é muito alto
gerando encargos financeiros que podem vir a comprometer rapidamente a
capacidade de pagamento das dividas. Isso pode levar a pessoa a uma situagao de
insolvéncia ou a ter que renegociar as dividas em condigdes ndo muito favoraveis
(Grafico 28).
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Grafico 28 - Endividamento X Uso do crédito para aumentar a renda

28. Endividamento X Uso do crédito para aumentar a
renda
B Usode credito para aumentar a renda Sim

B Usode crédito para aumentar a renda Ndo
93,88%

75,00%

Endividado Sim Ndo

Considerando os trés blocos do questionario, vemos que o perfil da amostra
revela um profissional com ganhos expressivos na sua profissdo e um grande
numero de profissionais que dependem exclusivamente da renda provinda da sua
atividade autdbnoma e praticamente com auséncia de garantias e seguranga em caso
de problemas que levem a afastamentos temporarios ou permanentes. No quesito
conhecimento financeiro, vemos que ha um grau de conhecimento basico, mas ao
mesmo tempo erros na utilizagdo dos mesmos seja por falta de um conhecimento
mais profundo, seja por habitos. Na relagcao de endividamento, vemos que apesar da
renda da amostra analisada ser expressiva e digamos acima da média da
populagdo, o padrao de endividamento e provavelmente os habitos e o
desconhecimento de financas que levam ao mesmo, em nada diferem dos
constatados na populagao média brasileira.

Com isso, podemos ver que ndao ha uma relacdo direta entre renda e
endividamento, mas sim uma relagcao entre conhecimento financeiro e planejamento

financeiro com o endividamento das pessoas.
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9 CONSIDERAGOES FINAIS

A necessidade de um planejamento financeiro € essencial hoje em dia. Todas
as pessoas precisam de mais ou menos recursos para poder viver bem, com
seguranga, aproveitando os prazeres que a vida pode proporcionar, sem gerar com
isso problemas e preocupacdes financeiras que acabem afetando a qualidade de
vida dos mesmos.

Através dos dados da pesquisa, fica claro que o perfil da pessoa é capaz de
afetar a sua condic¢ao financeira independente da renda que a mesma dispdéem. Ha
pessoas que sao poupadores e esses tendem a ter, na maioria das vezes, um
planejamento financeiro bem estabelecido e buscam coloca-lo em pratico. Do outro
lado, vemos oposto, um grupo de pessoas que sao voltadas para o consumo que
acaba por coloca-las em situagcdes complicadas financeiramente. Ainda ha entre
esses extremos, pessoas que tém uma disposicdo para poupar, mas muitas vezes
nao possuem conhecimentos suficiente para realizar isso, € que também consomem
parte da sua renda, mas com um consumo consciente.

Apesar do publico da amostra ser de profissionais com curso superior € com
um nivel de renda acima da média da populacdo brasileira, os problemas
encontrados em relagdo ao planejamento financeiro, conhecimento financeiro e
endividamento, pode se dizer, ndo diferem da média, em parte por falta da cultura de
educacéao financeira advinda desde a familia, passando pelos bancos escolares e
universitarios.

Nesse sentido, fica a sugestdo da necessidade urgente da busca de
conhecimentos financeiros para melhor gerirem seus ganhos e patriménios de forma
a aproveitarem a renda expressiva que 0s mesmos conseguem realizar na sua
atividade profissional. Talvez fosse oportuno até mesmo a disponibilizagado a esses
profisisonais de um curso de gestdo financeira voltada especificamente para a
classe de cirurgides-dentistas, buscando ensinar desde conhecimentos basicos a
conhecimentos mais complexos como por exemplo gestdo financeira de

consultorios.
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Anexo 1 — QUESTIONARIO DA PESQUISA - Pesquisa sobre Financllas Pessoais

Esta € uma pesquisa sobre Finangas Pessoais e parte integrante do Trabalho de
Conclusdao do curso de Administracdo de Empresas 2013/2 da Escola de
Administragédo, da Universidade Federal do Rio Grande do Sul (UFGS). Gostaria de
contar com a sua colaboragdo, respondendo algumas perguntas que levarao
somente alguns minutos. Suas respostas ndo seré&o analisadas individualmente, de
modo que sera mantido total sigilo quanto as suas opinides.

1. Como vocé se sente a respeito dos seus conhecimentos para gerenciar seu
proprio dinheiro?

( ) Nada seguro — Eu gostaria de possuir um nivel muito melhor de educacéo
financeira.

( ) Nado muito seguro — Eu gostaria de saber um pouco mais sobre financas.

( ) Razoavelmente seguro — Eu conheg¢o a maioria das coisas que eu precisaria
saber sobre o assunto.

(') Muito seguro — Eu possuo conhecimentos bastante amplos sobre finangas.

2. Onde vocé adquiriu a maior parte dos seus conhecimentos para gerir o seu
dinheiro? Preencha as lacunas por ordem decrescente de importancia. ( discordo
totalmente, discordo parcialmente, concordo parcialmente, concordo totalmente).

() Em casa com a familia.

() Conversas com amigos.

() Tive aulas sobre isso no colégio/faculdade.

() Revistas, livros, radio, TV.

() Minha experiéncia pratica.

3. De que modo vocé acompanha as suas despesas e planeja o curto e o longo
prazo?

( ) Eu sei quanto eu ganho e sei, mais ou menos, no que eu gasto, por isso
dificilmente perco o controle.

() Pelo extrato do banco consigo visualizar onde eu pus meu dinheiro e o futuro s6
Deus sabe o que pode acontecer.

( ) Mantenho uma planilha/software para controlar para onde meus recursos estao
indo, de forma que eu consigo também planejar meus gastos futuros.

( ) Nao acompanho, pois ainda ndao tenho muitos recursos para administrar. Assim
que eu comegar a ganhar um salario/bolsa e acumular um patriménio, vou comecar
a acompanhar.

() Nao acho necessario acompanhar meus gastos e menos ainda planejar o futuro.

4. Muitas pessoas guardam dinheiro para despesas inesperadas. Se um casal tem
guardado algum dinheiro para emergéncias, qual das seguintes formas seria a
MENOS eficiente para o caso de eles precisarem do recurso com urgéncia?

() Poupanca

() Agdes ou Dolar

() Conta-corrente

() Bens (Carro, moto)

() Bens (imovel)

() Fundos de Investimento
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5. Supondo que vocé tenha recursos para investir, sem um prazo definido para
resgatar, com qual das alternativas abaixo mais vocé se identificaria como
aplicador?

( ) Acdes, pois me agrada a possibilidade de ter altos ganhos, mesmo sabendo do
risco elevado de perdas.

( ) Fundos de investimento de risco médio, pois quero um rendimento razoavel,
ainda que com algum risco.

() Poupanca, pois priorizo a seguranga em relagado ao rendimento.

() Bens (imoveis, terrenos...), pois a seguranga para mim € a coisa mais importante.
() Nao sei qual a diferenga entre os tipos de aplicagao.

6. Pedro e Camila tém a mesma idade. Aos 25 anos, ela comegou a aplicar R$
1.000,00 por ano, enquanto Pedro ndo guardava nada. Aos 50, Pedro percebeu que
precisava de dinheiro para sua aposentadoria e comecgou a aplicar R$ 2.000,00 por
ano, enquanto Camila continuou poupando seus R$ 1.000,00. Agora eles tém 75
anos. Quem tem mais dinheiro para sua aposentadoria, se ambos fizeram o mesmo
tipo de investimento?

() Eles teriam o mesmo valor, ja que na pratica guardaram as mesmas somas.

() Pedro, porque poupou mais a cada ano.

() Camila, porque seu dinheiro rendeu por mais tempo a juros compostos.

7. Em relacdo a sua aposentadoria, qual das alternativas abaixo melhor representa
sua situacao?

() Nao me preocupei com isso ainda.

() Pretendo ter apenas a aposentadoria do governo.

() Fago um plano de previdéncia/poupancga propria para aposentadoria.

() Tenho planos de comegar a poupar para isso.

() Nao vejo necessidade de poupar para minha aposentadoria.

8. Entre duas pessoas que gastam a mesma quantia por ano nos seus cartdes de
crédito, quem pagaria mais em despesas financeiras por ano?

() A pessoa que sempre paga todo o saldo do cartdo de crédito no vencimento.

() A pessoa que geralmente paga todo o saldo do cartdo de crédito no vencimento,
mas ocasionalmente paga s6 o0 minimo quando esta sem dinheiro.

() A pessoa que paga pelo menos o0 minimo todo més e um pouco mais quando tem
alguma folga.

() A pessoa que paga sempre s6 0 minimo.

9. Como vocé acha que agiria na mesma situacao da questao 8?
( )Penso que minha atitude seria mais parecida com a pessoa da letra a.

( )Penso que minha atitude seria mais parecida com a pessoa da letra b.

( )Penso que minha atitude seria mais parecida com a pessoa da letra c.

( )Penso que minha atitude seria mais parecida com a pessoa da letra d.

10. Jodo e Ricardo sao jovens que tém o mesmo salario. Ambos desejam comprar
um carro no valor de R$ 20.000,00. Quem pagou mais pelo bem?

() Jodo, que comprou hoje, financiando o saldo devedor por 24 meses.

() Ricardo, que preferiu poupar por 15 meses, mas comprou o carro a vista.



99

11. Se vocé tivesse que tomar a mesma decisdo, qual a melhor alternativa do seu
ponto de vista?

() Ter o carro imediatamente e pagar por ele durante 24 meses, como fez Joao,
assim usufruo o bem antes mesmo de pagar por ele.

(') Poupar por 15 meses para compra-lo a vista, sem divida, como fez Ricardo.

( ) Ficar no meio termo, guardando dinheiro por uns 8 meses e financiando o resto
em 8 prestacoes.

12. Vocé tem algum tipo de divida (empréstimos, financiamentos, rotativo do
cartdo)?

( ) Sim, tenho, mas trata-se de financiamento de longo prazo, cuja prestagao eu
sempre procuro pagar em dia.

() Sim, tenho, mas nao sei bem quando nem como irei paga-las.

() Sim, mas vou paga-las em pouco tempo, ja que tomei o cuidado de calcular na
ponta do lapis como e quando iria quita-las.

() Nao, nado tenho dividas pessoais. Sempre fagco o planejamento necessario para
comprar a vista e com desconto.

13. Como vocé aloca seus recursos? Assinale as opgdes que achar necessario.

( ) Despesas Gerais (alimentacéo, agua, luz, telefone, moradia, plano de saude, etc.)
( ) Despesas Pessoais (lazer, vestuario, etc.)

() Poupanca e Investimento

() Financiamento e prestagdes para aquisicao de bens

( ) Complemento do orgamento familiar (se vocé n&o é a principal fonte de renda,
mas ainda assim ajuda em casa)

() Outros. Cite:

14. Quando vocé compra pensa em:
() Aproveitar uma oportunidade.

() Satisfazer uma necessidade.

( ) Atender um apelo de marketing.
() Status.

() Outros.

15. Ao realizar uma compra, vocé compra por qué?
() Planejou com antecedéncia.

() Tem necessidade.

() Esta na promogéo.

() Esta em liquidacéo.

() Tem crédito pré-aprovado.

() Outros.

16. Atualmente vocé possui compras realizadas de forma parcelada? (crediario,
crédito rotativo, cheque pré-datado cartdo de crédito, etc)

()Sim.

() Nao.

17. Como vocé costuma realizar suas compras a prazo?
() Nunca. S6 compro a vista.
() Cheque pré-datado.
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() Cartao de crédito.

() Crediario.

() CDC (empréstimo bancario).
( ) Empréstimo consignado.

() Outros.

18. Qual a forma que vocé utiliza com maior frequéncia para adquirir produtos de
bens duraveis? (eletroeletronicos, méveis, veiculos, imoveis, etc)

() Avista.

() Financiamento bancario.

() Consorcio.

() Leasing.

() Empréstimo consignado.

() Cartdo de crédito.

() Outros.

19. Qual o percentual da sua renda liquida mensal esta comprometida com
prestagdes/obrigagdes mensais?

() De 1%a30%

() De 31%a60%

() De 61%a90%

() De 91%a100%

20. Vocé se considera endividado?
() Sim.
() Nao.

21. Em geral vocé costuma pagar as suas prestagdes/obrigacées mensais...?
() Adiantado.

() Emdia.

() Atrasado.

22. Vocé possui prestagdes/obrigacoes em atraso?
()Sim.
() Nao.

23. Vocé utiliza empréstimos como cheque especial, cartdo de crédito ou outros para
o pagamento de prestagdes/obrigacbes?

()Sim.

() Nao.

24. Vocé faz uso do limite de cheque especial, cartdo de crédito ou outras linhas de
crédito como forma de aumentar a sua renda mensal?

()Sim.

() Nao.

25. Vocé ja repactuou (renegociou) prestacao/obrigacado alguma vez?
() Sim.
() Nao.



101

26. Vocé costuma manter um controle sobre os seus gastos mensais?
() Sim.
() Nao.

27. Como vocé realiza o acompanhamento dos seus gastos mensais?
) Nao realizo.

) Caderno de anotagdes

) Planilha eletrénica.

) Extrato bancario.

) Fatura cartdo de crédito.

) Comprovante cartdo de débito.

) Outros.

(
(
(
(
(
(
(

28. Vocé faz investimentos? (poupanca, renda fixa, renda variavel, etc.)
() Sim.
() Nao.

29. Qual a finalidade que vocé costuma dar para o seu 13 salario, férias, PLR
(participacao nos lucros e resultados) ou outro tipo de bonificacao?

() Investe.

() Quita prestagdes/obrigagdes em atraso.

( ) Antecipa o pagamento de prestagbes/obrigagdes.

() Utiliza no periodo de férias.

() Outros.

() Nao disponho de tais beneficios.

30. Atualmente seus investimentos representam quantos salarios minimos nacional,
de R$ 678,007

() Nenhum.

() Até 1 salario (R$ 677,99).

() 1 a3 salérios.

() 4 a6 salarios

()7 a9 salérios.

()10 a 12 salarios.

() 13 ou mais salarios.

31. No caso de perda total da sua fonte de rendimentos (salario, pro-labore, outros),
por quantos meses vocé conseguiria manter o atual padrdo de vida utilizando as
suas economias?

() Nenhum.

() De 1 a 3 meses.

() De 4 a 6 meses.

() De 7 a9 meses.

() De 10 a 12 meses.

() Mais de 12 meses.

32. Sexo
( )Masculino
( )Feminino



33. Idade

() Até 24 anos

() De 25 a 30 anos
() De 31 a40 anos
() Acima de 40

34. Estado Civil

() Solteiro

( ) Casado/Uni&o Estavel
( ) Separado/Divorciado
() Viavo

() Outros

35. Qual a sua faixa de renda mensal pessoal?
() Até R$ 2.000,00

() R$ 2.000,01 até R$ 4.000,00

() R$ 4.000,01 até R$ 6.000,00

() R$ 6.000,01 até R$ 8.000,00

() Acima de R$ 8.000,01

36. Qual a faixa de renda mensal da sua familia?
( )Até R$ 2.000,00

() R$ 2.000,01 até R$ 4.000,00

() R$ 4.000,01 até R$ 6.000,00

() R$ 6.000,01 até R$ 8.000,00

() Acima de R$ 8.000,01

37. Qual é a sua principal fonte de renda?
(') Consultério proprio.

() Salario CLT.

() Emprego Publico.

() Bolsa de Residéncia.

() Outros.

38. Quantas pessoas moram na sua casa, incluindo voce(1?
() 1 pessoa.
() 2 pessoas.

() 3 pessoas.

() 4 pessoas.

() 5 pessoas.

() Mais de 5 pessoas.

39. Qual o maior grau de escolaridade dos seus pais?
() Ensino Fundamental Incompleto

() Ensino Fundamental Completo

() Ensino Médio Incompleto

() Ensino Médio Completo

() Ensino Superior Incompleto

() Ensino Superior Completo
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() Pés-graduacao Incompleto

() Pés-graduacado Completo

40. Nivel de Escolaridade:

() Ensino Superior Completo.

() Especializagdo/Mestrado/Doutorado.
() Outros.

41. Qual seu tempo de formado exercendo a profissdo?
()0 a4 anos.

()5a10 anos.

()11 a15anos.

()16 a 20 anos.

() 21 anos ou mais.

42. Qual sua(s) principal(is) ocupagao(des)?
() Autébnomo.

() Empregado CLT.

() Empregado estatutario.

( ) Empresario.
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