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RESUMO

O presente trabalho consiste em anélise sobre as perdas e danos como remédio para violacao
de contratos submetidos & Convencao das Nagdes Unidas sobre Contratos de Compra e Venda
Internacional de Mercadorias (CISG). Existe consenso doutrinario acerca da funcgéo
compensatdria dos danos na CISG, de modo que a indenizacdo deve colocar a parte violada na
posicao em que estaria houvesse o contrato sido executado. Ha também consenso que punitive
damages ndo podem ser recuperados na Convencdo. Por esse motivo, verifica-se impasse na
indenizacdo de violagbes cometidas intencionalmente das quais ndo resulte prejuizo material
quantificAvel ou comprovével — ao mesmo tempo em que nédo é possivel calcular o valor das
perdas, ndo se poderia estimar um valor apenas para punir o ilicito. Diante disso, a monografia
analisa a possibilidade de utilizar os lucros da parte que violou o contrato para indenizar a parte
que sofreu a violacdo, ou seja, aplicar o instituto conhecido como disgorgement of profits para
violagdes de contratados regidos pela CISG.

Palavras-chave: CISG. Compra e Venda Internacional. Violag6es Contratuais. Perdas e Danos.
Disgorgement of profits.



ABSTRACT

The present study is an analysis about damages as a remedy for breach of contracts under the
United Nations Convention on Contracts for the International Sale of Goods (CISG). It is
undisputed that the primary function of damages under CISG is to compensate the aggrieved
party, by placing it in the position it would have been in if the contract had been performed.
There is also an agreement among scholars that the Convention does not allow awarding
punitive damages. Hence, there is a difficulty in awarding damages to breach of contracts
committed deliberately in which the aggrieved party has suffered no pecuniary loss whatsoever
or pecuniary loss impossible to calculate or prove — at the same time it is inconceivable to
calculate the loss as well as to award damages only to punish the wrongdoing. Therefore, this
essay analyses the possibility to use the breaching party gains to calculate damages, which
means, to apply disgorgement of profits for breach of contracts governed by CISG.

Keywords: CISG. International Trade. Breach of Contracts. Damages. Disgorgement of
Profits.
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INTRODUCAO

A Convencdo de Viena sobre Contratos de Compra e Venda Internacional de
Mercadorias (da sigla, em inglés, CISG - Convention on Contracts for the International Sale of
Goods, também conhecida apenas como Convencao de Viena) é o diploma normativo que
regula transagdes internacionais no setor da compra e venda de mercadorias. Seu objetivo
primordial €& substituir as legislacbes nacionais para, assim, uniformizar o comércio

internacional.

A CISG surgiu como resposta as exigéncias do comércio internacional, uma vez que a
diversidade de sistemas juridicos é entrave ao seu desenvolvimento.! Foi, nas palavras de

FRADERA criada para “regular uma nova ordem internacional”.?

O presente trabalho tem como objetivo analisar a possibilidade de indenizagdes por
meio do lucro obtido pela parte que cometeu a violagdo contratual, para contratos regidos pela
Convencdo de Viena. Para que se possa compreender essa questdo e para que se consiga, em
um segundo momento, apresentar possiveis solucdes a ela, alguns conceitos e contextos devem
ser expostos com o intuito de familiarizar o leitor com referido diploma normativo. Por esse
motivo, a introducdo dessa monografia aborda tematicas relativas ao histérico da Convencao,
sua estrutura, seu campo de aplicacao e sua interpretacdo. Compreender aspectos introdutorios
é compreender o porqué do sucesso da Convencao, de seus objetivos e de suas dificuldades —
pretende-se, assim, realizar imersdo no contexto do compra e venda internacional de
mercadorias. Ao final, a introducdo apresentara a estrutura que compde o desenvolvimento do

trabalho e delimitara os pontos a serem abordados.

O historico da Convencdo remete a Idade Média. Isso porque o desenvolvimento
comercial ocorrido durante tal periodo na Europa exigiu a criacdo de um direito especializado
em trocas internacionais. Por esse motivo, as organiza¢Ges de comerciantes, como a Liga
Hanseatica e os Tribunais do Mar desenvolveram um direito pratico denominado lex

mercatoria, cuja importancia como norma uniformizadora do comércio internacional foi tal que

1 FRADERA, Véra Jacob de. A saga de uniformizacdo da compra e venda internacional: da lex mercatoria a
Convencao de Viena de 1980. In: FRADERA, Véra Jacob de; MOSER, Luiz Gustavo Meira (Org.). A Compra
e Venda Internacional de Mercadorias. S&o Paulo: Editora Atlas, 2011, p. 2

2 lbidem, p. 20.



pode ser considerada um antecessor da Convengéo de Viena, vez que se trata de uma de suas
grandes inspiracdes®.

A Convencdo em sua atual redacdo é o resultado de esforcos que datam do inicio do
século XX. Na década de 1930, o Instituto Internacional para a Unificacdo do Direito Privado
(UNIDROIT - International Institute for the Unification of Private Law) reuniu intelectuais
europeus para que elaborassem uma minuta de lei uniforme para a compra e venda internacional
de mercadorias, contudo, os trabalhos foram interrompidos pela Segunda Guerra Mundial e
retomados a partir de 1951.4

Em 1964 a UNIDROIT organizou uma Conferéncia Diplomaética relativa a lei uniforme
sobre a compra e venda internacional de mercadorias, sediada em Haia. A Convencéo de Haia
de 1964 resultou em duas minutas de lei uniforme: Convention on a Uniform Law of
International Sales (ULIS) e Uniform Law on the Formation of Contracts for the International
Sale of Goods (ULFC).> Em que pese ambas as convengdes tenham entrado em vigor em 1972°,
elas ndo alcancaram as expectativas de efetivamente serem leis uniformes, uma vez que apenas

nove paises tornaram-se Estados-Membros.’

Nesse sentido, o efetivo marco inicial da CISG é considerado o estabelecimento do
6rgdo legal das Nac¢des Unidas (ONU) na area de direito comercial internacional, denominado
UNCITRAL (The United Nations Comission on International Trade Law), fato que ocorreu em
1966.8 A UNCITRAL continuou o trabalho de unificacdo da lei comercial internacional,
baseando-se nas convencdes criadas em Haia.® Para tanto, criou um Grupo de Trabalho para
modificar as convengdes e produzir, assim, um novo documento, com melhores chances de

ratificacdo por maior niimero de paises.’® A primeira minuta realizada pelo Grupo de Trabalho

3 FRADERA, Véra Jacob de. A saga de uniformizacdo da compra e venda internacional: da lex mercatoria a
Convencao de Viena de 1980. In: FRADERA, Véra Jacob de; MOSER, Luiz Gustavo Meira (Org.). A Compra
e Venda Internacional de Mercadorias. S&o Paulo: Editora Atlas, 2011, pp. 2-4.

#HONNOLD, John O. Uniform Law for International Sales under the 1980 United Nations Convention. 3a
ed. Haia: Kluwer Law International, 1999, p. 4.

S HUBER, Peter; MULLIS, Alastair. The CISG — A New Textbook for Students and Practitioners. Munique:
Sellier, 2007, p. 3.

® HONNOLD, John O. Op. cit., p. 5.

" SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Paschal. The CISG - Success and Pitfalls. In: 57 American Journal of
Comparative Law, 2009, p. 459.

8 SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Paschal; KEE, Christopher. Global Sales and Contract Law. Oxford:
Oxford University Press, 2012, p. 650.

® SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Paschal. Loc. cit.

10 HUBER, Peter; MULLIS, Alastair. Op. cit., p. 3.
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data de 1978; no mesmo ano, as Nagdes Unidas convocaram uma Conferéncia Diplomatica para
abordar o tema.

A Conferéncia Diplomatica aconteceu em Viena, em 11 de abril de 1980; nela, o texto
da CISG foi unanimemente aprovado pelos 62 paises que da Conferéncia participaram.!!
Notdrio, portanto, que as disposi¢des da Convencédo de Viena de 1980 nao foram inovac6es do

ano, mas, sim, de um desenvolvimento legal que durou meio século.'?

Em 1988, quando os Estados Unidos da América e a China decidiram simultaneamente
aderir a Convencao, restou preenchido o requisito de dez paises ratificadores para sua entrada
em vigor'?, exigido pelo artigo 99 (1) da prépria CISG. Ao longo dos anos, mais paises aderirem

a Convencéo, de modo que, atualmente, somam-se 85 Estados-Membros.4

O Brasil foi 0 79° pais a aderir a Convencéo de Viena, em 04 de margo de 2013, entrando
em vigor em 1° de abril de 2014, por meio do Decreto nimero 8.327, promulgado em 16 de
outubro de 2014. A partir de entdo ela passou a integrar o ordenamento juridico patrio, sendo a
lei brasileira aplicivel para contratos de compra e venda de mercadorias com partes de outros
paises. A adesdo a Convencao de Viena traz muitos beneficios ao Brasil, pois significa ter uma
lei uniforme para as transa¢Ges comerciais com seus principais parceiros comerciais — destaca-
se que todos os paises membros do Mercado Comum do Sul (MERCOSUL) ratificaram a

Convencao.

A CISG é considerada a mais bem sucedida lei uniforme sobre trocas mercantis.'® Isso
porque, dos dez paises de principal economia mundial, nove sao signatarios da Convencao, de
modo que atualmente a Convencao regula mais de 80% do comércio mundial.*® Além disso,
com a crescente adesdo de novos paises, cada vez mais aprofundam-se as pesquisas acerca do

tema. Observa-se, no ponto, a importancia de estudar a explorar a Convencao.

1 HONNOLD, John O. Uniform Law for International Sales under the 1980 United Nations Convention. 3a
ed. Haia: Kluwer Law International, 1999, p. 2.

12 Ibidem, p. 11.

13 SCHWENZER, Ingeborg. Uniform Sales Law — Brazil Joining the CISG Family. In: SCHWENZER,
Ingeborg; PEREIRA, Cesar A. Guimardes; TRIPODI, Leandro (Org.). A CISG e o Brasil: Convencao das
Nac6es Unidas para os Contratos de Compra e Venda Internacional de Mercadorias. Sdo Paulo: Marcial
Pons, 2015, p. 21.

14 Informagéo disponivel no site oficial da UNCITRAL:

<http://www.uncitral.org/uncitral/en/uncitral_texts/sale goods/1980CISG_status.html>. Acesso em: 11/07/2016.
15 HUBER, Peter; MULLIS, Alastair. The CISG — A New Textbook for Students and Practitioners. Munique:
Sellier, 2007, p. 1.

16 SCHWENZER, Ingeborg. Loc. cit.
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A estrutura da Convencéo é basicamente dividida em quatro partes. A primeira parte
(artigos 1 a 13) contém regras em relacdo a aplicacdo da CISG e disposicOes gerais. A segunda
parte (artigos 14 a 24) apresenta disposic¢des a respeito da formacao do contrato. A terceira parte
(artigos 25 a 88) ¢ intitulada “Compra e Venda de Mercadorias™ e aqui se encontram as regras
relativas as obrigacOes das partes no contrato. A quarta e Ultima parte da Convencéo (artigos
89 a 101) dispbe regras de direito internacional publico, como detalhes sobre a ratificacao,

entrada em vigor e reservas de determinadas provisoes.

O foco do presente trabalho esta na terceira parte da Convencdo, em que encontram-se
as regras materiais relacionadas as obrigac6es do comprador e do vendedor na compra e venda
internacional de mercadorias — de modo que sera, portanto, estudada no desenvolvimento da
monografia. No entanto, antes de adentrar no cerne da Convengdo, faz-se necessario analisar as
regras de aplicacéo e as disposicOes gerais constantes da primeira parte, uma vez que servirao
de base para compreender a problematizacdo na sequéncia apresentada. Desde ja explica-se que
ndo havera abordagens especificas sobre a segunda e quarta parte da Convencgéo, uma vez que,
em que pese sua relevancia e interesse, ndo importam a questao exposta no presente trabalho.

Passa-se, portanto, ao estudo do campo de aplicacdo da Convengéo.

Como do préprio nome ja se infere, a Convencdo regulamenta a compra e venda
internacional de mercadorias. No entanto, necessario que se delimite o escopo de aplicacédo da
CISG, analisando o significado de cada uma das palavras que compde sua denominacao. De
inicio, cabe frisar que a Convencao ndo definiu, em sua redacéo, expressamente, o que significa
“contrato internacional de venda de mercadorias”, para que se evitasse um choque entre culturas

juridicas diferentes!’, cabendo a doutrina especializada a tarefa de conferir conceitos.

Em relacdo a expressao “contrato de compra e venda”, a doutrina entendeu pela nogao
classica de entrega de coisa pelo pagamento de preco.* Quanto ao conceito de “internacional”
chama-se atencdo ao fato de que o carater internacional da CISG ndo se foca na nacionalidade

das partes, mas sim na prépria transacdo. Aqui, ha referéncia na propria convencéo, como indica

1" FRADERA, Véra Jacob de. A saga de uniformizacdo da compra e venda internacional: da lex mercatoria a
Convencao de Viena de 1980. In: FRADERA, Véra Jacob de; MOSER, Luiz Gustavo Meira (Org.). A Compra
e Venda Internacional de Mercadorias. S&o Paulo: Editora Atlas, 2011, p. 8.

18 1bidem, loc. cit.
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seu artigo 1(3). Por esse motivo, o eixo de aplicacdo da CISG é a transagdo que cruze fronteiras

nacionais.®®

Por fim, em relacdo ao significado de “mercadorias”, a doutrina entende que, de forma
geral, o termo se refere a objetos moveis e tangiveis.?’ A redacgio da CISG néo define o que é
mercadoria; por outro lado, indica, em seus artigos 2 e 3 0 que ndo € considerado mercadoria
para a Convengdo. Assim, o artigo 2, CISG, lista uma série de bens que, ainda que sejam objetos
maveis e tangiveis, ndo tem sua venda regulada pela Convengdo.? O artigo 3, esclarece que a
venda de servigos pode ser regulamentada pela CISG, desde esta obrigacdo esteja relacionada,
de forma acessoria, a mercadoria. O servico nao podera constituir, portanto, a parcela

predominante do contrato.??

Vencido o topico a respeito do campo de aplicacdo da CISG, passe-se a analise das
disposi¢des gerais, as quais também compdem a primeira parte de regras. Das disposi¢es
gerais, interessam ao presente trabalho, especialmente, as regras de interpretagdo contidas no
artigo 7, CISG. Portanto, esclarece-se que as explicacdes que seguem se limitam ao estudo

desse artigo.

Sendo a Convencao o resultado da colaboragdo de juristas procedentes de sistemas
juridicos distintos, ndo ha, em sua redacdo, definicdo fixa de conceitos. Em verdade, nem
poderia haver, pois a legislacdo internacional é dificil de alterar; assim sendo, a Convengéo
deve permitir sua prépria adaptacdo a novas circunstancias decorrentes do decurso de tempo.
Por esse motivo, a CISG fornece flexibilidade de variadas maneiras.?® Em que pese a vantajosa
caracteristica da adaptacdo, a flexibilidade da Convencdo é um dos pontos de criticas mais
severas. A esse respeito, diz-se que a utilizacdo de termos vagos e imprecisos como "razoavel"

seria um obstaculo ao objetivo de uniformizacdo da compra e venda internacional de

19 DIMATTEDO, Larry; DHOOGE, Lucien J.; GREENE, Stephanie; MAURER, Virginia G.; PAGNATTARO,
Marisa Anne. International Sales Law — A Critical Analysis of CISG Jurisprudence. Cambridge: Cambridge
University Press, 2005, p. 12.

20 SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Pascal. Part I. Chapter I. Sphere of Application. In: SCHLECHTRIEM,
Peter; SCHWENZER, Ingeborg (Org.). Commentaries on the UN Convention on the International Sale of
Goods (CISG). 3a ed. Nova York: Oxford University Press, 2010, pp. 34-35.

2L Ibidem, p. 34.

22 SCHWENZER, Ingeborg. Uniform Sales Law — Brazil Joining the CISG Family. In: SCHWENZER,
Ingeborg; PEREIRA, Cesar A. Guimardes; TRIPODI, Leandro (Org.). A CISG e o Brasil: Convencéo das
Nac6es Unidas para os Contratos de Compra e Venda Internacional de Mercadorias. S&o Paulo: Marcial
Pons, 2015, p. 27.

22 HONNOLD, John O. Uniform Law for International Sales under the 1980 United Nations Convention. 3a
ed. Haia: Kluwer Law International, 1999, p. 8.



13

mercadorias, defendido pela Convencdo.?* Por esse motivo, na tentativa de encontrar
significados para as expressdes abertas e, assim, preencher as lacunas da Convencéo, necessario

compreender como deve ser interpretado o diploma.

A CISG estabelece critérios para realizar a sua interpretacao, 0s quais estao previstos no
artigo 7(1). O referido artigo estabelece trés critérios de interpretacdo para a Convencgéo: o
primeiro, o carater internacional da Convenc¢do; o segundo, a necessidade de promover
uniformidade na aplicagdo da Convencéo; e o terceiro, a observancia da boa-fé no comercio

internacional.®

Em relagdo a interpretagdo orientada pelo carater internacional da Convencéo, algumas
consideracBes sdo importantes, especialmente para que se compreendam as linhas gerais do
presente trabalho. Do breve historico exposto anteriormente nota-se que a CISG é o produto de
um exercicio de direito comparado em que, mais do que descrever pontos de aproximacao e de
afastamento de ordenamento, criou algo novo, do que se constata o carater internacional da
Convencéo, desconectada dos sistemas nacionais de origem de seus legisladores.?® A unificacéo
realizada pela Convencio representa a existéncia de um unico estado.?” Da mesma forma,
destaca-se o fato de os redatores da CISG terem optado pela forma de uma Convengdo. A
prépria natureza de uma Convencdo apresenta por caracteristica primordial seu caréater
internacional, que implica na padronizacdo de um direito acima do direito nacional.?® Ainda,
relembra-se, conforme anteriormente exposto, que o carater internacional da Convencdo esta

relacionado a transacdo, e ndo a nacionalidade das partes.

Tendo em conta essas consideracdes, faz-se possivel compreender que a interpretacao

“levando em consideragdo o carater internacional” quer dizer uma intepretagdo autbnoma, em

24 SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Paschal. The CISG - Success and Pitfalls. In: 57 American Journal of
Comparative Law, 2009, p. 466.

%5 HUBER, Peter; MULLIS, Alastair. The CISG — A New Textbook for Students and Practitioners. Munique:
Sellier, 2007, p. 7.

%6 FRADERA, Véra Jacob de. A saga de uniformizacdo da compra e venda internacional: da lex mercatoria a
Convencao de Viena de 1980. In: FRADERA, Véra Jacob de; MOSER, Luiz Gustavo Meira (Org.). A Compra
e Venda Internacional de Mercadorias. S&o Paulo: Editora Atlas, 2011, pp. 11-13.

2T BERGSTEN, Eric. Methodological Problems in the Drafting of the CISG. In: JANSSEN, Andre; MEYER,
Olaf (Org.). CISG Methodology. Munique: Sellier, 2009, p. 5.

2 DIMATTEDO, Larry; DHOOGE, Lucien J.; GREENE, Stephanie; MAURER, Virginia G.; PAGNATTARO,
Marisa Anne. International Sales Law — A Critical Analysis of CISG Jurisprudence. Cambridge: Cambridge
University Press, 2005, pp. 8-9.
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que n&o se pode importar conceitos pré-definidos por sistemas nacionais.? Isso significa que a
interpretacéo deve estar desvinculada da perspectiva nacional

Vale desde ja ressaltar problema comum quando se trata de direito internacional, o qual
também foi enfrentado na realizacéo desse trabalho: a linguagem. A traducdo do texto oficial,
em inglés, para o portugués, provocou a perda do sentido técnico-juridico de muitas palavras;
outras, quando traduzidas, significam institutos do direito nacional que divergem do conceito
empregado pela Convencdo. Por esse motivo, quando se 1€ sobre a Convencdo, e a presente
monografia ndo € excecdo, deve-se ter em mente que as palavras empregadas, ainda que estejam
em portugués, precisam ser compreendidas no seu proprio contexto. Com a finalidade de

facilitar a leitura, ha glossario para verificacdo do significado dos termos empregados.

A interpretacdo internacional permite que se promova a uniformidade, segunda
orientacdo de interpretacdo da CISG prevista no artigo 7(1). Isso porque, ter em conta o carater
internacional é, acima de tudo, igualar as interpretacdes realizadas por juristas de sistemas
variados. O ideal de uniformidade na CISG aponta justamente para a aplicacdo de uma
disposicdo da mesma maneira e com 0s mesmos resultados para qualquer outra corte do

mundo®?.

Deve-se considerar que atingir uma Unica interpretacdo para todas as disposicoes € tarefa
impossivel. Considerando-se que ja é assaz dificil atingir uma interpretacdo uniforme
consolidada em sistemas nacionais, é impensavel concebé-la para um texto interpretado
globalmente, traduzido em diversos idiomas, em sistemas com diferentes institutos, em que nédo
h& uma suprema corte final para ditar a interpretacdo final e, por esse motivo, a interpretacdo
uniforme, quando relativa & Convencédo de Viena, deve ser considerada menos completa® e

ainda ndo atingida.®

Ademais, ha grande divergéncia doutrinaria a respeito de como obter a desejada
uniformidade de interpretacdo. Aqui, cita-se, para exemplificar as discordancias, a divergéncia

de opinides sobre a autoridade de julgamentos estrangeiros®*: MAGNUS entende que n3o ha

2 HUBER, Peter; MULLIS, Alastair. The CISG — A New Textbook for Students and Practitioners. Munique:
Sellier, 2007, p.7.

30 BERGSTEN, Eric. Methodological Problems in the Drafting of the CISG. In: JANSSEN, Andre; MEYER,
Olaf (Org.). CISG Methodology. Munique: Sellier, 2009, p. 40.

31 HUBER, Peter; MULLIS, Alastair. Op. cit., p.5

32 BERGSTEN, Eric. Op. cit., pp. 29-30.

33 SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Paschal. The CISG - Success and Pitfalls. In: 57 American Journal of
Comparative Law, 2009, p. 457.

34 Ibidem, loc. cit.
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vinculagéo ao entendimento de tribunais de outros paises®, enquanto BONNEL entende que a
vinculagdo € necessaria para obter-se a uniformidade de interpretacdo.®® Outro exemplo de
divergéncia a ser citado € o valor interpretativo de soft laws como UNIDROIT Principles on
International Commercial Contracts (PICC), Principles of European Contract Law (PECL) ou
Draft Common Frame of Reference (DCFR).%’

Por outro lado, a despeito das dificuldades de uniformizag&o e divergéncias doutrinérias,
a Convencao disp0e de outros meios para garantir a uniformidade de sua interpretagéo. Destaca-
se aqui uma quantidade significativa de decisbes judiciais e arbitrais e artigos juridicos
acessiveis via internet, além da compilacdo de casos realizada pela UNCITRAL denominada
Digest, e, ainda, a formacéo do conselho consultivo da CISG (CISG Advisory Council), uma

iniciativa privada iniciada em 2001.38

Por fim, uma vez analisados os critérios de internacionalidade e uniformidade, o Gltimo
critério interpretativo da Convencao € a boa-fé no comércio internacional. Frisa-se que a Gnica
referéncia a boa-fé no texto da Convencéo aplica-se a interpretacdo do texto. Ndo ha, nesse
sentido, previsdo expressa do principio para o relacionamento existente entre as partes. Por esse
motivo, a boa-fé ndo deve ser vista como uma ferramenta para controlar as acGes das partes,

mas sim como um principio restrito a interpretacdo da Convencgéo.*

Todavia, a auséncia de disposicao expressa em relacdo a boa fé na conduta das partes
ndo significa uma bandeira branca para aceitar qualquer comportamento no cenéario da compra
e venda internacional. Ao contrario, por mais que o artigo 7(1) ndo verse a respeito de
comportamentos, 0 artigo 7(2), ao prever o respeito aos principios gerais, delimita quais atitudes

ndo sdo aceitaveis do ponto de vista do comércio internacional.

Isso porque, além dos trés critérios interpretativos previstos no artigo 7(1) auxiliarem a
melhor compreenséo do texto, para assim resolverem impasses, a CISG prevé, no artigo 7(2)

que, quando as regras do artigo anterior forem insuficientes para tanto, serdo aplicados os

% MAGNUS, Ulrich. Tracing Methodology in the CISG: Dogmatic Foundations. In: JANSSEN, Andre;
MEYER, Olaf (Org.). CISG Methodology. Munique: Sellier, 2009, pp. 40-41.

3 BONELL, Michael Joachim. Article 7. In: BIANCA, Cesare Massimo; BONELL, Michael Joachim (Org.).
Commentary on the International Sales Law. Mildo: Giuffre, 1987, p. 91.

37 SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Paschal. The CISG - Success and Pitfalls. In: 57 American Journal of
Comparative Law, 2009, p. 457.

38 SCHWENZER, Ingeborg. Uniform Sales Law — Brazil Joining the CISG Family. In: SCHWENZER,
Ingeborg; PEREIRA, Cesar A. Guimardes; TRIPODI, Leandro (Org.). A CISG e o Brasil: Convencéo das
Nac6es Unidas para os Contratos de Compra e Venda Internacional de Mercadorias. S&o Paulo: Marcial
Pons, 2015, p. 34.

39 Ibidem, p. 35.
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principios gerais que inspiram a propria Convengdo. Entre os principios gerais interessa,
sobretudo, o principio da manutencdo dos contratos, de acordo com o qual, sempre que possivel,
as solucdes para dirimir conflitos devem ser adotadas no sentido de favorecer a existéncia do
contrato.*° O referido principio sera estudado em maiores detalhes na segunda parte do presente
trabalho.

Se também os principios gerais da Convencao se mostrarem insuficientes para dirimir o
impasse, aplicar-se-4 a lei nacional cabivel de acordo com as normas de Direito Internacional
Privado (“conflic of laws”). Frisa-se, assim, que para casos regulamentados pela CISG, a
legislacdo interna dos paises aos quais pertencem as partes sera recorrivel apenas como ultimo
recurso, de maneira subsidiaria, apos verificar-se a impossibilidade de solucdo do impasse pela
interpretacdo internacional, uniforme e de boa-fé e pela orientagdo dos principios gerais que

norteiam a Convencéo.

Destaca-se que o disposto no artigo 7(2) visa a preencher as lacunas deixadas pelo texto
da CISG, além de solucionar ambiguidades e obscuridades, ou seja, aquelas as quais a

Convencéo se aplica, mas ndo soluciona expressamente.*!

Além dos principios gerais da Convencdo apontarem condutas, o comprador e 0
vendedor tém suas escolhas limitadas dentro das obrigacgdes previstas na Parte 111 da Convengéo
(artigos 25 a 88), denominada Compra e Venda de Mercadorias. E aqui, nas obrigaces das
partes e nas consequéncias de suas violagdes, que se adentra a questdo que se propde a investigar

0 presente trabalho.

Assim, uma vez estudados a histdria, a estrutura, o campo de aplicacéo e os critérios de
interpretacdo da Convencdo, em introducdo, passa-se a analisar a estrutura da presente
monografia, ou seja, verificar o caminho que se percorrera para o estudo do disgorgement of
profits dentro da CISG. A monografia seré dividida em duas partes: a primeira parte caminhara
até o impasse que se pretende solucionar e a segunda parte apresentara o disgorgement of profits

como uma possivel solugdo para o0 impasse.

40 BONELL, Michael Joachim. Article 7. In: BIANCA, Cesare Massimo; BONELL, Michael Joachim (Org.).
Commentary on the International Sales Law. Mildo: Giuffre, 1987, p. 80.

41 FERRARI, Franco. Gap-Filling and Interpretation of the CISG: Overwier of International Case Law. In: 7
Vindobona Journal f International Commercial Law & Arbitration, 2003, p. 79. Disponivel em:;
<http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/ferrarill.html>. Acesso em: 26/11/2016.
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Para chegar a questdo que se quer atingir, o primeiro capitulo da referida parte abordara
a tematica relativa as violagGes contratuais. Quando as obrigacfes das partes, sejam aquelas
previstas na Convencdo, sejam aquelas previstas na relacdo contratual, ndo sdo cumpridas,
havera violagio contratual.*? Dessa forma, no primeiro capitulo sero analisadas, inicialmente,
as obrigacOes das partes na relagdo contratual, uma vez que se entende tal estudo necessario
para a compreensdo do que se trata a violagdo contratual na CISG. Néo é objetivo do presente
trabalho esgotar a analise sobre todas as possiveis violagdes que um contrato de compra e venda
internacional de mercadorias pode sofrer, mas tdo-somente esclarecer que podem ser derivadas
de violagdo ao contrato, nos termos que obrigam as partes, e de violagdo a Convencdo (nas
hipoteses gerais a serem mencionadas no primeiro capitulo). Além disso, também sera abordado
guando ocorrem e quais as variagdes das violagcdes. Também nesse capitulo serdo analisados 0s

remédios*® estabelecidos pela Convencéo para serem utilizados pela parte que sofreu a violagéo.

Dentre os remédios destacam-se, para fins do presente estudo, as perdas e danos*,
previsto na Secdo Il do Capitulo V da Parte 11l. Os danos na CISG devem ser vistos como uma
compensagdo monetaria equivalente ao prejuizo sofrido pela parte que sofreu o
descumprimento. Portanto, o carater compensatério dos danos para casos de violagao contratual
é seu objetivo central.*® Devido as diferencas existentes entre o common law e o civil law, ndo
foi possivel aos redatores da Convencao incluir provisdes sobre danos com carater punitivo.*
Entende-se dai que perdas ndo-materiais ou perdas materiais ndo comprovadas, nao poderiam
ser recuperadas pela Convencao. A opc¢éo dos redatores, assim, criou a dificuldade de indenizar
violacBes contratuais em que a parte que sofreu a violacdo ndo sofreu prejuizo monetario
guantificavel, enquanto a parte violadora lucrou com a prépria violacdo — essa € a

problematizacdo que se quer alcancar. Por esse motivo, o segundo capitulo da primeira parte

42 A expressdo “violagdo do contrato” é aquela escolhida para “breach of contract” pela tradugéo oficial da
Convencao a lingua portuguesa, anexa ao Decreto 8.327, de 16 de outubro de 2014. Desde ja salienta-se que, em
pese a adogdo, nesse trabalho, da versdo traduzida da expressao, a autora ressalva que entende que a tradugéo
ndo comporta a carga técnico-juridica da expressdo original. A opcéao pela tradugdo se da em razdo da melhor
fluidez do texto. Para verificar o significado, favor consultar o glosséario.

4 Tradugdo livre do original, em inglés, “remedies”. A traducio oficial para “remedies”, na Convenco, é
“direitos e agdes”. Entretanto, além de haver perda do significado original do termo, a doutrina nacional sobre
Convencao de Viena prefere a traducdo literal aquela utilizada pelo Decreto 8.327, de 16 de outubro de 2014.
Por esse motivo, utilizar-se-a a traduc&o literal. Para verificar o significado, favor consultar o glossério.

4 Também a tradugio da expressdo “damages” para “perdas e danos” h4 significativa perda do sentido juridico.
Todavia, optou-se pela versdo traduzida, para melhor fluidez do texto, podendo ser, por vezes, denominado
apenas de “danos”. Para verificar o significado, favor consultar o glossario.

4 SAIDOV, Djakhongir. The Law of Damages in the International Sale of Goods — The CISG and other
Insternational Instruments. Portland: Hart Publishing, 2008, p. 17.

4 SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Paschal; KEE, Christopher. Global Sales and Contract Law. Oxford:
Oxford University Press, 2012, p. 652.
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dessa monografia tratara dos danos na Convenc&o. Serdo estudados os requisitos para que sejam
devidos, os limites em que podem ser cobrados e os métodos classicos para calcula-los. Por fim
serdo expostos os problemas de quantificacdo, em casos em que a violacdo, além de gerar lucro

a parte inadimplente, ndo causou um dano material facilmente quantificavel a parte lesada.

Uma vez evidenciado o impasse a respeito da quantificacdo dos danos em casos
excepcionais, a segunda parte do presente trabalho aborda disgorgement of profits como
solucdo para indenizar a parte que sofreu uma violagdo em detrimento do lucro da parte que
violou o contrato governado pela CISG. A traducdo literal de disgorgement of profits significa
“regurgitar o lucro”. Em que pese a expressdo possa ser considerada desagradavel, ela permite
gue se compreenda facilmente a ideia de que a parte infratora deve pagar a parte prejudicada o

valor do lucro gerado pela violagéo.

Disgorgement of profits se apresenta como um recurso para garantir a eficacia do
principio da manutencdo dos contratos. Ao retirar o lucro da parte que se beneficiou com a
violacdo contratual para indenizar a parte que a suportou impede que uma violacdo seja
economicamente proveitosa, evitando rompimentos propositais com o fito de locupletamento.
Ao mesmo tempo, o disgorgement of profits também se mostra como uma maneira Gtil de
calcular o prejuizo de quem sofreu a violacdo, facilitando o arbitramento do montante

indenizatorio.

Assim, a segunda parte da monografia abordara disgorgement of profits como forma de
indenizacdo para violaces. No entanto, antes de analisar a possibilidade de encaixar o instituto
em casos submetidos a Convencao de Viena, sera estudado disgorgement of profits nos sistemas
juridicos em que se encontra mais desenvolvido, para que se possa compreender seu conceito,
requisitos, consequéncias e limites. A esse estudo se propde o primeiro capitulo da segunda
parte do trabalho. Em seguida e por fim, o segundo capitulo da segunda parte analisara a
compatibilidade de disgorgement of profits com as perdas e danos na Convengéo de Viena.
Aqui, sera observado que disgorgement of profits pode ser visto tanto pelo ponto de vista da
parte inadimplente, ao impedir que esta lucre com a violagdo, como do ponto de vista da parte

lesada, ao oferecer um meio facilitado de célculo de danos materiais.

Portanto, as duas partes em que dividido o trabalho se relacionam enquanto a primeira
apresenta o sistema de violacBes, os remédios a ela aplicaveis e as falhas dos danos como
remeédio; a segunda, apresenta uma possivel solucdo para essas falhas. O primeiro capitulo

mostra-se necessario para compreender a I6gica da Convencéo aplicada as violagOes contratuais
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e aos remédios dai decorrentes. Ademais, a primeira parte do trabalho apresenta conceitos que
visam familiarizar o leitor com Convencdo, facilitando a compreensdo da segunda parte. A
segunda parte, por outro lado, apresenta o disgorgement of profits como recurso ao referido
problema e é dividida em dois capitulos, um que pretende conhecer melhor o instituto e um que
objetiva aplica-lo as violagbes de contratos regidos pela Convencdo de Viena, apresentando

diferentes argumentos para aplicar a mesma solucéo.

Vale dizer que o trabalho caminha, dentro da Convencao, do geral para o especifico,
afunilando-se para atingir o problema e, a seguir, propor-lhe uma solugéo. A introducéo analisa
aspectos amplos do diploma normativo. O primeiro capitulo aborda uma das partes da
Convencao — a terceira parte, “A Compra ¢ Venda de Mercadorias”. O segundo capitulo trata
de uma secdo da terceira parte — a Segao II do Capitulo V, “Perdas ¢ Danos”. A segunda parte
inteira foca-se em estudar apenas um artigo dessa Secao, que, desde ja se adianta, trata-se do

artigo 74 da Convencao.

Importante que se esclareca que ndo havera passagem especifica sobre a interpretacao
da problematica abordada no Brasil. 1sso porque, conforme referido quando se introduziu, a
intepretacdo da Convencdo prevista no artigo 7(1), deve ser levado em conta o carater
internacional da CISG, desconsiderando-se, assim, institutos e perspectivas nacionais quando
de seu estudo. Assim, dar énfase a entendimentos domésticos nao contribui com o objetivo de
uniformizacdo do comércio internacional proposto pela Convencao. Em outras palavras, tendo
em vista os critérios de interpretacdo da Convencdo previstos no artigo 7(1), bem como os
principios que justificam a existéncia da CISG, a compreensao do problema nao deve divergir
entre paises signatarios da Convencdo. Por outro lado, trabalhar disgorgement of profits na
Convencdo de Viena em uma perspectiva internacional é, também, estudar a possibilidade de
cobrar danos de tal forma no Brasil, quando relativo a contratos submetidos a CISG. Assim, a
opcéo por ndo incluir um topico especifico relativo a ponto de vista do ordenamento juridico
brasileiro se justifica na medida em que a visao internacional inclui o Brasil, como pais
signatario, de modo que as conclusbes a que se chegarem se aplicam, também, a cortes

nacionais ao julgarem conflitos regidos pela Convencéo.

A pergunta proposta ¢ “as violagdes de contratos governados pela CISG que causam
danos materiais ndo quantificaveis podem ser indenizadas por disgorgement of profits?”. Para
responder a esse questionamento, sera utilizado o método de anélise bibliografica da doutrina

internacional especializada no estudo da CISG, com destaque para as obras de redatores da



20

Convencéo. Ainda, serdo analisadas as fundamentacdes de casos que aplicaram o disgorgement
of profits para violagBes de contratos governados por outras legislagdes que ndo a CISG*' e,
especialmente, sera estudado o unico caso de que se tem registro que, tendo a CISG como

legislacio aplicavel, utilizou o disgorgement of profits para indenizar violagdo contratual*®.

47 Refere-se aqui, ao caso Attorney General v. Blake, julgado pela Camara dos Lordes e ao caso Adras Chmorey
Binyan v. Harlow & Jones GmbH, julgado pela Suprema Corte de Israel.
48 0O caso em questdo é “Pressure Sensors case”, julgado pela Camara de Comércio de Estocolmo.
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1 RESPONSABILIDADE CONTRATUAL NO AMBITO DA CISG

O objetivo do presente trabalho é analisar a possibilidade de aplicar disgorgement of
profits como uma maneira de indenizar prejuizos sofridos em violacéo de contratos governados
pela CISG. No entanto, para que se possa compreender a aplicabilidade (ou n&o) de
disgorgement of profits na Convencéo, preliminarmente, faz-se necessario trabalhar com os
conceitos dos institutos da Convencéo de Viena, ja que esse é 0 contexto em que se pretende
inseri-lo. Nesse sentido, a primeira parte do presente trabalho estuda as defini¢des de violacéo
contratual e de danos no contexto de Convencéo de Viena. No primeiro capitulo, sdo analisados
as violacOes e os remédios delas decorrentes. Dentre estes remedios, o remedio de perdas e
danos merece especial enfoque para a temética do disgorgement of profits. Por esse motivo, o

segundo capitulo da primeira parte aborda o referido direito com maiores detalhes.

1.1 VIOLACOES DE CONTRATOS REGIDOS PELA CISG

Ocorre uma violagdo contratual toda vez que uma das partes envolvidas na compra e
venda internacional de mercadorias infringe as normas impostas pelo contrato ou pré-
estabelecidas pela propria Convencao. Caso uma parte sofra violacdo, tera direito a valer-se dos

remédios previstos pela Convencdo de Viena contra a parte que a cometeu.

Necessario, portanto, para tratar de violacdes, estabelecer quais sdo as obrigagdes
previstas pela Convencdo (as quais, quando ndo cumpridas, causam uma violacdo do contrato),
e quais as consequéncias de seu descumprimento. Referidas disposi¢cdes estdo previstas na

terceira parte da Convencao, denominada “Compra e Venda de Mercadorias”.

A terceira parte da Convencao é subdividida em cinco capitulos: o primeiro capitulo
contém disposi¢Oes gerais (artigos 25 a 29); o segundo, dispGe a respeito das obrigacfes do
vendedor (artigo 30 a 52); o terceiro capitulo, sobre as obrigac6es do comprador (artigos 53 a
65); 0 quarto, versa a respeito da transferéncia do risco de perda (artigos 66 a 70); por fim, o
quinto capitulo traz disposi¢cdes comuns as obrigacdes do vendedor e do comprador (artigos 71
a 87).
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A Convencéo estabelece os deveres do vendedor no Capitulo 11 da Parte 111, o qual é
dividida em trés secdes: as duas primeiras se¢des ja indicam os dois principais deveres do
vendedor, denominando-se “Entrega de mercadorias e remessa de documentos” e
“Conformidade das mercadorias e reclamacgdes de terceiros”, respectivamente; a Secao I1I versa
a respeito dos direitos do comprador caso o vendedor viole as obrigacdes anteriormente
dispostas ou aquelas previstas no contrato firmado entre as partes.

Quanto ao comprador, seus deveres estdo previstos no Capitulo Il da mesma parte,
substancialmente em duas se¢des chamadas “Pagamento do preco” e “Recebimento”. A terceira
secdo desse capitulo refere-se as acdes que sdo direito do vendedor em caso de violacdo do
contrato pelo comprador. No entanto, ha dever do comprador previsto no capitulo sobre as

obrigacdes do vendedor: trata-se do dever de examinar 0s bens.

Em muitas passagens da Convengdo no que concerne as obrigacGes contratuais das
partes, a determinacdo é de que se cumpra o estabelecido no contrato. Por outro lado, além de
mandar cumprir o contrato, a Convencdo também define critérios que servem para preencher
lacunas do contrato particular, apresentando solugdes para casos de omissdo a respeito do modo

de entrega, de inspecdo das mercadorias e de pagamento do preco.

Em linhas gerais, os deveres basicos do vendedor previstos na Convencgado sao entregar
a mercadoria no local contratado, no momento contratado, em conformidade com o
determinado pelo contrato e livre de reclamacGes inesperadas de terceiros. Os deveres do
comprador sdo os de receber os bens, examina-los para conferir sua conformidade e pagar o

preco devido.

Se o contrato ndo estabelecer o local em que o vendedor deve entregar as mercadorias,
o artigo 31 da CISG preenche essa lacuna.*® Essa norma apresenta diferenciagdes entre compras
e vendas envolvendo o transporte de mercadorias e as demais.®® Assim, nas transagGes
envolvendo o transporte de mercadorias, a venda estara realizada com a transmissdo da
mercadoria ao primeiro transportador. O primeiro transportador ndo inclui facilidades de
deslocamento promovidas por uma das partes, como caminhdes de entrega.® Por outro lado,

nas vendas em que ndo ha transportador, estard a venda cumprida quando as mercadorias

4 HONNOLD, John O. Uniform Law for International Sales under the 1980 United Nations Convention. 3a
ed. Haia: Kluwer Law International, 1999, p. 238.

50 SCHLECHTRIEM, Peter. Uniform Sales Law — The UN-Convention on Contracts for the International
Sale of Goods. Viena: Manz, 1986, p. 64.

51 HONNOLD, John O. Op. cit., p. 239.
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estiverem postas a disposicdo do comprador. Dentre os contratos que ndo envolvem transporte,
naqueles em que se identifica o local onde serdo produzidas ou onde estdo localizadas as
mercadorias, estas devem estar a disposicao no local conhecido; naqueles em gque nao houver
tal conhecimento, as mercadorias devem ser postas a disposi¢éo no estabelecimento comercial
do vendedor. Pela expressdo “colocar as mercadorias a disposi¢ao do comprador”, entende-se
que o comprador ndo necessita de outros esforcos além de tomar posse das mercadorias.>? Ainda
que ndo haja previsao expressa nesse sentido, para que a entrega seja considerada efetiva, 0s

bens devem estar em conformidade com o contrato.

Em relacdo ao tempo em que as mercadorias devem ser entregues, o artigo 33 da CISG
diferencia trés situacdes e, para cada uma delas, prevé um dever ao vendedor.>® A primeira
situacdo se da quando existe uma data especifica para a entrega; para esses casos, a Convencao
se restringe a determinar que o contrato seja cumprido. A segunda situacdo ocorre quando, em
gue pese ndo haja uma data expressa para entrega da mercadoria, existe um periodo
determinado ou determinavel, excetuando-se as situacdes em que o proprio vendedor escolhe o
momento de entrega. A terceira situacdo ocorre quando ndo ha previsao expressa ou implicita
sobre 0 momento de entrega, caso em que se estabelece somente que a mercadoria seja entregue
em um “prazo razoavel”. O standard de razoabilidade varia dependendo da natureza do bem e

da distancia da transag&o.>*

Para que a obrigacdo do vendedor esteja devidamente cumprida, ndo é suficiente que as
mercadorias sejam entregues no local e na data contratualmente designados ou conheciveis pela
inteligéncia da Convencéo. E necessario, ainda, que o objeto da venda esteja em conformidade
com o contrato. O fator decisivo para determinar se as mercadorias sdo conformes € a descricdo
contratual dos bens, o que também se aplica & embalagem.>® Os defeitos podem existir em
relacdo a qualidade ou a quantidade. Em relacdo a qualidade, a Convengdo ndo diferencia a
entrega de mercadorias completamente diferentes daquelas contratadas da entrega de
mercadorias com defeitos pequenos, de modo gque ndo importa o qudo relevante é o desvio de
conformidade, todos estdo abrangidos pelo dever de entregar mercadorias conformes. Mais uma

vez atuando para preencher lacunas do contrato, a CISG define conformidade para 0s casos em

%2 SCHLECHTRIEM, Peter. Uniform Sales Law — The UN-Convention on Contracts for the International
Sale of Goods. Viena: Manz, 1986, p. 65.

53 Ibidem, loc. cit.

% DIMATTEDO, Larry; DHOOGE, Lucien J.; GREENE, Stephanie; MAURER, Virginia G.; PAGNATTARO,
Marisa Anne. International Sales Law — A Critical Analysis of CISG Jurisprudence. Cambridge: Cambridge
University Press, 2005, p. 107.

% SCHLECHTRIEM, Peter. Op. cit., p. 66.
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que as partes se omitiram a respeito das qualidades das mercadorias e de sua embalagem, o que
vai previsto no artigo 35. Assim, devem as mercadorias preencher quatro requisitos: servir para
0 propobsito a que geralmente se destinam; servir para o prop6sito expressamente descrito no
contrato; ter a mesma qualidade das amostras ou modelos, se enviadas, e estarem embaladas da
forma normalmente usada para o tipo de mercadoria ou, subsidiariamente, de maneira a

proteger o objeto da compra.

O momento de determinar se as mercadorias sdo conformes é também o momento de
passagem de riscos.>® Assim, se as mercadorias estdo em conformidade com o contrato ou com
as disposi¢des da CISG no momento de passagem dos riscos, o comprador ndo podera reclamar
deterioracOes posteriores, se estas ocorrerem em razdo de influéncias externas; por outro lado,
se a deterioragdo ocorrer por ato ou omissdo do vendedor, independentemente de culpa, ele
podera ser responsabilizado.

E dever do vendedor entregar mercadorias livres de reivindicacdes de terceiros, a menos
gue o comprador concorde em aceita-las sem essa garantia, 0 que vem exposto no artigo 41.
Para o afastamento dessa obrigacdo, o consentimento do comprador é necessario, seja implicito
ou explicito.>” Ademais, sempre que um terceiro reivindicar o bem havera violagdo a esse dever,

hipdtese em que os gastos para a defesa correréo por conta do vendedor.>®

A Convencdo também prevé protecdo contra reivindicacdes baseadas em propriedade
intelectual. Para que se caracterize violagdo desse dever, é necessario que o vendedor tenha
ciéncia acerca da existéncia de embaragos. Ainda, o vendedor nao esta obrigado a garantir a
auséncia de reivindicagbes no mundo inteiro, mas tdo-somente naqueles paises em que a
mercadoria serd utilizada e, caso ndo haja essa especificacdo no contrato, no pais em que o
comprador tem o seu local de trabalho, nos termos do artigo 41. Também, o vendedor ndo sera
responsavel em duas situacdes: caso o comprador tivesse conhecimento ou nao pudesse ignorar
a existéncia do direito e caso o vendedor siga as instru¢des de desenho técnico, design férmula

ou outras especificacOes requeridas pelo comprador. Por fim, ha a necessidade de notificacao

% SCHWENZER, Ingeborg. Part 111. Chapter 1. Section Il - Conformity of the Goods and Third Party Claims.
In: SCHLECHTRIEM, Peter; SCHWENZER, Ingeborg (Org.). Commentaries on the UN Convention on the
International Sale of Goods (CISG). 3a ed. Nova York: Oxford University Press, 2010, p. 597.
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do descumprimento desse dever ao vendedor, sob pena de perda do direito de reclamar a

reivindicagéo.

Uma vez entregue a mercadoria no local e data determinado no contrato ou determinavel
pela Convencdo, o comprador tem o dever de recebe-la. O dever de receber a mercadoria
consiste em realizar todos 0s atos necessarios para que o vendedor faca a entrega e o comprador
tome posse da mercadoria.>® Observa-se que, caso haja entrega antes da data programada, o
comprador ndo é obrigado a aceitar a mercadoria, nos termos do artigo 52(1), mas, se o fizer,
resta cumprida a obrigacgdo de entrega do vendedor.®® Por outro lado, em havendo demora do
comprador em receber a mercadoria, € dever do vendedor exercer as medidas razoaveis para
preserva-la, podendo cobrar os valores investidos na preservacgéo e, ainda, tendo o direito de

reté-la até receber o devido pagamento, em cumprimento ao artigo 85.

Em que pese seja obrigacdo do vendedor entregar as mercadorias em conformidade com
0 contrato ou com a Convencdo, ndo pode o comprador manter-se inerte diante da entrega: é
necessario que o comprador inspecione as mercadorias para averiguar a conformidade destas e,
em caso de eventuais defeitos, que notifique a desconformidade; ainda, é sua obrigacao

preservar as mercadorias em caso de rejeigéo.

A inspeg¢do devera acontecer “no prazo mais breve possivel em vista das circunstancias”,
nos termos do artigo 38; todavia, regras especiais serdo aplicadas para casos envolvendo
transporte ou redirecionamento de mercadorias.®! Essas regras também estdo dispostas no artigo
38. Assim, para casos em que as mercadorias sao transportadas, a inspecdo podera ser adiada
até sua chegada no destino final e, para casos em que as mercadorias sdo redirecionadas, podera
ser realizada no novo destino — no entanto, para essa segunda hipotese, ha duas condicdes
necessarias para o retardo do exame®2: a primeira, que nio haja uma oportunidade de inspecio
pelo comprador e, a segunda, que o vendedor tenha conhecimento sobre o redirecionamento,

para que ele ndo presuma que 0 exame ja ocorreu quando da entrega para o comprador.5® A
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inspecdo ndo deve, necessariamente, prever todo e qualquer possivel defeito, todavia, o 6nus
da prova de que a inspecao foi razoavel é sempre do comprador.®*

A notificacdo deveré ser realizada em um tempo razoavel, especificando a natureza do
defeito, de modo que a falha em notificar o vendedor acarreta na perda do direito de alegar a
desconformidade, nos termos do artigo 39. Contudo, o vendedor ndo podera se basear na falta
de notificacdo em duas situacdes: a primeira situacdo esta disposta no artigo 40 e trata do caso
em que o vendedor tem conhecimento da desconformidade e ndo a informou ao comprado, 0
que abrange ndo apenas uma possivel fraude, mas também situacdes de negligéncia do
vendedor®®; a segunda situacdo trata de hipoteses em que o comprador tenha um motivo
razoavel para nao ter notificado o vendedor, caso em que apenas os remédios de reducdo do
preco e indenizacdo por perdas e danos poderéo ser aplicados, segundo o artigo 44. Por fim,
mais uma vez em observancia ao artigo 39, apds o periodo de dois anos da entrega das
mercadorias, quando ndo houver garantia, resta excluido o direito de reclamar
desconformidade. Todavia, segundo SCHWENZER®, nio se aplica esse prazo as hipoteses de

ciéncia do vendedor e de motivo razoavel para inexisténcia de notificagéo.

O direito de rejeitar as mercadorias por falta de conformidade vem acompanhado do
dever de preserva-las, caso em que o comprador podera ser reembolsado de todas as despesas
em que incorreu para a preservacao. Ainda, conforme prevé o artigo 86, terd o direito de reter
as mercadorias até o recebimento do pagamento das referidas despesas. Entretanto, caso sejam
entregues mercadorias em quantidade superior aquela prevista no contrato, 0 comprador néo é
obrigado a aceitar a quantia excedente, mas, se o fizer, tem o dever de pagar 0 excedente

proporcionalmente ao preco contratual, segundo o artigo 52(2).

Uma vez analisadas as obrigacGes das partes estabelecidas pela Convencéo, necessario

que se passe ao estudo das consequéncias de seu descumprimento — a violagdo contratual.

Para ajudar a preservar as transacdes de percalgos técnicos, a Convengdo estabeleceu

disposicdes acerca do direito do vendedor de reparar uma violagdo por falta de conformidade
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das mercadorias.®” O direito do vendedor de reparar®® se resume na possibilidade de o vendedor
reparar o defeito na mercadoria entregue e, para tanto, a CISG estabelece duas modalidades em
que a reparacdo pode ser feita. A primeira modalidade esta prevista no artigo 37 e se refere a
entrega das mercadorias antes da data de entrega, de modo que ele pode, até essa data, realizar
as modificacbes necessarias, inclusive substituir as mercadorias entregues. A segunda
modalidade de direito do vendedor de reparar esta expressa no artigo 48 e refere-se a hipétese
de reparos ap6s a data de entrega da mercadoria; nessa situacdo, o direito do vendedor é
limitado. No entanto, para ambas as situacdes 0s reparos ndo podem causar ao comprador
inconveniéncia que ndo seja razoavel. O teste de razoabilidade consiste em calcular o preco do
reparo e constatar se sio desproporcionalmente altos.®® Uma vez exercido o direito do vendedor
de reparar, considera-se que o vendedor adimpliu integralmente sua prestacao contratual. Por
esse motivo, os remedios para violacdes contratuais disponiveis ao comprador deixam de ser

aplicaveis, sobrando a ele apenas o remédio de danos.

A Convencdo utilizou sistema em que o foco de uma violacdo estd nas suas
consequéncias e ndo nas suas causas, 0 que € um dos grandes motivos para o seu sucesso.’® Em
uma listagem dos remédios previstos pela Convencdo, cita-se, na ordem em que serdo
abordados no presente capitulo: o direito a substituicdo de mercadorias, o direito a reparacdo
de mercadorias, a resolucao do contrato, o direito de suspender a execucao, o direito a execugdo

especifica, o direito a juros, o direito a diminui¢do do preco e o direito a danos.

Assim, independente de qual for a causa do descumprimento contratual, ele sera sempre
descrito como uma violacdo, o que da ensejo a aplicacdo de remédios; o Unico elemento de
diferenciacdo entre quebras diz respeito a sua severidade e, nesse sentido, € a qualificacdo de

uma violacdo como essencial’ ou ndo-essencial’?, 0 que, na prética, retorna a ideia de
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importancia das consequéncias, uma vez que a classificacdo resulta na aplicacdo de remédios

especiais para essas situagoes.

Considera-se essencial uma violagdo contratual nos termos do artigo 25 da Convengao
quando, por atos de uma das partes, a outra parte sofre um detrimento’® que a prive de maneira
substancial do que tinha direito de esperar na relacdo contratual. Para BUTLER, o detrimento
e a privacdo substancial de expectativas sdo os dois critérios-chave do conceito de violagdo
essencial.” Em analise a esses critérios, conclui o professor que os redatores tiveram a intencéo
de utilizar a palavra “detrimento” como sindnimo de “prejuizo” e “dano”; para as expectativas
frustradas em consequéncia do detrimento, a conclusdo é de que o termo se refere a todos os
acordos realizados entre as partes, estejam esses explicitos no contrato ou implicitos na relacédo

contratual.”®

Para que uma violacdo seja considerada essencial ela deve afetar o conteudo bésico,
principal do contrato’®, ou seja, “abalar a sua estrutura”.”” Qualquer disposicéo contratual pode
ser considerada basica e, por esse motivo, uma violagio nesse ponto pode ser essencial.’
Assim, por exemplo, em que pese um atraso na entrega dos bens ndo seja, prima facie, uma
violagdo essencial, pode ser assim classificada se a tempestividade de entrega for de suma
importancia ao comprador. Em caso julgado por Bundesgericht, o vendedor italiano atrasou a
entrega de algoddo egipcio ao comprador suico. A Corte entendeu que a caracterizacdo da
violacdo como essencial dependeria da afetacdo do objetivo econdmico do contrato, que, uma

vez atingido, faca com que a parte violada perca o interesse em sua execugdo.”®

No entanto, além do detrimento que cause privacdo substancial do esperado no contrato,

h& mais um requisito necessario para a caracterizacdo da violagdo como essencial: o fato de que
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o0 detrimento deve ser previsivel a parte que comete a violagdo. Desse modo, para o exemplo
acima conferido, sobre o tempo de entrega das mercadorias, caso 0 vendedor ndo pudesse prever
a importancia da tempestividade de entrega, o atraso ndo configuraria violacdo essencial. O
onus da prova para o requisito da previsibilidade previsto no artigo 25 é sempre da parte que
cometeu a violagdo, por se entender que haveria uma dificuldade extrema da parte lesada em
provar o que a parte violadora poderia prever.°

Conforme ja referido, o sistema da Convencao foca-se nas consequéncias das violagdes
contratuais, e ndo em suas causas. Por esse motivo, classificar uma violagdo como essencial
importa, principalmente, porque para esse tipo de violacdo ha um leque de remédios disponiveis
mais amplo do que para violacdes simples.8! Uma violagio essencial confere & parte dois
remédios especificos para essa situacdo: o direito de resolver, valido para o vendedor e o
comprador, e o direito de substituir as mercadorias, valido exclusivamente para o comprador,
em razdo de sua natureza. Frisa-se, portanto, que o direito de exigir mercadorias substitutas e o

direito de resolucao aplicam-se somente para casos de violagdes essenciais.

Para o comprador que ja recebeu as mercadorias poder exercer os direitos que a
Convencdo lhe garante decorrentes de uma violacdo essencial, ele devera ser capaz de devolver
as mercadorias, nas condigdes substanciais em que recebeu.®? Se este requisito ndo estiver
preenchido, o comprador ndo podera declarar o contrato resolvido, tampouco requerer a
substituicdo das mercadorias, mas ainda terd direito aos remédios aplicavel para casos de
violagBes ndo-essenciais.® No entanto, ha trés situagdes em que, mesmo com a impossibilidade
de devolucdo dos bens, o comprador pode declarar rescindido o contrato. S&o elas: a auséncia
de culpa do comprador em ocasionar a impossibilidade de devolucgéo; a deterioracao decorrente
do dever do comprador de inspecionar os bens; ou se 0s bens foram vendidos, consumidos ou

transformados pelo comprador antes que fosse descoberta a falta de conformidade.

O direito de exigir a substituicdo das mercadorias € uma das solugdes previstas pela
Convencdo quando ha desconformidade de mercadorias. Nos termos do artigo 46 da Convencéo

a substituicdo sera possivel somente se a violagao for essencial (artigo 46(2)); nos demais casos,
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a reparagdo serd o remédio cabivel (artigo 46(3)).8* Por esse motivo, FOUNTOULAKIS
esclarece que, para casos que tratem de uma violacdo contratual cometida pelo vendedor por
falta de conformidade dos bens, a violagdo somente sera considerada essencial se ela deve ndo
for sanavel sem causar ao comprador extrema inconveniéncia, ou seja, nao podera tratar-se de
uma violag&o possivelmente reparada.®® Isso porque, sendo a violagdo sanavel, em respeito ao
direito do vendedor de reparar, o remédio aplicavel ndo é o de substituicdo das mercadorias,

mas sim o de reparo dessas.

E requisito para a substituicio de mercadorias, além de uma violagdo essencial, a
notificacdo ao vendedor a respeito da falta de conformidade. A notificacdo devera ser enviada
juntamente com o requerimento de substituicdo de mercadorias ou em um tempo razoavel apos

esse evento.

Quando se esta diante de violacdo essencial, além da possibilidade de o comprador
lesado de exigir a substituicdo das mercadorias, 0 outro remédio aplicavel, esse tanto para o
comprador quanto para o vendedor, é o de resolugdo contratual.®® Assim, se uma parte comete
uma violacdo que atinja substancialmente a parte essencial do contrato, € direito da outra parte

terminar a relagdo contratual.

E possivel que uma entrega parcial resulte em resolucdo do contrato. Diante de uma
compra e venda em que apenas parte das mercadorias compradas é entregue, 0 comprador
podera aplicar a parte ndo entregue, todos os remédios previstos para o comprador, o que inclui
o direito de resolucdo.?’ Frisa-se que, nessa hipGtese, a resolucio sera aplicavel tio somente
para a parte que deixou de ser entregue. No entanto, se a parte ndo entregue constituir prestacdo
béasica, sera verificada uma violacdo essencial, motivo pelo qual o contrato em sua totalidade

podera ser objeto de resolugo.®®

8 Nao se confunde o direito do vendedor de reparar (“right to cure”) com o remédio de reparacéo. O o direito do
vendedor de reparar se trata de um direito da parte vendedora que entregou mercadoria defeituosa de realizar
conserto para, assim, adimplir integralmente com sua obrigacdo de entrega e reduzir os remédios aplicaveis a sua
violacéo para apenas perdas e danos. O direito do comprador & reparagdo, por outro lado, refere-se ao remédio
aplicivel pelo comprador em caso de recebimento de mercadoria defeituosa. De qualquer sorte, ambos
evidenciem o mesmo resultado pratico, qual seja, a realizacdo, pelo vendedor, de reparos nas desconformidades
das mercadorias entregues.
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A resolucéo do contrato libera ambas as partes de suas obrigagdes contratuais.®® Por esse
motivo, pde fim aos direitos e deveres das partes de prosseguir com a execucédo do contrato.*
Ademais, a resolucédo obriga as partes a restituirem aquilo que tenha sido fornecido ou pago no
ambito da relac&o contratual.®! Para efeitos de restituicio do que foi pago ou enviado®, as partes
devem ainda restituir os beneficios da posse (lucros e vantagens de utilizagdo).*® Assim, quando
0 vendedor estiver obrigado a devolver o valor pago pelo comprador, devera devolver o preco
acrescido de juros, em valor a ser determinado pela lei nacional®®, calculados desde a data em
que o pagamento foi realizado. J& o comprador, se estiver obrigado a devolver as mercadorias
ou parte dessas (relembra-se que, conforme ja referido, para o comprador exercer os direitos
decorrentes de uma violacdo essencial, devera ser capaz de devolver as mercadorias ja
recebidas), devera devolver, também, o proveito auferido sobre o0 uso destas; todavia, caso seja
impossivel ao comprador devolver a mercadoria devido a sua destrui¢do, mas haja beneficios
decorrentes de sua utilizacdo, anterior a destruicdo, deverd o comprador devolver apenas 0s

proveitos.*®

Considerando o fim que é posto a relacdo contratual, a resolucéo é remédio de Ultima
medida (ultima ratio). Isso porque a preservacdo do contrato é altamente resguardada pela
Convencdo.*® Ademais, a resolugdo produz custos adicionais de devolucdo de mercadorias,
implicando em pagamentos de novo transporte e seguro.®” Desse modo, as hipdteses em que se

é possivel rescindir o contrato sdo restritas e especificas.
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E requisito para a efetiva resolugdo do contrato a notificagdo sobre seu término,
conforme prevé o artigo 26 da Convengdo. Referida regra é o resultado da eliminacdo da
possibilidade de resolucéo ipso facto, remédio existente no antecessor da CISG, a ULIS.% Para
ser véalida, devera ser inequivoca no sentido de que se deseja terminar a relacdo, informando o
comprador ao vendedor que ndo aceitara ou que ndo mantera consigo as consigo as mercadorias
e 0 vendedor ao comprador que ndo aceitara o pagamento ou que o devolvera.*® Todavia, ndo
€ necessario que a notificacdo seja exercida pela via escrita, sendo plenamente possivel existir
uma notificacéo de resolucdo oralmente. Ainda, tendo em vista a regra do artigo 27, CISG, para
que a notificacdo de resolucdo seja efetiva, sequer € necessario que ela seja entregue ao

destinatario, bastando que se comprove que o remetente utilizou de meio adequado.*?

O remédio de resolucao, além de ser uma das possiveis consequéncias de uma violacdo
essencial, também podera ser a medida cabivel em outras duas situacfes: pela auséncia de
cumprimento de “obrigacdes fundamentais®* ap6s o término de periodo extra concedido e
pela forte evidéncia de que a outra parte cometerda uma violacdo essencial, mecanismo
conhecido como violagdo antecipada. Diante desse cendrio, FOUNTOULAKIS divide as
possiveis causas de resolucdo em dois grupos: casos de violagdo consumada, que inclui a
violacdo essencial ja ocorrida e o descumprimento de obrigacdes fundamentais apos decorrido

o tempo adicional; e casos de violages pendentes, que inclui a violagio antecipada.'®?

Nesse sentido, comprador e vendedor podem valer-se da resolu¢do como um remédio
diante de uma auséncia de execu¢do de obrigacBes fundamentais no periodo estabelecido.
Destaca-se, desde ja, que as obrigacdes fundamentais restringem-se a obrigacdo do vendedor
de entregar a mercadoria e as obrigacGes do comprador de recebe-las e de pagar o preco. Como
ja se referiu anteriormente ainda nesse capitulo, o atraso na execu¢do nao constitui prima facie,

uma violacao essencial. Por esse motivo, diante da demora no cumprimento, a parte credora

% HONNOLD, John O. Uniform Law for International Sales under the 1980 United Nations Convention. 3a
ed. Haia: Kluwer Law International, 1999, p. 214.

% lbidem, loc. cit.

100 SCHLECHTRIEM, Peter. Uniform Sales Law — The UN-Convention on Contracts for the International
Sale of Goods. Viena: Manz, 1986, p. 61.

101 Tradugdo livre do original, em inglés, “core obligations”. A expressio “core obligations” nio é um termo
técnico utilizado pela Convengdo. FOUNTOULAKIS (FOUNTOULAKIS, Christiana. Remedies for breach of
contract under the United Nations Convention on the International Sale of Goods. In: ERA Forum — Journal of
the Academy of European Law (2011) 12. Tréveris: Springer, 2011) o utiliza para referir-se as obrigacdes
principais do comprador e do vendedor.

192 FOUNTOULAKIS, Christiana. Remedies for breach of contract under the United Nations Convention on the
International Sale of Goods. In: ERA Forum — Journal of the Academy of European Law (2011) 12.
Tréveris: Springer, 2011, pp. 16-17.
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devera fixar um periodo adicional de tempo para cumprimento da obrigacdo, nos termos do
artigo 47, CISG, do comprador ao vendedor e artigo 63, CISG, do vendedor para o comprador.
Esse tempo extra é denominado Nachfrist'®® pelo direito alem&o, de quem foi tomado
emprestado.'* Se, apos transcorrido esse tempo, ndo houver cumprimento da obrigag&o ou, se
durante o transcurso do referido tempo, a parte devedora declarar que ndo ird cumprir, entdo a
parte credora tera direito a valer-se da resolu¢cdo como um remédio, conforme preveem 0s
artigos 49(1)(b) e 64(1)(b) da CISG. Para DIMATTEO, o que ocorre é que “a elevacdo do
adimplemento intempestivo ao status de violacdo essencial permite (...) a resolucdo do
contrato”.% Portanto, o direito de rescindir o contrato também é aplicavel a violagdes que nio
sdo consideradas essenciais, apenas para 0 caso de inexistir cumprimento da obrigacéo de
entregar as mercadorias (para o vendedor) e pagar 0 preco ou receber as mercadorias (para o

comprador), mesmo apds a concessao de um novo periodo, razoavel, para sua execucao.

O direito de resolucdo contratual também ¢é aplicavel a situacdes em que, apesar de que
as obrigagdes contratuais ainda ndo sejam devidas, ha fortes indicios de que a outra parte
cometera uma violagdo essencial no futuro, situagdo a que se denomina violagio antecipada.'%
Para tanto, é necessario que haja circunstancias suficientes para prever que uma violacéo
essencial ira acontecer, em alto nivel de certeza. Para FOUNTOULAKIS, a probabilidade de
uma violacdo essencial ocorrer deve ser medida de acordo com o standard de uma pessoa

razoavel. 1%’

Quando se esta na pendéncia de uma violacgdo essencial, a resolucdo do contrato é apenas
uma das possiveis escolhas da parte que sofreu a infraco.%® Nesse sentido, a parte podera optar

108 Todavia, na presente monografia ndo sera assim denominado, pois, considerando a inexisténcia de conceito
correspondente nas jurisdi¢cfes de common law, conforme ensina BUTLER (BUTLER, Allison E. Buyer’s
Remedies. In: A Practical Guide to the CISG: Negotiations through Litigation. Aspen Publishers, 2007, p. 6.
Disponivel em: <http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/butler6.html>. Acesso em: 26/11/2016), defende-se a
independéncia do sistema internacional dos institutos domésticos, tendo em conta o carater interpretativo
previsto no artigo 7(1) da Convencdo, analisado em sede de introducéo.

104 FOUNTOULAKIS, Christiana. Remedies for breach of contract under the United Nations Convention on the
International Sale of Goods. In: ERA Forum — Journal of the Academy of European Law (2011) 12.
Tréveris: Springer, 2011, p. 17.

105 Tradugo livre do original: “The elevation of untimely performance to the status of fundamental breach
allows (...) to avoid the contract”. DIMATTEO, Larry; DHOOGE, Lucien J.; GREENE, Stephanie; MAURER,
Virginia G.; PAGNATTARO, Marisa Anne. International Sales Law — A Critical Analysis of CISG
Jurisprudence. Cambridge: Cambridge University Press, 2005, p. 134.

106 FOUNTOULAKIS, Christiana. Loc. Cit.

107 |dem. Chapter V. Provisions Common to the Obligations of the Seller and of the Buyer. Section I.
Anticipatory Breach and Instalment Contracts. In: SCHLECHTRIEM, Peter; SCHWENZER, Ingeborg (Org.).
Commentaries to the UN Convention on the International Sale of Goods (CISG). 3a ed. Nova York: Oxford
University Press, 2010, p. 973.

108 SCHWENZER, Ingeborg; FOUNTOULAKIS, Christiana; DIMSEY, Mariel. International Sales Law — A
Guide to the CISG. Oxford e Portland: Hart Publishing, 2012, p. 518.
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por aguardar o prazo em que a obrigacdo se tornaré devida ou, ainda, escolher por suspender a
sua execucdo nos termos do artigo 71 da Convencéo. Note-se, no ponto, que para a suspenséo
da execucdo, ndo € necessario que se preveja uma violacdo essencial, mas tdo-somente que se
evidencie que ndo havera cumprimento de uma parcela substancial de obrigacéo, havendo uma
diferenciacdo na aplicacdo dos remédios a depender da intensidade da situac&o.'% Assim como
para a opcao por rescindir o contrato, também para casos de suspengdo da execucdo devera a
parte que possivelmente sofrera a violacdo notificar a parte que possivelmente a cometera.
Ademais, o direito de suspender a execucéo esta limitado pela possibilidade da outra parte de

oferecer uma garantia adequada de que ira cumprir suas obrigacdes.!°

Assim, o presente capitulo abordou, até esse ponto, o conceito de violacdo essencial e
suas consequéncias. Aqui, destacam-se os remédios de substituicdo de mercadorias, exclusivo
do comprador por sua propria natureza, e de resolucdo contratual, disponivel tanto para o
comprador quanto para o vendedor. Todavia, enquanto da analise de remédios para violacdo
essencial, observou-se, também, alguns dos remédios disponiveis para violacbes nao-
essenciais: ao analisar-se a substituicdo de mercadorias, também houve referéncia ao remédio
de reparacdo de mercadorias; ao analisar-se a resolugéo, no ponto que versou sobre a violagédo
antecipada, houve estudo da possibilidade de suspenc¢éo da execucdo. Sendo esses 0s remédios
ja trabalhados, passa-se agora a compreensao dos demais remédios previstos pela Convencao
de Viena para casos de viola¢Ges de contrato ndo-essenciais, ainda ndo estudados na presente
monografia. S&o eles: a execucdo especifica, os juros e a diminuicdo do preco. Ainda, sera

abordado o remédio de danos, o qual seréa estudado em maiores detalhes no capitulo seguinte.

Em relacdo a execucéo especifica, trata-se do direito de uma parte de exigir a execucao
do contrato pela outra.!!* Nesse sentido, o vendedor, como ja se viu, tem a obrigacgdo de entregar
as mercadorias da forma como especificado no contrato; o vendedor tem a obrigacéo de pagar
0 preco pelas mercadorias e recebé-las. Se o comprador ou o vendedor ndo cumprir com esses
deveres, a parte que sofreu a violagdo pode exigi-los, nos termos do artigo 46(1), caso a parte

violada seja o comprador, por auséncia de cumprimento dos deveres pelo vendedor, ou nos

109 FOUNTOULAKIS, Christiana. Part I1l. Chapter V. Section I. Anticipatory Breach and Instalment Contracts.
In: SCHLECHTRIEM, Peter; SCHWENZER, Ingeborg (Org.). Commentaries to the UN Convention on the
International Sale of Goods (CISG). 3a ed. Nova York: Oxford University Press, 2010, p. 971.

110 DIMATTEO, Larry; DHOOGE, Lucien J.; GREENE, Stephanie; MAURER, Virginia G.; PAGNATTARO,
Marisa Anne. International Sales Law — A Critical Analysis of CISG Jurisprudence. Cambridge: Cambridge
University Press, 2005, p. 124.

111 FOUNTOULAKIS, Christiana. Remedies for breach of contract under the United Nations Convention on the
International Sale of Goods. In: ERA Forum — Journal of the Academy of European Law (2011) 12.
Tréveris: Springer, 2011, p. 13.
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termos do artigo 62, caso a parte que tenha sofrido a quebra seja o vendedor, por
descumprimento contratual do vendedor. No entanto, destaca-se que o remédio de execugéo
especifica podera ser limitado pelo disposto no artigo 28 da Convenc&o.'? De acordo com esse
artigo, podera haver rejeicdo de uma acao de execucdo especifica nele fundamentado “apenas
quando o direito de exigir a execugédo existir de acordo com esse standard, se a corte rejeitaria

a acdo com base em seu proprio direito em casos similares” 11

Para 0 pagamento de qualquer quantia em atraso, h&4 o remédio de juros, previsto no
artigo 78 da CISG. Aqui cabe referir que se trata de remédio aplicado a ambas as partes, ou
seja, ao comprador e ao vendedor; nesse sentido, frisa-se que esta previsto no Capitulo V da
terceira parte da Convencéo, o qual aborda disposi¢cdes comuns ao vendedor e ao comprador.
No entanto, também deve se notar que se trata de uma medida especial para o vendedor!**, na
medida em que sempre havera pagamento a ser feito pelo comprador. Frisa-se, no ponto, que
conforme ja referido para o dever de devolucdo dos proveitos em caso de resolucdo, a
Convencdo ndo estabelece a taxa de juros aplicavel, devendo, na pratica, recorrer-se a lei

nacional . 1®

Por fim, o ltimo remédio a ser referido nesse capitulo € o direito a diminui¢do do
preco. Nos termos do artigo 50 da Convencdo, o comprador podera obter a diminui¢édo do prego
das mercadorias nos casos em que ela ndo esteja em conformidade com o contrato, ainda que o
pagamento ja tenha sido efetuado. Por sua natureza, € um remédio disponivel apenas para o
comprador.!® Para que haja direito & reducdo do preco, o comprador deve dar ao vendedor a
oportunidade de exercer o seu direito de reparacdo, desde que ndo cause ao comprador
inconveniéncia desproporcional.!!’ Caso o comprador néo o faga, perde o direito a diminuicdo
do preco. Também nessa linha, caso haja obediéncia ao direito do vendedor de reparagédo, ou

seja, caso 0 vendedor repare a mercadoria, também ndo ha se de falar em diminuic&o do prego.

112 SCHLECHTRIEM, Peter. Uniform Sales Law — The UN-Convention on Contracts for the International
Sale of Goods. Viena: Manz, 1986, p. 84.

113 Traducdo livre do original: *“...when a right to require performance exists according to this standard, if the
deciding court would reject the action on the basis of its own law in case of similar purchase agreements”.
MULLER-CHEN, Markus. Part 111. Chapter I. Article 28. In: SCHLECHTRIEM, Peter; SCHWENZER,
Ingeborg (Org.). Commentaries on the UN Convention on the International Sale of Goods (CISG). 3a ed.
Nova York: Oxford University Press, 2010, p. 462.

114 SCHLECHTRIEM, Peter. Loc. cit.

115 FOUNTOULAKIS, Christiana. Remedies for breach of contract under the United Nations Convention on the
International Sale of Goods. In: ERA Forum — Journal of the Academy of European Law (2011) 12.
Tréveris: Springer, 2011, p. 21.

116 |bidem, p. 15.
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Em relacdo a diminuicdo do preco, cabe desde ja adiantar que esse remedio coexiste
com o direito a danos, a ser estudado no préximo capitulo. Em que pese possa parecer, em um
primeiro momento, que a aplicacdo dos dois remédios tenha 0 mesmo resultado pratico, o
direito a reducdo do preco sera aplicavel independentemente da desconformidade causar ao
comprador qualquer prejuizo material; ademais, considerando que a falta de conformidade é
objetiva, o vendedor ndo podera aplicar as exoneracfes previstas no artigo 79 para eximir-se de

responsabilidade.*®

A maior problemética envolvendo o direito a diminui¢éo do prego é a quantificacdo do
valor a ser abatido, uma vez que a Convencdo menciona o valor dos bens entregues e nao ao
valor contratual.**® De fato, a quantia a ser diminuida trata-se da diferenca entre o valor que os
bens deveriam ter e 0 valor que 0s bens entregues verdadeiramente tém. Trata-se portanto, de
um ajuste no contrato para que o seu objeto passe a ser as mercadorias desconformes.'?® Ainda
nessa linha, entende-se que € possivel aplicar a diminuicdo do preco para reivindicacdes de
terceiros baseadas em direitos de propriedade industrial ou intelectual*?® e, para esses casos, a

quantificacdo da diminuicdo sera ainda mais complexa.

Dessa forma, como se viu, o sistema de violagdes contratuais na Convencéo de Viena
adotou uma sistematica focada nas consequéncias de uma violagdo contratual e ndo em suas
causas. A Unica diferenciacdo existente entre as violacGes é a classificacdo como essencial ou
ndo-essencial; no entanto, essa diferenciacdo importa, especialmente, porque a violacao
essencial admite dois remédios especiais, a substituicdo de mercadorias e a declaracdo de
resolucdo do contrato. Em que pese a resolucdo seja um remédio especial para a violagao
essencial, também é aplicavel a situacdes analogas a violacdo essencial ja consumada, que sdo
a auséncia de cumprimento das obrigacdes fundamentais apds decorrido o prazo extra
concedido pela outra parte e a violagao antecipada. No entanto, mesmo que se trate de violagédo
ndo-essencial, a parte violada, apesar de ndo poder se valer desses dois remédios, terd uma gama

de outras opgdes de remédios previstos na Convencdo dos quais podera valer-se: o direito a

118 FOUNTOULAKIS, Christiana. Remedies for breach of contract under the United Nations Convention on the
International Sale of Goods. In: ERA Forum — Journal of the Academy of European Law (2011) 12.
Tréveris: Springer, 2011, p. 15.

19 DIMATTEO, Larry; DHOOGE, Lucien J.; GREENE, Stephanie; MAURER, Virginia G.; PAGNATTARO,
Marisa Anne. International Sales Law — A Critical Analysis of CISG Jurisprudence. Cambridge: Cambridge
University Press, 2005, p. 139.
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reparacdo de mercadorias, o direito de suspender a execucao, o direito a execucdo especifica, 0
direito a juros e o direito a diminuicdo do preco. Por fim, cabe destacar que, aléem dos remédios
analisados nesse capitulo, ha ainda, as perdas e danos, remédio que sera abordado em maior

profundidade no capitulo seguinte.

1.2 PERDAS E DANOS COMO REMEDIO PARA DE VIOLACOES CONTRATUAIS E O
PROBLEMA DOS DANOS NAO QUANTIFICAVEIS

As perdas e danos sdo remédio disponivel para a parte que sofreu violagcdo de contrato
submetido a Convencéo de Viena. Os artigos 45(1) e 61(1), da CISG, os quais listam as opcdes
de remédios do comprador e do vendedor, respectivamente, estabelecem em suas alineas “b” a
possibilidade de “exigir a indenizacdo das perdas e danos prevista nos artigos 74 a 77”. Os
artigos 74 a 77 compdem a Secdo II denominada “Perdas e Danos”, dentro do capitulo
“Disposi¢des Comuns as Obrigagdes do Vendedor e do Comprador”. Desde logo, analisando-
se tdo-somente a posicao estrutural da referida secdo, bem como os artigos que servem de fonte
a sua aplicacdo, algumas observacgdes restam evidentes com respeito as perdas e danos na CISG.
Primeiramente, os danos sdo um remédio aplicavel tanto a violagdes cometidas pelo comprador,
guanto a violagbes cometidas pelo vendedor. Ademais, considerando que os danos se operam
na medida em que a outra parte ndo cumprir suas obrigacdes contratuais, os danos poderéo ser
aplicados diante de qualquer violagdo contratual, independentemente da existéncia de dolo ou

culpa.'??

Uma primeira caracteristica a ser ressaltada sobre a indenizacéo por perdas e danos na
Convencdo de Viena é o fato de que ela pode ser combinada com todos o0s outros remédios

previstos para violages contratuais.?®

Para que haja a responsabilidade por danos na Convencdo, entdo, basta que se verifique

o descumprimento contratual, sem que se busque pela culpa do inadimplente.!* O

1221 OOKOFSKY, Joseph. The 1980 United Nations Convention on Contracts for the International Sale of
Goods. Haia: Kluwer Law International, 2000, p. 152.

12 FOUNTOULAKIS, Christiana. Remedies for breach of contract under the United Nations Convention on the
International Sale of Goods. In: ERA Forum — Journal of the Academy of European Law (2011) 12.
Tréveris: Springer, 2011, p. 10.

124 HUBER, Peter; MULLIS, Alastair. The CISG — A New Textbook for Students and Practitioners.
Munique: Sellier, 2007, p. 256.
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descumprimento de qualquer previséo do contrato ou da Convencdo faculta a outra parte a
solicitar a indenizacdo por perdas e danos.!? Trata-se, portanto, do regime da responsabilidade
objetiva.’?® A opcéo adotada pela Convencéo diverge da maioria dos paises de civil law'?’,
assemelhando-se, em maior parte, com a indenizacao reconhecida pelos sistemas juridicos de

common law.1%®

No entanto, em que pese independa de culpa, a responsabilidade é limitada pelas
clausulas de exclusdo da responsabilidade previstas na Convencao. Essas excegdes versam a
respeito do caso fortuito e da forca maior'?®, visando a proteger a parte que cometeu a violagio

de ser responsabilizada por danos que ndo poderia controlar ou evitar.*3

A primeira clausula de exclusdo da responsabilidade®® diz respeito, exclusivamente, a
responsabilizacdo por danos, ndo excluindo a responsabilidade sobre os demais remédios
aplicaveis - motivo pelo qual abordada nesse capitulo. De acordo com esse dispositivo, a parte
violadora terd a responsabilidade pelo pagamento de perdas e danos excluida se a violagdo
contratual se der em razdo de motivo fora de seu controle, o qual ndo poderia ser esperado no
momento de contratacdo e o qual ndo poderia ser evitado ou superado. Tratam-se, portanto, de
quatro requisitos (considerando-se o nexo de causalidade entre o obstaculo e o descumprimento
contratual um deles), os quais devem ser cumulativamente preenchidos.’®> Em que pese as
causas de exclusdo da responsabilidade se apliquem a ambas as partes do contrato, sera

verificada mais comumente sua aplicacdo ao vendedor. I1sso porque o comprador é responsavel

125 V/ISCASILLAS, Maria del Pilar Perales. El Contrato de Compraventa Internacional de Mercancias
(Convenciodn de Viena de 1980). 2001. Disponivel em:
<http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/peralesl.html#cvi>. Acesso em: 24/10/2016.
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GAGLIARDI, Rafael Villar; TERASHIMA, Eduardo Ono. A Convencéo de Viena sobre Contratos de
Compra e Venda Internacional de Mercadorias: Desafios e Perspectivas. Sdo Paulo: Editora Atlas, 2015, p.
463.

127 GOTANDA, John Y. Awarding Damages under the United Nations Convention on the International Sale of
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por sua capacidade financeira, 0o que diminui suas chances de ter sua responsabilidade pelo
pagamento de danos excluida.*®

Em relagdo ao requisito de motivo além da esfera de controle da parte violadora, séo
exemplos desastres naturais, efeitos de guerras ou de ataques terroristas e medidas
governamentais que afetem o comércio internacional.™® Repete-se que, para o devido
preenchimento do requisito, o inadimplente deve ser incapaz de esperar pelo motivo causador
da violacdo. Ademais, ndo deve ser razodvel exigir que o motivo causador seja superado ou
evitado. No que concerne a auséncia de exigéncia de superacdo, 0 requisito pergunta o quanto
de esforgo deve o inadimplente fazer para superar o motivo de violagio*3®, devendo sua resposta
ser analisada frente ao caso concreto. Sendo o impedimento temporario, a exclusdo de
responsabilidade somente se opera enquanto este perdurar, ndo abrangendo violagdes
contratuais verificadas antes ou depois do impedimento.

Se houver o envolvimento de terceiros na inadimpléncia, a parte descumpridora do
contrato somente ndo sera responsabilizada se o motivo caracterizado como fora de suas
possibilidades de controle, inesperado, inevitavel e insuperavel, assim também o for para o
terceiro. N&o basta, portanto, que se comprove a impossibilidade de enfrentar o motivo para a
parte contratual, devendo, também para o terceiro, esses requisitos estarem presentes.
Caracteriza-se como terceiro apenas aqueles que forem independentes da parte contratual que
cometeu a violacdo — os empregados e as entidades participantes de sua organizacdo comercial
terdo a responsabilidade excluida na medida em que verificado o caso fortuito ou a for¢a maior,
devendo ainda, o terceiro, estar encarregado de realizar alguma parte do contrato, ou seja, uma

atribuicdo do vendedor ou do comprador.t3®

Para ambas as modalidades de exclusdo da responsabilidade, devera haver notificacdo
da parte violadora a parte que sofreu a violacdo. Caso a notificacdo ndo seja recebida pela parte
que sofreu a violacdo, a exclusdo de responsabilidade a que tem direito ndo é afetada,
permanecendo em vigor.”*’ Todavia, serd responsavel pelos danos decorrentes do n&o

recebimento. E possivel, contudo, que o ndo recebimento se dé em razdo do mesmo
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134 |bidem, p. 259.

135 |bidem, p. 262.

136 |bidem, pp. 264-265.

187 SCHWENZER, Ingeborg. Part I1l, Chapter V, Section IV — Exemptions. In: SCHLECHTRIEM, Peter;
SCHWENZER, Ingeborg (Org.). Commentaries on the UN Convention on the International Sale of Goods
(CISG). 3a ed. Nova York: Oxford University Press, 2010, p. 1081.
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impedimento que causou a violagao contratual. Nesse caso, comprovando que o impedimento
Ihe causou a impossibilidade de notificar, haverd exclusdo da responsabilidade pelos danos

causados pela auséncia de notificagdo.'®

Além da clausula de exclusdo da responsabilidade pelo pagamento de danos ja

explanada, ha ainda uma segunda clausula®®

, essa aplicavel a qualquer consequéncia
decorrente de uma violagao contratual.1*° De acordo com esse dispositivo, a parte que sofreu a
violagcdo ndo poderé valer-se dessa, caso a tenha dado causa. Aqui, 0 maior problema reside em
situagbes em que ambas as partes ddo causa a violacdo. Para essas situacdes, HUBER e
MULLIS defendem que ndo seria possivel aplicar o dispositivo, podendo o comprador reclamar
os remédios decorrentes da violacdo pelo vendedor e o vendedor os remédios para a violacdo

do comprador.!4

E possivel as partes introduzirem no contrato clausulas sobre a alocagéo do risco por
caso fortuito ou forga maior, assim alterando as disposi¢des da Convencao, podendo limita-las
ou amplia-las.'*> Em verdade, as proprias regras previstas na Secdo Perdas e Danos ndo sdo
compulsorias, podendo ser contratualmente reguladas, para estabelecer um montante fixo de
indenizacao, tipos de danos e espécies de violagdes contratuais as quais serdo aplicadas.**® Da
mesma forma, é pacifico que as partes podem contratar uma clausula penal que se some a
indenizacdo por perdas e danos ou que a substitua; nesse caso, o0 problema se verificara quando
esta for abusiva'** ou desproporcional'® & perda real. Diante de tal situacéo e, considerando-

se, ainda, a aplicagdo do principio da razoabilidade!*®, a quantia estipulada devera ser

138 SCHWENZER, Ingeborg. Part I11, Chapter V, Section IV — Exemptions. In: SCHLECHTRIEM, Peter;
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(CISG) - Commentary. Munique: Verlag C. H. Beck, 2011, p. 1099.
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Munique: Sellier, 2007, p. 267.

142 ATAMER, Yesim M. Part I11. Op. cit., p. 259.

143 SCHWENZER, Ingeborg. Part I11, Chapter V, Section || — Damages. In: SCHLECHTRIEM, Peter;
SCHWENZER, Ingeborg (Org.). Commentaries on the UN Convention on the International Sale of Goods
(CISG). 3aed. Nova York: Oxford University Press, 2010, pp. 1022-1023.
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diminuida.'*’ De forma semelhante, ndo é possivel excluir completamente todos os direitos de
uma violagdo contratual, devendo ser mantido um minimo de remédios adequados; ademais,

clausulas renunciando direitos a violagdes negligentes ou propositais serdo invalidas.4®

Uma vez vencidas as questdes relativas a danos que se encontram esparsas na
Convencdo, adentra-se a Sec¢do “Perdas e Danos” propriamente dita. Passar-se-a a analisar 0s
artigos que a compde. Inicialmente, sera examinado o primeiro artigo da Secdo (artigo 74), do
qual se compreenderdo os principios que permeiam os danos. Em seguida, serd examinado o
ultimo artigo da Secéo (artigo 77), que traz o dever de mitigar prejuizos, requisito comum a
todas as formas de calculo de danos. Apoés, serdo abordados os métodos de calculo especificos
previstos nos artigos 75 e 76. Por fim, voltando ao artigo 74, de onde se partiu, serdo analisadas

as formas de célculo para os danos no dispositivo geral.

O artigo 74 dispde, em sua primeira parte, que “As perdas e danos decorrentes de
violacdo do contrato por uma das partes consistirdo no valor equivalente ao prejuizo sofrido,
inclusive lucros cessantes, sofrido pela outra parte em consequéncia do descumprimento.” Essa
previsdo é considerada pela doutrina como “simples, mas poderosa”.* Isso porque, da curta

colocacdo, diversas normas sdo extraidas.

De imediato, observa-se que a indenizacao deve ser feita em dinheiro. A CISG néo prevé
a possibilidade de restituicio em espécie’®, devendo haver pagamento em pectinia.’®!

Os estudiosos da Convencao parecem ser unissonos em afirmar que o artigo traz em sua
redacao o principio da compensacéo total de danos, de modo que o objetivo da indenizacéo por
perdas e danos na Convencao é colocar a parte que sofreu a viola¢do na posicdo em que estaria,

caso houvesse o cumprimento do contrato'®2. Ainda, resta claro que os requisitos previstos para

147 SCHWENZER, Ingeborg. Part I1l, Chapter V, Section 1| — Damages. In: SCHLECHTRIEM, Peter;
SCHWENZER, Ingeborg (Org.). Commentaries on the UN Convention on the International Sale of Goods
(CISG). 3a ed. Nova York: Oxford University Press, 2010, p. 1023.

148 |bidem, loc. cit.

149 |bidem, p. 1000. Também nesse sentido: FOUNTOULAKIS, Christiana. Remedies for breach of contract
under the United Nations Convention on the International Sale of Goods. In: ERA Forum — Journal of the
Academy of European Law (2011) 12. Tréveris: Springer, 2011, p. 20; HONNOLD, John O. Uniform Law for
International Sales under the 1980 United Nations Convention. 3a ed. Haia: Kluwer Law International, 1999,
p, 444.

10 HUBER, Peter; MULLLIS, Alastair. The CISG — A New Textbook for Students and Practitioners.
Munique: Sellier, 2007, p. 269-170.

151 SCHWENZER, Ingeborg. Op. cit., p. 1005.

152 HONNOLD, John O. Op. cit. p. 451. Também nesse sentido: SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Pascal.
The Scope of the CISG Provisions on Damages. In: SAIDOV, Djakhongir; CUNNINGTON, Ralph (Org.).
Contract Damages: Domestic and International Perspectives. Oxford e Portland: Hart Publishing, 2008, p.
92.
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a aplicacdo do artigo sdo a existéncia de uma violagdo contratual, a existéncia de uma perda a
parte que sofreu violacio e nexo de causalidade entre o primeiro e o segundo requisito.’>® No
entanto, além de identificar os requisitos, faz-se necessario observar a conceituacdo de tais
elementos. Considerando que o conceito de violacao contratual ja abordado no capitulo anterior,
serdo agora analisados o conceito de perda para a Convengéo e o nexo de causalidade entre essa

e a violagdo contratual.

Em relagéo a quais sdo as perdas protegidas pela Convencdo, inicialmente, deve-se
ressaltar que a compensagéo inclui tanto o expectation/performance interest como o reliance
interest.’> O expectation/performance interest consiste no interesse de ver tutelada a
expectativa que tinha a parte que sofreu a violagdo contratual de extrair proveito econémico do
contrato quando de sua celebracdo; o reliance interest, por sua vez, significa “a tutela da
legitima expectativa da parte de ndo ser envolvida em negocia¢Bes que sejam frustradas sem

justo motivo ou que resultem em contratos invalidos”.*>®

Ha diferencas doutrinrias a respeito da protecdo de perdas ndo-pecuniarias. Em
principio, conforme se depreende da leitura do artigo 74, apenas perdas materiais seriam
recuperaveis. Todavia, SCHWENZER entende que essa diferenciacdo entre perdas pecunidrias
e perdas ndo-pecuniarias ndo deve ser aplicada a CISG, especialmente porque ndo ha exclusao
da responsabilidade da parte que cometeu a violagdo por perdas nio-pecuniarias.!®® A
professora ressalva, no entanto, que as referidas perdas ndo-pecunidrias devem se caracterizar
como consequéncias tipicas de violagdes contratuais, de modo que dor ou sofrimento nao
poderdo ser recuperaveis. Ainda nesse sentido, SCHWENZER justifica a recuperacgdo de perdas
ndo-pecunidrias afirmando que limitar danos as perdas econdmicas causadas pela violacéo

contratual significa ignorar o fato de que a parte violada pagou o preco precisamente para obter

153 KNAPP, Victor. Article 74. In: BIANCA, Cesare Massimo; BONELL, Michael Joachim (Org.).
Commentary on the International Sales Law. Mildo: Giuffre, 1987, p. 540.
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Djakhongir; CUNNINGTON, Ralph (Org.). Contract Damages: Domestic and International Perspectives.
Oxford e Portland: Hart Publishing, 2008, p. 92. Também nesse sentido: LOOKOFSKY, Joseph. The 1980
United Nations Convention on Contracts for the International Sale of Goods. Haia: Kluwer Law
International, 2000, p. 153.
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Compra e Venda Internacional de Mercadorias: Desafios e Perspectivas. Sdo Paulo: Editora Atlas, 2015, p.
461.
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(CISG). 3a ed. Nova York: Oxford University Press, 2010, p. 1002.
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a correta performance do contrato.’>” Por fim, ainda no que tange a diferenciagdo entre a
recuperacdo de perdas pecuniérias e ndo-pecuniarias, cabe esclarecer que muitas das perdas
normalmente caracterizadas como ndo-pecunidrias, sdo, em verdade, perdas pecuniarias e,
portanto, essa diferenciacdo, em termos de CISG, deve ser realizada com especial atencdo. De
fato, dificilmente podera se negar que prejuizos decorrentes de violagdes contratuais como a
perda de uma chance ou perda de reputagdo apresentam importantes consequéncias

econdmicas.®®

Restam excluidos da protecdo da CISG os danos causados pela morte ou por danos
pessoais causados a qualquer pessoa, de modo que serdo esses danos compensados nos termos
da legislacdo nacional aplicavel.'® SCHWENZER entende que, se se tratar de falha na
mercadoria que causou morte ou danos pessoais aos clientes do comprador, podera o comprador
ser compensado pelo vendedor pelos gastos dai decorrentes.’®® No entanto, GOTANDA e
VISCASILLAS néo concordam com essa possibilidade, entendendo que os gastos decorrentes
da morte ou dos danos pessoais a terceiros nao podem ser recuperados pela Convencéo,

devendo também ser objeto da legislacdo nacional .

Ademais, a previsdo de perdas e danos obriga somente as partes da relacdo contratual,
ou seja, comprador e vendedor. E dizer, inexiste a possibilidade de um terceiro prejudicado

reclamar danos com base na CISG, devendo, se for o caso, recorrer a legislacio doméstica.'6?

Ainda em relacdo a quais os danos abrangidos pela Convencéo, deve se destacar que

podem ser recuperados os danos direta e indiretamente decorrentes da violagdo contratual.'6®

15 SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Pascal. The Scope of the CISG Provisions on Damages. In: SAIDOV,
Djakhongir; CUNNINGTON, Ralph (Org.). Contract Damages: Domestic and International Perspectives.
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GOTANDA e SCHWENZER classificam os danos protegidos pela CISG em trés diferentes
espécies: danos diretos, danos incidentais e danos consequenciais.’®* Os danos diretos sio,

assim, a diferenca entre o contrato e o mercado®®

ou aquele verificados comparando-se a
situacdo que existe como resultado da violagdo com a situacdo hipotética que existiria se ndo
fosse a existéncia da violagi0.1% Para melhor compreensio, sdo exemplificados pela entrega de
mercadoria ndo conformes: nesse caso, sera o valor da diferencga entre o valor da mercadoria
defeituosa e o valor que essas teriam, no momento do calculo, caso tivessem sido entregues em
conformidade com o contrato; se o defeito das mercadorias sem conformidade for sanavel, o
valor do dano direto podera ser medido pelos gastos necessarios para realizar os reparos, ainda
que o comprador n&o os facga. Os danos incidentais estdo ligados a custos adicionais realizados
para evitar outros custos. Esses danos ndo sdo expressamente referidos na letra do artigo 74,
tampouco estdo relacionados ao expectation/performance interest, mas sim sdo abarcados pelo
principio da compensacdo total de danos. Por fim, os danos consequenciais sdo perdas
adicionais, relacionadas ao valor econdmico perdido por ter a parte responsabilidades com
terceiros; podem ser exemplificados pela perda de reputacdo. Também sdo danos
consequenciais recuperaveis pela CISG os danos a propriedade do comprador causados por

defeitos na mercadoria.

Ademais, muitos autores defendem o fato de que os danos na Convencao de Viena ndo
devem punir a parte violadora'®’ e, portanto, punitive damages ndo poderiam ser recebidos.1®8
Nesse sentido, 0 Conselho Consultivo, no parecer de n° 6, estabeleceu que a indenizacdo em
perdas e danos nao deve colocar a parte que sofreu a violagdo em uma posicdo melhor do que
aquela que estaria caso o contrato tivesse sido executado. No entanto, conforme se observara

ao final desse capitulo e, mais aprofundado, na segunda parte dessa monografia, as atuais
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discussbes sobre danos na CISG entendem o remédio deve ser usado como uma forma de

prevenir e punir violagdes contratuais cometidas propositalmente.6°

Os lucros cessantes tém sua recuperagdo expressamente prevista no artigo 74. Todavia,
quando o comprador ndo notificar o vendedor a respeito da falta de conformidade das
mercadorias entregues, ainda que tenha uma razdo razoavel para néo té-lo feito, ndo podera

recuperar os lucros cessantes decorrentes de tal violagdo contratual.}™

Além dos requisitos de violacdo contratual e da existéncia de prejuizo, faz-se necessario,
também, para o pedido de perdas e danos na Convencédo de Viena, haver nexo de causalidade
entre a violacdo e o prejuizo.l™* Vale dizer: apenas perdas decorrentes da violagdo contratual
serdo recuperaveis.t’? Para analise do nexo de causalidade, deve se examinar se a perda existiria

se nio fosse pela violagdo contratual.*”

Além dos trés requisitos ja analisados (violacdo contratual, prejuizo e nexo de
causalidade) a indenizacdo por perdas e danos na Convencdo de Viena exige ainda, a
previsibilidade dos danos decorrentes da violacdo. A regra da previsibilidade, portanto, limita
a responsabilidade da parte violadora a extensao de danos que ela poderia prever no momento

de concluséo do contrato, levando em consideracéo todas as circunstancias.’

Frisa-se que a previsibilidade deve ser relativa aos danos decorrentes da violagdo
contratual, ndo a violacdo em si. Ademais, a extensdo do dano deve ser razoavelmente
previsivel e, portanto, se a extensdo foi significativamente maior do que se podia prever, 0 risco
materializado diferira daquele previsivel.}”™ A previsibilidade na CISG se refere tanto aos danos

que a parte violadora efetivamente previu como aqueles que ela poderia prever; é suficiente,
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portanto, que a parte violadora esteja objetivamente na posicdo de prever os prejuizos.’® Ha,
assim, além do standard subjetivo, relativo ao que efetivamente previu a parte violadora, um
standard objetivo para determinar a previsibilidade: o que uma pessoa razoavel, no lugar da
parte violadora e ciente das circunstancias poderia prever.l’’ Destaca-se que 0 momento de

analise da previsibilidade é o momento de concluséo do contrato.'’®

Em que pese ndo haja consenso na doutrina a respeito de qual das partes tem o 6nus da
prova do requisito da previsibilidade!’®, a maior parte dos autores estudados entende que a parte
que sofreu a violagcdo € quem deve provar que os danos dai decorrentes eram previsiveis no

momento de conclusdo do contrato.8

Ainda em relacdo ao requisito da previsibilidade, cabe referir que o requisito é
necessario mesmo para as violagbes contratuais cometidas intencionalmente.'® Em outras
palavras, mesmo que a violagdo tenha sido realizada em fraude, as perdas e danos de
responsabilidade da parte violadora estardo limitadas aquelas que ela poderia prever no

momento de conclusdo do contrato.

Fora do artigo 74, ha ainda outro requisito para a compensacao de danos, esse previsto
no artigo 77 da Convencéo, que € o dever de mitigar os proprios prejuizos. Ha discussao entre
os estudiosos da Convencdo se o requisito da previsibilidade se aplica aos métodos de calculo
previstos nos artigos 75 e 76 ou se apenas ao método previsto no artigo 74: para DIMATTEOQ82,
o0 artigo 75, assim como o 74, esté limitado pela previsibilidade das perdas. No entanto, HUBER
e MULLLIS, assim como SCHWENZER, defendem que ndo ha tal limitacdo, os primeiros, por

entenderem que a os danos decorrentes dos artigos 75 e 76 sdo previsiveis e a Gltima por
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entender que a limitag&o violaria o principio da compensagéo total.*®® E consenso, no entanto,
0 que se infere inclusive pela leitura da Secdo Perdas e Danos, que o requisito da mitigacéo se

aplica a todos os métodos de calculo.

De acordo com o dever de mitigar o proprio prejuizo, se a parte que sofreu a violagéo
contratual falhar em diminuir suas perdas, a parte que cometeu a violacdo podera reclamar uma
diminuic&o nos danos até o montante que deveria ter sido mitigado.'®* E exemplo de aplicagdo
de tal disposto caso em que o comprador americano ndo forneceu ao vendedor russo
documentos necessarios para que esse Ultimo Ihe enviasse informacdes acerca das mercadorias,
que poderiam ser repassadas aos seus proprios consumidores e, assim, diminuir seu prejuizo.

Houve, portanto, diminui¢io de metade do valor pago a titulo de perdas e danos.*®®

O dever de mitigar danos significa que, diante de violag¢do contratual, a vitima ndo tem
permissdo de esperar passivamente a ocorréncia de prejuizos e depois cobra-los como perdas e
danos; em verdade, a parte que sofreu a violacdo esta obrigada a tomar as medidas adequadas
para prevenir e diminuir seus prejuizos.'® Em relagio a quais sdo as medidas adequadas, s3o
aquelas razoaveis e possiveis, inexistindo a obrigacéo de realizar medidas excessivas.*®” Nesse
sentido, os danos que poderiam ser remediados ndo poderdo ser recuperados.'®® A regra geral,
portanto, é que uma vez verificado o dever de indenizar, h4d uma reducdo quantitativa no
montante das perdas que deveriam ter sido mitigadas.’®® No entanto, as circunstancias
particulares do caso concreto podem levar a reducdo a zero, ou seja, aquela que exclui

completamente a compensagdo.t®

183 HUBER, Peter; MULLIS, Alastair. The CISG — A New Textbook for Students and Practitioners.
Munique: Sellier, 2007, p. 283. Também nesse sentido: SCHWENZER, Ingeborg. Part 111, Chapter V, Section Il
— Damages. In: SCHLECHTRIEM, Peter; SCHWENZER, Ingeborg (Org.). Commentaries on the UN
Convention on the International Sale of Goods (CISG). 3a ed. Nova York: Oxford University Press, 2010, pp.
1031 e 1038.

184 DIMATTEO, Larry; DHOOGE, Lucien J.; GREENE, Stephanie; MAURER, Virginia G.; PAGNATTARO,
Marisa Anne. International Sales Law — A Critical Analysis of CISG Jurisprudence. Cambridge: Cambridge
University Press, 2005, p. 157.

185 ARBITRAGEM. Tribunal of International Commercial Arbitration at the Russian Federation Chamber of
Commerce and Industry. Caso n° 54/1999. 24 de janeiro de 2000. Disponivel em:
<http://cisgw3.law.pace.edu/cases/000124r1.html>. Acesso em: 27/11/2016.

186 KNAPP, Victor. Article 74. In: BIANCA, Cesare Massimo; BONELL, Michael Joachim (Org.).
Commentary on the International Sales Law. Mil&o: Giuffre, 1987, p. 559.

187 |bidem, p. 560.

188 SCHWENZER, Ingeborg. Op. cit., p. 1042.

189 VVISCASILLAS, Maria del Pilar Perales. EI Contrato de Compraventa Internacional de Mercancias
(Convencion de Viena de 1980). 2001. Disponivel em:
<http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/peralesl.html#cvi>. Acesso em: 24/10/2016.

1% SCHWENZER, Ingeborg. Op. cit., p. 1048.
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Diante disso, pode-se afirmar que a previséo de mitigacdo na CISG néo se trata de um
“dever” propriamente dito, uma vez que a auséncia de cumprimento resulta tdo-somente na
reducio do quantum devido.'®* Trata-se, em verdade, de uma obrigagao para preservar direitos,

n&o podendo ser a parte que ndo o cumpre compelida a tanto.'%?

A parte que tomar medidas para mitigar danos normalmente incorrera em gastos para
assim proceder. Esse valor serd recuperavel em perdas e danos como dano consequencial,
mesmo que a tentativa de mitigacdo tenha falhado e que, portanto, ndo tenha havido efetiva

mitigac&o.®

Exemplo de cumprimento do dever de mitigar danos é a compra e a venda substitutiva
em casos de resolucdo do contrato. Diante de uma resolucdo contratual, a parte violada ndo esta
obrigada a realizar transacdo substitutiva, mas, em sendo essa possivel por meio de esforcos
razoaveis e, ainda assim, ndo realizada, o valor de perdas e danos sera diminuido nos termos da

obrigacéo de mitigar.1%

O caso de danos na transacdo substitutiva frente a resolugéo contratual foi objeto de
atencdo especial da Convencdo de Viena, que disciplinou a matéria em seu artigo 75. Em
verdade, a atencdo voltou-se para casos em que haja a resolucdo contratual em geral, uma vez
que aqueles em que ndo ocorrer uma transacao substitutiva terdo o valor de perdas e danos

calculados nos termos do artigo 76.

Os artigos 75 e 76 aplicam-se somente se houver a resolugdo do contrato. No entanto, a
resolucdo contratual ndo implica na inaplicabilidade do artigo 74; ao contrério, a regra geral
sera aplicada subsidiariamente para aqueles danos que nao puderem ser calculados com base
nos artigos especificos.’®® E dizer, os artigos 75 e 76 ndo substituem o artigo 74, mas sim o

complementam.!%® Ademais, ainda que diante de uma resolucéo contratual, os artigos 75 e 76

191 | OOKOFSKY, Joseph. The 1980 United Nations Convention on Contracts for the International Sale of
Goods. Haia: Kluwer Law International, 2000, p. 157.

192 SCHWENZER, Ingeborg. Part I11, Chapter V, Section I — Damages. In: SCHLECHTRIEM, Peter;
SCHWENZER, Ingeborg (Org.). Commentaries on the UN Convention on the International Sale of Goods
(CISG). 3a ed. Nova York: Oxford University Press, 2010, p. 1003.

198 KNAPP, Victor. Article 74. In: BIANCA, Cesare Massimo; BONELL, Michael Joachim (Org.).
Commentary on the International Sales Law. Mildo: Giuffre, 1987, p. 561.

19 L OOKOFSKY, Joseph. Op. cit., p. 155.

195 KNAPP, Victor. Op. cit., p. 539.

1% GOTANDA, John Y. Part I11, Chapter V, Section Il — Damages. In: KROLL, Stefan; MISTELIS, Loukas;
VISCASILLAS, Pilar Perales (Org.). UN Convention on Contracts for the International Sale of Goods
(CISG) - Commentary. Munique: Verlag C. H. Beck, 2011, p. 1013.
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ndo tém sua aplicacdo obrigatoria, podendo a parte que sofreu a violagdo contratual e resolveu
0 contrato optar por calcular as perdas e danos por meio deles ou pela regra geral X’

Por outro lado, a aplicagdo do artigo 75 prefere a do artigo 76. Assim, se a parte que
sofreu a violacdo contratual e resolveu o contrato fizer uma transacéo substitutiva nos termos e

que determina o artigo 75, conforme sera analisado, devera aplicaco esse artigo e ndo o 76.1%

Para a aplicacédo do artigo 75, no entanto, € necessario que a transacao substitutiva seja
realizada “em modo e prazo razoaveis”. Para determinar o modo razoavel, deve ser levado em
consideracdo a prudéncia com que realizada a transagao substitutiva; razoabilidade diz respeito
ao preco: o comprador deve buscar o menor preco e o vendedor o maior preco.'*® O modo
razoavel também impde que sejam analisadas as circunstancias do contrato original. Assim, se
a transacdo substitutiva ocorrer em local ou em termos diferentes, o valor das perdas e danos

sera ajustado no sentido de reconhecer aumentos e diminuic@es no prego.2%

No que concerne ao prazo razoavel de realizacdo da transagdo substitutiva, o periodo
inicia com a declaragio de resoluco.?’? O caso julgado por Oberlandesgericht Bamberg’
julgado em 13 de janeiro de 1999, ilustra a situac&o.?> No referido precedente, um comprador
alemdo reclamou danos para um vendedor portugués por entrega atrasada e incompleta.
Todavia, a Corte entendeu que ndo haveria esse direito, uma vez que o comprador comprou
mercadorias substitutivas sem antes resolver o contrato. Contudo, se a resolugéo for feita tendo
por base uma violagdo antecipada, entdo o ponto a partir do qual poder-se-a considerar razoavel
a transagao substitutiva é o momento de entrega determinado no contrato original.2%® A situac&o

é exemplificada por precedente de Oberlandesgericht Hamburg?®*, em que a Corte aplicou o

7 HUBER, Peter; MULLIS, Alastair. The CISG — A New Textbook for Students and Practitioners.
Munique: Sellier, 2007, p. 283.

19% SCHWENZER, Ingeborg. Part 111, Chapter V, Section Il — Damages. In: SCHLECHTRIEM, Peter;
SCHWENZER, Ingeborg (Org.). Commentaries on the UN Convention on the International Sale of Goods
(CISG). 3a ed. Nova York: Oxford University Press, 2010, p. 1034.

199 |bidem, pp. 1029-1030. Também nesse sentido: KNAPP, Victor. Article 74. In: BIANCA, Cesare Massimo;
BONELL, Michael Joachim (Org.). Commentary on the International Sales Law. Mildo: Giuffre, 1987, p.
551.

20 DIMATTEO, Larry; DHOOGE, Lucien J.; GREENE, Stephanie; MAURER, Virginia G.; PAGNATTARO,
Marisa Anne. International Sales Law — A Critical Analysis of CISG Jurisprudence. Cambridge: Cambridge
University Press, 2005, pp. 151-152.

201 |bidem, loc. cit. Também nesse sentido: KNAPP, Victor. Loc. cit.

202 ALEMANHA. Oberlandesgericht Bamberg. Fabric Case n° 3 U 83/98. 13 de janeiro de 1999. Disponivel
em: <http://cisgw3.law.pace.edu/cases/990113gl.html>. Acesso em: 29/10/2016.

203 SCHWENZER, Ingeborg. Op. Cit., p. 1030.
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artigo 75, ainda que ndo houvesse resolucédo contratual, porque o vendedor recusou-se a cumprir

0 contrato.

Se o valor da transacdo substitutiva for igual ou superior ao valor do contrato original,
n&o havera danos.?%® Em outras palavras, se a transag&o substitutiva favorecer a parte que sofreu
a violagdo contratual, o artigo 75 n&o sera aplicavel .2%® Entretanto, se ndo houver vantagem, a
aplicacdo do artigo implicard que os danos sejam calculados pela diferenca entre o preco do
contrato e o preco da transagéo substitutiva.

Discute-se qual a consequéncia se a parte que sofreu a violagdo realizar transagéo
substitutiva que ndo seja razoavel. Ha opinido no sentido de que as perdas e danos devem ainda
ser calculadas concretamente no caso, todavia, limitando os prejuizos recuperaveis aqueles em
que incorreria caso a transacao fosse razoavel.?°” Outra opini&o aponta para que, nessa situagao,
aplique-se a formula abstrata disposta no artigo 76%°; assim a corte Oberlandesgericht
Hamm?® julgou caso em 22 de setembro de 1992. Ademais, em casos de resolugéo em que a
parte que sofreu a violagdo permanente e constantemente negocia no mercado, impossibilitado
a prova de que uma transacdo especifica foi realizada em substituicdo, os danos também

poderdo ser calculados com base no artigo 76.1°

A regra do artigo 76 determina que, em casos em que a violagdo contratual tenha
resultado na resolucdo do contrato e em que a parte que sofreu a violagdo nao tenha realizado
uma transacdo substitutiva, o valor das perdas e danos sera calculado pela diferenca entre o
preco do contrato e o preco corrente no momento da resolucdo. Os motivos da inércia da parte

que sofreu a violacdo em ndo realizar uma transacao substitutiva sao irrelevantes para fins de

205 | OOKOFSKY, Joseph. The 1980 United Nations Convention on Contracts for the International Sale of
Goods. Haia: Kluwer Law International, 2000, p. 156.
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aplicacdo do artigo 76, importando apenas para fins de averiguar se houve mitigacdo de

prejuizos, nos termos do artigo 77.%%

Nota-se, pelo disposto no artigo 76(2), que o prego corrente a que se refere o dispositivo
se trata do preco de mercadorias comparaveis no local onde as mercadorias do contrato
deveriam ser entregues. O preco corrente, €, portanto, o valor normalmente cobrado por
mercadorias da mesma espécie, comerciadas no mesmo tipo de negdcio, nas mesmas
circunstancias e em uma local particular.?> O momento de andlise do preco depende se a
resolucdo contratual foi realizada antes ou depois da tomada das mercadorias: se antes, sera
considerado o momento da resolucdo; se depois, sera considerado o0 momento da tomada de
mercadorias. Ademais, o custo de transporte deve ser considerado, assim, deve-se ter atencao
para a diferenca entre o custo de transporte das mercadorias para o local de entrega estipulado

no contrato e o custo de entrega para o local do preco corrente substituto.?!3

No entanto, se ndo houver preco corrente (por exemplo, se se tratar de uma mercadoria
tnica fabricada especialmente a pedido do comprador?'4) ou se o contrato ndo estipular o preco,
as perdas e danos seréo calculadas nos termos gerais do artigo 74.2'° Nesse sentido, o caso ICC
8740/1996%° decidiu que, considerando que as mercadorias apresentavam caracteristicas
especiais, baseadas nas necessidades de cada comprador, e, portanto, apresentavam valor
subjetivo, ndo seria possivel determinar o preco de mercado e, consequentemente, ndo foi

possivel calcular danos com base no artigo 76.

Conforme ja foi referido, a parte que reclama danos nos termos dos artigos 75 e 76
poderd, também, recuperar danos adicionais pelo artigo 74. Voltando a tratar do artigo geral de
danos, o método de célculo, aqui, pode ser problemético, uma vez que, ao contrario dos artigos
75 e 76, ndo apresenta uma formula para quantificar o valor das perdas e danos. Assim, em que

pese a previsdo ampla seja funcional para abarcar uma maior variedade de violages, € dai que
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decorrem muitos dos impasses na quantificacdo de danos. Por esse motivo, algumas regras

devem ser observadas.

O momento de calculo é flexivel, no entanto, para melhor atender ao principio da
compensagcio total de danos, deve ser o mais recente possivel.?*” Acerca do local para execucéo
do pagamento, ha divergéncia doutrinaria: em sua maior parte, a doutrina entende que deve ser
realizado o pagamento no local do estabelecimento da parte que sofreu a violagio?!®, no entanto,
h& quem defenda que deva ser realizado o pagamento no local onde a obrigacao violada deveria
ser cumprida.?t® Ainda, em relacdo a moeda em que deve ser realizado o calculo tendo por base
a moeda em que a parte violada sofreu as perdas, que normalmente sera a moeda do seu local
de atividades negociais.??° O pagamento, no entanto, podera ser realizado em outra moeda, por

exemplo, na moeda em que devem ser cumpridas as obrigagOes contratuais.??

Em relacdo a prova dos danos, o Conselho Consultivo da Convengdo, em seu parecer
de n°® 6 estabeleceu que “A parte que sofreu a violagdo tem o 6nus de provar, com razoavel
certeza, que sofreu perdas”.??2 Também de tal parecer se & que a parte violada, ainda, deve

comprovar a extensdo do dano, mas ndo € necessario que haja precisdo matematica.

Todavia, mesmo com essas instru¢fes sobre como calcular danos no artigo 74, ainda
restam incertezas sobre os métodos possiveis para realizar tal calculo. Conforme ja referido, em
principio, a Convencao ndo permite que a parte violada seja colocada, com as perdas e danos,
em posi¢do melhor que a que estaria com o cumprimento do contrato e, ademais, ndo permite

a indenizacdo por punitive damages.

No entanto, por vezes, € possivel que a parte que tenha sofrido a violacdo tenha um

prejuizo monetario impossivel de calcular ou de comprovar; outras vezes é possivel que a perda

21T GOTANDA, John Y. Part I11, Chapter V, Section 11 — Damages. In: KROLL, Stefan; MISTELIS, Loukas;
VISCASILLAS, Pilar Perales (Org.). UN Convention on Contracts for the International Sale of Goods
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281.

219 SCHWENZER, Ingeborg. Part 111, Chapter V, Section || — Damages. In: SCHLECHTRIEM, Peter;
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sofrida ndo seja pecuniaria, o que ndo significa inexisténcia de reflexos econdmicos que devem
ser indenizados. Assim, 0 argumento da compensacao total, ao mesmo tempo em que afasta
elementos punitivos, acaba por ndo ser adequadamente cumprido, uma vez que todos 0s riscos

de atribuicéo e avaliagcdo de danos estdo com a parte violada.??3

Por outro lado, ao mesmo tempo em que a violagdo pode causar prejuizos pecuniarios
ndo quantificaveis ou ndo comprovaveis a parte que sofreu a violacdo, a parte que a cometeu,

por vezes, assim procede para lucrar com a propria violagéo.

Nesse sentido, a discussdo atingiu um novo nivel ao refletir sobre o préprio proposito
dos danos. Se é bem verdade que a letra do artigo 74 ndo deixa ddvidas de que o objetivo
principal dos danos é compensar a violacdo, colocando a parte violada na posi¢cdo econdmica
que estaria caso 0 contrato tivesse sido executado, também é verdade que a manutencdo do
contrato é altamente resguardada pela Convencdo. Nesse sentido, os danos sdo ou, a0 menos,
poderiam ser, mecanismo para prevenir e punir violagdes, mesmo aquelas que ndo causem

nenhuma perda econémica.

A questdo que se enfrenta &, como, entdo, indenizar violagcdes contratuais propositais
gue deixam a parte que sofreu a violagdo com prejuizo incalculavel. A resposta que se pretende

dar com o presente trabalho é: disgorgement of profits.

22 SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Pascal. The Scope of the CISG Provisions on Damages. In: SAIDOV,
Djakhongir; CUNNINGTON, Ralph (Org.). Contract Damages: Domestic and International Perspectives.
Oxford e Portland: Hart Publishing, 2008, p. 103.
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2 DISGORGEMENT OF PROFITS NO AMBITO DA CISG

De acordo com o estudado na primeira parte desse trabalho, os danos sdo remédio util e
necessario a violagdes contratuais de contratos submetidos a CISG. Todavia, o instituto de
danos na CISG apresenta falhas, dentre as quais destaca-se a dificuldade de indenizac&o nos
casos em que, ao passo que a parte violada ndo tem facil quantificacdo de seu prejuizo material,
a parte que cometeu a violacao obtém lucro com essa. O disgorgement of profits € uma forma
de indenizacdo por meio da qual os danos da parte que sofreu a violagcdo contratual sao
quantificados a partir do lucro que a contraparte obteve com a sua propria violacéo contratual.
A segunda parte dessa monografia pretende analisar a possibilidade de utiliza-lo para
quantificar danos na Convencdo de Viena — e, portanto, verificar em quais hipdteses seria
aplicavel, quais suas condigdes e requisitos, seus limites. No entanto, antes de adentrar em tal
problematizacdo, faz-se necessario estudar o instituto em ordenamentos nacionais nos quais

esta mais desenvolvido.

2.1 CONCEITO E APLICACAO DE DISGORGEMENT OF PROFITS

Inicialmente, cabe referir que, durante esse capitulo, busca-se a compreensdo do
disgorgement of profits nos sistemas juridicos em que o instituto encontra-se amadurecido.
Explicou-se, em introducdo, que ndo haveria passagem especifica sobre a problematica no
Brasil, justificando-se a opcdo pois o carater internacional da Convencdo, como critério de
interpretagdo, ndo permitiria seu estudo com base em conceitos nacionais. Assim, em um
primeiro olhar, pode parecer contraditério existir um capitulo que versa a respeito do
disgorgement of profits em ordenamentos nacionais. Afasta-se desde ja a contradicéo, pois ndo
sera a Convencdo estudada a partir de perspectiva interna, mas apenas o disgorgement of profits.
Ademais, conforme se verd no capitulo seguinte, ndo se pretendera um transporte rigido do
disgorgement of profits desses ordenamentos para a CISG, mas sim um encaixe por meio de
adaptacGes necessarias ao comercio internacional, tendo em conta seus principios e as

peculiaridades do texto.
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Feito esse esclarecimento, passa-se ao estudo do disgorgement of profits nos paises em
que se encontra mais desenvolvido, todos esses de sistemas juridicos de common law ou mistos.
O disgorgement of profits, em que pese tenha sido mais estudado em alguns paises, inclusive
com aplicacdes em casos concretos, conforme se vera (aqui, 0 que caracterizou o instituto como
“mais desenvolvido”), ndo existe como uma ideia pacificada??*, tampouco se trata de um
conceito uniforme, havendo significativas divergéncias sobre seu significado e sua abrangéncia.
Em verdade, mesmo o0s paises em que ha tendéncia de sua aplicacao, esta inclinacao ainda nao
se mostrou forte o suficiente para alterar o ordenamento juridico.??® Entretanto, ndo ha
controvérsia a respeito de suas linhas gerais: o disgorgement of profits é a transferéncia do lucro
que uma parte teve em cometer um ilicito para a parte que o sofreu.?2® As divergéncias residem

em quais sdo seria esses lucros e em quais seriam esses ilicitos.

No que concerne a quais seriam 0s lucros abrangidos pelo disgorgement of profits,
EDELMAN classificou o instituto como uma espécie do género gain-based damages, sendo
também espécie desse género os restitutionary damages.??” Gain-based damages seriam os
remédios indenizatérios cuja medicdo se da pelo beneficio obtido por meio de um ilicito. A
espécie restitutionary damages operaria para reverter transferéncias ilicitas de valores
realizadas da parte que sofreu o ilicito para a parte que o cometeu; o remédio pretende reverter
0 enriquecimento de uma parte as expensas da outra. A espécie disgorgement of profits operaria
para retirar da parte que cometeu o ilicito os lucros obtidos por meio desse. EDELMAN
esclarece, assim, que a diferenca entre as espécies € que, enquanto os restitutionary damages
tratam de um lucro objetivo, recebido por quem cometeu o ilicito e transferido por quem o
sofreu, o disgorgement of profits trata do lucro acumulado como resultado do ilicito,

independente de e ndo limitado a eventuais transferéncias.

CUNNINGTON concorda com o0s conceitos e distingdes realizados por EDELMAN,
afirmando que os gain-based sdo medida de danos que se foca nos ganhos de quem cometeu o
ilicito e ndo nas perdas de quem o sofreu, tendo por objetivo reverter o efeito adquirido pelo

ilicito; sustenta, ainda, que ha duas medidas para os gain-based damages: restitution, que exige
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Schlechtriem CISG Conference, v. 11. Haia: Eleven International Publishing, 2011, p. 96.

226 JAFFEY, Peter. The Nature and Scope of Restitution: Vitiated Transfers, Imputed Contracts and
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a devolucéo de ganhos adquiridos com o ilicito por meio de quem o sofreu, e disgorgement of
profits, que exige a desisténcia de ganhos adquiridos pelo ilicito.??

EDELMAN, ainda, defende a necessidade de diferenciar disgorgement e restitutionary
damages porque cada espécie de gain-based damages é baseada em um conjunto de principios
diverso, de modo que a indicac&o de um ou outro pode resultar em montantes diferentes.??° Por
outro lado, BURROWS entende que a distin¢do terminoldgica realizada por EDELMAN é
inadequada e, por esse motivo, opta por utilizar gain-based damages, restitutionary damages e
disgorgement of profits como sindnimos.?*° De forma semelhante, JAFFEY utiliza a expresséo
disgorgement of profits para descrever todas as formas de gain-based damages, deixando para
restitutionary damages apenas reivindicacdes de uso e propriedade.?®* JAFFEY segue a linha
utilizada por SMITH.?*2 BIRKS, ao contréario, faz exatamente o oposto e utiliza a expressdo
restitutionary damages para se referir ao género gain-based damages.?*

Assim, verifica-se que a divergéncia doutrinaria acerca de quais 0s lucros que devem
ser objeto do disgorgement of profits encontra-se, em verdade, na abrangéncia do termo: alguns
autores entendem que a expressao compreende qualquer ganho derivado de um ilicito, enquanto
outros excluem dessa no¢do os ganhos que sao transferidos da parte que sofreu o ilicito a quem

0 cometeu e que devem, portanto, ser devolvidos.

No que toca a quais os ilicitos que possibilitariam a aplicacdo de disgorgement f profits,

se verifica que em paises de common law hé aplicacdo de tal recurso para reparar violagdes em
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casos envolvendo direito de propriedade?®*, por exemplo, quando houver alienagdo de bens

pertencentes a outra parte.?®®

Ainda no que toca aos ilicitos cuja indenizacao poder-se-a realizar por disgorgement of
profits, a utilizagcio mais comum desse instituto é como account of profits.?®® Account of profits
é um remédio de equidade para que a parte que infringiu um dever indenize a outra no montante
que obteve por meio da violagdo.3” Nesse sentido, notdria sua aplicagdo para ilicitos civis que
envolvam infragdo a direitos de propriedade intelectual®®, forma de indenizacéo verificada em
diversos ordenamentos juridicos.?3® Porém a principal aplicacdo de account of profits se da em
casos de violacdo de deveres fiduciarios®*°, o que se verifica em paises como Inglaterra, Pais
de Gales, Austréalia e Nova Zelandia.?*' Impende salientar que, tratando-se o account of profits
de remédio equitativo, serviria, portanto, apenas para equitable wrongs e ndo para common law

wrongs, como Violag@es contratuais e torts.#

Em andlise a confusdo terminoldgica entre disgorgement of profits e restitutionary
damages (ja abordada nesse capitulo), DOYLE e WRIGHT escreveram em conjunto artigo no
qual concluiram que o remédio para remover lucros, mesmo para vitimas de common law
wrongs, deve ser o remédio equitativo de account of profits.?®> EDELMAN, no entanto,
respondeu ao artigo sustentando que o conceito de account of profits deve ser subsumido no
conceito de disgorgement of profits, pois além do primeiro, ha outras sentencas que determinam
a mesma operacdo de retirada de lucros.?** JAFFEY parece concordar com EDELMAN,

afirmando que o account of profits é forma de efetivar disgorgement of profits.?4
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Para o presente trabalho importa, todavia, avaliar o disgorgement of profits como
remédio para violacBes contratuais. N&o por acaso, a possibilidade é controversa, existindo
grande divergéncia sobre as hipoteses e 0s requisitos para a aplicacdo do instituto em violacdes
contratuais. Para o estudo do disgorgement of profits em casos de violagdes contratuais, devem
ser analisados o procedente britanico Attorney General v. Blake e o precedente israelense Adras
Chmorey Binyan v. Harlow & Jones GmbH. Ambos os casos, além de exemplificarem hipoteses
de aplicacao do referido recurso de reparacdo, demonstram quais 0s requisitos necessarios para

tanto.

No que concerne ao primeiro caso®*®, George Blake era membro do Servico de
Inteligéncia Secreta Britanico desde 1944. A partir de 1951, no entanto, tornou-se um
informante soviético. Com a descoberta da traicdo, Blake foi condenado a 42 anos de prisao.
Em 1966 Blake escapou da prisdo e fugiu para Moscou, onde escreveu sua autobiografia
denominada “No Other Choice”, na qual revelou informacdes oficiais obtidas durante seu
periodo como membro da Inteligéncia Secreta, em flagrante violacdo ao seu dever contratual
de ndo o fazer. Apds a publicacdo, a Coroa britanica iniciou os procedimentos para impedir que
Blake recebesse os royalties que a editora ainda ndo havia pagado, alegando a violagéo de dever

fiduciario.

Durante o julgamento, a alegacdo da Coroa de que se tratava da violacdo de dever
fiduciario foi afastada pela Corte de Apelacdo, pois entendeu-se que antigos membros da
Inteligéncia ndo tinham dever fiduciario de ndo revelar informagdes ndo consideradas secretas.
Esse argumento ndo foi devolvido a Camara dos Lordes. Entretanto, o julgamento na Camara
dos Lordes decidiu que a Coroa tinha o direito de receber os lucros de Blake ndo por
descumprimento de dever fiduciario, mas sim por violacdo contratual. Antes de adentrar as
razdes do julgamento da Camara dos Lordes, cabe destacar o caso americano Snepp v. United
States, o qual traz fatos extremamente semelhantes aos do caso Blake: um antigo membro da
Agéncia Central de Inteligéncia (CIA) publicou um livro no sul do Vietnam relatando algumas
atividades da agéncia.?*” A Suprema Corte Americana concedeu danos com base no

disgorgement of profits pois entendeu tratar-se a violacéo de dever fiduciario.

288 INGLATERRA. House of Lords. Her Majesty’s Attorney General v. Blake. 27 de julho de 2000. Disponivel
em <http://www.publications.parliament.uk/pa/ld199900/ldjudgmt/jd000727/blake-1.htm>. Acesso em:
13/11/2016.

241 ESTADOS UNIDOS DA AMERICA. Supreme Court of the United States of America. Snepp v. United
States. 19 de fevereiro de 1980. Disponivel em <http://caselaw.findlaw.com/us-supreme-court/444/507.html>.
Acesso em: 16/11/2016.



http://www.publications.parliament.uk/pa/ld199900/ldjudgmt/jd000727/blake-1.htm
http://caselaw.findlaw.com/us-supreme-court/444/507.html

59

Retornando ao caso Attorney General v. Blake, no julgamento da Camara dos Lordes,
Lorde Nicholls estabeleceu um teste para avaliar o cabimento de disgorgement of profits,
composto de dois critérios: a comprovacdo de existéncia de interesse legitimo em impedir o
lucro da parte que cometeu a violacdo e a inadequacdo dos demais remédios para violacdes

contratuais.?*®

Em relacdo ao interesse legitimo em impedir o lucro de quem cometeu a violagdo, Lorde
Nicholls esclarece tratar-se do mesmo requisito necessario a concessao do remédio de execugdo
especifica ou de uma liminar. Significa, portanto, que a previsao contratual violada deve ser de

direito primario.?*°

No que concerne ao segundo critério estabelecido por Lorde Nicholls, ou seja, que 0s
demais remédios sejam inadequados, destaca-se, de inicio, que a doutrina parece entender por
“demais remédios” os danos compensatorios e a execucgdo especifica. Cabe esclarecer que a
execucao especifica é aplicavel de maneira subsidiaria, ou seja, apenas quando néo for possivel
conceder os danos compensatorios, de modo que o disgorgement of profits se aplica de maneira
terciaria, diante do afastamento dos danos compensatorios e da execugéo especifica.?>® Cinco
sdo as hipGteses em que os danos compensatdrios sdo inadequados?!: inexisténcia de produto
substituivel no mercado; dificuldade de quantificacdo; insolvéncia do devedor; disponibilidade
exclusiva de danos nominais e insuficiéncia para atingir o objetivo de impedir a violagdo. Por
outro lado, o remédio de execucdo especifica ndo sera inadequado em dois casos: aqueles em
que ndo se ordenara, por motivos de atraso, dificuldade ou politica publica e aqueles em que

n&o se podera ordenar, por impossibilidade.?%?

Em andlise ao caso concreto, pode-se afirmar que uma condenacdo em danos
compensatérios seria insuficiente, vez que se chegaria a um montante irrisério, afinal,
comparando-se a situacdo da Coroa antes e depois da violagdo, ndo se constatam significativas

perdas materiais; por outro lado, se Blake ndo houvesse violado o contrato, ndo teria obtido os
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royalties pela publicacdo do livro.?>® N&o se discute a possibilidade de utilizar a execugéo
especifica como remédio, uma vez que o dever de ndo revelar informacdes oficiais ja havia sido

violado.

Ademais, Lorde Nicholls entende que, para a configuracéo da inadequacdo dos demais
remeédios, o caso deve ilustrar “algo a mais” do que uma mera violacdo contratual. O exemplo

classico para definir esse “algo a mais” seria a situagiio de uma violagdo cinica e deliberada.?®*

Para JAFFEY, no entanto, ndo é suficiente que a violacdo seja cinica e deliberada, pois
o disgorgement of profits ndo deve cobrir contratos que tenham por objeto servigos ou bens
ordinarios; deve haver uma relagdo de dependéncia entre as partes que justifique a necessidade
de execucio do contrato.?®> Normalmente, as partes serdo livres para optar por ndo executar o
contrato e, consequentemente, pagar danos compensatorios. Ha casos, entretanto, em que nao
ha essa liberalidade e, nesses casos, podera ser deferido disgorgement of profits. Os casos em
que ndo ha essa liberalidade (é dizer, aqueles em que h& a obrigacdo de execucdo) sdo
identificados pela impossibilidade de calcular os danos compensatorios. Nesse sentido, o autor
entende que nas hipdteses em que o beneficio do contrato ndo pode ser obtido por meio de outro
provedor, ndo é possivel estimar de maneira confiavel o valor das perdas, causando assim o
risco de quem sofreu a violacdo ndo ser suficientemente compensado, de modo que quantificar
0 prejuizo para fins de indenizacdo sera inadequado. Se ndo € possivel quantificar o prejuizo,
entdo ha a obrigacdo de execucado do contrato e, sendo essa descumprida, incide o disgorgement
of profits. Por exemplo, o disgorgement of profits € normalmente apropriado para casos em que
se contrata uma obrigacdo negativa, que, por 6bvio, ndo podera ser suprida por outro
contratante, como é o precedente Attorney General v. Blake, que trata do dever de ndo revelar
informac@es. Para ele, assim, o critério da inadequacdo de danos compensatorios serve para
determinar em quais situacdes é errado ndo executar o contrato — e, naquelas em que € (errado),

cabivel a aplicacdo de tal recurso.

Em outro artigo, JAFFEY defende que a medida basica para danos deve ser a confianga,

0 que corrobora sua teoria ja explanada, sobre o critério da inadequacdo de danos
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compensatérios e disgorgement of profits. Afirma que “O teste para a aplicacdo do
disgorgement deve ser (...) se, no momento de falha da execucdo, esta era necessaria para
proteger o requerente da perda de confianca: em outras palavras, o teste de adequacdo dos
danos”.?® Conclui, assim, que disgorgement of profits nio é uma medida bruta de indenizag&o
para quando a perda material ndo foi quantificAvel. Em suma, nota-se que o autor utiliza o
critério da impossibilidade de calculo de danos compensatérios para verificar quais 0s casos em
que faz-se necessario cumprir o contrato pois esses, quando violados devem ter danos reparados

por disgorgement o profits.

O raciocinio de JAFFEY encontra suporte no fato de que o recurso é baseado no
principio de que quem comete um ilicito n&o deve lucrar por meio deste.?>” Condutas contrérias
a lei ndo devem ser rentaveis e, por esse motivo, quem as comete deve expelir o lucro que delas
obteve.?® Nesse sentido, destaca-se a importancia do instituto na funcio de preservar o
contrato. Retirar os ganhos decorrentes de uma violacao contratual das médos do violador é uma

forma de efetivar o principio da preservacio dos contratos.?*®

De fato, parece haver consenso entre a doutrina a respeito de que, das diversas teorias
sobre por que aceitar disgorgement of profits, a melhor abordagem é pela nogéo de impedir um
ilicito.?®® Contudo, as diferencas aparecem em relagdo a existéncia, ou ndo, da funcio de

compensacao e, em ela existindo, em relacdo ao peso que se da a essa funcao.

De um lado, h& autores que sustentam a relagdo entre disgorgement of profits e a
tradicional visdo de danos compensatérios. Entendem que a violagdo contratual produz duas
formas de prejuizo, debilitar a confianca da sociedade na instituicdo do contrato e ndo executar
a prestacdo a que o credor tinha o direito de receber — e, portanto, o instituto teria a dupla funcao
de impedir a violagdo e de obrigar o violador a desistir do valor de sua violagéo; o valor da

2% Tradugao livre do original: “The test for disgorgement should be, as for specific performance, whether, at the
time when the defendant failed to perform, actual performance was necessary to protect the claimant against
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violagdo seria equivalente ao valor da execucéo especifica ou, invertendo-se a lgica, ao valor

da no execugéo.?!

Também nesse sentido, defende-se que disgorgement of profits pode ser simplesmente

0 método de quantificar danos mais conveniente?%?

, especialmente em casos em que a parte
violada sofreu danos dificeis de calcular.?8® Assim, entende-se que ha diversas situacdes em
que os ganhos de quem violou se relacionam com o que perdeu quem sofreu a violagéo, por
exemplo, quando ha violacdo de clausula de exclusividade e a parte que a violou passa a
competir no mercado com a contraparte, pode-se concluir que o que a violadora ganhou € o que
a violada poderia ter ganhado; outro exemplo se da quando, em violacdo contratual, a parte
economiza em uma despesa sem causar danos a outra, caso em que se pode reduzir o que foi

economizado do preco a ser pago.2%

Portanto, em que pese se reconheca que a funcdo de compensacéo nao pode ser a Unica
explicacdo para casos de disgorgement of profits, tampouco pode essa ideia ser completamente
irrelevante.?%® Assim, para esses autores, essa forma de indenizagdo combina, com a funcéo de

impedir a ocorréncia de ilicitos (como violagdes contratuais), elementos de compensacao.

Por outro lado, ha quem defenda que o disgorgement of profits em nada se relaciona
com a nogdo de compensacdo. De acordo com estes, se 0 valor a ser pago a titulo de indenizacao
é calculado sem levar em consideracdo o valor das perdas efetivamente sofridas, entdo nao ha
qualquer ligacdo entre os dois valores; alias, aquele que sofreu a violagdo poderd ganhar
montante que exceda seus prejuizos, o que se caracterizaria como “lucros inesperados”.?
Inclusive, afirma-se que essa alternativa de reparacdo do prejuizo sequer seria remédio para

violagdes contratuais propriamente dito, vez que ndo se preocupa em proteger a relacdo entre
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as partes mas sim o interesse plblico.?%” Dessa forma, considerando-se que o disgorgement of
profits permite que a parte que sofreu a violagdo lucre com a indenizacdo, o que justifica o

instituto ndo é compensacao, ¢ impedir ilicitos.?®8

Tendo em vista o fato de que ha consenso sobre o disgorgement of profits ter a funcao
de evitar ilicitos, cabe aqui esclarecer que, em pese a expressdo “enriquecimento ilicito” ndo
apareca na maioria dos casos de disgorgement of profits, a ideia de ir além de danos
compensatorios para impedir que quem violou o contrato lucro com a violagdo, significa que a

ideia de enriquecimento ilicito influencia, em alguma medida, a aplicag4o do instituto.?®°

Realmente, a ideia de enriquecimento ilicito foi fundamental ao deslinde do feito no
caso Adras Chmorey Binyan v. Harlow & Jones GmbH 2’% O precedente da Suprema Corte de
Israel foi o primeiro a aplicar disgorgement of profits para violagdes contratuais que nédo
envolviam relagdes fiduciarias.?’* Em 1973 uma empresa alema foi contratada para vender ferro
a uma empresa israelense. No entanto, com as guerras que se sucederam a época entre Israel e
0S paises arabes vizinhos, a entrega foi atrasada. Devido aos altos custos de estocar ferro, o
vendedor alemao vendeu a mercadoria para outro comprador por pre¢co muito mais alto do que
venderia para o comprador original. Por esse motivo, a empresa israelense processou 0
vendedor pelo valor que tinha obtido com a venda para terceiros. Apesar de as partes terem
contratado a aplicacdo da ULIS (predecessor da CISG), aplicou-se a Lei de Enriquecimento
llicito israelense, pois esta apresentava artigo estabelecendo sua aplicacdo em casos em que as
partes ndo houvessem acordado em sentido contrario. Assim, decidiu a Suprema Corte por

transferir os lucros do vendedor alemdo para o comprador israelense.

Ainda quanto a relacdo entre enriquecimento ilicito e disgorgement of profits, cabe
destacar que o common law americano expressamente posicionou-se favoravel ao instituto no
Restatement Third of the Law of Restitution and Unjust Enrichment, datado de maio de 2010.

Os restatements sdo fonte secundaria de direito para o ordenamento juridico dos Estados

%67 JAFFEY, Peter. Damages and the Protection of Contractual Reliance. In: SAIDOV, Djakhongir;
CUNNINGTON, Ralph (Org.). Contract Damages: Domestic and International Perspectives. Oxford e
Portland: Hart Publishing, 2008, p. 149.

28 EDELMAN, James. Gain-Based: Contract, Tort, Equity and Intellectual Property. Oxford e Portland:
Hart Publishing, 2002, pp. 82-83.

269 WADDAMS, Stephen. Gains Derived from Breach of Contract: Historical and Conceptual Perspectives. In:
SAIDOV, Djakhongir; CUNNINGTON, Ralph (Org.). Contract Damages: Domestic and International
Perspectives. Oxford e Portland: Hart Publishing, 2008, p. 191.

210 ISRAEL. Israel Supreme Court. Adras Chmorey Binyan v. Harlow & Jones GmbH. 02 de novembro de 1988.
Disponivel em: <http://cisgw3.law.pace.edu/cases/881102i5.html>. Acesso em: 15/11/2016.
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Unidos; trata-se de doutrina redigida pela American Law Institute (ALI), uma organizacdo
independente de advogados, juizes e académicos que tem por objetivo modernizar, clarificar e
desenvolver o direito estadunidense. O Restatement Third of the Law of Restitution and Unjust
Enrichment sustenta que tal forma de reparacdo permite que uma parte que sofreu ilicito seja
indenizada em valor superior as suas provaveis perdas para que quem a cometeu ndo lucre.?’?
Nesse sentido, destaca-se o caso County of Essex v. First Union National Bank?", julgado em
2004 (portanto, antes do Restatement), no qual foi aplicado disgorgement of profits, mesmo
com a inexisténcia de danos para quem sofreu o ilicito, pois, de acordo com a Corte, 0s motivos
para retirar 0s lucros ndo estdo relacionados as perdas de uma parte, mas sim no mal cometido

pela outra parte.

Entre as categorias de ilicitos remediaveis por disgorgement of profits em referida
doutrina, estdo previstas as violagbes contratuais oportunistas. Impende esclarecer que o
restatement que versa especificamente sobre violacGes contratuais, Restatement Second on
Contracts, de 1979, nao protege disgorgement da forma como Restatement Third of the Law of
Restitution and Unjust Enrichment o faz. Isso ndo quer dizer, entretanto, que o direito dos
contratos exclua o instituto; em verdade, mesmo antes da publicacdo do Restatement Third ja
se compreendia que a lei dos contratos deveria valer-se e de fato valia-se de tal recurso.?’* Com
a publicacdo do Restatement Third a aplicacdo de disgorgement of profits restou pacifica em

relagdo a violagOes contratuais, ao menos aquelas cometidas de maneira oportunista.

As violagOes oportunistas, contudo, muitas vezes estdo relacionadas com a teoria das
violag@es eficientes de contratos?”. A doutrina das violacdes eficientes procura justificar a ideia
de que uma parte tem o direito de violar o contrato e optar por pagar danos compensatorios ao

invés de executar sua prestacdo.?’® Portanto, segundo essa teoria, os remédios aplicaveis a

212 ISRAEL, Ronald L.; O’NEILL, Brian P. Disgorgement as a Viable Theory of Restitution Damages. In:
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<http://www.csglaw.com/B8D11B/assets/files/News/israel_oneill __commercial damages_reporter_jan 2014 le
ad_article.pdf>. Acesso em 15/11/2016.
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Bank. 22 de dezembro de 2004. Disponivel em: <http://law.justia.com/cases/new-jersey/appellate-division-
published/2004/a2475-02-0pn.html>. Acesso em: 15/11/2016.
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2006, p. 562. Disponivel em:
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20/11/2016.
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276 EDELMAN, James. Gain-Based: Contract, Tort, Equity and Intellectual Property. Oxford e Portland:
Hart Publishing, 2002, p. 163.



http://www.csglaw.com/B8D11B/assets/files/News/israel_oneill__commercial_damages_reporter_jan_2014_lead_article.pdf
http://www.csglaw.com/B8D11B/assets/files/News/israel_oneill__commercial_damages_reporter_jan_2014_lead_article.pdf
http://law.justia.com/cases/new-jersey/appellate-division-published/2004/a2475-02-opn.html
http://law.justia.com/cases/new-jersey/appellate-division-published/2004/a2475-02-opn.html
http://scholarship.law.berkeley.edu/cgi/viewcontent.cgi?article=1026&context=facpubs

65

violagBes contratuais jamais devem impedir aquelas que sdo economicamente eficientes.?’’
Assim, afirma-se que a preocupacao dos economistas néo se encontra naquilo que recebe a parte
violada a titulo de indenizacdo, mas sim reside em determinar o0 que deve a parte violadora
pagar, pois esse valor causara implicagdes em seu comportamento; entretanto, é condicéo
essencial para a violagdo ser eficiente, que nem a parte violada, nem nenhum terceiro, sofra

prejuizo em razéo da violagéo, devendo os danos constituirem compensacéo perfeita.?’®

Uma violacdo pode ser oportunista e ndo ser eficiente, como por exemplo, para 0 caso
do vendedor que aceita 0 pagamento mas se recusa a realizar a entrega, sem vender os bens
para terceira parte — nos casos de quebras oportunistas ndo eficientes, mesmo os defensores de
tal teoria defendem a aplicacéo do disgorgement of profits.?’® Por outro lado, aceitar a teoria da
violacdo eficiente significa ndo permitir a utilizacdo de tal meio para violagdes que resultem

em proveito econémico, ja que estas devem ser protegidas.

A teoria da violagdo eficiente € alvo de duras criticas. Seus oponentes, com base em
analise mais conservadora do contrato, sustentam que sequer haveria essa liberalidade para
violar o contrato e pagar danos compensatorios.?®® Entendem que, em verdade, o remédio de
execucio especifica € o exato oposto do direito de violagdo.?! Assim, os opositores da teoria
entendem que ha duas premissas erradas na analise da suposta liberalidade de viola¢do em prol
da eficiéncia econbmica: a primeira, que a teoria da a entender que a parte violada seria
indiferente receber danos compensatdrios ao invés da execucdo da obrigacdo; a segunda, que
ao momento da decisdo por violar o violador teria conhecimento do valor necessario para
compensar as perdas da parte violada.?®? Além disso, a propria base econdmica da teoria é

questionavel: a quebra eficiente desconsidera os provaveis custos de litigios judicias, os quais,

2T SAIDOV, Djakhongir; CUNNINGTON, Ralph. Current Themes in the Law of Contract Damages:
Introductory Remarks. In: SAIDOV, Djakhongir; CUNNINGTON, Ralph (Org.). Contract Damages: Domestic
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SAIDOV, Djakhongir; CUNNINGTON, Ralph (Org.). Contract Damages: Domestic and International
Perspectives. Oxford e Portland: Hart Publishing, 2008, pp. 126-128.

29 MCCAMUS, John D. Disgorgement for Breach of Contract: a Comparative Perspective. In: 36 Loyola of Los
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<http://digitalcommons.Imu.edu/cgi/viewcontent.cgi?article=2362&context=IIr>. Acesso em: 19/11/2016.
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com um aumento significativo das violagGes contratuais, cresceriam proporcionalmente.?®
Ademais, ainda no que concerne a eficiéncia de violagdes, se a teoria fosse amplamente
aplicada, levaria a ineficiéncia, vez que, pela retirada da face moral de cumprir promessas, todo
o sistema de contratos perderia credibilidade.?®* Por fim, vale destacar que a teoria jamais foi

aceita pelos sistemas de common law.2®

O disgorgement of profits funciona, portanto, como uma forma de retirar o incentivo em
cometer uma violacdo que tenha por objetivo o lucro, o que corresponde ao principio de
manutencdo dos contratos promovido pelo instituto. Ainda, quando o contrato € protegido por
meio de disgorgement of profits, a parte que deseja viola-lo tem estimulo para renegociar
obrigacdo ao invés de optar por ndo executa-lo unilateralmente, o que, além de promover uma

dimenséo eficiente a relacio entre as partes, também promove uma dimens&o moral .28

Além dos defensores da teoria das violagfes contratuais eficientes, outros autores
apontaram dificuldades em aplicar disgorgement of profits. Entre estes, destaca-se
FARNSWORTH, que apontou, em seu principal artigo sobre a matéria, trés aspectos causais
contra a protecdo do instituto no direito dos contratos: (i) a violacdo nao € a causa do lucro, pois
o violador poderia té-lo obtido por outros meios; (ii) os lucros obtidos pela violagdo também
estdo relacionados a habilidades e diligéncias de quem violou o contrato e (iii) ndo é possivel
afirmar se os ganhos obtidos por investimento dos valores adquiridos em razdo da violagédo

seriam devidos & parte que sofreu a viola¢o.?®’

Em resposta ao artigo de FARNSWORTH, EISENBERG afastou os trés argumentos
causais contrarios ao disgorgement of profits apresentados: (i) em relacdo a violacdo ndo ser a
Unica causa do lucro, sustentou que, ainda que o violador pudesse obter o lucro por outros
meios, fato é que ndo o fez, de modo que a violagdo € sim sua causa; (ii) quanto a importancia

da habilidade e diligéncia de quem violou o contrato para obtencdo do lucro, entendeu que se

283 MCCAMUS, John D. Disgorgement for Breach of Contract: a Comparative Perspective. In: 36 Loyola of Los
Angeles Law Review 943, 2003, pp. 950-951. Disponivel em:
<http://digitalcommons.Imu.edu/cgi/viewcontent.cgi?article=2362&context=IIr>. Acesso em: 19/11/2016.
Também nesse sentido: EDELMAN, James. EDELMAN, James. Gain-Based: Contract, Tort, Equity and
Intellectual Property. Oxford e Portland: Hart Publishing, 2002, p. 164.
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n&o se trata de argumento contra disgorgement of profits, mas sim de como medir tal recurso;
ademais, defendeu que muitas vezes essas qualidades sequer existiriam, podendo ser o lucro
mero acaso ou sorte e que, ainda que existissem referidas qualidades, seria inapropriado dar 0s
créditos a isso, considerando-se que essas comprometeram seu dever de lealdade em manter o
contrato; (iii) da mesma forma como respondeu ao argumento anterior, alegou o autor que a
questéo sobre a valoracdo do lucro obtido por investimento do valor ganho com a violagédo, na
aplicacdo de disgorgement of profits, seria questdo concernente a como medir o instituto e ndo
argumento contrario a sua utilizacdo; ademais, afirmou que a solucéo a questéo seria facil, vez
que seria simplesmente inapropriado utilizar os proveitos do investimento na medida da

indenizagdo, pois ndo haveria propdsito para tanto.®

Além dos argumentos causais examinados, FARNSWORTH também entendeu que o
disgorgement of profits apresentava um problema pratico de prova.?®® De fato, ha uma
dificuldade consideravel em comprovar o ganho recebido pela outra parte, considerando que as
evidéncias dificilmente estardo acessiveis a parte que sofreu a violagdo. Em que pese o
apontamento de diversos entraves a aplicacdo de tal forma de reparacdo, o autor conclui seu
artigo pela possibilidade de utilizag&o do instituto em violagOes contratuais de maneira restrita,
apenas para aquelas em que se verifique o que ele denominou de “abuso de contrato”, ou seja,
situacbes em que, além do lucro a quem violou, verifica-se a falta de oportunidade da parte que

sofreu a violagio em realizar uma transacéo substitutiva.?®

A possibilidade de aplicagéo de disgorgement of profits defendida por FARNSWORTH,
em que pese seja mais limitada, vai ao encontro dos critérios de aplicacdo defendidos ao longo
desse capitulo. Em suma, em que pese o disgorgement of profits ndo deva ser um remédio
comumente utilizado, ha situacbes em que medir danos por meio do lucro da parte que violou
0 contrato pode ser proveitoso. O instituto deve operar no sentido de pregar a manutencdo dos
contratos por meio do desincentivo ao lucro possivelmente obtido como causa de uma violagéo
contratual. H& divergéncia, no entanto, em relacdo a quais os contratos que merecem tal

protecao.

28 EISENBERG, Melvin A. The Disgorgement Interest in Contract Law. In: 105 Michigan Law Review 559,
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2.2 DISGORGEMENT OF PROFITS E A CISG

Esse capitulo analisa a possibilidade de aplicar disgorgement of profits para violacdes
de contratos submetidos & Convencdo. Por esse motivo, cabe inicialmente ressaltar que as
tentativas de encaixar o instituto na Convencédo tém como principal expoente os escritos pela
professora SCHWENZER. De acordo com a propria autora, o que ela denominou de
“comunidade da CISG” ainda ndo se pronunciou sobre a matéria; em verdade, ela mesma
reconhece, 0s poucos posicionamentos ja firmados acerca da matéria mostraram-se contrarios
a tal possibilidade.?®* Consoante demonstrado no segundo capitulo da primeira parte desse
trabalho, ndo se discute ser o objetivo principal do remédio de danos na Convengéo compensar
as perdas materiais sofridas por uma parte em razdo de uma violacdo contratual, para, assim,
colocar a parte violada na posi¢do que ocuparia ndo fosse a violagdo. Por esse motivo, ndo se
defende que o instituto poderia ser aplicado indiscriminadamente para qualquer violagdo
contratual, mas sim para situacdes excepcionais. Assim, além de a professora SCHWENZER e
os demais autores que entendem pela possibilidade de inserir o disgorgement of profits no
contexto da Convencao serem algumas das maiores autoridades em CISG, os fundamentos que
apresentam nao podem ser desconsiderados.

Conforme ja referido na primeira parte dessa monografia, a possibilidade de indenizar
violacdo de contratos submetidos a Convencdo de Viena por meio de disgorgement of profits,
seria uma solucdo ao impasse de como quantificar os danos sofridos por uma parte que nao teve
prejuizo material calculavel ao mesmo tempo em que a parte violadora lucrou com a propria
violacdo. De pronto, ja se verificam dois requisitos para a sua concessao: (i) inexisténcia de
dano material quantificavel ou comprovavel por parte de quem sofreu a violacéo, seja pela sua
inexisténcia (ressalta-se que a inexisténcia de prejuizo pecuniario ndo significa a inexisténcia
de qualquer prejuizo) seja pela dificuldade de calculo, e (ii) lucro da parte violadora obtido em

razdo da violagéo.

Trata-se, em verdade, de nova perspectiva dos mesmos requisitos ja estudados no caso
Blake: a inadequacéo do remédio de danos compensatorios e a existéncia do legitimo interesse

em exigir a execucao especifica, diante de uma violagdo cinica e intencional. Esses requisitos

291 SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Pascal. The Scope of the CISG Provisions on Damages. In: SAIDOV,
Djakhongir; CUNNINGTON, Ralph (Org.). Contract Damages: Domestic and International Perspectives.
Oxford e Portland: Hart Publishing, 2008, p. 101.
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sdo expressamente listados por SAIDOV?%?; SCHWENZER e HACHEM, no entanto, apesar
ndo citarem os requisitos diretamente, permitem que sejam concluidos por meio de seus
exemplos e argumentos para permitir aplicacdo de disgorgement of profits em casos submetidos
a CISG. 23

Em que pese sejam raros 0s casos que preencham ambos o0s requisitos, trés sdo os
exemplos conferidos para essas situagdes.?** O primeiro exemplo trata-se de vendedor que esta
contratualmente obrigado junto a um primeiro comprador e decide revender a mercadoria para
um segundo comprador que Ihe oferece um prego maior. O segundo exemplo seria a situacéo
em que o vendedor se compromete a vender mercadoria produzidas sem trabalho infantil, mas
viola o contrato ao optar por economizar na producdo por meio da adog¢éo de trabalho infantil.
O terceiro exemplo constitui hipdtese em que o comprador se compromete a ndo revender as
mercadorias em determinados paises, mas, em violagdo contratual, o faz. Antes de analisar as
razdes que fazem com que os exemplos supracitados sejam casos de aplicacdo de disgorgement
of profits na CISG, cabe realizar algumas observacGes sobre esses, em especial para

compreende-los no contexto dos conceitos estudados nos capitulos anteriores.

O primeiro exemplo é também utilizado na maior parte dos estudos sobre violagoes
contratuais eficientes. Os defensores de dita teoria 0 aproveitam pois, para eles, diante de tais
fatos, seria justificavel a violacdo, desde que a parte a cometé-la continuasse com lucro mesmo
apos o pagamento de danos compensatorios a parte que a sofreu. Nesse sentido, no capitulo
anterior viu-se que o disgorgement of profits tem a importante funcéo de retirar o incentivo a

essas violagdes oportunistas.

O segundo exemplo deveria ter explicitado os fatos que se seguiram apos a violagdo

contratual cometida por parte do vendedor que se comprometeu a entregar mercadorias livres

292 SAIDOV, Djakhongir. The Law of Damages in the International Sale of Goods — The CISG and other
Insternational Instruments. Portland: Hart Publishing, 2008, p. 34.
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Djakhongir; CUNNINGTON, Ralph (Org.). Contract Damages: Domestic and International Perspectives.
Oxford e Portland: Hart Publishing, 2008, pp. 100 — 102. Também nesse sentido: SCHWENZER, Ingeborg. Part
111, Chapter V, Section Il — Damages. In: SCHLECHTRIEM, Peter; SCHWENZER, Ingeborg (Org.).
Commentaries on the UN Convention on the International Sale of Goods (CISG). 3a ed. Nova York: Oxford
University Press, 2010, p. 1017.
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de trabalho infantil. Isso porque, caso a desconformidade nas mercadorias fosse descoberta
antes da revenda e, assim, o comprador ficasse impossibilitado de revendé-las pelo preco que
poderia o fazer, o comprador teria suas perdas materiais facilmente quantificaveis; de forma
semelhante, se tivesse o comprador realizado uma nova compra para substituir aquela em
desconformidade, poderia o0 comprador calcular suas perdas com base nesta.?®® Para essas duas
situacOes portanto, ndo se encontraria preenchido o requisito de impossibilidade de determinar
o valor da indenizacdo, de modo que ndo se aplicaria disgorgement of profits. Acredita-se,
portanto, que o exemplo verse a respeito do caso em que a mercadoria foi revendida antes que
se descobrisse sua desconformidade, pelo valor originalmente contratado, de modo que o
comprador néo teria sofrido nenhum dano material - 0 que ndo exclui danos como perda de

reputacéo.

Cabe ressaltar que SCHWENZER utiliza exatamente a mesma situagéo para ilustrar a
possibilidade de indenizagio por perdas ndo materiais.?®® A autora conclui, na linha do que se
ressaltou no segundo capitulo da primeira parte desse trabalho, que entender os danos
decorrentes de tal violagdo como ndo econdmicos e consequentemente nao indenizaveis
significa ndo levar em consideracdo que o comprador pagou 0 preco justamente para obter
exatamente aquilo que contratou — observa-se que a aplicacdo de disgorgement of profits para
o exemplo seria uma complementacdo de sua ideia, vez que, em uma passagem, a autora
determina a possibilidade de indenizacdo em tal situacdo e, na passagem seguinte, aponta o

instituto como a medida por meio da qual seria possivel realizar a indenizacéo.

O raciocinio de SCHWENZER vai ao encontro do que entende JAFFEY a respeito de
quais sdo os casos em que cabivel disgorgement of profits. Relembra-se que, como se viu no
capitulo anterior, o autor entende que o instituto aplicar-se-ia aqueles casos em que houvesse 0
dever de execucgdo especifica. Portanto, a situacdo da mercadoria produzida com trabalho
infantil em violacdo a disposi¢do contratual é comparavel com outros em que houve violacdo
contratual que garantiu lucro ao violador, mas ndo causou prejuizo material aparente ao violado.
JEFFEY exemplifica pela hipotese em que dez guardas de seguranca foram contratados, mas

apenas cinco foram fornecidos. Em que pese néo tenha havido nenhum dano material e 0s cinco

2% SCHMIDT-AHRENDTS, Nils. Disgorgement of Profits under the CISG. In: SCHWENZER, Ingeborg;
SPAGNOLO, Lisa. International Commerce and Arbitration - State of Play: The 3" Annual MMA
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guardas tenham sido capazes de promover seguranca adequadamente, o contratado lucrou com
a economia de cinco guardas. Para o autor, em que pese a inexisténcia de danos materiais,
aplicar-se-ia disgorgement of profits uma vez que tinha o dever de executar o contrato de acordo

com suas disposicdes.

O terceiro exemplo, por sua vez, tem seus fatos baseados em precedente do Tribunal de
Recursos de Grenoble.?®” Nesse caso, o vendedor francés contratou com o comprador
americano que o destino final das calcas jeans compradas seria América do Sul ou Africa. No
entanto, parte das mercadorias foi enviada para Espanha. O vendedor tinha obrigacoes
contratuais junto a distribuidores espanhdis de ndo permitir vendas paralelas, o que, em razédo
do comprador americano, foi afetado. Cabe esclarecer que o julgamento entendeu pela
existéncia de violacdo essencial e, assim, determinou a resolugcdo do contrato. A condenacao

em danos ndo considerou, todavia, os lucros obtidos pela venda de calgas jeans para Espanha.

Feitas essas observacOes, o0s trés exemplos representam situacdes em que se poderia
aplicar disgorgement of profits por trés argumentos.?®® O primeiro deles se trata de argumento
pela uniformizacdo, no sentido de evitar a aplicacdo de remédios nacionais para a solucdo de
problemas semelhantes. O segundo argumento é que, nos trés casos, o lucro obtido com a
violagcdo poderia ser visto com presuncdo daquilo que a parte violada perdeu. O terceiro
argumento se da no sentido de que o instituto poderia prevenir as violagdes que ocorreram, em
observancia ao principio da manutencdo dos contratos. Como se disse anteriormente, esses
argumentos permitem a concluséo dos requisitos para aplicacdo de disgorgement of profits em
casos submetidos a CISG - refere-se, aqui, ao segundo e ao terceiro argumento. 1sso porque a
prevencdo de violacBes tem relagdo com o impedimento do lucro da parte que violou o contrato.
De forma semelhante, presumir que o lucro de quem violou o contrato é equivalente ao que
perdeu a parte violada, significa que ndo ha outro meio de se chegar a esse valor, afinal, se

houvesse, incabivel a presuncao.

O primeiro argumento considera que a decisdo pela inexisténcia de disgorgement of
profits na CISG néo significa, necessariamente, uma resposta final sobre essa possibilidade,

mas apenas provoca a busca por instrumentos de ordenamentos juridicos domésticos para a

27 FRANGCA. Cour d’Appel de Grenoble. BRI Production “Bonaventure” v. Pan Afiican Export. 22 de fevereiro
de 1995. Disponivel em: <http://cisgw3.law.pace.edu/cases/950222f1.html>. Acesso em; 20/11/2016.

2% SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Pascal. The Scope of the CISG Provisions on Damages. In: SAIDOV,
Djakhongir; CUNNINGTON, Ralph (Org.). Contract Damages: Domestic and International Perspectives.
Oxford e Portland: Hart Publishing, 2008, pp. 100 — 102.
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retirada do lucro da parte que violou um contrato.?*® Por esse motivo, se a Convencao negar a

possibilidade de disgorgement of profits, abrird brecha para remédios nacionais concomitantes,

0 que ndo apenas enfraqueceria os remédios para violagdes previstos pela Convengio3®

301

, Mas

também comprometeria o objetivo de uniformidade.

O segundo argumento corresponde exatamente a visdo ja estudada no capitulo antes de
que disgorgement of profits &, por vezes, 0 meio mais conveniente para quantificar danos.
Assim, alguns autores defendem que o ingresso do instituto na Convencao se justificaria porque
os lucros da parte em violacdo seriam, nos trés exemplos citados, presungdo daquilo que a parte

violada perdeu®®?, de modo que os ganhos refletiriam o prejuizo.3%

Nesse sentido, no primeiro exemplo, o valor da segunda venda da mercadoria pode ser
compreendido como o valor que as condi¢des de mercado permitiriam a parte que sofreu a
violagdo lucrar com a possivel revenda, de modo que o interesse na execugdo do contrato seria
para receber esse montante.>** No segundo cenario, tendo em vista que as mercadorias foram
produzidas com trabalho infantil, o comprador recebeu mercadorias de menor valor do que para
as quais o preco foi pago e, sendo dificil ou impossivel quantificar a diminuicdo de valor
produzida por referida desconformidade, a economia do vendedor presta como critério para
determinar o que a parte violada perdeu®®, servindo, portanto, como pardmetro para o célculo
de danos.®%® Por fim, na terceira hipGtese, caso em que a mercadoria foi revendida pelo
comprador em mercados contratualmente proibidos, 0s ganhos decorrentes dessa revenda
podem ser entendidos como reflexo dos lucros que a parte violada perdeu em razéo da
competicdo por aquele mercado.®%’

29 SCHMIDT-AHRENDTS, Nils. Disgorgement of Profits under the CISG. In: SCHWENZER, Ingeborg;
SPAGNOLDO, Lisa. International Commerce and Arbitration - State of Play: The 3" Annual MMA
Schlechtriem CISG Conference, v. 11. Haia: Eleven International Publishing, 2011, p. 95.

300 SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Pascal. The Scope of the CISG Provisions on Damages. In: SAIDOV,
Djakhongir; CUNNINGTON, Ralph (Org.). Contract Damages: Domestic and International Perspectives.
Oxford e Portland: Hart Publishing, 2008, p. 102.

301 SAIDOV, Djakhongir. The Law of Damages in the International Sale of Goods — The CISG and other
Insternational Instruments. Portland: Hart Publishing, 2008, p. 33.

302 SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Pascal. Op. cit., p. 101.

303 SAIDOV, Djakhongir. Loc. cit.

304 SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Pascal. Loc. cit. Também nesse sentido: SCHWENZER, Ingeborg;
KEE, Christopher; HACHEM, Pascal. Global Sales Law and Contract Law. Oxford: Oxford University Press,
2012, p. 1468.
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Nos trés casos, portanto, resta configurada a dificuldade ou impossibilidade de calcular
e provar prejuizos materiais decorrentes das violagcdes. Nao se pode negar, contudo, que em
todos eles a parte violada sofreu, em alguma medida, perdas com reflexos econdmicos. Assim,
ndo seria possivel permitir que a parte violada ndo fosse compensada por essas perdas. Diante
de ndo ser possivel demonstrar o quantum perdido, os valores recebidos em decorréncia da
quebra, pela outra parte, seriam utilizados como método de célculo para a indenizacéo. De fato,
0 argumento entende que manter-se-ia dentro do dominio dos danos compensatorios com o

objetivo de atingir o principio da compensacio total de prejuizos.%®

SCHMIDT-AHRENDS, em analise aos argumentos que permitiriam a aplicacdo de
disgorgement of profits na CISG, entendeu pela incompatibilidade do instituto com a
Convencdo em razdo da redacdo do artigo 74, ja que a previsdo do dispositivo é de que “As
perdas e danos (...) consistirdo no valor equivalente ao prejuizo sofrido...”.3° Em que pese tenha
entendido pela impossibilidade de retirar os lucros da parte violadora e entrega-los, a titulo
indenizatdrio, para a parte violada, concluiu que, inexistindo uma definigdo para “prejuizo
sofrido”, 0s casos que evidenciam dificuldade em quantificar as perdas, exigem uma aplicagao
flexivel do artigo, a qual deve incluir uma consideracdo dos lucros recebidos pela parte em
violacdo. A ideia do autor, portanto, é de que, ainda que ndo seja possivel uma aplicacao direta
de disgorgement of profits na Convencdo de Viena, isso nao significa que a situacdo da parte
violadora ap6s o ilicito ndo deva ser levada em conta. Nota-se a semelhanga entre o seu
raciocinio e o argumento de aplicacdo do instituto como método de célculo. A diferenca
essencial entre as duas questdes é, entende-se, a prova. Engquanto para os defensores de
disgorgement of profits na Convencdo a questdo se resumiria a atingir o lucro uma vez
comprovada a dificuldade de calculo ou prova dos prejuizos e evidenciada a violacao
intencional, SCHMIDT-AHRENDS entende que deve haver uma ponderacdo sobre a
capacidade da parte violada ter lucrado aquilo que a parte violadora lucrou com a violacdo, em
sendo essa inexistente. E, portanto, uma aplicacio de disgorgement of profits condicionada a
prova de que a parte violada também poderia lucrar aqueles valores, houvesse o contrato sido

adequadamente executado. A parte violadora, nesse sentido, poderia produzir a prova contréria,

308 SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Pascal. The Scope of the CISG Provisions on Damages. In: SAIDOV,
Djakhongir; CUNNINGTON, Ralph (Org.). Contract Damages: Domestic and International Perspectives.
Oxford e Portland: Hart Publishing, 2008, pp. 101-102.

309 SCHMIDT-AHRENDTS, Nils. Disgorgement of Profits under the CISG. In: SCHWENZER, Ingeborg;
SPAGNOLDO, Lisa. International Commerce and Arbitration - State of Play: The 3" Annual MMA
Schlechtriem CISG Conference, v. 11. Haia: Eleven International Publishing, 2011, pp. 97-98.
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ou seja, de que a parte violada ndo teria possibilidade de beneficiar-se aquele tanto diante do

cumprimento do contrato.

Enguanto o segundo argumento é mostrado em uma perspectiva de preocupacdo em
garantir a compensacdo de quem foi violado, o terceiro argumento se ocupa em ndo permitir
que a parte violadora saia impune da violacdo. Ainda que o terceiro argumento que justificaria
a inclusdo de disgorgement of profits na Convencéo néo seja usualmente trazido pela doutrina
como subsidiario ao argumento do metodo de calculo, entende-se que somente h&d motivo para
analisar a funcdo de impedir violagdes contratuais se superado o entendimento de disgorgement

of profits dentro do dominio de danos compensatorios.

O argumento concernente a prevencdo de violacdo contratual esta relacionado com o
guestionamento sobre qual a funcdo dos danos na Convencdo de Viena. Ja se estabeleceu que
ndo ha davidas sobre o principal objetivo ser compensar as perdas materiais decorrentes de
violagOes contratuais. No entanto, atualmente desafia-se essa antiga visdo discutindo-se 0
propdsito dos danos na Convencdo como mecanismo de prevencdo e punicdo de violagdes
contratuais que ndo causem prejuizos materiais®® ou que causem prejuizo material nio

quantificavel ou ndo demonstravel.

A transicdo de objetivo puramente compensatério para instrumento de dissuasao de
violagdes ¢ forma de fortalecer o principio pacta sunt servanda.’* Em que pese referido
principio ndo seja expressamente previsto no texto da Convencao, ha diversas previses que
trazem a ideia de que os contratos devem ser mantidos. Destacam-se 0s artigos 45(1) e 62,
CISG, que preveem a execuc¢do especifica como remédio para viola¢Bes contratuais, bem como
a necessidade de uma violagdo essencial como requisito para resolver o contrato e, ainda, a
dispensa de culpa para o remédio de danos.®'? Assim, ndo se discute que a preservagio dos
contratos é um dos principios gerais da Convencdo, uma vez que pode ser identificado pela

analise de diversos artigos, ainda que nio estejam sistematicamente conectados.®*® Por esse

810 FOUNTOULAKIS, Christiana. Remedies for breach of contract under the United Nations Convention on the
International Sale of Goods. In: ERA Forum — Journal of the Academy of European Law (2011) 12.
Tréveris: Springer, 2011, p. 20.
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Oxford e Portland: Hart Publishing, 2008, pp. 100 — 101.
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SPAGNOLDO, Lisa. International Commerce and Arbitration - State of Play: The 3" Annual MMA
Schlechtriem CISG Conference, v. 11. Haia: Eleven International Publishing, 2011, p. 93.
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motivo, o principio pacta sunt servanda deve ser compreendido como um dos critérios para

preencher lacunas da Convencéo nos termos do artigo 7(2).

Interpretar o artigo 74 de acordo com o principio da manutencao dos contratos significa
reconhecer uma utilidade dos danos na prevencéo de violagdes contratuais. Considerando-se
uma das funcdes dos danos na Convencdo de Viena a prevencdo de violagbes contratuais, é
consequéncia logica que a parte que cometeu a violacdo ndo podera obter lucro por meio
desta.?!* Por esse motivo, “a ideia geral de que uma violagdo contratual ndo pode ser lucrativa

deve ser sustentada pela Convengio”.31°

A alteracdo na percepcao de danos, especialmente quando trazida para o contexto da
Convencdo, traz consequéncias relevantes para o estudo de disgorgement of profits:
inicialmente, percebe-se a impossibilidade de distinguir indiscriminadamente perdas
pecunidrias e ndo pecunidrias; ainda, acarreta a impossibilidade de aplicacéo estrita das nogdes
de que quem sofreu a violacdo ndo podera receber indeniza¢do maior que suas perdas materiais
tampouco utilizar elementos punitivos para avaliar e quantificar danos.®'® Conclui-se que as
consequéncias decorrentes da funcdo dos danos como impeditivo de violagdes contratuais
relacionam-se entre si na medida em que afastar a recuperacao exclusiva de perdas pecuniérias
significa incluir o valor de perdas ndo-pecuniarias no montante indenizatorio e, portanto,
conferir indenizacdo maior que apenas por perdas materiais. Essa recuperacdo se justificaria

pela inclusdo de elementos punitivos na avaliacao e quantificacdo dos danos.

E dificil compreender a funcdo dos danos como instrumento de prevencéo de violagbes
contratuais de forma completamente dissociada de uma nocéo de punicdo. Sendo disgorgement
of profits instrumento para operar essa funcdo, também seu carater punitivo merece atencéo.
Considerando ser punigdo “a imposi¢do de prejuizo ao violador (...), ndo porque o dano seja a
consequéncia incidental de providenciar um remédio para o ilicito causado ao violado (...), mas
sim em razdo do valor ou efeito benéfico que se entende que a imposigéo de prejuizo terd como

resposta a violagao™3!’, também a punic&o teria o objetivo de impor a execugdo do dever violado

314 SCHWENZER, Ingeborg; KEE, Christopher; HACHEM, Pascal. Global Sales Law and Contract Law.
Oxford: Oxford University Press, 2012, p. 1467.

315 Tradugdo livre do original: “(...) the general idea that a breach of contract must not pay also has to be upheld
under the Convention”. SCHWENZER, Ingeborg. Part I1l, Chapter V, Section Il — Damages. In:
SCHLECHTRIEM, Peter; SCHWENZER, Ingeborg (Org.). Commentaries on the UN Convention on the
International Sale of Goods (CISG). 3a ed. Nova York: Oxford University Press, 2010, p. 1017.

316 |bidem, pp. 1001-1002.
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76

e, consequentemente, impedir violagdes contratuais. Em violagdes das quais decorram lucros,
a punicao deve incluir esse beneficio, dai se compreenderia o instituto como um elemento de
puni¢do, apontando sua natureza como “quase-punitiva”.’'® Ademais, retoma-se aqui a
discussdo ja realizada no sentido de que disgorgement of profits sequer seria considerado

remédio, vez que visaria proteger o interesse ptblico.?!°

Uma vez realizadas tais constatacBes, necessario concluir que, a priori, existiria
obstaculo expressivo na compatibilidade de disgorgement of profits com os danos na
Convencdo de Viena. Isso porque, conforme ja referido na primeira parte dessa monografia, a

Convencao ndo permitiria utilizar os danos como meio de punicao.

Diante de tal impasse, primeiramente, cabe esclarecer que, tendo em vista que a
indenizacdo por meio de disgorgement of profits esta limitada ao valor do lucro, algumas Cortes
ndo entendem o instituto como punicdo e, além disso, qualquer espécie de danos pune quem
cometeu uma violagao pois dele subtrai riquezas.®?° Nesse sentido, duas conclusdes podem ser
retiradas. A primeira, que em que pese o instituto tenha elementos de punicdo, conforme acima
destacado, ndo esta associado a ideia de punitive damages, ja que este Gltimo instituto ndo
apresenta tal limitacdo. A segunda conclusdo é que o fato de punir quem cometeu a violagédo
ndo o dissocia da nocdo de danos e, portanto, do contexto de remédios para violacdes

contratuais.

De outra parte, o fato de existir um limite no montante para a aplicagio de disgorgement
of profits ndo quer dizer que ndo exista um efeito punitivo na sua aplica¢do, mas sim que esse
efeito ndo controla a medida do valor.®?* No entanto, ainda se entenda pelo carater punitivo do
recurso, ndo haveria total impossibilidade de encontrar espaco para o instituto na Convencéo
de Viena.

Nesse sentido, em que pese inexista a possibilidade de explicitamente condenar uma

parte em punitive damages em contratos submetido a Convengdo de Viena, ndo se deve proibir
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a consideracdo de elementos punitivos na valoracdo na prova de danos na CISG e quando se
tratar de violagGes cometidas de forma intencional e de ma-fé.3?? Entende-se, assim, que as
violagdes contratuais cujos danos dai decorrentes nao sejam valoraveis ou comprovaveis, ndo
podem desconsiderar elementos punitivos. Considerando que disgorgement of profits visa
justamente prevenir as violagdes intencionais, ndo ha incompatibilidade do instituto com os

danos na Convencéo, ainda que visto o instituto sob uma perspectiva punitiva.

Por fim, resta referir precedente®?® que utilizou os ganhos da parte violadora para
indenizar danos decorrentes de violagdo de contrato submetido a Convencao de Viena. Nesse
caso, 0 comprador chinés contratou junto ao vendedor brasileiro a compra e venda de sensores
de pressdo. O contrato também previa que quatro engenheiros do comprador seriam enviados
as instalagdes do vendedor, no Brasil, para desenvolverem meios de integracdo dos sensores de
pressdo nos produtos em que seriam aplicados. Apos receber o primeiro lote de sensores, 0
comprador chinés notificou o vendedor brasileiro alegando violacdo essencial dos sensores de
pressdo adquiridos, uma vez que 0s sensores ndo apresentavam determinadas especificacoes.
Diante da impossibilidade de solucionar o impasse, 0 comprador ingressou com arbitragem na
Cémara de Comércio de Estocolmo. Todavia, em reconvencgdo, o vendedor sustentou que o
comprador jamais teve a real intencdo de comprar as mercadorias, tendo contratado a venda
somente para ter acesso a informacGes confidenciais sobre a tecnologia utilizada nos sensores
de pressdo. Baseou seu argumento defendendo que, além de os sensores vendidos serem
adequados (inexistindo, portanto, desconformidade alegada pelo comprador), o comprador
passou a produzir transmissores de pressdo que incorporavam a tecnologia utilizada pelo

vendedor.

O érbitro Unico entendeu que o comprador utilizou informacgbes confidenciais do
vendedor para desenvolver sua prépria tecnologia, o que caracterizava violagao contratual. Por
outro lado, entendeu que esse fato apenas adiantou o servico do comprador, uma vez que,
segundo ele, esta parte seria capaz de produzir a mesma tecnologia, sem a violagdo contratual,
dentro de um periodo de vinte e quatro meses. Assim, entendeu que os danos do vendedor
deveriam ser baseados naquilo que o comprador lucrou por meio da violagao contratual, durante

vinte e quatro meses. Para fundamentar sua decisdo, em que pese 0 julgador ndo tenha listado

322 SCHWENZER, Ingeborg; HACHEM, Pascal. The Scope of the CISG Provisions on Damages. In: SAIDOV,
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requisitos condicionais para observar o lucro da parte violadora ao invés do prejuizo da parte
violada, observa-se que houve consideragdes sobre a violagdo ser deliberada, com a intengéo

de beneficio e sobre a dificuldade de calculo do prejuizo.

Nesse sentido, verifica-se que, apesar de ndo haver consenso na doutrina sobre a
possibilidade de utilizar disgorgement of profits como forma indenizatéria para violagbes de
contratos submetidos & CISG, ha corrente no sentido de que trés argumentos justificam essa
possibilidade: a busca pela uniformizagdo ao impedir a aplicagdo de institutos nacionais; a
correspondéncia entre as perdas da parte violada e os ganhos da parte violadora; e a utilidade
em prevenir violac@es intencionais. A Camara de Comércio de Estocolmo, com base no terceiro
argumento, entendeu pela possibilidade de indenizar danos por meio de disgorgement of profits

na Convencéo de Viena.
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CONCLUSAO

A compreensdo da Convencdo de Viena sobre Contratos de Compra e Venda
Internacional de Mercadorias requer, inicialmente, a observacdo de seu todo, pois mesmo as
questBes especificas, como a que se propde no presente trabalho, dependem de compreensao
dos demais artigos. Dai por que uma visdo geral da estrutura da Convencéo indica direcGes para

solucionar problemas proprios de determinado artigo.

Desse modo, o estudo da Convencdo de Viena, em qualquer aspecto que se objetive
desenvolver, depende da compreensdo correta de sua esfera de aplicagdo. Isso significa, em

suma, o entendimento do que significa a “compra e venda internacional de mercadorias”.

Trazendo essa observagdo para a questdo da possibilidade de indenizar violagOes
contratuais por meio de disgorgement of profits, cabe destacar a relevancia de percorrer outros
artigos da Convencdo para que se pudesse iniciar a discussao sobre aplicacdo do instituto. Nesse
sentido, ndo héa falar em disgorgement of profits sem antes falar em perdas e danos; nao hé falar
em perdas e danos sem antes falar em remédios; ndo ha falar em remédios sem antes falar em

violagOes contratuais.

Da mesma forma, para que seja completo o estudo da Convengéo, necessita-se realizar
analise historica acerca de seu desenvolvimento. Assim, destaca-se o fato de ser a Convencéo
0 resultado da contribuicdo de juristas de variados sistemas, com o objetivo de criar
ordenamento Unico aplicavel as relacbes de compra e venda internacionais de mercadorias.
Desse fato, justifica-se o critério interpretativo previsto no artigo 7(1), CISG, que determina a
observancia do carater internacional da Convencao. Isso significa, em linhas gerais, a visdo da
CISG em perspectiva de troca entre paises diversos, sem a influéncia direta de institutos

domeésticos na sua interpretacéo.

Por outro lado, inegavel que o carater internacional é orientado pelos ordenamentos
juridicos de paises que representam papel mais expressivo no comércio mundial. Da mesma
forma, as influéncias da elaboracdo da Convencéo. Nesse sentido, verifica-se que determinadas
secOes da Convencao encontram influéncias maiores de sistemas especificos. Esse é o caso da

secdo Perdas e Danos, que apresenta inspiragoes tipicamente de common law.
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O disgorgement of profits, conforme se viu, ndo € instituto pacificado nem mesmo
naqueles ordenamentos em que mais desenvolvido. Todavia, seu estudo com maior intensidade
se encontra em paises de common law, onde, inclusive, ha precedentes de cortes superiores
afirmando sua aplicacdo. Por esse motivo, apesar de que, em principio, possa parecer
contraditorio com o carater internacional (expressamente previsto no texto da Convengdo como
critério interpretativo), entender pela aplicacdo de um instituto verificado apenas em restritos
sistemas na CISG, o fato de a secdo Perdas e Danos apresentar caracteristicas de indenizacoes
no common law, justifica o ingresso do instituto sem que haja rompimento do carater
internacional. Afinal, tendo em conta que a quantificacdo dos prejuizos € realizada, na
Convencdo, nos mesmos moldes em realizada em paises anglo-saxdes, compreende-se que
instituto sobre Perdas e Danos que tenha suas origens também nesses paises ndo deveria ser
alienado da CISG.

De outra parte, o ingresso de disgorgement of profits na Convencdo esta também de
acordo com os outros dois critérios interpretativos estabelecidos no artigo 7(2), relembra-se: 0

objetivo de uniformizacéo e a boa-fé no comércio internacional.

Quanto ao objetivo de uniformizacdo, entende-se que permitir a recuperacao de danos
com base no lucro da parte violadora dentro da Convencdo, é impedir que se busquem remédios
nos sistemas patrios para tanto. Conclui-se que se trata de argumento pré Convencao no sentido
de que entender pela sua aplicacdo significa uniformizar o comércio internacional. Ndo se
questiona que pacificar o entendimento no sentido de ndo aplicar a Convencao é, também,
forma de uniformizagdo. Todavia, isso significa aplicar todos os demais ordenamentos para
saneamento de uma questdo, 0 que provoca inseguranca e afasta o fim Gltimo do principio
uniformizador de criar um dnico ordenamento internacional para a compra e venda de

mercadorias entre partes de diferentes paises.

Por fim, o critério da boa-fé nas trocas mercantis também permite a aplicagdo de
disgorgement of profits para relages contratuais regidas pela CISG. Conforme se viu, a boa-fé
é critério interpretativo da Convencdo e ndo serve para delimitar condutas. Contudo, ainda que
utilizado tdo-somente para interpretacdo do artigo 74, a boa-fé comercial condena violagGes
contratuais cometidas deliberadamente com fim de locupletamento. Portanto, a interpretacéo
do artigo 74 de acordo com a boa-fé no comércio internacional ndo deve proibir que sejam
acrescidos elementos punitivos na indenizagédo para evitar, na medida do possivel, violagdes

propositais ou cinicas.
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Além disso, quando se trata de uma verificagdo ampla da Convencéo, ressalta-se a
importancia da anélise de seus principios gerais que, também, norteiam a interpretacdo de seus
dispositivos, consoante artigo 7(2), ainda que aplicados subsidiariamente aos critérios
verificados no artigo anterior. Aqui, destaque para o principio da manutengdo dos contratos,
defendido pela Convencdo em artigos esparsos ao longo de sua redacgdo. Esse principio néo
deve permitir que sejam toleradas violagdes intencionais a contratos regidos pela Convencao
de Viena. Um dos meios de defender a execuc¢do contratual é impedir que o descumprimento

seja lucrativo, ou seja, permitir a aplicacdo de disgorgement of profits.

Em ultima andlise, a autora ndo nega que a redacao do artigo 74 refere expressamente a
quantificacdo do valor de indenizacdo tendo em conta os prejuizos monetarios de quem sofreu
a violagdo e ndo os ganhos de quem a cometeu. Contudo, a redacdo do artigo traz o principio
da compensacdo total de danos. Nao é possivel deixar de indenizar parte que sofreu violagao
contratual apenas porque esse prejuizo ndo é quantificavel ou comprovéavel, tampouco porque
esse prejuizo esta disfarcado como nédo-pecuniario, a exemplificacdo da perda de uma chance e
perda de reputacdo. Nesse sentido, muitas vezes 0s ganhos da parte violadora representam
aquilo que a parte violada perdeu ou deixou de ganhar, como um reflexo de como seria a

performance no mercado, caso o contrato tivesse sido executado.

Diante dos pontos resumidamente apresentados, conclui-se que ndo ha impedimentos
para aplicacdo de disgorgement of profits na Convencao de Viena, vez que o instituto ndo é
contrario aos critérios interpretativos da CISG, aos seus principios e as previsdes da secdo
Perdas e Danos. Ao contrério, o disgorgement of profits se mostra como um instrumento Util
para impedir violacdes contratuais cometidas deliberadamente com fito de lucro. Ainda,
apresenta-se como mecanismo importante a facilitacdo do arbitramento do montante
indenizatdrio. Ressalta-se, no entanto, que ndo se poderia utilizar o instrumento ordinariamente,
mas apenas em casos especificos que reinam os requisitos de violacdo proposital cometida com
finalidade de enriquecimento para quem a cometeu e impossibilidade de quantificacdo dos

prejuizos monetérios da parte que sofreu a violagao.

Por fim, importante relembrar que a possibilidade de indenizar danos decorrentes de
violagOes de contratos regidos pela Convencdo de Viena é inovacdo doutrinaria defendida,
especialmente, pela professora SCHWENZER. No entanto, ha outras autoridades que parecem
com ela concordar, vez que na maioria de seus escritos, em que se sustenta essa possibilidade,
ha coautoria de outras autoridades em CISG, como HACHEM e KEE. SAIDOV, ainda que ndo
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tenha debatido amplamente a matéria, também posicionou-se favoravelmente ao disgorgement
of profits. Além disso, mesmo autores como SCHMIDT-AHRENDS, que se mostram
contrarios a essa possibilidade entendem que os lucros da parte violadora ndo podem ser
completamente desconsiderados quando do calculo da indenizacdo, servindo como base, sobre
a qual deveria ser produzida prova, para compreensdo daquilo que a parte violada sofreu

economicamente diante da violagdo contratual.
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GLOSSARIO

Convencéo ou Convencdo de Viena — Convencao de Viena sobre Contratos de Compra e Venda

Internacional de Mercadorias.

Danos ou Perdas e Danos — Instituto designado pela palavra em lingua inglesa “damages”,

compensacao monetéria a quem sofreu ato ilicito.

Remédio ou Remédios — Do inglés, “remedy” ou “remedies”, maneira de satisfazer direito

decorrente de perda ou prejuizo causado por ato ilicito.
Violagédo contratual — Tradugédo para “breach of contract”, falha na execugdo de um contrato.

Violacao essencial — Violagdo contratual cujas consequéncia sdo particularmente sérias para

quem a sofreu, do original, em inglés, “fundamental breach”.
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ANEXO - Decreto n° 8.327/2014, traducéo oficial CISG

Presidéncia da Republica

Casa Civil
Subchefia para Assuntos Juridicos

DECRETO N°8.327, DE 16 DE OUTUBRO DE 2014

Promulga a Convencéo das Nacfes Unidas sobre
Contratos de Compra e Venda Internacional de
Mercadorias - Uncitral, firmada pela Republica
Federativa do Brasil, em Viena, em 11 de abril de
1980.

A PRESIDENTA DA REPUBLICA, no uso da atribuicdo que Ihe confere o art. 84, caput, inciso
IV, da Constituicéo, e

Considerando que a Republica Federativa do Brasil firmou a Convencao das Nag¢fes Unidas
sobre Contratos de Compra e Venda Internacional de Mercadorias - Uncitral, em Viena, em 11 de abril
de 1980;

Considerando que o Congresso Nacional aprovou a Convencdo das Nagbes Unidas sobre
Contratos de Compra e Venda Internacional de Mercadorias - Uncitral por meio do Decreto Legislativo
n2 538, de 18 de outubro de 2012; e

Considerando que o Governo brasileiro depositou, em 4 de mar¢o de 2013, o instrumento de
adesdo a Convencdo das Nacfes Unidas sobre Contratos de Compra e Venda Internacional de
Mercadorias - Uncitral e que a Convengédo entrou em vigor para o Brasil, no plano juridico externo, em
12 de abril de 2014;

DECRETA:

Art. 1° Fica promulgada a Convenc¢do das Nag¢Bes Unidas sobre Contratos de Compra e Venda
Internacional de Mercadorias - Uncitral, frmada em Viena, em 11 de abril de 1980, anexa a este
Decreto.

Art. 22 S&o sujeitos a aprovagdo do Congresso Nacional atos que possam resultar em revisdo
da Convencgéo e ajustes complementares que acarretem encargos Ou COMpPromissos gravosos ao
patriménio nacional, nos termos do inciso | do caput do art. 49 da Constituicdo.

Art. 32 Este Decreto entra em vigor na data de sua publicacao.
Brasilia, 16 de outubro de 2014; 1932 da Independéncia e 1262 da Republica.

DILMA ROUSSEFF
Luiz Alberto Figueiredo Machado
Mauro Borges Lemos

Este texto ndo substitui o publicado no DOU de 17.10.2014
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CONVENGAO DAS NAGOES UNIDAS SOBRE CONTRATOS DE COMPRA E VENDA
INTERNACIONAL DE MERCADORIAS

Os Estados Partes na presente Convencgéo,

Tendo em conta os objetivos gerais inscritos nas resolucdes relativas a instauracao de uma nova
ordem econdmica internacional adotadas pela Assembléia Geral das Nag¢des Unidas em sua sexta
sessdo extraordinaria;

Considerando que o desenvolvimento do comércio internacional com base na igualdade e em
vantagens mutuas constitui elemento importante na promocao de relacdes de amizade entre os
Estados;

Estimando que a adocdo de regras uniformes para reger os contratos de compra e venda
internacional de mercadorias, que contemplem os diferentes sistemas sociais, econémicos e juridicos,
contribuird para a eliminacdo de obstaculos juridicos as trocas internacionais e promovera o
desenvolvimento do comércio internacional.

Acordam no seguinte:

PARTE | - Campo de Aplicacéo e Disposi¢Bes Gerais
CAPITULO | — Campo de Aplicacéo

Artigo 1

(1) Esta Convencéo aplica-se aos contratos de compra e venda de mercadorias entre partes que
tenham seus estabelecimentos em Estados distintos:

(a) quando tais Estados forem Estados Contratantes; ou

(b) quando as regras de direito internacional privado levarem a aplicacéo da lei de um Estado
Contratante.

(2) N&o sera levado em consideracdo o fato de as partes terem seus estabelecimentos

comerciais em Estados distintos, quando tal circunstancia nao resultar do contrato, das tratativas entre
as partes ou de informacg6es por elas prestadas antes ou no momento de concluséo do contrato.

(3) Para a aplicacao da presente Convenc¢éo ndo serdo considerados a nacionalidade das partes
nem o carater civil ou comercial das partes ou do contrato.

Artigo 2
Esta Convengédo ndo se aplicara as vendas:

(a) de mercadorias adquiridas para uso pessoal, familiar ou doméstico, salvo se o vendedor,
antes ou no momento de concluséo do contrato, ndo souber, nem devesse saber, que as mercadorias
séo adquiridas para tal uso;

(b) em hasta publica;
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(c) em execucdo judicial;
(d) de valores mobiliarios, titulos de crédito e moeda;
(e) de navios, embarcacdes, aerobarcos e aeronaves;
(f) de eletricidade.
Artigo 3

(1) Seréo considerados contratos de compra e venda os contratos de fornecimento de
mercadorias a serem fabricadas ou produzidas, salvo se a parte que as encomendar tiver de fornecer
parcela substancial dos materiais necessarios a fabricacdo ou a producéo.

(2) Nao se aplica esta Convengédo a contratos em que a parcela preponderante das obrigagcdes
do fornecedor das mercadorias consistir no fornecimento de méo-de-obra ou de outros servicos.

Artigo 4
Esta Convencéo regula apenas a formacdo do contrato de compra e venda e os direitos e
obrigacdes do vendedor e comprador dele emergentes. Salvo disposi¢cdo expressa em contrario da

presente Convencao, esta ndo diz respeito, especialmente:

(a) a validade do contrato ou de qualquer das suas clausulas, bem como a validade de qualquer
Uso ou costume;

(b) aos efeitos que o contrato possa ter sobre a propriedade das mercadorias vendidas.
Artigo 5

A presente Convencdo nao se aplica a responsabilidade do vendedor por morte ou lesdes
corporais causadas pelas mercadorias a qualquer pessoa.

Artigo 6

As partes podem excluir a aplicacdo desta Convenc¢éo, derrogar qualquer de suas disposi¢des
ou modificar-lhes os efeitos, observando-se o disposto no Artigo 12.

CAPITULO Il - Disposicdes Gerais
Artigo 7
(1) Na interpretacdo desta Convencdo ter-se-d40 em conta seu carater internacional e a
necessidade de promover a uniformidade de sua aplicacdo, bem como de assegurar o respeito a boa
fé no comércio internacional.
(2) As questdes referentes as matérias reguladas por esta Convencao que ndo forem por ela

expressamente resolvidas serdo dirimidas segundo os principios gerais que a inspiram ou, a falta
destes, de acordo com a lei aplicavel segundo as regras de direito internacional privado.
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Artigo 8

(1) Para os fins desta Convencdo, as declaragbes e a conduta de uma parte devem ser
interpretadas segundo a intencéo desta, desde que a outra parte tenha tomado conhecimento dessa
intencdo, ou ndo pudesse ignora-la.

(2) Nao sendo caso de aplicagdo do paragrafo anterior, as declaracdes e a conduta de uma parte
devem ser interpretadas segundo o sentido que Ihes teria dado uma pessoa razoavel, com a mesma
qualificacdo e nas mesmas circunstancias da outra parte.

(3) Para determinar a intencéo de uma parte, ou o sentido que teria dado uma pessoa razoavel,
devem ser consideradas todas as circunstancias pertinentes ao caso, especialmente negociacoes,
praticas adotadas pelas partes entre si, usos e costumes e qualquer conduta subsequente das partes.

Artigo 9

(1) As partes se vincularao pelos usos e costumes em que tiverem consentido e pelas préaticas
que tiverem estabelecido entre si.

(2) Salvo acordo em contrario, presume-se que as partes consideraram tacitamente aplicaveis
ao contrato, ou a sua formacdo, todo e qualquer uso ou costume geralmente reconhecido e
regularmente observado no comércio internacional, em contratos de mesmo tipo no mesmo ramo de
comércio, de que tinham ou devessem ter conhecimento.

Artigo 10
Para os fins da presente Convencéo:

(a)guando uma parte tiver mais de um estabelecimento comercial, sera considerado como tal
aquele que tiver relacdo mais estreita com o contrato e com sua execucdo, tendo em vista as
circunstancias conhecidas pelas partes ou por elas consideradas antes ou no momento da conclusao
do contrato;

(b)se uma parte ndo tiver estabelecimento comercial, considerar-se-4 sua residéncia habitual.
Artigo 11

O contrato de compra e venda ndo requer instrumento escrito nem esti sujeito a qualquer
requisito de forma. Podera ele ser provado por qualquer meio, inclusive por testemunhas.

Artigo 12

Nao se aplicara qualquer das disposi¢Bes dos artigos 11 e 29, ou da Parte Il desta Convencao,
que permita a celebragdo, alteracdo ou rescisdo do contrato de compra e venda, ou a proposta,
aceitacdo ou qualquer manifestacdo de intencéo, por outra forma que nédo a escrita, quando uma das
partes tiver seu estabelecimento comercial em Estado Contratante que tenha feito a declaracéo prevista
no artigo 96 desta Convencéo. As partes ndo poderdo derrogar nem modificar o efeito do presente
artigo.

Artigo 13



93
Para os fins desta Convencéo, o termo "escrito" abrange o telegrama e o telex.
PARTE Il — Formacéo do Contrato
Artigo 14
(1) Para que possa constituir uma proposta, a oferta de contrato feita a pessoa ou pessoas
determinadas deve ser suficientemente precisa e indicar a intencdo do proponente de obrigar-se em
caso de aceitacdo. A oferta é considerada suficientemente precisa quando designa as mercadorias e,

expressa ou implicitamente, fixa a quantidade e o preco, ou prevé meio para determina-los.

(2) A oferta dirigida a pessoas indeterminadas sera considerada apenas um convite para
apresentacdo de propostas, salvo se o autor da oferta houver indicado claramente o contrario.

Artigo 15
(1) A proposta se torna eficaz quando chega ao destinatario.

(2) Ainda que seja irrevogéavel, a proposta pode ser retirada, desde que a retratacdo chegue ao
destinatario antes da prépria proposta, ou simultaneamente a ela.

Artigo 16

(1) A proposta podera ser revogada até o momento da conclusdo do contrato, se a revogagao
chegar ao destinatério antes de este expedir a aceitacao.

(2) A proposta ndo podera, porém, ser revogada:
(a) se fixar prazo para aceitagéo, ou por outro modo indicar que seja ela irrevogavel;

(b) se for razoavel que o destinatario a considerasse irrevogavel e tiver ele agido em confianca
na proposta recebida.

Artigo 17

Mesmo sendo irrevogavel, a proposta de contrato extinguir-se-4 no momento em que chegar ao
proponente a recusa respectiva.

Artigo 18

(1) Constituird aceitagdo a declaragdo, ou outra conduta do destinatario, manifestando seu
consentimento a proposta. O siléncio ou a inércia deste, por si s, ndo importa aceitacao.

(2) Tornar-se-a eficaz a aceitagdo da proposta no momento em que chegar ao proponente a
manifestagdo de consentimento do destinatario. A aceitacdo nao produzira efeito, entretanto, se a
respectiva manifestagédo nédo chegar ao proponente dentro do prazo por ele estipulado ou, a falta de tal
estipulacdo, dentro de um prazo razoavel, tendo em vista as circunstancias da transacéo,
especialmente a velocidade dos meios de comunicacgdo utilizados pelo proponente. A aceitacdo da
proposta verbal deve ser imediata, salvo se de outro modo as circunstancias indicarem.
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(3) Se, todavia, em decorréncia da proposta, ou de praticas estabelecidas entre as partes, ou
ainda dos usos e costumes, o destinatario da proposta puder manifestar seu consentimento através da
pratica de ato relacionado, por exemplo, com a remessa das mercadorias ou com o pagamento do
preco, ainda que sem comunicacao ao proponente, a aceitacdo produzira efeitos no momento em que
esse ato for praticado, desde que observados os prazos previstos no paragrafo anterior.

Artigo 19

(1) A resposta que, embora pretendendo constituir aceitacdo da proposta, contiver aditamentos,
limitagBes ou outras modificagBes, representara recusa da proposta, constituindo contraproposta.

(2) Se, todavia, a resposta que pretender -constituir aceitacdo contiver elementos
complementares ou diferentes mas que ndo alterem substancialmente as condi¢fes da proposta, tal
resposta constituirq aceitacdo, salvo se o proponente, sem demora injustificada, objetar verbalmente
as diferencas ou envie uma comunicacao a respeito delas. Nao o fazendo, as condi¢Bes do contrato
serdo as constantes da proposta, com as modificagBes contidas na aceitagéao.

(3) Serdo consideradas alteragbes substanciais das condigbes da proposta, entre outras, as
adi¢Bes ou diferencas relacionadas ao preco, pagamento, qualidade e quantidade das mercadorias,
lugar e momento da entrega, extensdo da responsabilidade de uma das partes perante a outra ou o
meio de solugdo de controvérsias.

Artigo 20

(1) O prazo de aceitacdo fixado pelo proponente em telegrama ou carta comecara a fluir no
momento em que o telegrama for entregue para expedi¢@o, ou na data constante da carta, ou, a falta
desta, na data que constar do envelope. O prazo de aceitacio que o proponente fixar por telefone, telex
ou outro meio de comunicagao instantaneo comecara a fluir no momento em que a proposta chegar ao
destinatério.

(2) Serdo considerados na contagem de prazo os feriados oficiais ou os dias ndo Uteis nele
compreendidos. Todavia, caso a comunicacdo de aceitacdo ndo possa ser entregue no endereco do
autor da proposta no Gltimo dia do prazo, por ser feriado ou dia ndo Gtil no local do estabelecimento
comercial do proponente, o prazo considerar-se-a prorrogado até o primeiro dia Util subsequente.

Artigo 21

(1) A aceitagédo tardia produzird efeito de aceitagdo caso o proponente, sem demora, informe
verbalmente ou envie comunicacéo neste sentido ao destinatéario.

(2) Se a carta ou outra comunicagéo escrita contendo aceitacdo tardia revelar ter sido expedida
em condi¢cbes tais que chegaria a tempo ao proponente caso a transmissdo fosse regular, a
manifestagdo tardia produzira efeito de aceitagcdo, salvo se o proponente, sem demora, informar ao
destinatario que considera expirada sua proposta, ou enviar comunicacao para este efeito.

Artigo 22

A aceitacdo poderd ser retirada desde que a retratacdo chegue ao proponente antes ou no
momento em que a aceitacdo se tornaria eficaz.

Artigo 23
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Considerar-se-a concluido o contrato no momento em que a aceitacdo da proposta se tornar
eficaz, de acordo com as disposi¢cdes desta Convencéo.

Artigo 24

Para os fins desta Parte da Convencéo, se considerard que a proposta, a manifestacédo de
aceitagdo ou qualquer outra manifestacdo de intengéo “chega” ao destinatario quando for efetuada
verbalmente, ou for entregue pessoalmente por qualquer outro meio, no seu estabelecimento
comercial, endereco postal, ou, na falta destes, na sua residéncia habitual.

PARTE Ill - Compra e Venda de Mercadorias
CAPITULO | — Disposicdes Gerais
Artigo 25

A violagdo ao contrato por uma das partes é considerada como essencial se causar a outra parte
prejuizo de tal monta que substancialmente a prive do resultado que poderia esperar do contrato, salvo
se a parte infratora néo tiver previsto e uma pessoa razoavel da mesma condicdo e nas mesmas
circunstancias nao pudesse prever tal resultado.

Artigo 26

A declaracéo de resolucdo do contrato tornar-se-4 eficaz somente quando notificada por uma
parte a outra.

Artigo 27

Salvo disposicdo expressa em contrario nesta Parte da Convengédo, se qualquer notificagéo,
pedido ou outra comunicacdo for feita por uma das partes de conformidade com esta Parte da
Convencao, por meios adequados as circunstancias, o atraso ou erro na transmissdo de ou o fato de
nao ter chegado a seu destino ndo prejudicard o direito desta parte de valer-se da referida
comunicacao.

Artigo 28

Se, de conformidade com as disposi¢fes da presente Convencgdo, uma das partes tiver o direito
de exigir da outra o cumprimento de certa obrigagdo, o juiz ndo estara obrigado a ordenar sua execucao
especifica salvo se devesse fazé-lo segundo seu direito nacional, em relacdo a contratos de compra e
venda semelhantes ndo regidos pela presente Convencao.

Artigo 29
(1) O contrato podera ser modificado ou resilido por simples acordo entre as partes.
(2) O contrato escrito que contenha disposicéo prevendo que qualquer modificacéo ou resilicdo
somente se possa fazer por escrito ndo podera ser modificado ou resilido por outra forma. Todavia,

uma parte poderda ser impedida por sua prépria conduta de invocar esta disposicdo, na medida em que
a outra parte tiver confiado nessa conduta.
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CAPITULO Il — Obrigacées do Vendedor
Artigo 30

O vendedor estara obrigado, nas condicdes previstas no contrato e na presente Convencao, a
entregar as mercadorias, a transmitir a propriedade sobre elas e, sendo o caso, a remeter os
respectivos documentos.

Secdo | - Entrega das mercadorias e remessa dos documentos
Artigo 31

Se o0 vendedor ndo estiver obrigado a entregar as mercadorias em determinado lugar, sua
obrigacdo de entrega consistird em:

(a) remeter as mercadorias ao primeiro transportador para traslado ao comprador, quando o
contrato de compra e venda implicar também o transporte das mercadorias;

(b) fora dos casos previstos na alinea anterior, colocar as mercadorias a disposicdo do
comprador no lugar em que se encontrarem, quando o contrato se referir a mercadorias especificas ou
a mercadorias ndo identificadas que devam ser retiradas de um conjunto determinado ou devam ser
fabricadas ou produzidas, e, ho momento da conclusdo do contrato, as partes souberem que as
mercadorias se encontram, devem ser fabricadas ou produzidas em lugar determinado;

¢) por as mercadorias a disposicdo do comprador no lugar do estabelecimento comercial do
vendedor no momento de concluséo do contrato, nos demais casos.

Artigo 32

(1) Se o vendedor, de conformidade com o contrato ou com a presente Convencao, remeter as
mercadorias a um transportador sem que estas estejam claramente marcadas para os efeitos do
contrato, mediante sinais de identificacdo, por documentos de expedi¢cdo ou por qualquer outro meio,
o vendedor devera dar ao comprador aviso de expedicdo em que sejam especificadas as mercadorias.

(2) Se o vendedor estiver obrigado a providenciar o transporte das mercadorias, devera celebrar
0s contratos necessérios para que tal transporte seja efetuado até o lugar previsto, por meios
adequados as circunstancias e nas condi¢des usuais para tanto.

(3) Se nao estiver obrigado a contratar o seguro de transporte, o vendedor devera fornecer ao
comprador, a pedido deste, toda informacao disponivel que for necessaria para a contratacédo de tal
seguro.

Artigo 33

O vendedor devera entregar as mercadorias:

(a) na data que houver sido fixada ou possa ser determinada de acordo com o contrato;

(b) em qualquer momento durante o prazo que houver sido fixado ou que possa ser determinado
de acordo com o contrato, salvo se das circunstancias resultar que caiba ao comprador a escolha da
data; ou
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(c) em qualquer outro caso, dentro de um prazo razoavel a partir da conclusao do contrato.
Artigo 34

Se o vendedor estiver obrigado a remeter os documentos relativos as mercadorias, devera
entrega-los no momento, no lugar e na forma previstos no contrato. Em caso de remessa antecipada
de documentos o vendedor podera, até o momento fixado para a remessa das mercadorias, sanar
qualquer desconformidade nos documentos, desde que ndo ocasione ao comprador inconvenientes ou
despesas excessivas. Nao obstante, o comprador mantém o direito do exigir indenizacéo por perdas e
danos, de acordo com a presente Convencao.

Secéo Il - Conformidade das mercadorias e reclamacdes de terceiros
Artigo 35

(1) O vendedor devera entregar mercadorias na quantidade, qualidade e tipo previstos no
contrato, acondicionadas ou embaladas na forma nele estabelecida.

(2) Salvo se as partes houverem acordado de outro modo, as mercadorias ndo serao
consideradas conformes ao contrato salvo se:

(a) forem adequadas ao uso para o qual mercadorias do mesmo tipo normalmente se destinam;

(b) forem adequadas a algum uso especial que, expressa ou implicitamente, tenha sido
informado ao vendedor no momento da concluséo do contrato, salvo se das circunstancias resultar que
o comprador ndo confiou ha competéncia e julgamento do vendedor, ou que ndo era razoavel fazé-lo;

(c) possuirem as qualidades das amostras ou modelos de mercadorias que o vendedor tiver
apresentado ao comprador;

(d) estiverem embaladas ou acondicionadas na forma habitual para tais mercadorias ou, a falta
desta, de modo apropriado a sua conservagao e protecéo.

(3) O vendedor nao sera responsavel por qualquer desconformidade das mercadorias em virtude
do disposto nas alineas (a) a (d) do paragrafo anterior, se, no momento da conclusdo do contrato, o
comprador sabia ou ndo podia ignorar tal desconformidade.

Artigo 36

(1) O vendedor sera responsavel, de acordo com o contrato e com a presente Convengéao, por
qualquer desconformidade que existir no momento da transferéncia do risco ao comprador, ainda que
esta desconformidade s6 venha a se evidenciar posteriormente.

(2) O vendedor sera igualmente responsavel por qualquer desconformidade que ocorrer apés o
momento referido no paragrafo anterior, que seja imputavel ao descumprimento de qualquer de suas
obrigag®es, inclusive quanto a garantia de que, durante certo periodo, as mercadorias permanecerao
adequadas a seu uso normal ou a determinado uso especial, ou que conservardo as qualidades ou
caracteristicas especificadas.

Artigo 37
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Em caso de entrega das mercadorias antes da data prevista para a entrega, o vendedor podera,
até tal data, entregar a parte faltante ou completar a quantidade das mercadorias entregues, ou entregar
outras mercadorias em substituicdo aquelas desconformes ao contrato ou, ainda, sanar qualquer
desconformidade das mercadorias entregues, desde que ndo ocasione ao comprador inconvenientes
nem despesas excessivas. Contudo, o comprador mantém o direito de exigir indenizacao por perdas e
danos, de conformidade com a presente Convengéo.

Artigo 38

(1) O comprador deveré inspecionar as mercadorias ou fazé-las inspecionar no prazo mais breve
possivel em vista das circunstancias.

(2) Se o contrato envolver o transporte das mercadorias, a inspecdo podera ser adiada até a
chegada delas a seu destino.

(3) Se o comprador alterar o destino das mercadorias em transito, ou as reexpedir sem ter tido
oportunidade razoavel de inspeciona-las, e no momento da conclusédo do contrato o vendedor tenha
tido ou devesse ter conhecimento da possibilidade de alteracdo de destino ou de reexpedicéo, a
inspecdo poderé ser adiada até a chegada das mercadorias a seu novo destino.

Artigo 39

(1) O comprador perderé o direito de alegar a desconformidade se ndo comunicé-la ao vendedor,
precisando sua natureza, em prazo razoavel a partir do momento em que a constatar, ou em que
deveria té-la constatado.

(2) Em qualquer caso, o comprador perderd o direito de alegar a desconformidade se néo
comunica-la ao vendedor no prazo maximo de dois anos a partir da data em que as mercadorias
efetivamente passarem a sua posse, salvo se tal prazo for incompativel com a duracdo da garantia
contratual.

Artigo 40

O vendedor ndo podera invocar as disposi¢des dos artigos 38 e 39 se a desconformidade referir-
se a fatos dos quais sabia, ou que ndo podia ignorar, e que ndo tenham sido revelados ao comprador.

Artigo 41

O vendedor devera entregar as mercadorias livres de qualquer direito ou reivindicacdo de
terceiros, salvo se o comprador tiver concordado em aceita-las sujeitas a tal direito ou reivindicagao.
Todavia, se o referido direito ou reivindicacdo se basear em propriedade industrial ou em outro direito
de propriedade intelectual, a obrigacdo do vendedor se regera pelo artigo 42.

Artigo 42

(1) O vendedor devera entregar as mercadorias livres de quaisquer direito ou reivindicacédo de
terceiros com base em propriedade industrial ou em outro direito de propriedade intelectual do qual, no
momento da concluséo do contrato, o vendedor souber ou ndo puder ignorar, desde que tal direito ou
reivindicacdo tenha por fundamento propriedade industrial ou outro direito de propriedade intelectual:
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(a) decorrente da lei do Estado em que as mercadorias devam ser revendidas ou de outra forma
utilizadas se, no momento da concluséo do contrato, as partes houverem previsto que as mercadorias
seriam revendidas ou de outra forma utilizadas nesse Estado, ou

(b) em qualquer outro caso, decorrente da lei do Estado em que o comprador tiver seu
estabelecimento comercial.

(2) O vendedor néo estara sujeito a obrigacao prevista no paragrafo anterior se:

(@) no momento da conclusédo do contrato o comprador tinha conhecimento ou ndo pudesse
ignorar a existéncia do direito ou da reivindicacéo, ou

(b) o direito ou a reivindicagéo resultar de o vendedor ter se ajustado a plantas, desenhos,
férmulas ou outras especificagdes técnicas fornecidas pelo comprador.

Artigo 43
(1) O comprador perderd o direito de invocar as disposi¢Bes dos artigos 41 ou 42 se néo
comunicar ao vendedor o direito ou a reivindicacdo do terceiro, especificando sua natureza, dentro de

um prazo razoavel a partir do momento em que tiver ou dever ter conhecimento deles.

(2) O vendedor ndo podera invocar o disposto no paragrafo anterior, se sabia do direito ou
reivindicacdo do terceiro e de sua natureza.

Artigo 44
Sem prejuizo do disposto no paragrafo (1) do artigo 39 e no paragrafo (1) do artigo 43, o
comprador poderd reduzir o pre¢o, conforme o artigo 50, ou exigir a indenizagdo das perdas e danos,
excluidos os lucros cessantes, se puder apresentar justificativa razoavel por nao ter efetuado a
necessaria comunicacao.
Secéo Il - Direitos e agbes do comprador em caso de violagdo do contrato pelo vendedor

Artigo 45

(1) Se o vendedor ndo cumprir qualquer das obrigacdes que lhe couberem de acordo com o
contrato ou com a presente Convencéo, o comprador podera:

(a) exercer os direitos previstos nos artigos 46 a 52;
(b) exigir a indenizacdo das perdas e danos prevista nos artigos 74 a 77.

(2) O comprador nédo perde o direito & indenizacéo das perdas e danos por exercer seu direito a
outras acgoes.

(3) Nao podera o juiz ou tribunal arbitral conceder ao vendedor qualquer periodo de graca,
quando o comprador exercer acao contra a violagcdo de contrato.

Artigo 46
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(1) O comprador podera exigir do vendedor o cumprimento de suas obrigacées, salvo se tiver
exercido qualquer acdo incompativel com esta exigéncia.

(2) Se as mercadorias néo estiverem conformes ao contrato, o comprador podera exigir a entrega
de outras mercadorias em substituicdo, desde que a desconformidade constitua violacdo essencial do
contrato e o pedido de substituicdo de mercadorias seja formulado no momento da comunicacao da
desconformidade a que se refere o artigo 39, ou dentro de um prazo razoavel a contar desse momento.

(3) Se as mercadorias ndo estiverem conformes ao contrato, o comprador podera exigir do
vendedor que as repare para sanar a desconformidade, salvo quando nao for isto razoavel em vista
das circunstancias. A solicitacdo de reparacdo das mercadorias deve ser feita no momento da
comunicacao a que se refere o artigo 39, ou em prazo razoavel a contar desse momento.

Artigo 47

(1) O comprador podera conceder ao vendedor prazo suplementar razoavel para o cumprimento
de suas obrigacdes.

(2) Salvo se tiver recebido a comunicacéo do vendedor de que ndo cumprird suas obrigaces no
prazo fixado conforme o paragrafo anterior, 0 comprador ndo podera exercer qualquer agdo por
descumprimento do contrato, durante o prazo suplementar. Todavia, 0 comprador ndo perdera, por
este fato, o direito de exigir indenizacdo das perdas e danos decorrentes do atraso no cumprimento do
contrato.

Artigo 48

(1) Sem prejuizo do disposto no artigo 49, o vendedor poder4, mesmo apos a data da entrega,
sanar por conta prépria qualquer descumprimento de suas obrigacdes, desde que isto ndo implique
demora ndo razoavel nem cause ao comprador inconveniente ou incerteza ndo razoaveis quanto ao
reembolso, pelo vendedor, das despesas feitas pelo comprador. Contudo, o comprador manterd o
direito de exigir indenizacdo das perdas e danos, nos termos da presente Convencao.

(2) Se o vendedor pedir ao comprador que Ihe faca saber se aceita o cumprimento, e o comprador
nao lhe responder em prazo razoavel, o vendedor podera executar suas obrigacdes no prazo indicado
em seu pedido. O comprador ndo podera, antes do vencimento desse prazo, exercer qualquer direito
ou acado incompativel com o cumprimento, pelo vendedor, das obrigacdes que a ele incumbem.

(3) Quando o vendedor comunicar ao comprador a intencdo de cumprir suas obrigagbes em
prazo determinado, sera considerado incluido o pedido, nos termos do paragrafo anterior, para que o
comprador Ihe faca saber sua deciséo.

(4) O pedido ou a comunicagédo feita pelo vendedor, nos termos dos paragrafos (1) e (2) do
presente artigo, ndo tera efeito se ndo for recebido pelo comprador.

Artigo 49
(1) O comprador podera declarar o contrato rescindido:

(a) se o descumprimento, pelo vendedor, de qualquer das obrigacdes que lhe atribui o contrato
ou a presente Convencao constituir violacdo essencial do contrato; ou
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(b) no caso de falta de entrega, se o vendedor ndo entregar as mercadorias dentro do prazo
suplementar concedido pelo comprador, conforme o paragrafo (1) do artigo 47, ou se declarar que nao
efetuara a entrega dentro do prazo assim concedido.

(2) Todavia, se o vendedor tiver entregue as mercadorias, o0 comprador perdera o direito de
declarar o contrato rescindido, se néo o fizer:

(a) em caso de entrega tardia, em prazo razoavel apés ter tomado conhecimento de que a
entrega foi efetuada;

(b) em caso de outro descumprimento que nao a entrega tardia, dentro de prazo razoavel:
(i) apés o momento em que tiver ou dever ter tido conhecimento da violagéo;

(ii) apbs o vencimento do prazo suplementar fixado pelo comprador conforme o paragrafo (1) do
artigo 47, ou apés o vendedor declarar que ndo executard suas obrigacBes no referido prazo
suplementar, ou

(i) ap6s o vencimento de qualquer prazo suplementar indicado pelo vendedor conforme o
paragrafo (2) do artigo 48, ou apds o comprador declarar que ndo aceitara o cumprimento.

Artigo 50

Se as mercadorias ndo estiverem conformes ao contrato, ja4 tendo ou nédo sido pago o preco, o
comprador podera reduzir o preco proporcionalmente a diferenca existente entre o valor das
mercadorias efetivamente entregues, no momento da entrega, e o valor que teriam nesse momento
mercadorias conformes ao contrato. Todavia, se o vendedor sanar qualquer descumprimento de suas
obrigacdes, de acordo com o artigo 37 ou com o artigo 48, ou se o comprador negar-se a aceitar o
cumprimento pelo vendedor, de acordo com os mencionados artigos, o0 comprador nao podera reduzir
0 preco.

Artigo 51
(1) Se o vendedor entregar somente parte das mercadorias, ou se somente parte das
mercadorias entregues estiver de acordo com o contrato, aplicar-se-ao os artigos 46 a 50 no tocante a

parte faltante ou desconforme.

(2) O comprador somente podera declarar resolvido o contrato se a entrega parcial ou a
desconformidade constituir violagdo essencial do contrato.

Artigo 52

(1) Se o vendedor entregar as mercadorias antes da data fixada, o comprador podera, a seu
critério, recebé-las ou néo.

(2) Se o vendedor entregar quantidade superior aquela prevista no contrato, o comprador podera
aceitar ou ndo a entrega da quantidade excedente. Se o comprador aceitar a entrega da totalidade ou

de parte da quantidade excedente, devera paga-la de acordo com o preco do contrato.

CAPITULO Ill - Obrigacdes do Comprador
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Artigo 53

O comprador devera pagar o pre¢co das mercadorias e recebé-las nas condi¢cdes estabelecidas
no contrato e na presente Convencao.

Secdo | - Pagamento do Preco
Artigo 54
A obrigacao do comprador de pagar o preco compreendera também tomar as medidas e cumprir
0s requisitos exigidos pelo contrato ou pelas leis ou regulamentos pertinentes destinadas a permitir o
pagamento.
Artigo 55
Se o contrato tiver sido validamente concluido sem que, expressa ou implicitamente, tenha sido
nele fixado o preco, ou 0 modo de determina-lo, entender-se-a, salvo disposi¢cdo em contrario, que as
partes tenham implicitamente se referido ao preco geralmente cobrado por tais mercadorias no mo-

mento da conclusdo do contrato, vendidas em circunstancias semelhantes no mesmo ramo de
comércio.

Artigo 56

Se o preco for fixado em fung&o do peso das mercadorias, em caso de duvida se adotara o peso
liquido.

Artigo 57
(1) Se o comprador néo estiver obrigado a pagar o preco em lugar determinado, devera paga-lo:
(a) no estabelecimento comercial do vendedor; ou

(b) no lugar em que se efetuar a entrega, se o pagamento tiver de ser feito contra entrega das
mercadorias ou de documentos.

(2) O vendedor devera arcar com qualquer aumento de despesas relativas ao pagamento que
resultar da mudanca de seu estabelecimento comercial depois da conclus&o do contrato.

Artigo 58

(1) Se o comprador néo estiver obrigado a pagar o pregco em momento determinado, deve paga-
lo quando o vendedor colocar a sua disposicdo as mercadorias ou os documentos que as
representarem, de acordo com o contrato ou com a presente Convengdo. O vendedor podera
considerar o pagamento como condi¢do para a entrega das mercadorias ou dos documentos.

(2) Se o contrato envolver transporte das mercadorias, o vendedor podera expedi-las com a
condicdo de que as mercadorias ou os documentos que as representarem sO sejam entregues ao
comprador contra o pagamento do prego.
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(3) O comprador ndo estara obrigado a pagar o preco antes de ter tido a possibilidade de
inspecionar as mercadorias, salvo se as modalidades de entrega ou de pagamento ajustadas pelas
partes forem incompativeis com essa possibilidade.

Artigo 59

O comprador devera pagar o preco na data fixada ou que puder ser determinada nos termos do
contrato e da presente Convenc¢éo, sem necessidade de qualquer solicitacdo ou outra formalidade por
parte do vendedor.

Secéo Il — Recebimento
Artigo 60
A obrigacdo do comprador de proceder ao recebimento consistira em:

(a) praticar todos os atos razoavelmente esperados para que o vendedor possa efetuar a entrega;

b) tomar posse das mercadorias.
Secéo Il - A¢Bes do vendedor em caso de violagdo do contrato pelo comprador
Artigo 61

(1) Se o comprador ndo cumprir qualquer das obriga¢6es que lhe incumbirem de acordo com o
contrato ou com a presente Convencéao, o vendedor podera:

(a) exercer os direitos previstos nos artigos 62 a 65;
(b) exigir a indenizacdo das perdas e danos previstos nos artigos 74 a 77.

(2) O vendedor n&o perde o direito & indenizagdo das perdas e danos por exercer o direito a
outras acdes.

(3) N&o podera o juiz ou tribunal arbitral conceder ao comprador qualquer periodo de graca,
quando o vendedor exercer uma acao por violacdo do contrato.

Artigo 62
O vendedor podera exigir do comprador o pagamento do preco, o recebimento das mercadorias
ou a execucdo de outras obrigacfes que a este incumbirem, salvo se o vendedor houver exercido
algum direito ou acao incompativel com tal exigéncia.

Artigo 63

(1) O vendedor podera conceder prazo suplementar razoavel para cumprimento das obrigacdes
que incumbirem ao comprador.

(2) O vendedor nado pode, antes de vencido o prazo concedido conforme o paragrafo precedente,
recorrer a qualquer agédo por descumprimento do contrato, salvo se houver recebido comunica¢éo do
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comprador de que ndo cumprira suas obrigacdes neste prazo. Todavia, 0 vendedor ndo perdera, por
isto, qualquer direito que possa ter de exigir perdas e danos pela mora no cumprimento pelo comprador.

Artigo 64
(1) O vendedor podera declarar rescindido o contrato se:

(a) o descumprimento pelo comprador de qualquer das obrigacdes que Ihe incumbem segundo
0 contrato ou a presente Convencéo constituir violacdo essencial do contrato; ou

b) o comprador ndo cumprir a obrigacdo de pagar o preco, ou ndo receber as mercadorias no
prazo suplementar fixado pelo vendedor, de acordo com o paragrafo (1) do artigo 63, ou, ainda, declarar
gue ndo o fara no prazo assim fixado.

(2) Todavia, caso o comprador tenha pago o preco, o vendedor perdera o direito de declarar
resolvido o contrato se néo o fizer:

(a) antes que o vendedor tome conhecimento do cumprimento da obrigagéo, caso se trate de
cumprimento tardio pelo comprador;

(b)caso se trate de descumprimento de outra natureza que ndo o cumprimento tardio pelo
comprador, dentro de prazo razoavel:

(i) ap6s 0 momento em que teve ou deveria ter tido conhecimento do descumprimento; ou

(ii) apds o vencimento do prazo suplementar fixado pelo vendedor de acordo com o paragrafo (1)
do artigo 63, ou ap6s o comprador ter declarado que ndo cumpriria suas obrigacfes dentro desse prazo.

Artigo 65

(1) Se o contrato dispuser que cabera ao comprador especificar a forma, as dimensdes ou outras
caracteristicas das mercadorias e tal especificagdo néo for efetuada na data ajustada, ou em prazo
razoavel apos ter sido solicitada pelo vendedor, este podera, sem prejuizo de quaisquer outros direitos
que possa ter, efetuar ele proprio a especificacdo, de acordo com as necessidades do comprador das
quais tiver conhecimento.

(2) Se a especificagdo for efetuada pelo proprio vendedor, este deve dar conhecimento ao
comprador dos detalhes, concedendo-lhe prazo razoavel para que efetue especificagdo diferente. Se,
apos receber a comunicacéo do vendedor, o comprador ndo se utilizar desta faculdade no prazo fixado,
a especificacdo efetuada pelo vendedor tornar-se-a vinculante.

CAPITULO IV - Transferéncia do Risco
Artigo 66

A perda ou a deterioracdo das mercadorias ocorrida apés a transferéncia de risco ao comprador
ndo o libera da obrigacdo de pagar o preco, salvo se for decorrente de ato ou omisséo do vendedor.

Artigo 67
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(1) Se o contrato de compra e venda implicar também o transporte das mercadorias e o vendedor
nao estiver obrigado a entrega-las em lugar determinado, correrdo por conta do comprador os riscos a
partir da entrega das mercadorias ao primeiro transportador, para serem trasladadas ao comprador nos
termos do contrato. Se o vendedor estiver obrigado a entregar as mercadorias ao transportador em
lugar determinado, os riscos so se transferirdo ao comprador quando as mercadorias forem entregues
ao transportador naquele lugar. O fato de estar o vendedor autorizado a reter os documentos
representativos das mercadorias néo prejudicara a transferéncia do risco.

(2) Entretanto, o risco ndo se transferira ao comprador até que as mercadorias estejam
claramente identificadas para os efeitos do contrato, mediante a marcacdo das mercadorias, pelos
documentos de expedi¢do, por comunicacdo enviada ao comprador ou por qualquer outro modo.

Artigo 68

Se as mercadorias forem vendidas em transito, o risco se transferirda ao comprador a partir do
momento em que o contrato for concluido. N&o obstante, se assim resultar das circunstancias, o risco
sera assumido pelo comprador a partir do momento em que as mercadorias tiverem passado para a
posse do transportador que houver emitido os documentos referentes ao contrato de transporte.
Todavia, o risco da perda ou deterioragéo correra por conta do vendedor se, no momento da concluséo
do contrato de compra e venda, 0 vendedor sabia ou devesse saber que as mercadorias sofreram
perda ou deterioracdo, sem ter informado ao comprador.

Artigo 69

(1) Nos casos ndo compreendidos nos artigos 67 e 68, o risco se transferirh ao comprador
quando este retirar as mercadorias ou, se ndo o fizer no tempo devido, a partir do momento em que as
mercadorias forem colocadas a sua disposicéo, estando ele em violagcdo contratual por recusar-se a
recebé-las.

(2) Nao obstante, se o comprador estiver obrigado a retirar as mercadorias noutro lugar que nao
0 estabelecimento comercial do vendedor, o risco se transferird quando a entrega se efetuar e o
comprador souber que as mercadorias estdo a sua disposi¢cao nesse lugar.

(3) Se o contrato se referir a mercadorias ainda nao individualizadas, ndo se considerara que
tenham sido postas a disposi¢cdo do comprador até que sejam elas claramente identificadas para os
efeitos do contrato.

Artigo 70

Se o vendedor houver cometido violagéo essencial do contrato, as disposi¢cdes dos artigos 67,
68 e 69 ndo prejudicardo as ac¢des de que dispde o comprador em consequéncia de tal violacao.

CAPITULO V - Disposi¢des Comuns as Obrigacdes do Vendedor e do Comprador
Secdo | - Violag&o antecipada e contratos com prestacdes sucessivas
Artigo 71

(1) Uma parte podera suspender o cumprimento de suas obrigagfes se, apds a conclusédo do
contrato, tornar-se evidente que a outra parte ndo cumprira parcela substancial de suas obrigagées,
devido:
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(a) a grave insuficiéncia em sua capacidade de cumpri-las, ou em sua solvéncia; ou

(b) @ maneira como se dispbe a cumprir ou como cumpre o contrato.

(2) Se o vendedor houver expedido as mercadorias antes de se tornarem evidentes os motivos
a que se refere o paragrafo anterior, podera se opor a que o comprador tome posse das mercadorias,
ainda que este seja portador de documento que lhe permita obté-la. Este paragrafo refere-se somente
aos direitos respectivos do comprador e do vendedor sobre as mercadorias.

(3) A parte que suspender o cumprimento de suas obrigacdes, antes ou depois da expedicdo
das mercadorias, devera comunica-lo imediatamente a outra parte, mas devera prosseguir no
cumprimento se esta oferecer garantias suficientes do cumprimento de suas obrigacdes.

Artigo 72

(1) Se antes da data do adimplemento tornar-se evidente que uma das partes incorrera em
violagdo essencial do contrato, podera a outra parte declarar a rescisdo deste.

(2) Se dispuser do tempo necessario, a parte que pretender declarar a rescisdo do contrato
devera comunicéa-la a outra parte com antecedéncia razoavel, para que esta possa oferecer garantias
suficientes de que cumprird suas obrigacgdes.

(3) Os requisitos do pardgrafo anterior ndo serdo aplicdveis quando a outra parte houver
declarado que ndo cumprird suas obrigacgodes.

Artigo 73

(1) Nos contratos que estipularem entregas sucessivas de mercadorias, 0 descumprimento por
uma das partes das obrigacdes relativas a qualquer das entregas que constituir violagdo essencial do
contrato em relagdo a esta entrega dara a outra parte o direito de declarar rescindido o contrato quanto
a essa mesma entrega.

(2) Se o descumprimento, por uma das partes, de suas obrigaces relativas a qualquer das
entregas der a outra parte fundados motivos para inferir que havera violagao essencial do contrato com
relagdo a futuras entregas, esta outra parte podera declarar o contrato rescindido com relagao ao futuro,
desde que o faga dentro de prazo razoavel.

(3) O comprador que declarar resolvido o contrato com relacdo a qualquer entrega podera
simultaneamente declara-lo resolvido com respeito a entregas ja efetuadas ou a entregas futuras se,
em razdo de sua interdependéncia, tais entregas ndo puderem se destinar aos fins previstos pelas
partes no momento da conclus&o do contrato.

Secéo Il - Perdas e Danos
Artigo 74
As perdas e danos decorrentes de violacdo do contrato por uma das partes consistirdo no valor
equivalente ao prejuizo sofrido, inclusive lucros cessantes, sofrido pela outra parte em consequéncia

do descumprimento. Esta indenizacdo ndo pode exceder a perda que a parte inadimplente tinha ou
devesse ter previsto no momento da conclusédo do contrato, levando em conta os fatos dos quais tinha
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ou devesse ter tido conhecimento naquele momento, como consequéncia possivel do descumprimento
do contrato.

Artigo 75

Se o contrato for rescindido e se, em modo e prazo razoaveis ap0s a rescisao, o comprador
proceder a uma compra substitutiva ou o vendedor a uma venda substitutiva, a parte que exigir a
indenizacdo podera obter a diferenga entre o preco do contrato e o preco estipulado na operagao
substitutiva, assim como quaisquer outras perdas e danos exigiveis de acordo com o artigo 74.

Artigo 76

(1) Se o contrato for rescindido e as mercadorias tiverem preco corrente, a parte que exigir a
indenizacédo das perdas e danos podera, se ndo houver procedido & compra substitutiva ou a venda
substitutiva previstas no artigo 75, obter a diferenca entre o preco fixado no contrato e o prego corrente
no momento da resolugédo, bem como quaisquer outras perdas e danos exigiveis em razéo do artigo
74. Nao obstante, se a parte que exigir a indenizagdo houver resolvido o contrato apos ter tomado
posse das mercadorias, aplicar-se-a o preco corrente no momento de tomada de posse, em lugar do
preco corrente no momento da rescisao.

(2) Para os fins do paragrafo anterior, 0 preco corrente serd aquele do lugar onde a entrega das
mercadorias deveria ter sido efetuada ou, na falta de preco corrente nesse lugar, o preco praticado em
outra praca que puder razoavelmente substitui-lo, levando-se em consideracao as diferengas no custo
de transporte das mercadorias.

Artigo 77
A parte que invocar o inadimplemento do contrato devera tomar as medidas que forem razoaveis,
de acordo com as circunstancias, para diminuir 0s prejuizos resultantes do descumprimento, incluidos
os lucros cessantes. Caso ndo adote estas medidas, a outra parte podera pedir reducao na indenizagéo
das perdas e danos, no montante da perda que deveria ter sido mitigada.
Secéo Il — Juros

Artigo 78

Se uma das partes deixar de pagar o preco ou qualquer outro valor devido, a outra parte tera
direito a receber os juros correspondentes, sem prejuizo de qualquer indeniza¢édo das perdas e danos
exigiveis de acordo com o artigo 74.

Secdo IV - Excluséo de responsabilidade
Artigo 79
(1) Nenhuma das partes sera responsavel pelo inadimplemento de qualquer de suas obrigacdes
se provar que tal inadimplemento foi devido a motivo alheio a sua vontade, que néo era razoavel esperar

fosse levado em consideracdo no momento da conclusdo do contrato, ou que fosse evitado ou
superado, ou ainda, que fossem evitadas ou superadas suas consequéncias.
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(2) Se o inadimplemento de uma das partes for devido a falta de cumprimento de terceiro por ela
incumbido da execucéo total ou parcial do contrato, esta parte somente ficara exonerada de sua
responsabilidade se:

(a) estiver exonerada do disposto no paragrafo anterior; e

(b) o terceiro incumbido da execucgédo também estivesse exonerado, caso lhe fossem aplicadas
as disposicdes daquele paragrafo.

(3) A exclusao prevista neste artigo produzira efeito enquanto durar o impedimento.

(4) A parte que ndo tiver cumprido suas obrigacdes deve comunicar & outra parte o impedimento,
bem como seus efeitos sobre sua capacidade de cumpri-las. Se a outra parte ndo receber a
comunicacao dentro de prazo razoavel apés o0 momento em que a parte que deixou de cumprir suas
obrigac®es tiver ou devesse ter tomado conhecimento do impedimento, esta sera responséavel pelas
perdas e danos decorrentes da falta de comunicagéo.

(5) As disposicdes deste artigo ndo impedem as partes de exercer qualquer outro direito além da
indenizagéo por perdas e danos nos termos desta Convengao.

Artigo 80

Uma parte ndo podera alegar o descumprimento da outra, na medida em que tal descumprimento
tiver sido causado por agdo ou omissdo da primeira parte.

Secédo V - Efeitos da rescisdo
Artigo 81

(1) A resciséo do contrato liberara ambas as partes de suas obrigagfes, salvo a de indenizar as
perdas e danos que possam ser devidas. Todavia, a rescisdo ndo prejudicara as disposicdes
contratuais a respeito da solugdo de controvérsias, nem qualquer outra estipulagdo do contrato que
regule os direitos e obriga¢cfes das partes em caso de rescisao.

(2) A parte que tiver cumprido total ou parcialmente o contrato podera reclamar da outra parte a
restituicdo daquilo que houver fornecido ou pago nos termos do contrato. Se ambas as partes estiverem
obrigadas a restituir, deverdo fazé-lo simultaneamente.

Artigo 82

(1) O comprador perdera o direito de declarar resolvido o contrato, ou de exigir do vendedor a
entrega de outras mercadorias em substituicdo aquelas recebidas, se for impossivel ao comprador
restituir tais mercadorias em estado substancialmente idéntico ao que se encontravam quando foram
recebidas.

(2) Nao se aplicara o paragrafo anterior se:
(a) a impossibilidade de restituir as mercadorias ou de restitui-las em estado substancialmente

idéntico aquele em que o comprador as houver recebido ndo for imputavel a qualquer ato ou omissdo
deste;
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(b) as mercadorias, ou parte delas, tiverem perecido ou se deteriorado em consequéncia do
exame prescrito no artigo 38; ou

(c) o comprador, antes de descobrir a desconformidade ou de dever té-la descoberto, tiver
vendido as mercadorias ou parte delas no curso normal de seus negécios, ou as tiver consumido ou
transformado segundo o uso normal.

Artigo 83

O comprador que tiver perdido o direito de declarar resolvido o contrato, ou de exigir do vendedor
a entrega de outras mercadorias em substituicdo aquelas recebidas, de acordo com o artigo 82,
mantera, ndo obstante, todas as demais acdes que lhe corresponderem, segundo o contrato e a
presente Convencao.

Artigo 84

(1) Se o vendedor estiver obrigado a restituir o preco, deverd também reconhecer os juros
correspondentes, a partir da data em que tiver ocorrido o pagamento do preco.

(2) O comprador devera reconhecer ao vendedor o valor de todo proveito que tiver auferido com
as mercadorias ou com parte delas:

(a) quando tiver de restitui-las, no todo ou em parte;

(b) quando Ihe for impossivel restituir a totalidade ou parte das mercadorias, ou restitui-las, no
todo ou em parte, em estado substancialmente idéntico aquele em que as houver recebido, mas tiver,
nao obstante, declarado rescindido o contrato, ou exigido do vendedor a entrega de outras mercadorias
em substituicdo aquelas recebidas.

Secéo VI - Conservacéo das Mercadorias
Artigo 85

Se o comprador retardar o recebimento das mercadorias ou retardar o pagamento do preco
quando tal pagamento for devido simultaneamente a entrega das mercadorias, 0 vendedor devera
adotar medidas razoaveis para a conservacdo destas, atendidas as circunstancias, caso esteja na
posse das mercadorias ou possa por outra forma dispor das mesmas. O vendedor tera direito a reter
as mercadorias até que obtenha do comprador o reembolso dos gastos razoaveis que tiver realizado.

Artigo 86

(1) Se o comprador tiver recebido as mercadorias e tiver a intencéo de exercer o direito de recusa
conferido pelo contrato ou pela presente Convencao, devera adotar as medidas que forem razoaveis,
atendidas as circunstancias, para a respectiva conservacdo. O comprador tera direito de reter as
mercadorias até que obtenha do vendedor o reembolso dos gastos razoaveis que tiver realizado.

(2) Se as mercadorias remetidas ao comprador tiverem sido colocadas a disposicao deste no
lugar de destino e o comprador exercer o direito de recusa, este devera tomar posse das mercadorias
por conta do vendedor, quando for isso possivel sem pagamento do preco, inconvenientes ou gastos
nao razoaveis. Esta disposicdo ndo se aplicard quando o vendedor ou a pessoa autorizada a tomar
posse das mercadorias por conta deste estiver presente no local de destino. Os direitos e obrigacdes
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do comprador que tomar posse das mercadorias nos termos do presente paragrafo se regeréo pelo
paragrafo precedente.

Artigo 87

A parte que estiver obrigada a adotar medidas para a conservacdo das mercadorias podera
deposita-las em armazém de terceiro, por conta da outra parte, desde que os gastos resultantes nédo
sejam ndo razoaveis.

Artigo 88

(1) A parte que estiver obrigada a providenciar a conservagdo das mercadorias, conforme as
disposicdes dos artigos 85 e 86, podera vendé-las por qualquer meio apropriado se a outra parte
retardar por um tempo néo razoavel tomar posse delas, aceitar sua devolugdo ou pagar o pre¢o dos
gastos de sua conservacao, desde que comunique a outra parte, com antecedéncia razoavel, sua
intencé@o de proceder a venda.

(2) Se as mercadorias estiverem sujeitas a rapida deterioragdo, ou se sua conservagao exigir
gastos ndo razoaveis, a parte que estiver obrigada a providenciar sua conservacdo conforme as
disposi¢des dos artigos 85 e 86 devera adotar medidas razoaveis para vendé-las. Na medida do
possivel, deverd comunicar a outra parte sua intencéo de proceder a venda.

(3) A parte que vender as mercadorias tera direito de reter, do produto da venda, importancia
equivalente aos gastos razodveis que foram realizados com sua conservagdo e venda, devendo
entregar o saldo a outra parte.

PARTE IV - Disposi¢fes Finais
Artigo 89
O Secretério Geral das Nag¢des Unidas fica designado depositario da presente Convencao.
Artigo 90

A presente Convencao nao prevalece sobre qualquer acordo internacional ja celebrado, ou que
vier a sé-lo, que contenha disposicdes relativas as matérias regidas pela presente Convencao, desde
que as partes tenham seus estabelecimentos comerciais em Estados Partes nesse acordo.

Artigo 91

(1) A presente Convencao estara aberta a assinatura na sesséo de encerramento da Conferéncia
das Nacdes Unidas sobre os Contratos de Compra e Venda Internacional de Mercadorias e
permaneceréa aberta a assinatura de todos os Estados na Sede das Nagdes Unidas, em Nova York, até

30 de setembro de 1981.

(2) A presente Convencdo esta sujeita a ratificagdo, aceitagdo ou aprovacao pelos Estados
signatarios.

(3) A presente Convencdao estara aberta & acessao de todos os Estados que ndo sejam Estados
signatarios, a partir da data em que ficar aberta a assinatura.
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(4) Os instrumentos de ratificacdo, aceitacdo, aprovacao e acessao serao depositados em poder
do Secretéario Geral das Nac¢6es Unidas.

Artigo 92

(1) Qualquer Estado Contratante pode declarar, no momento da assinatura, ratificacao,
aceitacao, aprovacgdo ou acessédo, que nao adotara a Parte Il ou a Parte Ill da presente Convencéao.

(2) Qualquer Estado Contratante que tiver feito a declaracdo prevista no paragrafo anterior com
relagcdo a Parte Il ou a Parte 1l da presente Convencao nao se considerara Estado Contratante para os
efeitos do paragrafo (1) do artigo 1 da presente Convencao, no que concerne as matérias que sejam
regidas pela Parte a que se referir a declaracéo.

Artigo 93

(1) Qualquer Estado Contratante integrado por duas ou mais unidades territoriais nas quais, de
conformidade com sua Constituicdo, forem apliciveis sistemas juridicos diversos relativamente as
matérias objeto da presente Convencdo poderd declarar, no momento da assinatura, ratificacao,
aceitacdo, aprovagdo ou acessao, que a presente Convengdo se aplicard a todas suas unidades
territoriais ou somente a uma ou a algumas delas, podendo modificar a qualguer momento sua
declaragcdo mediante outra declaracéo.

(2) Estas declaracdes serdo notificadas ao depositario e nelas se fara constar expressamente as
guais unidades territoriais a Convengéo se aplicara.

(3) Se, em virtude de declaracéo feita nos termos deste artigo, a presente Convencao se aplicar
a uma ou a algumas das unidades territoriais do Estado Contratante mas ndo a todas elas, e se o
estabelecimento comercial de uma das partes estiver situado nesse Estado, considerar-se-a, para 0s
efeitos da presente Convencéo, que esse estabelecimento ndo estd num Estado Contratante, salvo se
se encontrar numa unidade territorial na qual a Convencéao se aplicar.

(4) Se o Estado Contratante ndo fizer qualquer declaragdo nos termos do paragrafo (1) deste
artigo, aplicar-se-a4 a Convencao a todas as unidades territoriais desse Estado.

Artigo 94

(1) Dois ou mais Estados Contratantes que tiverem normas juridicas idénticas ou similares nas
matérias que se regem na presente Convencdo podem, a qualquer momento, declarar que a
Convencao nédo se aplicara aos contratos de compra e venda, ou a respectiva formacao, quando as
partes tiverem seus estabelecimentos comerciais nesses Estados. Tais declaracdes podem ser feitas
conjuntamente ou mediante declaracdes unilaterais reciprocas.

(2) Qualquer Estado Contratante que tiver normas juridicas idénticas ou similares as de um ou
de varios Estados ndo contratantes, nas matérias que se regem na presente Convencao, podera a
qualquer momento declarar que a Convenc¢éo nao se aplicara aos contratos de compra e venda, ou a
respectiva formacao, quando as partes tiverem seus estabelecimentos comerciais nesses Estados.

(3) Se o Estado a respeito do qual tiver sido feita a declaracé@o prevista no paragrafo anterior
tornar-se ulteriormente Estado Contratante, a referida declaragcédo produzira os efeitos da declaracéo
prevista no paragrafo (1), a partir da data em que a Convencédo vigorar em relagdo ao novo Estado
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Contratante, desde que este subscreva essa declaracao, ou faca uma declaracdo unilateral de carater
reciproco no mesmo sentido.

Artigo 95

Qualquer Estado podera declarar, no momento do depdsito de seu instrumento de ratificacéo,
aceitagao, aprovagao ou acessado, que ndo adotara a disposicao da alinea (b) do paragrafo (1) do artigo
1 da presente Convengéo.

Artigo 96

O Estado Contratante cuja legislagdo exigir que os contratos de compra e venda sejam
concluidos ou provados por escrito podera, a qualquer momento, fazer a declaragao prevista no artigo
12, no sentido de que, caso qualquer das partes tenha seu estabelecimento comercial nesse Estado,
ndo se aplicaréo as disposi¢cbes dos artigos 11 e 29, ou da Parte Il da presente Convengdo, que
permitirem a conclusdo, modificagdo ou resolugcdo do contrato de compra e venda, ou a proposta,
aceitacdo ou qualquer outra manifestacéo de inteng&o por qualquer forma que ndo a escrita.

Artigo 97

(1) As declaragbes feitas de conformidade com a presente Conveng¢do, no momento da
assinatura, estardo sujeitas a confirmac¢éo quando da respectiva ratificagdo, aceitacdo ou aprovacao.

(2) As declaracbes e as confirmacbes de declaracbes serdo feitas por escrito e serdo
formalmente notificadas ao depositario.

(3) As declaragdes surtirdo efeitos a partir da data de entrada em vigor da presente Convencao
em relacdo ao Estado a que se referirem. N&o obstante, a declaracdo cuja notificagcdo formal for
recebida pelo depositario apés tal entrada em vigor produzird efeito no primeiro dia do més seguinte ao
término do prazo de seis meses, contados da data em que o depositario houver recebido a notificagéo.
As declaragdes unilaterais reciprocas feitas conforme o artigo 94 produzirao efeito no primeiro dia do
més seguinte ao término do prazo de seis meses, contados da data em que o depositario houver
recebido a ultima declaragéo.

(4) Qualquer Estado que fizer declaragdo conforme a presente Convencado podera retira-la a
gualguer momento, mediante notificagéo formal, feita por escrito ao depositario. Esta retirada produzira
efeito no primeiro dia do més seguinte ao término do prazo de seis meses, contados da data em que o
depositério houver recebido a notificagdo.

(5) A retirada de declaragéo feita nos termos do artigo 94 tornard ineficaz qualquer declaracéo
de carater reciproco feita por outro Estado de conformidade com tal artigo, a partir da data em que tal
retirada produzir efeito.

Artigo 98

Nao se admitirdo quaisquer reservas além daquelas expressamente autorizadas pela presente
Convencao.

Artigo 99
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(1) Esta Convencao entrara em vigor, observado o disposto no paragrafo (6) deste artigo, no
primeiro dia do més seguinte ao término do prazo de doze meses, contados da data em que houver
sido depositado o décimo instrumento de ratificacdo, aceitacdo, aprovacao ou acessao, incluindo o
instrumento que contenha declaracao feita nos termos do artigo 92.

(2) Quando um Estado ratificar, aceitar, aceder ou aprovar a presente Convencao, ou a ela aderir,
apos haver sido depositado o décimo instrumento de ratificacdo, aceitacao, aprovacao ou acessao, a
Convencao, salvo a Parte excluida, entrard em vigor com relacdo a esse Estado no primeiro dia do més
seguinte ao término do prazo de doze meses, contado da data em que haja depositado seu instrumento
de ratificacéo, aceitacdo, aprovacéo ou acessao, observado o disposto no paragrafo (6) deste artigo.

(3) Um Estado que ratificar, aceitar, aprovar a presente Convencédo ou a ela aceder, e for parte
da Convencéo relativa a Lei Uniforme sobre a Formacédo de Contratos para a Venda Internacional de
Mercadorias celebrada na Haia em 10 de junho de 1964 (Convencdo da Haia de 1964 sobre a
Formacao), ou da Convencéo relativa a Lei Uniforme sobre a Venda Internacional de Mercadorias
celebrada na Haia em 10 de julho de 1964 (Convencéo da Haia de 1964 sobre a Venda), ou de ambas
as Convencgoes, devera ao mesmo tempo denunciar, conforme o caso, a Convencéo da Haia de 1964
sobre a Venda, a Convenc¢éo da Haia de 1964 sobre a Formag¢&o ou ambas as Convenc¢fes, mediante
notificacdo para esse efeito dirigida ao Governo dos Paises Baixos.

(4) Um Estado parte da Convencédo da Haia de 1964 sobre a Venda que ratificar, aceitar ou
aprovar a presente Convencdao, ou a ela aceder, e declarar ou tiver declarado, nos termos do artigo 92,
que ndo adotara a Parte Il da presente Convencédo, devera, no momento da ratificacdo, aceitagéo,
aprovacgao ou acesséo, denunciar a Convengédo da Haia de 1964 sobre a Venda, mediante notifica¢éo
para esse efeito dirigida ao Governo dos Paises Baixos.

(5) Um Estado parte da Convencédo da Haia de 1964 sobre a Formacao que ratificar, aceitar ou
aprovar a presente Convencéo, ou a ela aceder, e declarar ou tiver declarado, nos termos do artigo 92,
que ndo adotard a Parte Il da presente Convencdo, devera, no momento da ratificacdo, aceitacéo,
aprovacao ou acessao, denunciar a Conven¢cdo da Haia de 1964 sobre a Formacdo, mediante
notificacdo para esse efeito dirigida ao Governo dos Paises Baixos.

(6) Para os efeitos deste artigo, as ratificacdes, aceitagcdes, aprovacdes e acessdes com respeito
a presente Convencéo por Estados partes da Convencéo da Haia de 1964 sobre a Formacgéo ou da
Convencao da Haia de 1964 sobre a Venda, ndo produzirdo efeitos até que as denudncias que estes
Estados devam fazer com relacdo a essas duas mencionadas Convenc¢des tenham produzido seus
devidos efeitos. O depositario da presente Convenc¢éo consultar4 o Governo dos Paises Baixos, como
depositario das Convencdes de 1964, a fim de assegurar a hecessaria coordenacgdo a este respeito.

Artigo 100

(1) Esta Convencao somente se aplicara a formacao do contrato quando a oferta de conclusao
do contrato se fizer a partir da data de entrada em vigor da Convencédo, com relagdo aos Estados
Contratantes a que se refere a alinea (a) do paragrafo (1) do artigo 1, ou com relagdo ao Estado
Contratante a que se refere a alinea (b) do paragrafo (1) do artigo 1.

(2) Esta Convencado somente se aplicara aos contratos concluidos a partir da data de entrada
em vigor da Convencgéo com relagao aos Estados Contratantes a que se refere a alinea (a) do paragrafo
(1) do artigo 1, ou com relacdo ao Estado Contratante a que se refere a alinea (b) do paragrafo (1) do
artigo 1.



114
Artigo 101

(1) Qualquer Estado Contratante podera denunciar a presente Convencao, sua Parte Il ou sua
Parte 1l mediante notificacdo formal, feita por escrito ao depositario.

(2) A denuncia produzira efeito no primeiro dia do més seguinte ao término do prazo de doze
meses, contado da data em que a notificacdo houver sido recebida pelo depositario. Quando na
notificacao se estabelecer prazo mais longo para que a denlncia produza efeito, esta tornar-se-a eficaz
no término desse prazo, contado da data em que a notificagcdo houver sido recebida pelo depositario.

Feita em Viena, no undécimo dia de abril de mil novecentos e oitenta, em um s6 original, cujos
textos em arabe, chinés, espanhol, francés, inglés e russo sao igualmente auténticos.

EM FE DO QUE os plenipotenciérios abaixo assinados, devidamente autorizados por seus
respectivos Governos, firmaram a presente Convengéo



