Normas internacionais de Soft Law ndo possuem sances legais previstas quando descumpridas,
restringindo-se, estas, ao campo politico. Uma das questdes que divide a doutrina diz respeito a
possibilidade/impossibilidade de se entender Soft Law (SL) como direito internacional (DI). Para alguns
autores, 0 que ndo é obrigatdrio ndo é direito. Para outros, as normas de DI compdem-se de opinio iuris, a
percepcdo de que certa norma que deve ser respeitada independentemente de ter carater meramente
recomendativo; o grau de observacdo dessas normas é rotulado como normatividade. Alguns paises, e.g.,
ao justificarem violagdes desse tipo de norma, alegam sua ndo-obrigatoriedade. Apesar da auséncia de
cogéncia, inimeros trabalhos demonstram que, internacionalmente, ha aumentou progressivamente o
ntmero de instrumentos de SL adotados a partir da Segunda Guerra Mundial. O modelo

tedrico formulado por Dinah Shelton [Commitment and Compliance(...), 2000] pretende explicar a
variabilidade na normatividade de em distintas areas do DI Esta pesquisa tem como ponto de partida o
modelo em questdo e objetiva identificar quais dessas tendéncias sdo empiricamente

observaveis. Especificamente, propde-se a explicar, aplicando perspectiva hipotético-dedutiva, por que
ha& mais normatividade do SL no &mbito do comércio internacional do que no ambito dos direitos
humanos. Para isso, sera consultada bibliografia dos dois ramos e realizada consulta em bases de
dados que compilam respectivos instrumentos de SL (NYU, UNIPD). O problema de

pesquisa formaliza-se em: por que hd mais cumprimento de normas de SL de comércio do que normas de
SL de direitos humanos? A hipdtese que se pretende confirmar/refutar é: ha variacdo na normatividade
dessas duas areas porquel)no comércio ha maior nimero de adogao de obrigacGes reciprocas e de
retaliacdo; 2)a ulterior legitimacéo do soft law por normas de hard law é mais facilmente alcangével; 3)os
conteidos das hormas sdo menos abstratos. Duracao prevista: doze meses em oito etapas, rematadas em
artigo.



